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Os artigos assinados e os antincios ndo expressam,
necessariamente, a opiniao da revista

Editorial

Destagues para
armazéns inflaveis e

estruturals

m dos destaques desta

edi¢do de Logweb séo

os armazéns infléveis e
estruturais, cujo mercado, segundo
os representantes de algumas
empresas destes dois setores
ouvidos pela nossa reportagem, tem
se mostrado bastante promissor em
Nosso pais.

Alids, mais do que analisar o
mercado brasileiro —em termos de
tendéncias, por exemplo —, estes
profissionais apontam as novidades,
falam sobre a convivéncia destes
armazéns com os condominios
logisticos, avaliam os reflexos
do atual momento econdmico
nestes segmentos e relacionam as
vantagens do uso dos armazéns
inflaveis e estruturais e os problemas
enfrentados, complementando com
as possiveis solugdes.

Vale destacar que esta jd é uma
pauta tradicional da revista Logweb
que aponta, todos os anos, os cami-
nhos destes dois setores.

Qutro destaque desta edigao
envolve os Operadores Logisticos e
as transportadoras que atuam nos
segmentos de siderurgia e meta-
lurgia. Aqui também vai uma outra
andlise, tdo comum nas paginas da
nossa revista, agora destacando
tdpicos como: as diferengas da logis-
tica nestes dois setores em relagéo
a de outros, as exigéncias, também
em termos de logistica, destes dois
setores, as tendéncias e as mudangas

www.logweb.com.br

que ocorrem nos ultimos
anos. Uma andlise bastan-
te interessante, conside-
rando as peculiaridades
destes dois segmentos,
que se caracterizam
pela movimentagao
de cargas pesadas

e que, portanto,
requerem procedi-
mentos e cuidados
especiais.

Também
fazem parte desta
edigdo a cobertura
de diversos eventos, como o da GSl,
onde a abordagem foi a importancia
da padronizagédo da automagao em
processos logisticos; da Anfir, com
uma anélise do setor de implementos
rodovidrios no primeiro semestre e
as perspectivas para o restante do
ano; o da NeoGrid, cujo destaque
foi o Supply Chain, com foco nas
tendéncias de mercado e inovagdes
tecnoldgicas; e o da Serasa Expe-
rian, com base no Conhecimento
de Transporte Eletronico — CT-e,
quando foi explicado como funciona
e suas vantagens.

Wanderley Gonelli
Gongalves, Editor

E mais: apresentagéo de cases,
de noticias relacionadas a parcerias
e implantagao de novas empresas no
pais completam mais este ndmero de
Logweb, dando, como sempre, um
amplo leque de informagdes sobre o
setor que, apesar da crise econdmica
que se manifesta, vem apresentando
um desempenho muito bom.
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eclética e focada

aro leitor,

Como vocé ja deve ter

reparado, a revista e o portal Logweb
estdo cada vez mais ecléticos no que tange as
abordagens dos temas logisticos. Isso se deve
ao entendimento e a visao que nds, integrantes
da editora, temos deste vasto segmento. As
fronteiras do assunto sédo de uma amplitude
gigantesca e ndo hd como falar de logistica
sem buscar suas diversas faces. Nas tltimas
publicagdes, além dos j4 tradicionais cadernos
que englobam toda as edigdes da revista, temos
publicado a revista Transmissdo de Forga,
pois entendemos que este ja é um novo e
importante apéndice logistico. Vale a pena
acompanhar. Somando-se a isto, também
estamos desenvolvendo know-how em
catdlogos de feiras do setor. Hoje, somos o
catalogo oficial da CeMAT South America,
da MDA e da Mercopar, importantes feiras de
negdcios da América do Sul.

Vale salientar que, apesar dessa nossa
versatilidade, por assim dizer, o leitor percebe
nas linhas das matérias que existe foco,
profundidade e muita pesquisa aplicada a
cada tema. A seriedade com que produzimos
arevista e o portal
Logweb é nosso primeiro
compromisso, acima
de qualquer outro, pois
entendemos que esta
caracteristica é que garante
nossa credibilidade junto
aos nossos leitores e
anunciantes que sempre
nos prestigiam.

Boa leitura

Luis Claudio Ravanelli Ferreira
Diretor Administrativo/Financeiro

126 AGO/2012 www.logweb.com.br



@ Na noticia rapida “OKI traz quatro novos
produtos para o Brasil”, publicada a pagina 7
da edicdo 124, de junho de 2012, o telefone
da empresa esta incorreto. O certo é
Errata sy,
@ Na matéria “Setor de eletroeletronicos pede enfoque dos OLs
e transportadoras na execucdo de prazos”, publicada a pagina
76 da edicdo 125, de julho de 2012, a foto da pagina 78 nao é de
Jario de Souza, mas, sim, de Raphael Rodrigues, diretor da Buick
Logistica.

A seguir, publicamos os complementos do “Anuario de Logistica”
inserido em nossa tltima edicao:

@ Belenus - Telefone correto: 19 3517.7200

@ Bertolini — 54 2102.4999 — Racks desmontaveis e colapsiveis;
Armazéns estruturais e galpdes; Cantilever (estruturas de bracos
em balanco); Carrosséis verticais e vertical shuttle (VLM); Estante-
rias com pratelerias extensiveis; Estanterias deslizantes; Estanterias
dinamicas; Estanterias leves; Estruturas autoportantes; Estruturas
portapaletes com transito interno (drive-in/drive thru); Estruturas
portapaletes convencionais; Estruturas portapaletes deslizantes;
Estruturas portapaletes dinamicas e “push-back”; Mezaninos;
Sistemas automaticos de estocagem (AS / RS); Transelevadores e
miniloads.

@ Sav Log — telefone correto - 11 4719.6359

@ Store — Sistemas de gerenciamento de armazéns (WMS)

4
OtiClas fl_d-'r'..:

Consolid fornece
ensacadeiras de
big-bags

Especializada em processa-
mento de sélidos, semisso-
lidos e liquidos, a Consolid
(Fone: 11 8531.0244)
produz ensacadeiras de
big-bags de até 2.000 kg
para operagdo com diver-
sos tipos de materiais em
pé ou granulados, como sal
refinado, farinha de trigo e
argamassa. Produzidas em
aco carbono ou aco inox,
possuem vdlvula de acio-
namento pneumdtico, au-
tomagdo local e intertrava-
mento, além
de controle

: -
de material i, -
feito por

pesagem de

alta preciséo,
com células

e indicadores
de carga.

Affari Services oferece solugdes
italianas ao mercado nacional

Através de fabricantes italianos, a Affari
Services (Fone: 11 2867.5707) traz ao Brasil
uma série de maquinas de movimentacdo e
paletizagdo de cargas. Representando a Siti
B&T Group Spa ltaly, SIR Robotics & Logis-
tics, Ferretto Group, Mazzoni LB e Freeray,
comercializa desde sistemas automatizados
de robdtica até sistemas de visdo. Os grupos
SIR e Siti também produzem veiculos com
guia a laser — LGV, além de sistemas de
movimentagdo e de paletizagdo. J4 a Ferretto
Group fornece sistema automdtico para
estocagem vertical e gestdo de materiais

de diferentes formatos, pesos e dimensoes,
sendo controlado por software dedicado que
se comunica com o sistema de gestdao do
cliente e informa a posicdo exata do material
alojado em seu interior.

Z.enShin

Distribuidor oficial do Brasil

Uma linha completa de

HANGCHA

equipamentos de qualidade

a um prego justo.
A=

VANTAGENS DOS EQUIPAMENTOS HANGCHA:
Melhor relagdo custo-beneficio.
Alta performance e durabilidade.
Baixo custo de manutenggo.
Vasto estoque de pegas originais.
Garantia de fébrica.
Amplo suporte pés venda.

www.zenshinbrasil.c

www.hangchabrasil.com:br =




mpresa de tecnologia

focada no setor

logistico, a Target
Solugao em Distribuigdo (Fone:
11 3801.4015) criou uma nova
drea de logistica para atendimento
ao distribuidor. Com o intuito de
oferecer um servigo especializado,
que melhore a rotina de seus
clientes, 0 novo espago esta
preparado para atuar nas diversas
etapas do processo logistico.

“A nova drea podera
desenvolver desde o projeto
de construgao de um novo
armazém até a simples revisdo
de processos para uma empresa
que j4 utilize todas as nossas
solugdes. Entre estes dois
extremos ha diversos degraus
a serem escalados para se
chegar as melhores préticas e
atuaremos em cada um deles”,
afirma Rafael Rojas Filho, diretor
comercial da Target.

A deciséo de criar a nova érea
surgiu a partir da ideia de que o
mercado tinha a necessidade de
uma consultoria especializada na
revisdo dos processos logisticos.
As expectativas da empresa era
que a atuagao da nova drea de
logistica, para esse ano, fosse de
pelo menos 10 clientes, mas essa
meta foi superada.

“Devemos fechar o ano com
pelo menos 20 clientes. Também ja
temos dois novos armazéns sendo
construidos com base em nossos
projetos e cerca de oito clientes,
nos mais diversos estégios, tendo
seus processos aprimorados, com

0 apoio das solugdes Target”,
explica Rojas.
LOGWEB 126
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DISTRIBUIDOR

Sobre o setor logistico, o diretor
comercial da Target comenta que hd
um afunilamento das exigéncias so-
bre o distribuidor. As compras mais
frequentes do consumidor neste
canal tém aumentado a cobranga e
aavaliagdo da industria com relagao
ao seu distribuidor, ndo apenas pelos
volumes negociados, mas, princi-
palmente, pela cobertura numérica
(garantia da presenga do produto
e da menor ruptura possivel). Ja o
varejista tem preservado seu fluxo
de caixa, realizando compras cada
vez menores com maior frequéncia.

E complementa: “para o cumpri-
mento das exigéncias destas duas
pontas da cadeia, o elo que as une
tem de ter, além de grande agilidade
e flexibilidade comercial, uma logs-
tica impecével, que lhe permita mo-
vimentar, com rapidez e precisao,
milhares de itens em poucas horas,
com a entrega mais inteligente e aos
menores custos — lembrando, tam-
bém, que mais de 70% dos custos
de uma operagao de distribuigdo
estdo na logistica. Diante deste
cendrio, o distribuidor tem evoluido
muito nesta drea e busca obsessi-
vamente toda e qualquer melhoria.
Considerando os volumes e custos
envolvidos, elas representam muito
dinheiro”, explica ele.

Rojas também diz que o maior
problema logfstico que o mercado
enfrenta esté na fenda entre os
conceitos e as metodologias das
consultorias e as solugdes ofereci-
das pelas ferramentas de softwares
especializadas. “Quando estes dois
fornecedores ndo estao devida-
mente alinhados, o cliente acaba

www.logweb
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Rojas: “a nova drea poderd
desenvolver desde o projeto
de construcdo de um novo
armazém até a simples revisdo
de processos”

sendo vitima do vécuo de respon-
sabilidades que se forma entre

eles. E quando hd um alinhamento,
geralmente os custos de customi-
zago ou de horas adicionais para
ajustes de processos tornam o
trabalho extremamente caro e os
resultados seriamente comprometi-
dos”, afirma ele.

Para esse ano, a Target planeja
ampliar e aprimorar a sua equipe
de logistica e, também, realizar
melhorias, em questdes de funcio-
nalidades, nas proximas versdes de
seus sistemas.

“Esta equipe passou a ser o elo
mais forte e confidvel entre nossos
clientes e nossas solugdes logisticas.
Ela passou a ser a grande geradora
de demanda em recursos, e nossa
responsabilidade em entregar pas-
sou a ser ainda maior, pois a qua-
lidade dos resultados obtidos de-
penderd da perfeita sintonia entre
processos e software. Portanto, o
ERP (gestao empresarial), o WMS

com.br

(gerenciamento de armazém) e o
MLOG (movimentagdes por c6-
digo de barras) ja estao recebendo
NOVOs recursos importantes para
que o resultado final da parceria
‘software/consultoria’ seja cada
vez melhor”, conclui Rojas. wawe

Libra Logistica adquire
Porto Seco do Cerrado

A Libra Logistica (Fone: 11
3563.3606) adquiriu da Log-In a
empresa PSC Terminais Intermo-
dais, que controla o Porto Seco do
Cerrado — um terminal intermo-
dal alfandegado localizado em
Uberlandia, MG. O porto seco,
que tem concessdo vdlida até
2018, possui drea alfandegada de
52.000 m’, 10.000 m’ de arma-
zém, 30.000 m” de pétio e uma
drea prevista para expansao de
10.000 ni’. O terminal é servido
por um desvio ferrovidrio que
permite ligacdo direta, via malha
FCA/ALL, a duas outras estruturas
da Libra Logistica - o Porto Seco
de Campinas e a Libra Logistica
Valongo, no Porto de Santos. “Para
a Libra, trata-se de uma aquisi¢ao
estratégica, pois 0 novo espago
atende perfeitamente ao conceito
de logistica integrada do Grupo,
recebendo quase 80% de sua
carga do Porto de Santos. Além
disso, estd inserido numa regido
de grandes oportunidades econo-
micas e porta de entrada para o
Cerrado”, diz Sebastido Furquim,
diretor-geral da Libra Logistica,
salientando os segmentos auto-
motivo, quimico e de mdquinas
e equipamentos como 0s mais
importantes para o novo terminal.
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Ferrovidrio | Fundigdo | Servigos

Solucoes que ja fazem
parte da sua vida.

Criando caminhos.

A qualidade dos Servicos AMAIS vai além. A
AmstedMaxion oferece solugBes completas que
garantem o monitoramento e reforma de vagdes.
A estrutura empregada e o conhecimento sdo

o resultado da experiéncia em servigos. Conte
sempre com a inovagdo de quem ja faz parte

do seu dia a dia. Para nés, o mais importante é
compartilhar esse sucesso com vocé.

Cruzeiro Hortoléndia
(55 12) 2122-1400 (55 19) 2118-2000
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Especializada em gerenciamento de
sco e rastreamento de frotas, Opentech
espera crescer 50% em 2012

oder controlar o tempo
de carregamento e
descarregamento dos
veiculos, saber a janela de entrega
certa de cada um de seus clientes
e manter os caminhdes frigorificos
na temperatura adequada.
Foi para proporcionar essas
e outras vantagens para seus
clientes que a Opentech (Fone:
0800 727.6101) se tornou
uma empresa especializada
em gerenciamento de risco,
rastreamento de frotas e
prevengao de acidentes.
Com sede em Joinville, SC,
e filial em Sao Paulo, capital, a
empresa oferece ferramentas
para gestao de frotas, para
planejamento de recursos
empresariais e controle logfstico,
bem como programas de
prevengao de acidentes e de
gerenciamentos de riscos.
“A escolha por Joinville como
sede foi estratégica, por conta
da regi&o ser um polo de criagao

de softwares. Outra vantagem

¢ que a cidade tem méo-de-obra
especializada em abundancia e
ndo soffo tanto com o excesso

de concorréncia em busca desse
meu profissional, como ocorre em
cidades como Sao Paulo”, explica
Alfredo Zattar, presidente da
Opentech.

PROGRAMAS

Um dos programas “carro-
chefe” da empresa € 0 OpenPPA.
Voltado para a prevengao de aci-
dentes, ele faz um controle da ve-
locidade do veiculo através de um
sistema on-line que acompanha o
motorista simultaneamente.

“Toda a rota do caminhao é
tragada pelo sistema, inclusive a
velocidade que ele deve atingir em
cada um dos trechos. Quando o
motorista excede esse limite, soa
um alerta e a central entra em
contato com esse funcionério”,
explica Zattar.

Para que o motorista saiba

Sede da Opentech em Joinville: escolha da cidade foi
estratégica, pela regido ser polo de criacdo de software e ter
abundancia de mao-de-obra especializada

LOGWEB 126
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Zattar! “em nossos clientes, a
reducdo de acidentes chega

a ultrapassar 80%, porque o
OpenPPA ajuda a controlar o
tempo de jornada do funciondrio”

como deve se comportar no trén-
sito, a Opentech oferece, junto
com a solugdo, um treinamento
para cada um dos profissionais
sobre prevengdes de acidentes e
diregdo segura.

“Em nossos clientes, a redugio
de acidentes chega a ultrapassar
80%, porque o sistema também
ajuda a controlar o tempo de
jornada do funciondrio, assim
ele cumpre o hordrio correto e
ndo causa acidentes por conta
do cansago. Esse produto tem
um apelo social importante pela
vida”, explica o presidente da
Opentech.

Voltado para o controle
logistico, o OpenSil, outra
solugao oferecida pela empresa,
trabalha com o monitoramento
da distribuiao de entregas, com
alocalizago da carreta e com o
posicionamento da frota.

“Através do software é
possivel controlar o tempo de

www.logweb.com.br
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carregamento e descarregamento
de cada veiculo e, também,

ter um controle melhor do
hordrio em que o meu cliente
pode receber a carga, porque
sei exatamente onde 0 meu
veiculo estd localizado e se ele
vai ter tempo hébil para chegar
dentro da janela que o cliente
tem disponivel para receber a
mercadoria”, afirma Zattar.

Os softwares utilizados pela
Opentech, segundo o presidente
da empresa, s3o todos de tecno-
logia nacional e o custo minimo
para ter uma dessas solugdes € de
R$ 30,00 mensais por veiculo.

MErcabo

Com um crescimento de 35%
em 2011 - se comparado com
2010 - e um faturamento de
R$ 23 milhes, a Opentech
espera crescer 50% em 2012, se
comparado com o ano anterior.

Sobre o mercado de rastrea-
mento no Brasil, Zattar diz que
ele estd em expansao por conta
da queda de valores dos hardwa-
res. “H4 10 anos eles custavam
em torno de US$ 10 mil, hoje
eles custam US$ | mil. Entéo,
antes, quem comprava sistemas
de rastreamentos eram trans-
portadoras que levavam cargas
com alto valor, hoje néo, qualquer
tipo de transporte € feito com
esse tipo de controle. Além disso,
existe uma mudanga de foco: o
rastreamento nao é usado apenas
para se ter um controle da carga
e se evitar o roubo: o sistema é
usado para se ter uma logistica
melhor”, conclui. wawe
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Hamburg Siid reduzird em 26% Jacto produz veiculos Braspress comemora
as emissées de CO, elétricos para até 900 kg 35 anos de atividades

A Hamburg Siid (Fone: 11 5185.3100) 5 el A Braspress (Fone: 11 3428-3262), considerada
estabeleceu uma meta mundial de reduzir lider nacional na distribuicdo de encomendas,
em 26%, até 2020, as emissoes de CO, dos comemorou 35 anos de atividades no
portacontéineres proprios e afretados. Além dia 1° de julho dltimo, planejando novos

do diéxido de carbono, a medida também investimentos na inauguragdo de mais

tem como objetivo a diminui¢do de outros seis filiais e de uma empresa de logistica
gases, como o metano, produzido no processo para este ano. Segundo Urubatan Helou,

de combustdo. A empresa pretende alcancar diretor-presidente, nestes 35 anos a empresa
essa meta com uma série de medidas, multiplicou de tamanho e de faturamento
como investimento na eficiéncia energética muitas vezes, passou por crises, enfrentou

dos navios, aumento do tamanho médio 13 planos econémicos da histéria brasileira,

dos mesmos e afretamento de acordo com Os veiculos elétricos da linha VPT, inflagdo elevada, recessdo e sete moedas
medidas de eficiéncia energética, além da fabricados pela Jacto (Fone: 11 diferentes, mas conseguiu se consolidar no
implantagdo de um sistema de informagdes 4166.4250), tém capacidade para até mercado como “a Gnica transportadora de
ambientais. “N6s sempre nos sentimos 800 kg, incluindo motorista e passageiros. encomendas do Brasil que atende todo o
comprometidos com a protecdo do meio Sdo usados para abastecimento em linhas territério nacional”. E, o mais importante, 96%
ambiente, tanto que no passado langamos de montagem, movimentagdo de produtos da dltima milha neste vasto territério brasileiro
vdrias iniciativas voluntdrias e projetos para acabados e coleta de residuos, bem como sdo operados pela Braspress, e somente os 2%
diminuir o impacto ambiental. Com o corte no auxilio da manutengdo geral das restantes sdo operados com parceiros que estio
em emissoes de CO, damos um passo empresas, distribuicdo de documentos alinhados com a organizagdo e sdo geridos por
adiante e tornamos nosso compromisso claro, e materiais de escritdrio, prestacdo de nés”. Para isso, dispde de 104 filiais em todas
para que todos possam acompanhd-lo. Ao servigos gerais e movimentagdo de as capitais e principais cidades dos estados e
mesmo tempo, estamos confiantes de que materiais diversos. A altura do assoalho do Distrito Federal, uma frota prépria de 1.200
os resultados mensurdveis nos permitirdo da cacamba é de 770 mm, sendo o veiculos de coleta, transferéncia e distribuicao
identificar novas possibilidades de otimizagdo comprimento da cacamba de 1.830 mm e mais 1.000 agregados, todos dotados de

no futuro”, explica Ottmar Gast, presidente do e a largura de 1.100 mm e a velocidade rastreadores. A estrutura se completa com
Conselho Executivo da Hamburg Stid. de cruzeiro sem carga de 20 km/h. 6.363 colaboradores e 2.000 terceirizados.

Independentemente da necessidade
nés oferecemos a melhor solucdo.

Conheca nossa linha de rodas para paleteiras e empilhadeiras.
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Galpao Modular Desmantavel
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* Radpida montagem
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Vocollect fomece
solucdes de voz para
Supermercados do México

specializada em

servigos de voz, a

Vocollect (Fone:
0800 347.2636), juntamente
com sua aliada mexicana
NetLogistiK, firmou parceria
com a Tiendas Comercial
Mexicana, terceira maior rede
de supermercados do México.
O servigo Vocollect Voice foi
acertado para resolver alguns
problemas da rede varejista:
picking (preparagéo de pedi-
dos), recebimento, despacho
e cross-docking/put-to-store
(abastecimento da loja).

Com cerca de 200 lojas
em 50 cidades do México, a
Tiendas Comercial Mexica-
na possui quatro pontos de
distribuicdo, sendo um para
itens secos e outro para pere-
civeis, além de dois regionais.
Na parte dos secos, a rede
esta utilizando o Vocollect
Voice para picking e recebi-
mento, enquanto o centro de
pereciveis usa para picking,
cross-docking/put-to-store,
recebimento e despacho.
Antes da implementagéo

do servigo da Vocol-
lect. os supermer-
cados no
seguiam os
procedi-
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mentos a risca, o que resul-
tava em pedidos com erros e
dores de cabega aos clientes.
A lentiddo também atrasava
os processos dos funciondrios
e era mais dificil acompanhar
0s pedidos de envio, como ex-
plica o porta-voz da NetLo-
gistiK, Juan Carlos Carpio.

“Até adotar a Vocollect,
utilizdvamos outras tec-
nologias, como etiquetas e
radiofrequéncia. Os opera-
dores perdiam muito tempo
manuseando os equipamen-
tos, principalmente na drea de
pereciveis. Desta forma, ficou
evidente que a tecnologia de
voz permitiria aos operadores
manterem as méos livres, sem
terem que operar ou escrever,
tornando-os muito mais
ageis”, declara Carpio.

Ele também revela os re-
sultados obtidos pela Tiendas
Comercial Mexicana apds
aimplementagdo do Voice
Vocollect. Além do aumento
significativo da produgéo em
todos os setores, a redugao
do tempo de treinamento de

A solucdo permite que os
operadores trabathem com
as mdios lives, tornando o

trabatho mais dgil

O/ZOI-.-WWW.Iogweb.com.Br

pessoal foi 0 grande destaque.
Das antigas duas semanas, o
periodo de inatividade do fun-
ciondrio caiu para dois dias.

“Obtivemos aumento de
25% na produtividade em
relagdo ao que ocorria com
equipamentos na drea de
pereciveis. Aumentamos em
50% a produtividade em com-
paragdo ao uso de etiquetas
na drea de secos. Ganhamos
50% na produtividade da
captura de pesos varidveis em
relagéo ao processo manual.
O tempo de treinamento
passou de duas semanas para
apenas dois dias e a acuraci-
dade atingiu indice de 98%
na drea de secos”, afirma o
porta-voz da NetLogistiK.

De acordo coma Vocol-
lect e com a NetLogistiK,
o faturamento da rede de
supermercados aumentou
bastante desde a instalagéo do
servigo. Como os varejis-
tas conseguiram atender e
programar melhor, o niimero
de pedidos e atendimentos
cresceu, proporcionando uma
receita superior. Enquanto
isso, 0 investimento feito no
Voice Vocollect foi recuperado
em menos de um ano, prazo
anterior ao previsto no inicio
do projeto. wame

Envie O
seu case:

]omahsmo@logweb.com.br
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Adecol fornece adesivo
para uso em paletizagio

A Adecol (Fone: 11 2480.3589)
fornece adesivo préprio para
uso em paletizacdo, podendo
ser aplicado sobre diferentes
materiais, como papeldo, papel
Kfraft, papel cartao, PP e PE,
inclusive produtos resfriados
ou congelados. Segundo a
empresa, é de facil aplicacdo,
oferece 6timo agarre horizontal
e fécil deslocamento vertical,
além de apresentar alto
rendimento e permitir até 90%
de reducao de custos.

\!

Selgron langa
empacotadora e
agrupadora para fardos

Sediada em Blumenau, SC, a
Selgron (Fone: 47 2111.7777)
acaba de lancar a FuturaPack
GV e a FuturaStock GV.

A primeira é uma empacotadora
para embalagens acima de cinco
quilos ou de grande volumetria,
utilizando bobina com largura
de até 1.100 mm. A FuturaPack
GV tem como novidade um
centralizador automdtico que se
movimenta para manter o filme
centralizado em relagdo a solda
vertical usando sensores de fibra
ética. De acordo com a Selgron,
este processo traz economia, jd
que o transpasse da solda vertical
é menor. J4 a FuturaStock GV

é uma agrupadora para fardos
de até 1.800 mm de largura de
bobina. “A equipe da Selgron
realizou um trabalho de pesquisa
para adequar a mdquina a
grandes pacotes”, explica Sandro
Ricardo Corréa, do setor de
vendas da empresa.

Cunzolo se consolida no mercado de
movimentagao de cargas do Vale do Paraiba

Fg

Hé 41 anos no mercado,

a Cunzolo (Fone: 12
3903.9400) estd estabelecida
em Sdo José dos Campos,
SP, e é especializada na
movimentagdo de cargas,
transporte pesado e remo¢do
industrial por meio da
locagdo de guindastes -
sobre caminhao, industriais,
articulados, todo terreno e
RTs , plataformas de acesso,
torres de iluminagdo e
empilhadeiras. A companhia
fornece assisténcia em todas
as etapas dos processos,

desde planejamento até
execucdo do servigo, além
de estudos de Rigging e
treinamento para o uso dos
veiculos. A frota da Cunzolo
conta com guindastes de 8 a
300 toneladas e as locagoes
podem ser didrias ou
mensais. Entre as plataformas
disponiveis, estdo os modelos
tesouras, de lancas articuladas
até 43 metros e de lancas
telescépicas até 40 metros. Jd
as empilhadeiras, a diesel e
GLP, tém capacidade para 3
a 16 toneladas.

logistica industrial de qualidade esta aqui

armalcnadem

Seguranga, agilidade
na informacio @
total acurackdade
dos estogques

Servicos logisticos projetados
especialmente para a operacio
da cadeia de suprimentos da
SUa empresa.

traniports

Cumprimento de
praros & total
garantia no

transporie
Cuide de seus negdcios, sua logistica de seu produte

merece um atendimento adequado e
adaptado a sua necessidade.

Aceise
||’|| www. brucal.com.br



menfos |
cria divisao Docktec, gue

passa a operar com eqguipamentos
para docas e portas seccionais

Tailtec estd comu-

nicando o inicio das

atividades da sua
nova divisdo, a Docktec (Fone: 11
3686.8669), que passa a operar
com equipamentos para docas
e portas seccionais. A linha de
produtos é produzida pela empresa
italiana Kopron, que possui fabrica
no Brasil e estd hé mais de 30 anos
no mercado internacional.

Para entrar neste segmento,

a Docktec formou uma equipe

de profissionais com 20 anos de
experiéncia no setor. Um dos
especialistas é o engenheiro Edison
Salgueiro Junior, diretor da Tailtec.
Ele explica que a empresa entrou
no mercado aproveitando o bom
momento econdmico do Brasil e
o conhecimento da Tailtec. Além
disso, o diretor entende que esta
era uma maneira de expandir a
empresa.

“Estamos buscando tirar pro-
veito da nossa experiéncia, com
grande know-how e tecnologia de
mais de 20 anos nesse segmento,
obviamente aproveitando a boa
fase em que se encontra esse mer-
cado em nosso Pais. Na realidade,
a procura, dentro do mercado
aquecido, somada ao nosso
conhecimento, vem ao encontro
do planejamento estratégico de

LOGWEB
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Salgueiro Jr: “na operacao Tailtec/
Docktec ja foram investidos mais
de R$ 850 mil até o momento, e
temos planos de investir o mesmo
montante nos préximos 24 meses

crescimento da empresa”, afirma
Salgueiro Jr.

Segundo o engenheiro, a Do-
cktec ainda ndo possui uma sede
prépria, mas, em até dois anos,
anova diviso terd seu espago
oficial. “Estamos projetando que a
Docktec terd sua prdpria sede nos
proximos 24 meses, em uma drea
de 2000 m*”, analisa Salgueiro Jr.

ProbuTOS

Entre os produtos comerciali-
zados estd a gama completa de
niveladoras de docas, a partir da
linha “premium"“ da Kopron de
embutir até a linha Docktec, que
vai até os modelos
frontais manuais me-
canicos mais simples,
acessorios para docas
- lumindrias, guias de
rodas, semaforos e
calgos de rodas —, abri-
gos e selos para docas,
bem como portas sec-

cionais nos mais variados modelos

e portas rapidas. A manutengao e

o suporte aos clientes também sao
oferecidos pela Docktec, segundo

Salgueiro Jr.

“Oferecemos toda a engenharia
de aplicagdo para o projeto de de-
senvolvimento da doca e aplicagdo
desses equipamentos, bem como
0 constante suporte técnico, com
assisténcia, instalagéo, contratos
de manutengao e fornecimento de
pegas, inclusive para outras marcas
de equipamentos”, garante o
diretor da Tailtec.

INVESTIMENTO

Ele também salienta que na
operagao Tailtec/Docktec j foram
investidos mais de R$ 850 mil até
o momento e ha planos de investir
0 mesmo montante nos proximos
24 meses.

ATailtec iniciou suas operagdes
em 2011 e, para 2012, estima
triplicar os ganhos, j& com a ajuda
da Docktec. O diretor diz que a
divisao de plataformas veiculares
j& se consolidou no mercado e
agora a aposta € no segmento de
niveladoras de docas.

“A meta para 2012 € triplicar
o valor do faturamento, onde a
divisao Docktec deve contribuir
significativamente. J& podemos
afirmar que ultrapassamos os nos-
sos objetivos iniciais, em termos de
participagio de mercado de plata-
formas veiculares. Com menos de
um ano de atuagao, conquistamos
uma expressiva fatia de mercado
e vamos também surpreender no
mercado de niveladoras de docas”,
conclui Salgueiro Jr. wawes

www.logweb.com.br

Exporta Facil dos
Correios oferece cinco
prazos de entrega

O Exporta Fdcil dos Correios
(Fone: 3003.0100) é um
servico de entrega no
exterior, através do qual a
empresa faz toda a logistica
e estipula um prazo para a
entrega no pais de destino,
bem como realiza o registro
da operagdo no Sistema de
Comércio Exterior - Siscomex
da Receita Federal, sem
custo adicional, e elimina

a necessidade de obtencdo
antecipada do registro de
importador/exportador.
Além de mercadorias
comerciais, o sistema permite
transportar documentos,
presentes e amostras. O envio
segue os seguintes limites:
valor médximo de US$ 50
mil por encomenda, sendo
o0 peso de até 30 quilos e as
medidas de até 3 m®.

Os Correios também
garantem o seguro
automdtico gratuito para
todas as exportagoes. Mesmo
assim, o cliente que desejar
pode adquirir um seguro
adicional. Os prazos e
precos variam de acordo
com a urgéncia do Exporta
Fécil contratado: Sedex
Mundi e Expressa, com
prazo de entrega garantido
de trés a sete dias Uteis;
Leve Prioritdria, com prazo
de 4 a 13 dias dteis; Leve
Econdémica e Mercadoria
Econdémica, com prazo de
14 a 30 dias uteis.
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om sede na Alemanha

e hd mais de 50 anos

atuando no mercado
de embalagens de protecéo, a
Storopack (Fone: 11 5677.4699)
estd chegando ao Brasil com suas
solugdes para o setor. Interessada
em expandir negdcios e aumen-
tar o faturamento ndo somente
por aqui, os demais mercados
emergentes da América do Sul e
da Asia também estio na mira da
empresa. Além disso, a fabricante
acredita que o segmento terd mui-
to espago para ser explorado, j&
que a estimativa por demanda de
embalagens aumentar significati-
vamente nos proximos anos.

Mundialmente, a Storopack
se consolidou nos negdcios de
packaging e oferece alguns tipos
de embalagens, como: AlRplus®
e AIRmove® (protegéo de uso
flexivel, como travesseiros de ar);
PAPERplus® (almofadas de papel);
FOAMplus® e FOAMmove®
(sistemas de embalagem de espuma
de poliuretano); Pelaspan® e
Pelaspan® Bio (materiais a granel
para almofadar).

No Brasil, inicialmente, a
companhia contard com um
escritdrio préprio de vendas e
estoque central para garantir os
suprimentos. Com eles, a ideia é
comercializar os sistemas AlRplus®
e PAPERplus®, enquanto o
langamento do AIRmove® deve
acontecer em breve, mas sem data
estabelecida. Como este ultimo
serve para atender pequenas
demandas, as duas tecnologias
anteriores foram priorizadas.

De acordo com a diretora da
AGO /2
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Storopack no Brasil, Vicentina
Pereira, a equipe estd bem insta-
lada no Brasil com funciondrios
capacitados. Ela também ressalta
0 apoio da matriz alema nesta
nova etapa da companhia. “Nossa
filial estd estruturada para atender
plenamente ao mercado. Nossos
departamentos comercial, técnico
e administrativo sdo formados por
profissionais especializados neste
segmento. Além disso, também
teremos todo suporte da nossa
matriz para nossos sistemas de in-
tegragdo nas linhas de operagao de
cada cliente”, explica Vicentina.
Por outro lado, a companhia
corrobora com a reclamagao da
maioria das multinacionais que
chegam ao Brasil: a burocracia.
Para iniciar suas atividades por
aqui, Vicentina destaca o desafio
e ressalta o impacto no planeja-
mento dos alemaes. “Acredito que
o maior entrave foi, e ainda é, a
burocracia nos trémites adminis-
trativos. Tivemos o suporte de
bons profissionais aqui no Brasil
para iniciarmos as operagdes,
mas, ainda assim, atrasamos o

AIRmove®, da linha

Package Division: assim como o
AIRplus® e o PAPERplus®,

serd comercializado na América
Latina pela Storopack do Brasil

Vicentina: “tivemos o suporte de
bons profissionais no Brasil para
iniciarmos as operagoes, mas,
«)I‘ﬂ(/ﬂ (155[[77, atrasamos 0 nosso
planejamento devido a burocracia”

nosso planejamento devido a
burocracia”, ressalta a diretora da
Storopack no Brasil.

LOGISTICA BRASILEIRA
Para a companhia alema, o mer-

cado logistico brasileiro estd em
constante evolugao nos segmen-
tos de transporte e armazenagem.
Mesmo assim, eles consideram
que hd muito que se melhorar no
que diz respeito ao término da
expedicao de um produ-

to. Para a diretora da

Storopack, o segmento
I de embalagens tem
desafios que vao

além.

“Em-
presas que
trabalham
com embala-

| gens devem,

além de vender seus produtos,
oferecer alternativas que integrem
suas solugdes a realidade de cada
operagao. A Storopack tem muita
experiéncia nesse segmento e
pretendemos trabalhar com esse
diferencial também no Brasil”,
destaca Vicentina.

AmERICA LATINA

Com a instalagéo no Brasil, a
Storopack ndo visa apenas ao mer-
cado nacional, mas, também, aos
demais pafses da regido, sobretudo
os do Mercosul. A estratégia da
empresa €, através das relagdes
brasileiras com os vizinhos, ampliar
o leque de clientes.

No entanto, Vicentina garante
que o trabalho néo ficard restrito a
esta faixa emergente. “Teremos no
Brasil nosso ponto de partida para
responder & demanda dos demais
paises desta regido”, vislumbra.

De momento, ela assegura que
néo firmou nenhuma parceria com
distribuidores na América Latina,
mas as opgdes serdo estudadas
pela cdpula da empresa.

A STOROPACK

A companhia foi fundada em
1959 na cidade alema de Affaltrach,
perto de Heibronn, e estd presente
em mais de 40 paises. Atualmen-
te, a sede da empresa esta em
Metzingen, também na Alemanha,
e opera com duas divisdes de ne-
gécios: Molding Division e Package
Division. Os produtos que serdo
trabalhados no Brasil sdo exclusivos
da linha Package e apresentam
crescimento de demanda nos paises
em que a Storopack j& atua. wawe
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Balluf lanca sistema de RFID industrial

O sistema de RFID industrial BIS
V, lancado pela Balluff Controles
Elétricos (Fone: 19 3876.9977),
permite conectar até quatro
cabecas de leitura/escrita para
uma unidade de processador,
além de rapida comunicagdo de
dados sem contato. Combina RFID
e sensores e, juntamente com
0s quatro canais da antena, que
trabalham de forma complemente
independente, tem um mestre
10-Link integrado com a ultima
versdo, 1.1. Possibilita conectar
sensores adicionais e/ou atuadores
diretamente e criar uma estrutura
de rede simples, além de
visualizagdo
e estado de

| aufl

facilidade com uso dos LEDs.
Apresenta: indicador de fungdes:
cada cabeca de leitura/escrita
tem dois LEDs, 1 de conexdao
e outro para funcionamento;
oito LEDs monocrométicos
que mostram o status da rede;
display LCD com botdes de
controle, definindo e exibindo
o endereco de rede e exibicao
de leitura dos TAGs; conexao
USB para comissionamento
rdpido sem conexdo em rede
(leitura e escrita nos TAGs),
atualizagdo do processador ou
das cabegas de leitura/escrita
e 0 menu de operagdo como
um arquivo PDF; e conector de
alimentacdo inteligente para salvar
os parametros no local. E usado
para identificacdo de fluxo de
material na producdo industrial,
sistema de transporte guiado
na construgdo de mdquinas,
. montagem e submontagem
| de linhas na inddstria
" automotiva e equipamentos
eletronicos, esteiras elétricas
e intralogistica.

DC Logistics Brasil inaugura novo

escritorio no Rio de Janeiro

Atenta a crescente demanda do setor de petréleo e gds, bem como
a terceira posicdo no mercado de agenciamento de cargas do
Brasil, a DC Logistics Brasil inaugurou em julho dltimo seu oitavo
escritdrio, desta vez na capital fluminense (Fone: 21 24989.4133).
A expectativa é crescer 18% em 12 meses. A empresa atua no
gerenciamento logistico do transporte internacional. Possui uma
rede de agentes para oferecer um servico global, com follow-up
proativo, flexibilidade as necessidades dos clientes e ferramentas
on-line de acompanhamento de cargas. Propde solugdes diferen-
ciadas, trabalhando em escala nacional e contando com unidades
préprias em ltajai, SC, Curitiba, PR, Sdo Paulo, SP, Manaus, AM,
Porto Alegre, RS, Campinas, SP, Vitdria, ES, e Rio de Janeiro, RJ.

Guerra investird R$ 86 milhoes

na ampliagao de fabricas

A Guerra S.A. Implementos Rodovidrios (Fone: 54 3218.3500)
assinou um protocolo de cooperacdo com o Badesul no valor total
de R$ 86 milhdes. O aporte financeiro serd utilizado em cinco
projetos de ampliacao e modernizagao das fabricas da Guerra

na Serra Gatcha (Caxias do Sul e Farroupilha). Segundo Walter
Rauen, presidente da Guerra, a empresa ampliard a sua drea
produtiva, o que resultard em um incremento de mais 20% na
producdo em todas as linhas atuais da empresa. Os recursos do
Badesul comegardo a ser liberados ainda em 2012, e o projeto de
ampliacdo e modernizacdo deverd estar concluido em 24 meses.
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- Logistica & Meio Ampbiente

TIPLER CONQUISTA
““SeLo VERDE"’ DA ABNT

A Unidade Recapadora instalada
no complexo industrial da Tipler
(Fone: 51 3568.2222), em Sao
Leopoldo, RS, conquistou o Rétulo
Ecoldgico da ABNT (Selo Verde)
para a atividade de reforma de
pneus. Com o reconhecimento,
aempresa — que ja havia sido a
primeira do Brasil a obter o registro
do INMETRO para reforma de
pneus de carga—é agora a primeira
da regidgo Metropolitana de Porto
Alegre com o Rétulo Ecoldgico e
uma das poucas empresas do Pais a
atender as duas padronizagdes.
O Selo Verde para reforma de
pneus € concedido as empresas
que operam em conformidade com
o procedimento 145 da ABNT,

que estabelece requisitos am-
bientalmente responsaveis para a
atividade. A exigéncia envolve toda
a cadeia produtiva da empresa, ini-
clando nos fornecedores, passando
pelo reformador e se estendendo
até o descarte do material.

De acordo com as exigéncias da
norma, os fornecedores devem
entregar matérias-primas em con-
formidade com as especificagdes
ambientais e comprovar devida-
mente através de laudos técnicos.
Dentro do reformador, sdo avalia-
dos aspectos como consumo de
energia elétrica e dgua, processos e
controles de produgao, tratamento
de residuos, seguranga no trabalho,
manutengao e emissio de carbono
da frota, e também a qualidade e o
desempenho dos pneus produzidos.

CEeNTRO DE DISTRIBUICAO DA IVECO E DA CASE
NEew HOLLAND RECEBE CERTIFICACAO GREEN BUILDING

O Centro de Distribuigao
de Pegas da Iveco (Fone: 0800
702.3443) e da Case New
Holland (Fone: 0800 777.6423),
em Sorocaba, SP recebeu a
certificagao LEED Gold, conce-
dida pelo United States Green
Building Council (USGBC), uma
organizagao sem fins lucrativos
comprometida com o futuro
sustentével por meio do desen-
volvimento de edificios com alta

eficiéncia energética e ambiental.

Este € o primeiro Centro de
Distribuigio na América Latina
do setor de autopegas a obter
este importante certificado
ambiental. Para conquistar a
certificagao, o projeto do Centro
de Distribuigao foi baseado em
cinco pilares do Green Buil-

ding Council: planejamento do
local (concepgao, construgao

e operagao de edificagdes e
espagos construidos), gerencia-
mento do consumo de dgua, de
energia, uso correto de materiais
e qualidade do ambiente de
trabalho. O desenvolvimento

do edificio foi realizado seguindo
as exigéncias e orientagdes para
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gerar 0 minimo impacto para a
comunidade local e para o meio
ambiente. Para isso, foram im-
plantados projetos especificos de
paisagismo e jardinagem em todo
o Centro. A ampla 4rea verde
permite a absorgao de dgua pelo
solo, evitando o assoreamento
de mananciais, e muitas dreas de
sombra. Além disso, o edificio
deve cumprir requisitos em rela-
630 & eficiéncia no consumo de
agua. Por isso foi construido um
tanque de reutilizagao de dgua,
com um sistema de captagio e
contengao da chuva, que passa a
ser reaproveitada — 100% da dgua
néo utilizada para consumo é
reutilizavel e, no caso de chuvas
torrenciais, 0 tanque atua como
um controlador de vazéo, evi-
tando grandes enxurradas para o
ribeirdo que recebe as dguas das
chuvas. Outro ponto importante
que o Centro de Distribuigdo de
Pegas da Case New Holland e
da Iveco precisou seguir é o pilar
de energia. Telhas metdlicas na
cor branca foram instaladas para
propiciar alto grau de refletancia
solar (capacidade de refletir a luz

O ciclo de atitudes responsaveis se
completa com o atendimento aos
requisitos de descarte dos pneus
inserviveis para reforma, processo
no qual o reformador &, junto com
os fabricantes de pneus, correspon-
savel pela destinagéo ambiental-
mente adequada.

DISTRIBUIDORES DA
AMBEV ADOTAM AGOES
SOCIOAMBIENTAIS

Para incentivar a adogao de
agdes socioambientais pelas
revendas da rede, a Confenar —
Confederagao Nacional das
Revendas AmBev e das Empresas
de Logistica da Distribuigéo (Fone:
115505.2521) desenvolveu o Selo
Confenar de Sustentabilidade.
Anunciado para os associados em

solar para evitar 0 aquecimento
do interior do ambiente). Estas
telhas possuem recheio de [a de
rocha que melhoram o conforto
térmico tanto em dias de calor,
quanto de ftio. O telhado do
Centro tem ainda 4% de sua érea
coberta por telhas translicidas
especiais, que permitem a entra-
da de luz, mas filtram a passagem
do calor, economizando energia
para iluminagao. Outra forma de
economia foi a utilizagao de ilu-
minago natural nos escritdrios,
por meio de ampla drea envidra-
cada. Devido ao rigido controle
na utilizagio de materiais, mais

www.logweb.com.br
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margo Ultimo, mais de 40 projetos
jé foram inscritos até o momento e
véo desde agdes de atendimento a
criangas e idosos e agdes de gestédo
ambiental até criagdo de empregos
e redug@o de niveis de poluigao.
As iniciativas serdo eleitas por
consultoria externa independente
e receberdo o selo no Agenda
Confenar. Elas devem, obrigato-
riamente, atender quatro critérios:
desenvolvimento da comunidade
local, impacto do projeto em nivel
regional, apoio a instituigdes e
promogao de agdes internas que
resultem em voluntariado. As
revendas reconhecidas com o

Selo poderzo utilizar o simbolo em
materiais institucionais, uniformes
e caminhdes, além de receberem
uma placa de reconhecimento.

de 53% de todos os materiais
usados na construgao tiveram
contetido reciclado. “Este quesito
foi muito importante e exigido
pelo USGBC. Utilizamos diversos
materiais, como, por exemplo,

os pisos do escritdrio, fabricados
com alto teor de matéria-prima
reciclada. Recebemos declara-
gdes de nossos fornecedores rei-
terando que um alto percentual
da matéria-prima comprada pela
CNH e Iveco para o Centro era
de material reciclado e reciclé-
vel”, completa Mauricio Gouveia,
diretor de pds-venda da Iveco
América Latina.



MAN LATIN AMERICA
RECEBE PREMIOS PARA
PROJETOS SUSTENTAVEIS
AMAN Latin America
(Fone: 11 5582.5335) recebeu
vérias homenagens por tecnolo-
glas sustentdveis para produto
nas mais diversas premiagdes.
A mais recente veio do Prémio
AEA de Meio Ambiente,
da Associagao Brasileira de
Engenharia Automotiva, pelo
pioneirismo no desenvolvi-
mento do primeiro caminhao
hibrido do Brasil. Desenvolvido
nacionalmente pela MAN Latin
America, o projeto vai além do
aspecto ambiental da sustenta-
bilidade, chegando ao universo
econdmico. O veiculo utiliza
tecnologia diesel-hidrdulica,
mais acessivel financeiramente
do que outras opgdes que 0
mercado vém discutindo. E, por
isso mesmo, mais adequado a
operagdes em paises emer-
gentes. Com esse caminhdo
hibrido, a MAN Latin America
ganhou ainda dois prémios REI,
em reconhecimento a excelén-
cia e inovagao da iniciativa.
O veiculo também ganhou es-
pago com a exposigao na confe-
réncia mundial sobre desenvol-
vimento sustentavel Rio+20,
em que a empresa mostrou
outros de seus esforgos para o
desenvolvimento de solugdes
de transporte de baixo carbono,
como o caminho flex movido
amistura de diesel e etanol.
Por esse modelo, a MAN Latin
America foi agraciada com o
Top Etanol, na categoria Trans-
portes da modalidade Inovagéo
Tecnoldgica. O prémio reco-
nhece a empresa pela contribui-
a0 & utilizagio cada vez mais
eficiente desse biocombustivel.
No Prémio Brasil de Agao Am-
biental, a empresa € destaque
pelas pesquisas em bioenergia,
que remontam a 2003, com o
inicio das pesquisas com biodie-
sel antes mesmo de qualquer
obrigatoriedade legal.

www.logweb.com.br

CORREIOS ADERE A PROGRAMA GLOBAL DE
REDUCAO DE CARBONO

Os Correios (Fone: 61 3426.2014) assinaram, com a
International Post Corporation (IPC) — associagao de
24 operadores postais na Asia, na Europa e na América
do Norte —, acordo para aderir ao programa global de
redugdo de emissao de carbono do setor postal. Os Cor-
reios 30 0 primeiro operador latino-americano a aderir ao
programa e sua participagao reafirma o compromisso com
o desenvolvimento de negécios sustentdveis. O programa
da IPC, langado em 2008, é a primeira iniciativa global de
um setor industrial para reduzir as emissdes de carbono.
Em 2011, os correios membros da IPC reduziram, coleti-
vamente, suas emissdes de carbono em 926 mil toneladas.

RETRAK COLOCA ESTACAO DE TRATAMENTO DE
EFLUENTES EM OPERACAO

A Retrak Empilhadeiras (Fone: [1 2431.6464) jé esta
operando em sua sede de Guarulhos, SE uma Estagao
de Tratamento de Efluentes com licenga expedida pela
Cetesb — Companhia de Tecnologia de Saneamento
Ambiental. A empresa investiu R$ 90.000,00 nos dltimos
dois anos para sua construgio em uma area de 120 m?,
e 0 objetivo é tratar a d4gua contaminada resultante da
lavagem de equipamentos, baterias e pegas. “Com o
aumento de nossa frota de maquinas, o volume de dgua
contaminada também cresceu, acarretando mais custos
para o destinagao correta dos residuos, o que faziamos
através de empresas especializadas. Fizemos um estudo
e verificamos a viabilidade do investimento na estagao de
tratamento prdpria”, explica Sérgio Guimaraes, diretor
técnico da Retrak Empilhadeiras. A empresa planeja
substituir as bombas elétricas da Estagao por cataventos
para 0 bombeamento da dgua entre as etapas do processo
de tratamento e, também, usar aquecimento solar para
elevar a temperatura da dgua, melhorando a eficiéncia na
lavagem. Outra iniciativa em curso na empresa é o estudo
para 0 uso de geradores edlicos na recarga de baterias.

TRUCKVAN FORNECE UNIDADES MOVEIS PARA A
FuNpAcAO SOS MATA ATLANTICA

ATruckvan (Fone: 11 2635.1133), fabricante de
baus e carretas customizadas, forneceu duas unida-
des mdveis para o Viva a Mata 2012, organizado pela
Fundagéo SOS Mata Atlantica. As carretas fazem
parte do projeto “A Mata Atlantica é Aqui — Exposigéo
Itinerante do Cidadéo Atuante”, que viaja pelo Brasil
para conscientizar a populagéo sobre a importancia da
Mata Atlantica para nossas vidas. O projeto, langado
em maio de 2009, j& visitou 90 cidades e possibilitou a
interagdo com mais de 400 mil pessoas. Este ano a ex-
posigao passa a ter duas unidades mdveis que viajardo
juntas por cidades do litoral do pais. Uma delas serve de
palco e a outra funciona como sala de aula para oficinas
e rodas de conversa sobre a preservagéo do meio
ambiente. wawe
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OnixSat fornece solucao
para melhorar logistica da
Usina Sao José

m agosto de 2011,

visando a safra de

2012, a Usina Sao José,
localizada na cidade litoranea de
lgarassu, distante 32 quildmetros
do Recife, PE, contratou os servi-
os de monitoramento para a frota
de veiculos da OnixSat (Fone: 43
3374.3874) — empresa que oferece
servigos de rastreamento via saté-
lite em diversas éreas, incluindo o
setor logistico. A ideia era ter um
controle melhor dos caminhdes
que fazem o abastecimento e o
descarregamento dos galpdes.

Pertencente ao Grupo Caval-
canti Petribd, a usina apresenta,
por exemplo, uma produgao de
mais de quatro milhdes de litros
de etanol hidratado, acima de
nove milhdes de litros de etanol
anidro, mais de 37 mil toneladas
de aglicar cristal especial e mais
de 91 mil toneladas de agucar
VHP (Very High Polarization) —
ideal para exportagdo. Porém, na
visdo da empresa, o controle dos
caminhdes que transportam os
produtos ndo era eficiente. Sendo
assim, a usina instalou a solugéo
da OnixSat para otimizar a pro-
dug@o, como explica Igor Falco,
gerente da OnixTec.

“O sistema permite que o ge-
rente logistico da Usina configure
os pontos onde os caminhdes
tém de estar e qual o tempo
necessario para chegar a este
ponto. Com 0 nosso sistema,
ele pode saber se os caminhdes
estao atrasados”, afirma Falcao.

A solugao adotada na usina é
o rastreador OnixSmart Hibrido.
Com ele, a drea de logistica con-
segue monitorar a posigao exata
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Com o sistema adquirido, a Usina Sao José consegue identificar a posicao
exata de qualquer veiculo, até mesmo nos campos rurais mais afastados

do veiculo até em lugares onde
o sistema de GPRS (celular) ndo
funciona ou opera mal.

“A mudanga mais positiva é
ter um sistema integrado, no qual
as partes agricola e industrial
podem operar simultaneamen-
te, aumentando a eficiéncia da
operagdo e, consequentemente, a
produgdo da usina”, diz o gerente
da OnixTec, destacando que, de
certa forma, foi o sistema de sua
empresa que teve de se adaptar
ao sistema da Usina — foi preciso
mapear rapidamente as fazendas,
criando pontos de referencias em
todos os locais de trabalho e dreas
de controle, enquanto a Usina
precisou fazer um grande trabalho
de aceitagao da tecnologia, para
que seus funciondrios ndo se
sentissem vigiados.

“Apés a utilizagao dos rastrea-
dores da OnixSat, obtivemos total
otimizagao do acompanhamento
da logfstica externa e interna.

Foi impossivel identificar qualquer
divergéncia de informagéo entre
motorista e central, com a certeza
de que sabfamos exatamente onde
0 motorista e, consequentemen-
te, a cana-de-agUcar, estavam”,
ressalta Allan Kleber, gerente de
operagdes da Usina Sao José.

PROXIMA FASE

Ainda segundo o gerente da
OnixSat, a parceria entre empresa
e Usina Sao José nao para por
ai. Estd prevista a criagio de
um método de prevengao nas
maquinas, mas ainda sem data
fixa para instalagao.

“A préxima fase do projeto
€ criar um sistema para a
manutengéo preditiva e
preventiva da Usina, evitando
as manutengdes corretivas das
maquinas”, revela Falco.

A OnixSat também j&
apresentou um novo produto
no mercado e tem planos para
novos langamentos ainda
em 2012. No inicio do ano, a
companhia iniciou as vendas do
OnixSmartIDP Hibrido.

“Trata-se de um equipamento
que permite a operagio com uso
de mensagens de texto livre via
satélite, com baixo custo. A partir
desta nova tecnologia, aumenta-
se a capacidade de comunicagéo
entre a central de monitoramento
€ 0 motorista, permitindo elevar
onivel de seguranga na gestao
logistica. Ainda temos outras
novidades para 0 ano, que serdao
apresentadas gradualmente”,
explica Falcdo. wrawe
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3M atua com

empacotamento,
identificagao e
paletizacao

A 3M (Fone: 0800 132333)
estd trabalhando em trés frentes
no Brasil para manter seu
crescimento: empacotamento,
identificacdo e paletizagdo.

No setor de empacotamento,
fornece fitas adesivas de

BOPP e de papel, além

de fechadoras de caixas
automdticas e semiautomadticas.
Para identificagdo, a empresa
tem uma série de solugoes:
etiquetas, ribbons, impressoras,
aplicadores e Ink Jet. Por
ultimo, para paletizagao,
fornece adesivos de PVA, fitas
esticdveis e a unitizadora ST-
1000, que atua com cargas de
até 2,65 metros de altura e 2
toneladas de peso. Aplica a fita
esticdvel em todas as laterais e
na parte de cima do palete.

Almeida Martins
desenvolve células de
paletizacao robotizadas

Como integradora da Fanuc
Robotics no Brasil, a Almeida
Martins (Fone: 11 2621.9023)
desenvolve células de paleti-
Zzagdo robotizadas de sacos,
caixas ou fardos. Cria projetos
customizados de acordo com
a aplicagdo e oferece todos
0s equipamentos envolvidos
no processo: transportadores
e indexadores de produtos,
pré-formadores de camada,
sistemas de seguranca, garras,
programagdo e automacao.
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Ultracargo compra terminal de

granéis liquidos no Maranhéao

A Ultracargo (Fone: 11 3177.6215),
especializada em armazenagem de granéis
liquidos, adquiriu o TEMMAR — Terminal
Maritimo do Maranhdo, localizado no Porto
de ltaqui e focado na movimentacdo de
combustiveis e biocombustiveis. Inaugurado
hd pouco mais de um ano, trata-se de um
terminal com capacidade estética de 55.000
m?. “O porto de Itaqui é um polo regional
de atracdo de novos projetos e investimen-
tos e é o responsdvel pelo abastecimento
de combustiveis nos estados de Mara-
nhdo, Piaui e Tocantins, que apresentam
crescimento acima da média nacional”, diz
Ricardo Catran, diretor-superintendente da
Ultracargo.

O porto de Itaqui é o segundo maior em
movimentagdo de granéis liquidos do Brasil,
atrds apenas do de Santos, e, com localiza-
¢do privilegiada, possui vantagens logisticas,
com acesso ferrovidrio & Norte-Sul. Por
outro lado, além de combustiveis, a Ultra-
cargo movimenta produtos quimicos e 6leos
vegetais. Com esta compra e as expansoes
em andamento nos terminais de Santos e
Aratu, a capacidade operacional total da
Ultracargo atingird 860.000 m?.

Ouro e Prata cria
nova empresa no
setor de transportes

O Grupo Ouro e Prata
expandiu seus negécios
com a criagdo da Viopex
Encomendas Expressas
(Fone: 51 3375.8900),
que opera em nivel
nacional com hordrios
diferenciados para
entrega, conforme a
necessidade do cliente.
A empresa disponibiliza
um site dindmico e
interativo para que os
usudrios tenham acesso
a informacoes sobre o
melhor tipo de servico a
ser contratado, consultar
prazo de coleta e
entrega, além de solicitar
a coleta. Traz ferramentas
para célculo de tempo
de remessa, consulta

das cidades atendidas,
embalagens, FAQ,

entre outros.

Kaufmann langa linha de verificadores

automaticos de peso
A Representagdes Kaufmann
(Fone: 11 2165.1163) apre-
senta a sua nova linha de
verificadores autométicos de
peso, denominada Checkwei-
gher $100, onde é utilizada
moderna tecnologia mecanica
e de medigdo para garantir
pesagens rdpidas, precisas e
confidveis, trazendo econo-
mia para qualquer processo,
segundo a empresa. Com suas
fungades internas e saida serial,
0 equipamento transfere os
resultados de pesagem para
qualquer sistema, criando um
log das pesagens e garantin-
do maior confianca a todo
sistema. Tem construcdo em
aco pintado com epoxi ou
aco inox e, opcionalmente, é
possivel utilizar uma impres-
sora térmica incorporada ao
sistema, gerando relatdrios de
forma simples e répida, possi-
bilitando, também, o descarte
automdtico de embalagens fora

E COMO COLOCAR
0 CINTO: NAO TEM
COMO ESQUECER.

www.vitlog.com.br

de pesagem ideal. As fungoes
disponiveis sdo: 1 - Compara
Peso: compara o peso atual

com os limites inferior e supe-
rior programados. A torre de
sinalizagdo indica o resultado

e rejeita o produto; 2 - Acu-

mula Peso: acumula o valor

do peso de cada produto que I
passa pela esteira. Conta o
ndmero de produtos e calcu-
la seu peso médio; 8 - Conta
Pegas: calcula o nimero de
pecas em uma embalagem

a partir do peso médio;

4 - Estatistica: efetua os
célculos estatisticos de

uma amostra, como
média, desvio
padrao,
desvio padrdo
relativo, md-
ximo, minimo
entre outros. En-
via os resultados
pela saida serial
RS232C.
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Oracle (Fone: 0800

891.4433) vem

desenvolvendo
softwares ha mais de 30 anos no
mercado de Tecnologia da Infor-
magao. E, hd alguns anos, perce-
beu que os sistemas para gestao
logistica, abrangendo redugéo de
custos e aperfeicoamento de trans-
portes, tornaram-se valiosos para o
crescimento de receita e expansao
da marca. Focada neste ambiente,
langou recentemente algumas
solugdes para Supply Chain,
como explica o gerente sénior de
Consultoria de Vendas da Oracle
do Brasil, Odair Koyama.

OractLE Fusion
APPLICATIONS

Para o setor logistico, a mais
recente aposta é o Oracle Fusion
Applications, programa que serve
como gestor de negdcios e foi
desenvolvido em parceria com os
prdprios clientes. Ele é formado por
sistemas modulares, que sdo inte-
grados as aplicagdes j& existentes
na empresa contratante.

“Sob a mais recente e avangada
tecnologia, a aplicagéo foi criada
sob arquitetura aberta e orientada a
servigos, além de incorporar as pré-
ticas de negdcios adotadas por mais
de 1.000 clientes, que colaboraram
na sua concepgdo. O Oracle Fusion
Applications permite as empresas
melhorar seu desempenho, reduzir
os custos de Tl e, consequente-
mente, obter melhores resultados
de negdcios”, explica Koyama.

O novo programa pode ser ad-
quirido em modalidades diferentes.
/A maneira mais tradicional ainda
¢ a comercializagéo de licengas,
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Koyama: além dos investimentos
em infraestrutura de transportes,
0 mercado brasileiro de logistica
ainda tem espaco para grande
expansdo em Tl

mas o produto também é vendido
através da “nuvem”, método
conhecido como Saa$ (Software as
a Service). Nele, o cliente opta pela
aquisigo de parte da aplicagao ou
paga pela quantidade de uso.

PREOCUPACOES DO SETOR

A Oracle entende que a malha
logistica é o aspecto mais impor-
tante a ser considerado antes da
aquisicdo de qualquer solugao.
Koyama destaca que o conheci-
mento dos modais disponiveis — as-
sim como das fébricas e dos Cen-
tros de Distribuigao, por exemplo
- é fundamental para identificagio
de posicionamento, necessidade e
capacidade dos clientes.

“Sem o entendimento perfeito
da malha logistica, as companhias
tendem a ndo planejar de maneira
adequada, pois ndo dominaréo seu
processo de vendas e operagdes.
Consequentemente, ocorrera
um aumento nas ocorréncias de
problemas com alguns produtos,
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como excesso de estoque, e esta
perda de competitividade acar-
retard, finalmente, em queda no
valor de mercado da companhia”,
adverte Koyama.

Ele também destaca outros
dois pontos relevantes ao setor:
planejamento e sustentabilidade.
A execugdo das operagdes tornou-
se Um processo mais rigoroso e
as empresas buscam equilibrio e
padrdes ecoldgicos entre reduzir
custos e atender as demandas dos
clientes com qualidade e agilidade.

“E importante ressaltar que,
além das exigéncias da compe-
titividade e do cliente, 0 meio
ambiente vem cobrando a sua
parte de forma significativa. Por
isso, as empresas brasileiras tém
incorporado nos seus processos
de atendimento da demanda a
conformidade em relagéo aos
relatdrios e aos indicadores de
sustentabilidade”, avalia o gerente
sénior da Oracle.

DIVERSIDADE

Ele também lembra que, no
segmento de software de gestao de
negdcios, o portfdlio de solugdes da
Oracle é completo e abrange ERP
(Gestao Empresarial), HCM (Ges-
to de Recursos Humanos), CRM
(Gestao de Relacionamento com os
Clientes), PLM (Gestao do Ciclo
de Vida do Produto), EPM (Gestao
de Desempenho Empresarial) e,
também, a solugéo de SCM (Ges-
tao da Cadeia de Suprimentos).
Atualmente, hé sete aplicativos de
SCM desenvolvidos pela empresa
para o mercado logistico.

Segundo Koyama, as solugdes
da Oracle dao condigdes aos
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clientes de prever necessidades e
riscos nos processos, bem como se
adaptar as condigdes varidveis do
mercado e alinhar operagdes por
redes globais. As solugdes disponi-
veis pela Oracle s3o: Planejamento
da Demanda (DM), Planejamento
de Vendas & Operagdes (S&OP),
Planejamento Otimizado da
Produgéo e da Distribuigao (APS -
MRP/DRP Finito), Planejamento
dos Estoques (IO), Programagéo
e Sequenciamento da Produgao
(PS), Gestao Avangada dos
Armazéns (WMS) e Gestao de
Transportes (TMS).

LANCAMENTOS

A Oracle também faz constan-
tes atualizagdes em seus progra-
mas. Somente em 2011, foram
mais de mil atualizagdes. Neste
periodo, a companhia langou 14
novos médulos, além de 500 novas
funcionalidades as j& comerciali-
zadas solugdes de Supply Chain.
Dentre todo este esforgo, a funcio-
nalidade Fusion Distributed Order
Orchestration se destaca.

“O objetivo principal é gerenciar
e orquestrar o atendimento de
pedidos de vendas. Eles chegam
aempresa por intermédio de
mltiplos canais de vendas e sao
registrados em diferentes sistemas
para serem acessados de forma
centralizada ou descentralizada
do estoque, de acordo com a pre-
feréncia dos clientes. Com isso, as
empresas podem passar a ter maior
visibilidade de todos os processos,
0 que melhora o nivel de servigo e,
ainda, reduz custos com investi-
mento nos estoques”, finaliza o
gerente sénior da Oracle. wawes
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consumidor quer

estar cada vez mais

onipresente. “Assim, 0
negdcio tem de ser onipresente.
O consumidor quer comprar na
loja, na internet, em qualquer
lugar e quer ter a possibilidade de
pegar sua mercadoria na prépria
loja ou que ela seja entregue onde
ele deseja, em casa, no escritdrio,
ou seja, em qualquer lugar também.
Ele quer poder retirar na loja ou
receber em casa, comprar na
loja ou internet e receber em
casa. Cabe & empresa ter todas
essas opgdes ao consumidor,
garantindo que a compra serd
feita e entregue sem atrasos ou
quaisquer outros problemas.”

Essa visao sobre o comporta-
mento do comprador final das
companhias dos mais variados
setores dada por Hugo Bethlem,
vice-presidente do Grupo Péo de
Agtcar (Fone: 0800 773.2732),

e as solugdes de Supply Chain
para assegurar que 0s produtos
estejam sempre disponiveis para
compra e entrega permearam as
apresentagdes e os debates ocor-
ridos na Supply Chain Link 2012,
realizada pela NeoGrid (Fone: 11
2135.8500) em maio dltimo. Além
da agdo feita para os consumidores
finais de cada produto, fornece-
dores, como indistrias, e clientes,
como transportadoras, também
foram foco do encontro.

Com o crescimento constante
das vendas em diversos setores
por todo o pais, era natural que as
empresas comegassem a pensar
em reestruturar suas dreas de
Supply Chain e ir em busca de
sistemas que fossem capazes de

LOGWEB 126

AGO/2012

suprir toda a demanda do negdcio,
com sincronia desde a fébrica até
o transporte final e o varejo. Dessa
forma, o mercado de solugdes
logisticas vivenciou um aqueci-
mento e pode investir em novos
e mais modernos sistemas que
pudessem se adequar aos projetos
de cada cliente. Foi nesse cenério
que a NeoGrid se tornou, segundo
medigéo do International Data
Corporation - IDC, a companhia
ndmero | em sincronizagao da
cadeia de suprimentos no Brasil.
Apenas o Grupo Pao de
Aglicar, com todas as suas
bandeiras, registraram R$ 52,6
bilhdes em vendas em 2011.
Para suprir toda a demanda
de compras fisicas e on-line, a
companhia separou sua logistica
em duas partes: uma voltada
para abastecer as lojas e outra
para prover as compras realizadas
em plataformas on-line, como
o site do grupo. “E preciso ter
uma solugéo bem especifica para
cada uma, pois as lojas precisam
de grandes quantidades de
mercadorias sendo entregues
em poucos endere(;os, cerca
de 1.800 em todo pais. J& na
internet, o volume de cada venda
€ menor, logo precisamos de
poucas quantidades de produtos
para serem distribuidos a muitos
enderegos. S6 usamos a mesma
logistica, falando de transporte,
quando atuamos com produtos de
alto peso. Nesses casos, usamos
os mesmos caminhdes que nas
entregas das lojas, e ndo o correio,
como é mais comum em entregas
de compras efetuadas pela
internet”, explicou Bethlem.
W ww
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Para Fabio Ruiz, key account
manager da Coca Cola Femsa, um
dos maiores incentivadores para
aindustria e o varejo investirem
em solugdes de Supply Chain
estd nos problemas com altos ou
baixos niveis de inventarios. As
implicagdes dos altos inventérios
culminam com espagos de
prateleira bloqueados, mais
incidéncia de produtos obsoletos
ou danificados e a dificuldade para
langar novos produtos. Por outro
lado, os baixos inventarios indicam
perdas de vendas e clientes,
tempo e custo altos de expedigdo
de pedidos urgentes para suprir
ademanda do momento e
esforgos para convencer o cliente
a comprar outro produto do
portfdlio da empresa, ao invés de
trocar de fornecedor, de acordo
com Ruiz. “Todos esses aspectos
vao em direcéo contraria aos
objetivos do varejo e da inddstria:
aumentar vendas, obter maiores
margens, aumentar o giro de
produtos e diminuir o capital de
giro. Uma necessidade do varejo,
hoje, € balancear os estoques das
lojas e Centros de Distribuigdo
e ter mais disponibilidade de
produtos”, afirmou.

TROCA DE FOCO

Houve uma mudanga no foco
de organizagao das companhias
nos Ultimos anos. Segundo o
vice-presidente da Gartner (Fone:
113043.7544), Chad Eschinger,
hd alguns anos o foco estava em
otimizar as operagdes internas e
quase todos os dados gerados e
gerenciados eram feitos inter-
namente. “O pensamento das
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Eschinger, da Gartner: hoje, as
operacdes sdo conduzidas pelos
processos mercadoldgicos, e as
empresas devem se adequar aos
processos dos clientes

empresas era ‘o cliente deve se
adaptar aos nossos processos’.

A maioria das tarefas era realizada
por colaboradores internos.

A concepgao de produtos e design
era feita pela engenharia prépria.
Todos os processos de negdcios
comegavam e terminavam dentro
da companhia. Isso agora mudou,
e o foco € que haja uma sincro-
nizagao entre empresa e cliente,
uma sinergia desse ecossistema”,
explicou Eschinger.

Hoje, as operagdes séo condu-
zidas pelos processos mercadold-
gicos e as indicagdes sao prove-
nientes dos clientes. As empresas
devem se adequar aos processos
dos clientes, também.

Em termos de tecnologia, as
tendéncias sdo voltadas para infor-
magdes mais precisas, mobilidade
e acesso on-line. A tecnologia
em nuvem, cloud computing,
se tornou o grande sentido dos
processos das companhias. “Para
sobreviver no século XX, as



empresas devem compreender as
oportunidades e os riscos asso-
ciados 4 alavancagem na nuvem.
A nuvem vai mudar para sempre
as cadeias de suprimentos. Ela
possibilita que as empresas se
conectem e alavanquem suas
expertises globalmente. Por que
nao realizar gerenciamento de
pedidos, fornecimento e geren-
ciamento de transporte por meio
de informagdes em nuvem?”,
questionou Eschinger.
Para Miguel Abuhab,
do conselho de administragio da
NeoGrid Agentrics, todo sistema
completo requer solugdes simples.
“A maioria das regras de negécios
foi criada antes da tecnologia
de hoje. Com o progresso das
tecnologias, as regras deveriam
ter evoluido, mas continuaram as
mesmas. As empresas investiram
em algumas tecnologias, mas ndo
mudaram suas regras, e essas mu-
dangas sdo importantes. Precisa-

esidente
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Bethlem, do Grupo Pao de Acticar:

cabe a empresa dar todas as opcoes
sumidor, e garantir que a

compra serd realizada e entregue

sem problemas

mos mudar as regras de negdcios
do passado, que muitas vezes
usamos com a tecnologia atual,
criando conflitos”, afirmou.
Antigamente, os pedidos ao
fornecedor eram feitos apenas
quando havia falta de produtos
nas lojas, de acordo com Abuhab.

Enquanto o pedido nao era feito,
o fornecedor era mantido com
sobra de estoque. Nesse sistema,
loja e fornecedores nao sabiam
0 que cada um estava fazendo.
“Fornecedores faziam plane-
jamento de demanda usando
informagdes de sell-in, histdrico
de vendas anteriores, das lojas e a
logistica, no sentido de transpor-
te, era a dltima etapa. A ordem
era varejo — fornecedor — varejo.
A NeoGrid esta focada em sim-
plificar o complexo sistema entre
fornecedor e cliente. Buscamos
fazer com que todos os processos
sejam continuos, simples e sem
lotes”, explicou.

Aps a evolugio da tecnologia,
a transmissao de pedidos que
levava trés dias passou a ser feita
em trés segundos. Os pedidos
ndo precisam mais ser feitos
mensalmente. Podem ser feitos
todos os dias, sem a necessidade
de se manter grandes estoques.

SOLUCOES EM 360°
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“Mesmo assim, muitos pedidos
sdo feitos apenas uma vez por
més. E essa mudanga no modelo
de negdcio que precisa existir.
Precisa-se aumentar a frequéncia
do pedido, pelo menos para um
plano semanal. Assim n&o haverd
faltas ou sobras no estoque”,
avaliou Abuhab.

RECEIO DA MUDANCA

“QO pais ainda nao adotou
sistemas de Supply Chain. Mesmo
que a NeoGrid hoje seja lider em
sincronizagao da cadeia de supri-
mentos no Brasil, ndo temos um
mercado tao grande para atuar.
Quem ja adotou esses sistemas
sa0 agentes de mudangas, pois ja
sabem das vantagens de uma boa
solugao de Supply Chain. O pais
precisa investir nisso. Existe um
medo de mudangas no mercado.
As companhias tém medo de rr
dificar a sua gestdo. No entanto,
existem grandes riscos ao ndo
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Rami, do Goldratt Group: é
preciso pensar com muita calma e
assertividade sobre quais mudancas
precisam ser realmente realizacdas
em cada negécio

se implantar solugdes de Supply
Chain. Existe uma necessidade
para fazé-lo e um risco por ndo
fazé-lo. Cabe & empresa decidir
de que forma quer agir e perceber
como sua decisao ird impactar

os negdcios. Toda inovagéo que
trazemos em solugdes esbarra
nessa zona de conforto que o
mercado insiste em ficar”. A visao
de Abuhab também foi confir-
mada por outros executivos que
participaram do encontro.

De acordo com Ruiz, da Coca
Cola Femsa, a maior barreira para
implantar projetos de logistica
esté na questao cultural dos
envolvidos. “N&o hd o desejo de
compartilhar dados de sell-out,
informagdes muito importantes
para esse tipo de projeto. Na drea
comercial, as mudangas também
acontecem. Ha uma revisdo
na meta de vendas e o papel do
comercial muda. O vendedor ndo
precisa ir mais tirar as notas nas
lojas. Agora, h& um calendério
de agdes e ele precisa fazer com
que a loja siga aquele cronogra-
ma”, explicou Ruiz ao analisar a
introdugao de novas tecnologias
no cotidiano das companhias.

No entanto, apesar de
bem-vindas, as mudangas nem
sempre s30 necessdrias de acordo
com Rami Goldratt, do Goldratt
Group. “Nem tudo precisa ser
mudado. E necessério notar o
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foco das mudangas que queremos
fazer. A atengdo gerencial estd
sempre sendo consumida por
desafios e conflitos, sejam eles
langamentos de novos produtos,
atrasos, redugdes de pregos,
aumento da capacidade ou a
introdugdo de novos sistemas.
Com esse cendrio, € preciso
pensar com calma e assertividade
quais as mudangas que precisam
ser realmente realizadas”,
afirmou.

Os gargalos logisticos do
pais também foram tdpicos
constantes nas discussdes sobre
o setor. Desde a tecnologia
até a burocracia de liberagao
de produtos até obras de
infraestrutura em estradas e
portos, a falta de investimento
pdblico ainda se mostra como
um obstéculo ao crescimento do
pais. Mesmo que as companhias
privadas tomem a dianteira e
invistam em melhorias das malhas
em que mais transitam, a falta do
apoio pdblico atrasa os avangos
do mercado brasileiro. “As vezes,
acho que o Congresso Nacional
tem consciéncia de que o pais
precisa de melhorias em logistica.
As vezes, acho que ndo, quando
percebo que eles ndo estao se
mexendo. Ha muitas conversas
sobre isso, mas as obras comegam
e sdo paralisadas por conta de
escandalos politicos e econdmicos.
Acho que j& fizemos uma parte
da travessia, mas ainda tem a
outra parte. Para nos mantermos
equilibrados, devemos pensar,
as vezes, no que ja foi feito de
melhorias e, as vezes, no que
ainda falta. A logistica do Brasil
¢ irracional. Perde-se dinheiro
demais com isso, por conta das
ineficiéncias do sistema.
O governo ndo tem consciéncia
de que estd perdendo tempo ao
nao realizar obras importantes,
num mundo em que isso ndo
¢é permitido”, finalizou Miriam
Leito, jornalista econdmica
do jornal O Globo, durante
apresentagio no evento.
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Case Coca CoLa Femsa
“Desafios da Cadeia de
Suprimentos e Demanda: ter o
produto certo, na hora certa, no
local certo, na quantidade certa.”
Para Fébio Ruiz, key account
manager Coca Cola Femsa
(Fone: 0800 021.2121), esses sao
0s desafios de qualquer cadeia

de suprimentos e demanda,
independente da industria

em que se atue. Foi pensando
nesses quatro pilares que a Coca
Cola Femsa desenvolveu o
Projeto VM, projeto piloto para
prova de conceito, utilizando o
software VMI - Vendor Managed
Inventory, da NeoGrid, para
suprir algumas necessidades que a
companhia vinha enfrentando.

O VMI ¢ um sistema em que
o fornecedor se responsabiliza
pela gestao dos niveis de estoque
nos clientes, por meio do acesso a
dados relativos as vendas. Nesse
caso, o fornecedor assume as de-
cises sobre os reabastecimentos
dos estoques. O software atua na
cadeia de abastecimento para es-
tabelecer uma real colaboragéo e
compartilhamento de informagdes
entre fornecedor e cliente e, com
isso, reduzir o nivel de estoque ao
longo da cadeia e proporcionar a
redugéo de custos.

Em projeto piloto, a Femsa
queria observar se era possivel me-
lhorar o nivel de servigo ao cliente;
estreitar a relagio com o cliente;
melhorar/aumentar o mix; otimi-
zar alogistica; melhorar a previsdo
de sell-out; e otimizar o processo
de pedidos com o uso do software.
“O nosso principal objetivo com o
projeto era aumentar a rentabili-
dade e participagao no mercado
pelo balanceamento dos estoques
da empresa e dos seus parceiros
comerciais. Considerando a cadeia
de suprimentos, industria e varejo,
o software VM| esté focado
justamente nisto”, afirmou Ruiz.
O balanceamento de estoque
deveria ser dado na inddstria, nos
Centros de Distribuigao do varejo
e nas lojas que vendem o produto
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Ruiz, da Coca Cola Femsa: o
varejo ndo quer passar dados
de sell-out, atrapalhando a
implementacdo de sistemas que
precisam deles para funcionar

ao consumidor final.

Durante o projeto, realizado em
cinco lojas de uma rede de varejo,
que se preocupou com toda a
cadeia de suprimento, desde a
indstria até o consumidor final,

a Femsa esperava que beneficios
fossem alcangados por todas as
partes. A indUstria passaria a
contar com melhores previsdes
de demanda, j4 que teria acesso a
dados detalhados de inventario e
consumo dos clientes, e conse-
guiria fidelizar a marca com o
consumidor final, que iria saber
que sempre terd disponivel para
compra os produtos da marca,
além de poder aumentar o mix de
produtos. J& para o cliente, haveria
o0 balanceamento dos estoques
no Centro de Distribuiéo e lojas,
aumento no nivel de servigo, re-
dug@o do risco e, com todos esses
beneficios, poderia manter o foco
no servigo ao cliente final.

Entre indstria e cliente, haveria
um reforgo na parceria entre as
empresas, redugio dos tempos
na cadeia de suprimentos, melhor
atendimento ao cliente final, ao ter
melhor disponibilidade do produto
em estoque, e aumento de vendas
por intermédio da redugéo de
ruptura.

Antes do projeto foi mensurado
qual era o percentual de SKUs
que estavam fora do estoque ideal
e com estoque igual a zero nos



varejos participantes.
As SKUs com nivel ideal parti-
ram de 27% para 55%
(+28%). O percentual de
SKUs com estoque zero
caiu de 6,6% para 3,1%. “Da
mesma forma, foram medidos
os mesmos KPIs — indicadores
chaves de desempenho — para
as lojas que ndo estavam no
projeto. Com este grupo de
controle foi possivel identificar
que os ganhos mensurados
foram em virtude do inicio do
projeto. SKUs com nivel ideal
partiram de 33% para 40%.
O percentual de SKUs com es-
toque zero subiu de 6,5% para
10%”, contabilizou Ruiz.
Segundo o key account ma-
nager, a maior barreira para a
implantagao de projetos como
esse esta relacionada a questao
cultural do varejo, pois néo hd
desejo de compartilhar dados
de sell-out. “Por isso, a com-
panhia deve estar empenhada
em fazer o projeto dar certo,
aequipe deve se empenhar
muito, pois, sem esse dado,
nao é possivel utilizar o softwa-
re. A drea comercial acha
que dar essas informagdes vai
atrapalhar as vendas. Mas, na
verdade, o que acontece € uma
revisao na meta de vendas.
O papel do comercial muda.
O vendedor ndo precisa ir mais
tirar s6 as notas nas lojas.
Agora, hd um calendario de
agdes e ele precisa fazer com
que a loja siga aquele calendé-
rio”, explicou Ruiz, finalizando:
“esse foi apenas um projeto
para percebermos se era pos-
sivel viabilizar uma reestrutura
que precisavamos fazer. Por
isso, escolhemos as cinco lojas
para realizar a pesquisa, sendo
que atendemos a mais de
1.300. Agora que notamos a
eficiéncia do projeto, preten-
demos levé-lo para mais 20
varejos esse ano, para observar
oreal efeito das mudangas no
nosso diaadia”.
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Case BASF

Documentos recebidos e
emitidos por diversos canais
de comunicagéo, com digita-
¢ao manual e consequentes
erros de digitagdo; falta de
precisao nos dados disponibi-
lizados pelos transportadores
nos documentos; grande
esforgo para conferéncia ma-
nual das informagdes enviadas
pelas transportadoras; filas no
desembarque das mercado-
rias, devido as conferéncias
manuais no momento do
recebimento; e baixo nivel
de servigo nas entregas das
mercadorias. Esses eram os
problemas enfrentados pela
Basf (Fone: 11 3043.2273),
indstria de produtos quimi-
cos, quando decidiu que era o
momento de reestruturar seu
processo logistico, em 2008.

Para atingir os objetivos
necessarios, a companhia
contratou a solugao NeoGrid
EDI Logistico na intengdo de
tornar possivel o compartilha-
mento de informagdes entre
ela e seus transportadores.

O enfoque do sistema é
ajudar a reduzir custos

por atrasos nas operagdes,
devolugdes de mercadorias,
cobrangas e pagamentos
indevidos, além de aumentar
aeficiéncia das entregas e
automatizar o processo.

Com o projeto e por meio
de uma plataforma on-line,
que desde 2008 j& conta com
26 transportadoras ativas
participantes, cabe & Basf’
indicar todas as instrugdes de
transporte e erros de valida-
&0 por meio do sistema con-
tratado. Ja as transportadoras
entram no processo com o
conhecimento de transporte,
documento de cobranga e
status do transporte, enquan-
to a NeoGrid deve realizar
a verificagao de valores de
frete provisionado x cobrado
(batimento) e o recebimento
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de cobranga somente dos
documentos transacionados
via EDI.

Relatdrio de desempenho
do projeto, datado de margo
de 2012, mostra que foi cons-
tatado, por meio do sistema,
que 8% das operagdes realiza-
das tinham algum erro, entre
0s quais estavam niimero de
documento de transporte
invalido ou nimero de nota
fiscal invélido. Dos 8%,
51,96% eram divergéncias
e 48,4% inconsisténcias de
dados. Com esse resultado,
pode-se notar que com a
tecnologia, um baixo indice de
falhas ocorre nas operagdes
e aquelas que acontecem séo
prontamente percebidas e
solucionadas.

Entre os resultados j&
observados do projeto
desenvolvido est&o a redugao
de custos operacionais,
por meio da automagao da
troca de informagdes com
os transportadores; adesao
de transportadoras de médio
porte a0 projeto para utiliza-
a0 das interfaces Webedi
para digitagao ou visualizagdo
dos documentos; acurécia no
sistema de pagamento para
as transportadoras; nivel de
servigo (Delivery Reliability)
avaliado com base no EDI
(ocorréncias); e simplificagao
no processo de pagamento.
Hoje, 70% das informagdes
das operagdes sdo trafegados
via EDI NeoGrid. Os préxi-
mMos passos serdo integrar o
rastreador da transportadora
com a NeoGrid, para evitar a
digitagao manual de dados e
incluir no projeto as transpor-
tadoras de pequeno porte.

“Dentre os principais bene-
ficios da solugao estd a padro-
nizagdo da comunicagdo com
os parceiros, utilizando apenas
um meio de comunicagao; a
redugdo do tempo gasto com
tarefas puramente opera-
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Com aTOYOTA,
aBAUKO
esta no topo.

E sua empresa
pode vir junto.

A Bauko, maior loca-
dora do Brasil, é par-
ceira da Toyota. Agora
ter a melhor empilha-
deira do mundo ficou
muito mais facil.

* Venda com exclusividade para
os estados do RJ,BA e ES.
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cionais; maior agilidade no
processo, com a diminuigao da
burocracia; escalabilidade para
atender diferentes processos
de negdcios; e a possibilidade
de validagao das informagdes
antes mesmo da integragdo do
documento no ERP”, explicou
Patricia First, gerente de Su-
pply Chain da Basf. No Brasil,
a companhia mantém cerca de
4.200 colaboradores em nove
unidades, que resultaram, em
2011, em 2,9 bilhdes de euros
em vendas totais no Brasil.

Case Gruro
PANARELLO

Especializado na distribui-
a0 de produtos de prescrigao,
genéricos e MIP — Medica-
mentos Isentos de Prescrigo,
0 Grupo Panarello (Fone:
624013.2000) também
buscou solugdes NeoGrid
para reestruturar seu plano de
distribuigao de produtos.

Atuando com mais de
3.600 colaboradores, 30.000
notas fiscais emitidas por dia
e outras 3.000 recebidas por
dia; 35.000 clientes ativos;
240.000 quildmetros rodados
diariamente, com 600 carros
na frota, entre prdprios e ter-
ceirizados; e 80% das vendas
sendo feitas eletronicamente,
0 Grupo fechou 2011 com
faturamento de R$ 6 bilhdes e
17% de market share.

O crescimento exponen-
cial do Grupo trouxe alguns
desafios que deveriam ser
superados durante o projeto de
reestruturagio de vendas e dis-
tribuigio. Dentre eles estavam
atuar em conjunto trés em-
presas do grupo — Panpharma,
Americanfarma e Sudestefar-
ma -, com diversas tecnolo-

Em relagéo aos clientes,
era necessario melhorar
os softwares de gestao de
farmécia, aumentar o fluxo de
informagdes de status de com-
pra e dar acessos a melhores
servigos e informagdes. Com
clientes e fornecedores, os
desafios esbarravam na falta
de visibilidade das informagdes
com fornecedores, integrar
diferentes sistemas e alinhar
a cadeia de suprimentos das
diferentes pontas.

Com o projeto desenvolvi-
do, parte com solugdes da
NeoGrid, parte sem, os objeti-
vos de negdcio tragados esta-
vam em garantir a disponibilida-
de e acuracidade da informagao
para agilizar os processos de
negociagio com fornecedores,
atender a dindmica do negdcio
frente as restrigdes tecnoldgi-
cas e simplificar a comunicagéo
com clientes, buscando reduzir
aperda de vendas. Para isso,
era necessario sincronizar a
cadeia de fornecimento, unindo
a colaboragao de todos os
parceiros, acesso & informagao,
gestdo de complexidade e
dinamismo do dia a dia.

Todo o projeto foi dividido
em quatro partes. A primeira,
ja concluida, foi o desenvol-
vimento do portal e-Pan,
envolvendo parceiros, clientes,
fornecedores e representantes
num sistema de captagéo de
pedidos off-line. Com o portal,
houve redugéo de 500 para
350 pontos de atendimento
de call center e os pedidos ele-
tronicos saltaram de 20% para
83% do total de pedidos da
companhia. A segunda fase do
projeto, também j& concluida,
buscava realizar a integragio
eletrdnica de informagdes.

gias, dificuldades e alto custo Dentre os resultados estd o

de manutengao, estratégias lead time de recebimento de
individualizadas, baixo nivelde ~ nota fiscal de sete dias para
servigo e dificuldade naadesdo  apenas dois.

dos clientes, que resultavam “Estamos atualmente na

em perda de vendas. terceira fase do projeto e foi
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Silva, da Panarello: a solucao
dd informacdes atualizadas
de maneira automdtica e por
e-mail e faz diversas andlises
comparativas

nela que a NeoGrid entrou
com o NeoGrid Distribution
Intelligence. Escolhemos a
companhia por seu conheci-
mento em solugdes B2B e pela
expertise em solugdes para
cadeia de suprimentos e de-
manda”, explicou Tacio Silva,
Chief Information Officer do
Grupo Panarello.

Nessa fase, 0 enfoque
era disponibilizar no portal
informagdes gerenciais para
clientes, fornecedores e forca
de venda. Entre os dados
disponibilizados estao quanti-
dade vendida, valor vendido,
posicao de estoque e clientes
positivados. “Os objetivos da
solugao sdo analisar vendas,
estoques, descontos, pregos
e percentuais de positivagdo
por regionais de vendas por
representantes, por produtos,
por fornecedores, por redes
e clientes. Além disso, ainda
busca dar informagdes atuali-
zadas disponiveis de maneira
automética e por e-mail, faz
andlises comparativas por
periodo, por gerente, por
regional, por representantes e
por fornecedores e da total au-
tonomia para criagdo de novos
relatdrios”, continuou Silva.
Com a solugdo, a companhia
espera otimizar o trabalho da
equipe comercial, aumentar a

com.br



produtividade das visitas da equipe,
que passa a estar munida de infor-
magdes detalhadas, aumentar os
indices de desempenho e entender
o comportamento de vendas dos
produtos em periodos diferentes e
sazonalidades. A quarta fase serd
voltada para possiveis melhorias
observadas durante os resultados
da fase 3.

CASE SEARA

“Produzir e distribuir os produ-
tos altamente pereciveis, conside-
rando periodos sazonais na cadeia
de suprimentos com 29 fabricas,
22 CDs e mais de 15 marcas.”

Esse é um dos principais
desafios da Seara (Fone: 47
3344.7700), de acordo com o
diretor de Supply Chain da com-
panhia, Ricardo Jacob. Apenas por
essa razao ja se pode compreender
que qualquer alteragdo no proces-
so de Supply Chain da Seara exige
grande atengdo e agdes pontuais.

A companhia fornece produtos
que precisam ser consumidos em
periodos que variam de 15 dias
até | ano apds a fabricagio e que
necessitam de condigdes especiais
para serem armazenados, como
armazéns secos, resfriados ou
congelados. Nesse cendrio, o
custo de inventérios e armazena-
gem se torna costumeiramente
muito alto.

Unem-se a esse desafio os
produtos mais sazonais, como os
natalinos. Nos dltimos dois meses
do ano, hé um incremento de
20% na demanda de produtos que
também pedem atengdo desde a
fébrica até a distribuigio. A com-
plexidade da malha logistica e o
atendimento do mercado externo
e das fabricas e dos CDs espa-
lhados por todo o pais também
fazem parte do desafio cotidiano
da empresa.

“Até o ciclo completo de uma
cadeia agropecudria de frango, que

corresponde a quase 80 sema-
nas para o inicio do processo de
industrializagao, nds precisamos
levar em consideragao. Dentro
do nosso processo, precisamos
considerar qual produto deverd ser
fabricado a partir da matéria-prima
para suprir a demanda. Se temos
um pais pedindo por mais unidades
de peito de frango, a nossa drea
comercial precisa se adaptar e
achar um mercado consumidor
que esteja procurando pelas duas
asas daquele mesmo frango. Ou
essa logistica € bem pensada, ou
ndo € lucrativo para a companhia
manter apenas o cliente que quer o
peito do frango. E preciso que haja
um balanceamento entre as partes
comercializadas”, explicou Jacob.
Para ter suporte em todas
essas atividades, a Seara utiliza os
softwares de Sales and Operations
Planning e Distribution Requi-
rements Planning da NeoGrid
desde 2011. Com eles, busca-se o

o

Jacob, da Seara: “com os
softwares, fortalecemos as
relacdes entre varejista,
fornecedor e parceiro, com mais
balanceamento dos estoques”

fortalecimento das relagdes entre
varejistas, fornecedores e seus
parceiros ao longo da cadeia de
suprimento, por meio do aumento
da disponibilidade e balanceamen-
to dos estoques.

Implantar mudangas nos pro-
cessos da companhia significava

Sistemas

para armazenagem Travema
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I (com loja virtual)

ter um plano tnico com di-
versas dreas envolvidas, como
finangas, fabrica, marketing,
logistica e vendas. A partir
daf surgiu o Projeto Colabora,
processo de planejamento
colaborativo envolvendo as
diversas dreas de negdcios

da companhia, integrando os
processos de planejamento
de demanda e abastecimento
dos CDs, melhorando o nivel
de servigo dos clientes.

“Considerando a cadeia
de suprimentos, fabricas e
CDs, o processo de distri-
buigao estd voltado a teoria
dos vasos comunicantes, na
qual os pontos de estoque
estao balanceados. O projeto
estd gerenciando o processo
de distribuigao para mais de
13.000 itens x locais de esto-
que”, afirmou Jacob.

Dentre os beneficios
esperados estao 0 aumento
do nivel de servigo, redu-
Gao de ruptura, redugdo de
inventdrio, aumento de pro-
dutividade dos analistas, foco
na excegao (itens em ruptura
ou excesso) e fidelizagao de
clientes. Resultados ja obti-
dos foram o aumento de 51%
no On Time In Full e redugéo
de 35% nas rupturas.

CASE SYNGENTA

O foco da Syngenta (Fone:
0800 704.4304) era atuar
em sinergia com os seus distri-
buidores quando procurou a
NeoGrid para desenvolver
um projeto que otimizasse a
reposicao de produtos com
esses, que sa0 os clientes dire-
tos da companhia. “Trabalha-
mos para produzir e abastecer
o mercado brasileiro de defen-
sivos agricolas e sementes,
enfrentando toda sazonali-
dade, condiges de trafego e
longas distancias. Precisamos
produzir e entregar o produto
certo, na embalagem correta,
com volume suficiente, no
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momento oportuno, na loja
adequada”, explicou Marcos
Mazza, gerente VMI e opera-
¢bes comerciais da Syngenta.

O Projeto Cultivar,
desenvolvido em conjunto
com a NeoGrid desde 2008,
tem como principal objetivo
melhorar o desempenho
operacional e a disponibilidade
de produtos para os clientes
Syngenta — os distribuido-
res —através do aumento da
visibilidade de demanda e es-
toques, garantindo velocidade
e flexibilidade no abasteci-
mento de produtos, de forma
que fosse possivel evitar a
ruptura de vendas e 0 excesso
de estoques. “Escolhemos a
NeoGrid, pois a solugéo de
Vendor Managed Inventory
deles aderia as nossas necessi-
dades, tinha flexibilidade para
integrar grandes, médias e
pequenas empresas distribui-
doras e poderia ser implan-
tada de forma gradual no
projeto, permitindo resultados
rdpidos”, afirmou Mazza.

No sistema de distribuigéo
da Syngenta, a empresa
fornece o produto ao distri-
buidor que fica incumbido de
vendé-lo ao produtor agricola.
Por ter essa relagao direta
com o produtor, o distribui-
dor conhece todo o fluxo de
venda e ¢ quem pode antever
demandas futuras, solicitan-
do e vendendo produtos de
acordo com o necessario, sem
que haja excessos ou falta.

Dentre os principais desafios
de implementagéo do projeto
estava envolver diversas
dreas, como finangas, fabrica,
marketing, logistica e vendas.
Outra barreira era a cultura de
relacionamento entre compra-
dores e vendedores. “O que
chamamos de inconveniente
da mudanga é muito forte no
nosso mercado. As pessoas
tém receio de novas tecno-
logias e, quando percebem

Mazza, da Syngenta: as pessoas
tém receio de novas tecnologias
e, quando percebem que parte
dos seus trabalhos ird mudar,
tendem a rejeitar o projeto

que parte do seu trabalho
cotidiano deverd ser mudado,
tém a tendéncia de rejeitar

o projeto. Precisdvamos de
uma comunicagio eficiente,
com estratégia e trabalho em
grupo”, analisou Mazza.

Por meio do sistema VM,
distribuidores e produtores dis-
ponibilizam suas informagdes
de demandas em plataforma
on-line, que podem ser visua-
lizadas por aqueles que tém
acesso ao projeto. Entre os
resultados monitorados on-line
estao a previsio de deman-
da, o realizado e o histdrico
de cada produtor, além de
consumo, sobra de estoques,
falta de produtos e sugestdes
de reposigao. O software age
na cadeia de abastecimento
estabeleccendo um compar-
tilhamento de informagdes
entre fornecedor e cliente
e, com isso, reduz o nivel de
estoque ao longo da cadeia e
os custos das operagdes.

“Com essa interagdo
on-line ocorrida por meio do
sistema, notamos um aumen-
to nas parcerias comerciais,
aumento de 6% no nivel de
servigo e redugdo de 15% em
perdas de vendas, enquanto o
percentual de erro médio ab-
soluto caiu de 50% para 25%”,
finalizou o gerente VMI. wzawes

www.logweb.com.br
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Baguera Express presta servicos de
transporte e cross—docking

Situada na cidade de Jundiai,
SP, e com filial na cidade de
S&o Paulo — com capacidade
para armazenagem de 1.000
paletes — a Baguera Express
(Fone: 11 4815.5353) oferece
servigos de transporte de
cargas completas e dedicadas
através de veiculos de médio

e grande porte. Também conta
com divisdo de distribuicao,
armazenagem e Cross-
docking, garantindo eficiéncia
nas entregas door-to-door.
Possui, ainda, uma divisao
especializada em servigos de
encomendas expressas aéreas
e rodovidrias.

Solugdes em logistica e RH sao

propostas da GY LOG

A GY LOG (Fone: 11
4193.4033) trabalha em
trés diferentes segmentos:
intralogistica, solucdes

em RH e projetos sob
medida. No primeiro,

atua com abastecimento

de linhas de produgao,
armazenagem e gestdo de
estoques, movimentagdo de
materiais, picking, expedicao,
etiquetagem, nacionalizagao
de produtos, recebimento de
mercadorias e customizagdo

de produtos. Na drea de RH,
oferece gestdo de pessoas,
recrutamento e selegdo,
treinamento, desenvolvimento
de pessoal e capacitagdo
profissional. Por dltimo,
desenvolve projetos de
logistica e intralogistica sob
medida, propondo solugoes

a partir das demandas do
cliente, avaliando os impactos
em custo, qualidade, servico,
riscos de implementagdo e
aspectos operacionais.

KMC esta construindo sua oitava filial

Com matriz em ltupeva,
SP, a KMC (Fone: 11
4486.5577) estd com a
construcdo de sua oitava
filial, localizada em
Estancia, SE, em nivel
avancado. Classificada

como Operador Logistico,
possui frota propria de
veiculos e trabalha em
trés frentes prioritdrias:
controle de estoque,
armazenagem e gestdo de
transportes.
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Uma solucao completa e eficiente.

Cromo Steel, a marca de containers armmmados g caminhos indusiriais
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loja virtual Amazon

programou o inicio

de suas operagdes
no Brasil para o 4° trimestre deste
ano. Lider mundial no segmento
de e-commerce, a loja faturou
US$ 17,4 bilhdes s6 em 2011,
receita superior ao que o Brasil
arrecadou no ano passado inteiro
no setor: R$ 18,7 bilhdes.

A andlise dos dados
consolidados do dltimo ano
mostra que o Brasil fechou a
temporada como sétimo pafs com

maior participago e potencial no
comércio eletrdnico. No entanto,
de acordo com o estudo T-Index
2015, realizado pela Translated,
0 pais serd o quarto maior
faturamento em vendas pela
internet até 2015.

Segundo Leandro Kenski,
CEO da Media Factory (Fone:
11 3887.4547), empresa
especializada em marketing
digital, a chegada da Amazon
s6 reforga a importéncia do pais
no setor. Para ele, o mercado

nacional de vendas on-line ja esta
maduro, mas a entrada de uma
poténcia do setor vai modificar o
segmento.

“A chegada da Amazon vai
mudar toda a cadeia do mercado
brasileiro de varejo. Vai mexer,
inclusive, nos pregos e trazer mais
empregos para 0 e-commerce
e para as dreas diretamente
relacionadas, como a prépria
logistica”, destaca Kenski.

A Amazon entende que
os problemas logfsticos e as

dificuldades tributdrias devem
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pesar inicialmente e, desta
maneira, comercializard apenas
produtos digitais. Mais tarde,
a loja focard as encomendas
que possam ser entregues via
Correios, como livros, DVDs,
CDs, jogos e softwares. Para
isso, a empresa ainda estd
procurando um local para
instalar o seu Centro de
Distribuigéo.

FERRAMENTAS

A Amazon também é
conhecida pelo desenvolvimento
de duas ferramentas para o
segmento que estardo presentes
no ato de seu langamento: o
modelo one click e o sistema
behavior target.

O primeiro lida com o
armazenamento de dados para
que o cliente faga a compra
com apenas um clique. Desta
maneira, através de um cadastro
com todos seus dados, 0
comprador apenas escolhe o
produto e 0 adquire sem ter que
fazer mais nada.

J& 0 segundo € a ferramenta de
publico alvo. O prdprio sistema
da Amazon faz a leitura do que
€ importante ou tem o perfil do
cliente, conforme um cadastro
preenchido previamente. Com o
processo, o site elimina produtos
caros se o cadastro limitar os
pregos, por exemplo.

KinDLE

Com experiéncia nos e-books,
a Amazon firmou contrato com
cerca de 30 editoras para produzir
contetido para o Kindle, leitor de
livros da companhia para tablets
e smartphones. Algumas devem
fechar parcerias exclusivas,
enquanto a Amazon

Kenski: chegada da

Amazon, maior empresa
de e-commerce do

mundo, vai mudar
toda a cadeia do setor
no Brasil, alterando
precos, empregos e
logistica



avalia os custos e projeta uma
“prateleira virtual” de 10 mil livros
digitais até o Natal.

Para adquirir o sistema
Kindle, o consumidor terd que
desembolsar R$ 500. O prego é
trés vezes maior que o praticado
nos Estados Unidos, mas mesmo
assim € mais barato do que
qualquer programa do género
disponivel no Brasil.

DEsAFI0s NO BRASIL

O principal entrave que a
Amazon enfrentard no Brasil
¢ a alta carga tributdria.
As organizagdes estrangeiras j&
estabelecidas por aqui apontam
o problema como principal
desafio a ser superado. Com a
Amazon nao deve ser diferente,
j& que os games, por exemplo,
possuem tributagao de quase
70% no Brasil.

Qutros pontos criticos

levantados pelas companhias de
e-commerce sao a logistica e o
transporte. Cumprir hordrios
e prazos de entregas em locais
muito afastados dos centros
urbanos é dificil, além do trénsito
em cidades como S&o Paulo.
Kenski nao acredita que isso
atrapalhe a chegada da Amazon a
América Latina, j4 que a empresa
¢ considerada exemplo de
organizagao nos Estados Unidos.

Por outro lado, o CEO da
Media Factory acredita que
n&o sé a Amazon, como todas
as empresas do setor precisam
investir em logistica e transporte.
“E importantissimo investir em
infraestrutura e nunca ir além do
que se pode gerenciar. A logistica
muitas vezes depende de fatores
externos, que saem das maos das
empresas”, alerta Kenski.

A Media Factory avalia que a
Amazon conseguird superar estes

desafios com inovagdes no setor.
Segundo Kenski, a expertise que
fez com que a marca atingisse o
tamanho atual reforga sua crenga.
O servigo one click é outro sinal
de como a empresa pode propor
novidades para a érea.

CRESCIMENTO

De acordo com um estudo
encomendado pela Visa, o setor
de e-commerce cresceu 43% no
Brasil entre 2010 e 2011. Com
um faturamento garantido,
as projegdes apontam para a
manutengo do crescimento em
ritmo acelerado. “O mercado
crescerd num ritmo de 20% a
30% ao ano, nos préximos trés
anos”, projeta Kenski.

O CEOQ da Media Factory
também se lembra dos sites de
compras coletivas, que na sua
Visdo aumentaram ainda mais o
universo do comércio eletronico.

“Esse mercado estd em
franca expansao. Novos players
entram a todo 0 momento.
As compras coletivas deram uma
forga muito grande para que isso
acontecesse”, afirma.

MAO-DE-OBRA

O investimento em tecnologia
e pessoal também € uma
preocupagio da Amazon antes
de iniciar suas atividades. Com
profissionais bem remunerados,

o setor tem contratado
especialistas do alto escaléo e
investido na qualificagio de quem
jé faz parte dos quadros. Além
disso, Kenski alerta para a procura
de novos valores.

“Buscamos por novos talentos,
investimos em pessoas e novas
tecnologias. Queremos sempre
surpreender nossos clientes”,
conclui 0 CEO da empresa de
marketing digital. wrwe

Apalsiss o, e

el

Empresas
sustentaveis

nunca passam
em branco.
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34 - Alimentos & Bebidas

Dori Alimentos inaugura fabrica

para producao exclusiva de

Ujweb

orodutos a base de amendoim

A companhia busca aumentar a sua participagao no varejo de 36% para 47% e crescer 18%
nos resultados em 2012. J& a nova unidade alia logistica simplificada, mas eficiente, a produgao
sustentavel, com barreiras contra qualquer tipo de contaminagao.

Dori Alimen-

tos (Fone: 14

3408.3046) possui
22,5% de participagéo no merca-
do de produtos a base de amen-
doim, sendo que eles respondem
hoje por 24% das vendas liquidas
da companhia no pafs. Apenas em
fungao desses ndmeros era de se
esperar que a empresa estivesse
buscando ampliar sua linha de
produg&o com uma nova fabrica
que produzisse exclusivamente
produtos a partir do grao. Mas
n&o foram somente esses 0s
impulsos. Como explica Edgard
Rangel Filho, gerente de logistica
da empresa, desde 0 ano 2000, a
produgéo de amendoim no Brasil
cresceu mais de 75% e a produ-
tividade avangou 60% com o uso
de tecnologias de Ultima geragéo.
Além disso, a safra brasileira cres-
ce aceleradamente ano a ano, e
jé chegou a um patamar estimado
de meio milhdo de toneladas/ano.

Ndmeros tdo promissores e

estimativas positivas de crescimen-
to resultaram no investimento de
R$ 15 milhdes para transformar um
armazém cerealista da companhia
em uma unidade produtiva com ca-
pacidade para 3 mil toneladas/més.
“Aumentando nossa capacidade
produtiva de produtos de amen-
doim, esperamos contribuir para
alcangar a nossa meta de 2012,
que € crescer 8% nos resultados,
associando atuagao no atacado, no
segmento do varejo popular, o cha-
mado mercado de prego dnico, e
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Proximidade com a fdbrica-matriz e CD, e malha de transporte existente para atender a necessidade
logistica, foram determinantes para a escolha do local

aumentando a presenga no varejo
através dos distribuidores Dori”,
afirma Rangel Filho.

Localizada em Marilia, SP
cidade onde nasceu a companhia
ha 45 anos, a nova fabrica,
nomeada Unidade 40, tem um
quadro de 200 funciondrios, sendo
150 alocados na produgdo. Ao
todo, sdo 12.000 m? para a produ-
Ao exclusiva de 3 mil toneladas
mensais de todos os confeitos
doces e salgados de amendoim da
marca, distribuidos em um layout
totalmente horizontal, usando o
conceito sustentdvel de produgao
limpa, de fluxo
continuo, com

o minimo ﬂ ﬂ a

de geragio . [T | = w—

de residuos.
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ponto de vista Com um portfélio extenso, com cerca de 350 itens,

de metragem a companhia busca crescer 18% em 2012 e

como do ponto aumentar de 36% para 47% a sua participacdo no varejo
www.logweb.com.br

de vista logistico, j& que fica préxi-
mo ao Centro de Distribuigdo e a
fabrica-matriz. As condigdes eram
excelentes para promovermos as
melhorias necessarias e transfor-
mar o armazém cerealista que
tinhamos ali em unidade produti-
va. Foi feito um estudo logistico
que considerou a proximidade
da fébrica-matriz e do Centro
de Distribuigao, além da malha
de transporte j existente para
atender s outras categorias de
produtos”, analisa Rangel Filho.
Outra novidade é o laboratdrio
montado com os mesmos

equipamentos da fbrica, que
desenvolverd produtos em escala
menor, sem a necessidade de
interromper a linha produgéo.

O local busca garantir a agilidade
no desenvolvimento de novos
produtos para apresentagio ao
mercado e aumento do ndmero de
itens comercializados.

Os investimentos também
passaram pela compra de maqui-
ndrio. "Adquirimos equipamentos
de ponta, tais como seletoras ele-
tronicas, secadoras e empacota-
deiras. Com estes investimentos
teremos capacidade para duplicar

a produgéo




atual”, afirma Rangel Filho. Com
61% das vendas da companhia
realizadas via atacado, a logistica
da Dori Alimentos recebeu aten-
Gao especial no projeto. “A opera-
a0 logistica serd simplificada na
nova unidade, uma vez que todo
o fluxo, desde o recebimento do
insumo, abastecimento da produ-
a0, produgao e empacotamento,
estard em um dnico local, sempre
segregado, conforme os requisitos
de qualidade e barreiras contra
qualquer tipo de contaminagao.
Apbs essas etapas, o produto
acabado é enviado ao nosso
Centro de Distribuigao, também
em Marilia, SP, responsavel por
abastecer outros trés CDs e to-
dos os clientes que sao atendidos
diretamente em todo o Brasil”,
elucida o diretor de logistica.

Ao criar a unidade exclusiva
para a fabricagéo de produtos
de amendoim, a Dori Alimentos
buscou atender as demandas

que matérias-primas como esta
possuem. Na companhia, existe
um cuidado especial com as and-
lises de qualidade dos insumos,
armazenamento dos gréos e a
distribuicao dos produtos. Em
todas as etapas é feito um con-
trole rigoroso de rastreabilidade
dos lotes envolvidos no processo,
que garante o First-in/First-out e
o First-expire/First-out, ou seja,
0 estoque atualizado de acor-

do com os prazos de validade.
No Centro de Distribuigao, um
controle via WMS gerencia todos
os pedidos a serem embarcados,
atendendo aos requisitos de qua-
lidade e rastreabilidade dos lotes.
Ja em funcionamento, a fabrica
seguird em atualizagéo e os R$ 15
milhes previstos em investimen-
tos serdo totalizados até 2013.

Novo CD
A busca pelo aumento do
market share no varejo contem-

Unidade 40 é capaz de produzir 3 mil toneladas/més de confeitos doces e
salgados de amencloim, em 12.000 m? distribuidos em layout horizontal

plou, em 2011, a inauguragao
de um Centro de Distribuigao
na cidade de Maceid, AL, com
o objetivo de elevar o nivel de
servigo da empresa nos estados
da Paraiba, Pernambuco, Rio
Grande do Norte e Sergipe. Com
uma area de 1.200 m?, capaci-
dade de giro de 1.000 paletes e
600 toneladas de produtos/més,
o empreendimento vai elevar
areceita da Dori em até R$

36 milhdes na regido em 2012.
Para este ano, a empresa possui
orgamento de receitas superior a
R$ 500 milhdes.

Do total faturado pela Dori
em 2011, R$ 46 milhdes foram
provenientes de exportagdes.
Atualmente, a empresa exporta
para mais de 60 destinos, incluin-
do todos os paises do Mercosul,
Austrdlia, Africa do Sul, parte da
Europa e Estados Unidos. wawe

POR ESSA NINGUEM ESPERAVA. E IMPERDIVEL!

S6 mesmo a CLARK, uma empresa pioneira,
poderia langar essa grande acdo inédita no mercado.

Compre Clark e

as pecas

lubrificantes

consumidos nas revisoes

no periodo de garantia (2.000 horas ou 1 ano).

Atendimento em 100% do ferritério nacional.
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GO - DF - T0 - 0800.200.1000
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om o intuito de ampliar

sua oferta de solugdes,

abrir novos mercados
e obter mais oportunidades de
negdcio, a CSC Brasil (Fone: 11
3598.9444) — empresa especia-
lizada em solugdes de gestdo
de servigos e gerenciamento de
processos de negdcio — firmou
parceria com a [BM Brasil (Fone:
0800 707.4837) - lider mundial
em criagao, desenvolvimento e
manufatura de tecnologias de
informagao da inddstria.

A partir da nova parceria, a
CSC passa a comercializar e
implementar solugdes que se
destinam a gestao de servigos
de dreas de negdcio, logistica,
transportes, concessiondrias
de servigos publicos (gds,
4gua e energia), quimica
e petroquimica, industrias
de manufatura, governo e
hospitais, além de servigos de
tecnologia da informagao (TI).

Segundo Eduardo Kfouri,
vice-presidente de operagdes
da CSC Brasil, vérias condigdes

influenciaram o
surgimento da
parceria entre
as empresas.
‘A parceria
com a IBM
deve-se

auma série de fatores, entre os

quais estdo a forga da marca IBM,

a qualidade de suas solugdes e
seu programa de parceiros. Cabe
destacar, também, a sinergia
entre a atuagao da CSC e a drea
de gerenciamento de servigos
da IBM, foco da parceria. Isto
significa que a equipe da CSC j&
possui um conhecimento bésico
para trabalhar com as solugdes,
tanto no aspecto comercial
quanto técnico”, afirma o
executivo.

Por enquanto as solugdes
comercializadas pela parceria
serdo aquelas ja existentes, mas
as empresas ndo descartam a
possibilidade de desenvolver
novas solugdes baseadas na
plataforma de software da [BM.

Os principais produtos
que serdo comercializados
abrangem um amplo leque
de solugdes, entre as quais
esto as de gerenciamento
de ativos corporativos ‘nédo
TI’; gerenciamento de ativos
de Tl; gerenciamento de
virtualizagio e computagéo
em nuvem; automagao e
gerenciamento de operagdes de
data center; gerenciamento de
disponibilidade e desempenho
de servigos; e solugdes que se
incluem no conceito de cidades
inteligentes.

“Na parceria, a IBM serd

Kfouri: “a IBM serd responsdvel pela

criagdo e pelo desenvolvimento e
a CSC Brasil serd responsével por
comercializar e implementar a linha
de produtos IBM Tivoli”
12
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responsével pela criagao e pelo
desenvolvimento dos softwares
e a CSC ird comercializar
e implementar as solugdes
dalinha de produtos IBM
Tivoli, que € voltado para a
infraestrutura das empresas”,
explica Kfouri.

A CSC j& estd em fase
de negociagdes com novos
clientes, e espera obter um bom
crescimento em 2012. Além
da nova parceria com a IBM, a
CSC também possui parcerias
com a BMC Software, para
gerenciamento de servigos
de negdcio e solugdes de
monitoramento para ambiente
Mainframe; com a Appian, para
gerenciamento de processos
de negdcio (BPM); com a Nice
Systems, para gerenciamento
de desempenho de servigos e
vendas; com a LRS, para gestao
corporativa de relatdrios; e com
a NTRglobal, para suporte via
chat e controle remoto para
centrais de atendimento.

“Mesmo com a crise
internacional, o mercado
brasileiro apresenta boas
perspectivas de expansao para
este ano e temos expectativas
excelentes de vendas e
crescimento com a nova
parceria. Além disso, estamos
sempre atentos a oportunidade
de firmar novas parcerias com
empresas lideres em suas
dreas de atuagdo que tenham
solugdes capazes de atender as
necessidades dos nossos clientes
e do mercado como um todo”,
conclui Kfouri. wawes
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Trans Volga presta
servicos logisticos em
Minas Gerais e procura
parceiros

Sediada em Contagem, na regido
central de Minas Gerais, a Trans
Volga Movimentagdo & Logistica
(Fone: 31 2567.6020) estd dis-
ponivel para parcerias comerciais
no que se refere a prestacao

de servicos e suporte a outras
empresas transportadoras, embar-
cadoras, Operadores Logisticos e
afins que tenham demandas para
Minas Gerais. Oferece servigos
de coleta/entrega fracionada e/ou
completas para Belo Horizonte e
interior de Minas, atuando, tam-
bém, com carga drea, abrangen-
do despachos, coletas e entregas,
transferéncia para todo o Brasil,
fretes dedicados para demandas
emergenciais, como congressos
e outros eventos, transporte de
cargas sensiveis, logistica para
operagoes comerciais, armazena-
gem e guarda-mdéveis.

Quality Logistica faz
administracio de CDs
Entre os servigos e solucoes
oferecidos pela Quality Logistica
(Fone: 11 3964.5554) estao:
administracdo de Centros de
Distribuicdo; movimentagdo e
abastecimento de linhas de pro-
dugdo; armazenagem em CDs
prdprios; engenharia de proces-
sos logisticos; softwares de ges-
tdo de armazéns e transportes;
controle de inventdrios ciclicos
e periddicos; movimentagdo de
mercadorias; packing; e locagdo
de mdquinas e equipamentos.
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Serasa Experian realiza workshop
para falar sobre Conhecimento de
Transporte Eletronico - CT-e

esenvolvido de for-

ma integrada entre

as Secretarias de
Fazendas dos Estados e a Receita
Federal do Brasil, o Conhecimento
de Transporte Eletrdnico (CT-e) é
0 novo modelo de documento fis-
cal instituido pelo Ajuste SINIEF
09/07, que serd utilizado para
substituir os conhecimentos de
transportes de cargas dos modais
rodovidrio, aquavidrio, aéreo, fer-
rovidrio, dutovidrio e multimodal
(segunda fase).

Para explicar como funciona
0 novo conhecimento e as suas
vantagens, a Serasa Experian
(Fone: 0800 773 7728) realizou,
em julho dltimo, um workshop
sobre Conhecimento de Transpor-
te Eletronico.

Ministrada por Clévis Antdnio
de Souza, lider do Projeto CT-e da
Secretaria da Fazenda do Estado
de S&o Paulo, a primeira palestra
do evento abordou a parte técnica
de como ird funcionar o sistema
do novo Conhecimento e suas
vantagens para o mercado.

“A Receita Federal pensava
no assunto desde 2004. Pode-se
dizer que a CT-e seguiu 0s passos
da NT-e (nota fiscal eletronica),
com a diferenca de que no caso do
Conhecimento a iniciativa partiu
das empresas”, afirmou Souza.

No novo modelo operacional,
aempresa emissora do CT-e gera
um arquivo eletrdnico contendo as
informagdes fiscais de prestagao de
servigo de transporte e 0 encami-
nha para a Secretaria de Fazenda
Estadual (Sefaz), que faz a valida-
Ao do documento recebido.
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Gabech: “O custo minimo seria
de R$ 0,90 dentro do nosso
sistema, mas cada caso seria
estudado detalhadamente e se
teria um fee mensal”

Se a andlise for positiva, a Sefaz
autoriza o uso do CT-e reenviando
0 documento para a transportado-
ra e para a Receita Federal. Caso
seja diferente da Secretaria de Fa-
zenda de circunscrigao do emissor,
esse arquivo ainda serd transmitido
para as Secretarias de Fazenda
de inicio da prestagao do servigo
e do tomador do servigo, além da
SUFRAMA - Superintendéncia da
Zona Franca de Manaus, quando
for necessario.

Para acompanhar a mercadoria
durante o translado até o destina-
tério € impressa uma representa-
ao gréfica simplificada do CT-e,
chamada DACTE (Documento
Ausxiliar do Conhecimento de
Transporte Eletrénico). Nele
estdo o nimero do protocolo de
autorizagao do referido documen-
to (chave de acesso) e o cédigo de
barras linear.

Através do portal da Sefaz, as
empresas fazem, gratuitamente,

Souza: “pode-se dizer que a
CT-e seguiu os passos da NT-e,
com a diferenca de que no caso
do Conhecimento, a iniciativa
partiu das empresas”

o download do software emissor
de CT-e para conseguir trabalhar
dentro desse modelo e transmitir
o documento para a Secretaria.
“Uma das vantagens do uso desse
sistema € que, além de ele ser gra-
tuito, ¢ facil de ser manuseado e
trabalha em qualquer plataforma”,
explicou Souza.

Planejado para funcionar
em tempo integral, 0 sistema
apresenta solugdes para o caso de
contingéncias — problemas de falta
de acesso que possam atrapalhar o
fluxo de transmissao do CT-e.

“Caso o sistema de Sao Paulo,
por exemplo, apresente algum
erro, n&o queremos prejudicar o
transportador atrasando a libera-
¢ao dessa mercadoria, assim ele
poderd liberar esse CT-e através
de outro ambiente autorizador.
Mas isso serd repassado depois
para o sistema paulista para que
nao se tenha divergéncias.
Os sistemas estao sempre interli-

www.logweb.com.br
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gados, entao tudo que um autoriza
tem de avisar para o outro e vice-
versa”, afirmou o lider do Projeto
CT-e da Secretaria da Fazenda do
Estado de Sao Paulo.

Souza também comentou
sobre os casos em que € previsto o
cancelamento do CT-e. Segundo
ele, s6 podem ocorrer quando o
servigo ainda ndo foi prestado.
“Caso seja necessario cancelar o
Conhecimento por algum motivo,
0 sistema sd permitird esse tipo de
alterago caso nao se tenha inicia-
do a prestacéo de servigo — caso
ela tenha ocorrido, serd necessério,
se ndo for permitido o uso de carta
de corregao, fazer a anulagao do
CT-e", explicou o executivo.

Atualmente, o Portal do CT-e
tem 3.161 empresas credencia-
das e ja emitiu algo em torno de
35,7 milhdes de Conhecimentos
de Transporte Eletrénicos. Nas
Ultimas semanas, o Confaz —
Conselho Nacional de Politica
Fazendaria aprovou a prorrogagao
da obrigatoriedade do CT-e nos
modais dutovidrios, rodovidrios,
aerovidrios e ferrovidrios, que
venceria em setembro, para ° de
dezembro.

Além da apresentago do lider
do Projeto CT-e da Secretaria da
Fazenda do Estado de Sao Paulo,
o workshop da Serasa Experian
também contou com a palestra de
executivos da prépria companhia.

De olho nas dificuldades que as
transportadoras enfrentariam com
amudanga do Conhecimento de
Transporte, a Serasa apresentou
durante o evento o seu software
destinado a realizar todo o proces-
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so operacional de envio do CT-e
para a Sefaz. Chamado Portal
DF-¢ Serasa Experian, o sistema
trabalha com o gerenciamento dos
documentos da empresa, sendo,
também, uma ponte entre a trans-
portadora e a Sefaz.

“O fluxo operacional ¢ feito
com a Serasa solicitando a
autorizagao junto a Sefaz e depois
repassando o DACTE paraa
transportadora e enviando para o
embarcador e para o destinatario
0 CT-¢", explicou Paulo Gabech,
gerente de solugdes para
documentos fiscais e eletrdnicos
da Serasa Experian.

Para que ndo haja perda de
dados e o cliente continue a
utilizar o seu proprio sistema,
na instalagdo do software da
Serasa é feita uma integragéo
do software da empresa com
o programa utilizado pela
transportadora através de uma
troca de dados.

“Hé uma
transferéncia de
informagdes dos
bancos de dados dos
dois sistemas, que
pode ser feita através
da troca de arquivos
por algum tipo de
midia ou até pela
leitura automatica
de um programa no
outro, isso seguindo
determinados critérios
estruturais”, afirmou
Gabech.

As principais
vantagens e beneficios
do programa,
segundo o executivo,
estdo na redugao de custos
com as licengas de softwares,
na seguranga do processo —a
comunicagao é criptografada — e
na implementagao simplificada
€Om menor prazo e Custo.

Gabech afirmou néo ser ne-

cessdrio que as empresas tenham
uma quantidade minima de
documentos emitidos mensal-
mente para se adquirir a solugao,
mas alertou sobre a relagao
custo-beneficio. “Nao temos um
ndmero claro, mas se a quantida-
de é muito baixa, o cliente precisa

Com a presenca de profissionais da drea, o workshop da Serasa Experian debateu
como funciona o CT-e e quais as suas vantagens para o mercado

ter certeza de que ndo vale mais
a pena trabalhar com o sistema
gratuito oferecido pelo gover-

no. Na Serasa, o custo minimo
seria de R$ 0,90 por documento,
mas cada caso seria estudado
detalhadamente e se teria um fee
mensal”, concluiu ele. wawes

Dizem que & complicado.

Bl G el o JEla Be oo plear,

W Farm e g Haw
L LT r—— —
i bk e § e mdars wEn Faow 37% s b (==
kel B e by Beieie G el S g
A R —
vy i pursige §u pgperin.  mfeile Gy rmeswvgen, eimbe. 0
§ e, e g pan caewer dw o ansewesn —
B T L L L L I

A - - [ |._.-|_|. [ it
- e 5 B,
e e i e — - S

e b vy S

>

7

A
R

i
| R—
= [ IS
Fo

Simplifiqgue a gestdo dos seus fretes,

e o GKOfrete

0 THS para embarcaceres

v, ijiool e .oom b




4 oito anos no

mercado logistico,

aTAT LOG
(Fone: 11 4143.4323) mantém
seu foco no setor téxtil e atende
de pequenos a grandes varejistas
com servigos como etiquetagem,
separagao dos produtos por
grade, armazenamento, encabi-
damento e distribuigio das pegas
aos clientes. Entre as grandes
marcas, Besni, Marisa, Pernam-
bucanas, Renner e WalMart ja
usaram os servigos da empresa.

De inicio, a ideia da TAT
LOG era abranger um setor que
cresce rapidamente a cada ano
no mundo. Atualmente, o Brasil
conta com a 6* maior produgdo
téxtil do planeta, o que gera uma
média de 9,8 bilhdes de pegas
confeccionadas por ano. Além
disso, 0 ambiente gera 1,65 milhao
de empregos na industria de
transformagao e representa 3,5%
do PIB nacional.

Com todos estes nimeros, a
companhia juntou seu know-how
no segmento téxtil a profissionais
especializados para criar uma
empresa com o intuito de dar o
suporte logistico aos magazines.
ATAT LOG faz todo o servi-

o de gestdo e entrega para os
médios e pequenos magazines.
J& para os grandes clientes, as
entregas seguem um fluxo dife-
rente. Os produtos sao deixados
nos Centros de Distribuigdo das
préprias redes varejistas, que os
repassam as lojas.

Para o proprietdrio da TAT
LOG, Alexandre Campos, a
principal caracteristica do setor
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especializa-se em logistica
para o setor téxtil e comemora a
conguista de grandes clientes

téxtil € a sazona-
lidade. Tanto para
fabricantes como
para vendedores
de vestudrios, hd
problemas com a
sazonalidade de uso
da méo-de-obra,
que fica parada
em determinados
periodos. E neste
instante que a
empresa entra em
agao e concentra
seus trabalhos
em varias fren-
tes para evitar a
ociosidade. Ele
também ressalta
as necessidades de
alinhar processos
de encabidamento e etiquetagem,
por exemplo, em casos de fusdo.
“As grandes marcas se encon-
tram em processo de transfor-
magdes, com fusdes e aquisigdes,
aonde suas caracteristicas e
necessidades vao se transforman-
do também. Com a chegada de
marcas provenientes de outros
paises, estas necessidades no
mercado interno aumentam e
entra a profissionalizagio das
empresas e a manutengo de seu
core business. Assim, passa-se
para o setor empresarial logfstico
as obrigagdes inerentes as suas
fungdes”, detalha Campos.

DEsAFIOS

Atualmente, a TAT LOG movi-
menta, em média, 450 mil pegas ao
més. No entanto, para atingir esta
marca, a empresa enfrenta uma

série de dificuldades com a logfstica
do setor téxtil no Brasil. Campos
enumera as principais e classifica
os impostos, de longe, como o
maior “inimigo” do segmento.
Além deles, a situagao precéria de
algumas rodovias brasileiras, a falta
de mao-de-obra qualificada e o
complicado desembarago portudrio
também incomodam.

“Os altissimos encargos sobre a
mao-de-obra obrigam as empresas
aaumentarem seus CUStos e,
por consequéncia, os repasses
aos clientes. A infraestrutura de
nossas rodovias também compro-
mete o desempenho desta drea. O
Brasil muito recentemente iniciou
uma especializagao, que ainda
considero marginal, de nossos pro-
fissionais, e a falta de mao-de-obra
qualificada acaba por se tornar
outro problema que enfrentamos

www.logweb.com.br

Fachada da TAT LOG, em Itapevi, SP: empresa fornece solucdes logisticas para o setor téxtil,
como etiquetagem e encabidamento, para grandes, médios e pequenos varejistas

no setor. As operagdes portudrias
e sua complexidade na descarga
e desembarago das importagdes
tém causado sérios problemas
aos importadores, ocasionando
constantes atrasos nas entregas,
inclusive com perda de pedidos por
falta da entrega”, classifica.

ATAT LOG também analisa
0 que pode ser feito para corrigir
essas possiveis falhas no processo.
“As solugdes envolvem inves-
timentos nas diversas dreas e a
reavaliagdo dos impostos ineren-
tes, possibilitando maior geragao
de riqueza e descentralizagdo
desta, permitindo melhorias nas
distribuigdes dos ganhos do pais.
A educagéo de nossos profis-
sionais devera sofrer alteragdes,
com maior concentrago nos
segmentos das reas logisticas”,
projeta Campos.



SERVICOS E TECNOLOGIA

Hoje, a TAT LOG néo faz
entregas para as grandes redes de
magazines, mas exerce todo um
trabalho logfstico até o Centro
de Distribuiao das companhias.
Esta € a dnica diferenca entre os
servigos contratados pelas gran-
des redes em relagdo as pequenas
e médias.

Fora isso, Campos destaca
0s servigos executados que
sao comuns a qualquer cliente:
recebimento, controle de
estoque, inventarios, gestao
e controle de qualidade dos
produtos, pequenas costuras,
repasse de pegas, formagao de
grades, embalagens, controle de
fretes e de transportes.

“A empresa foca em seus
servigos a especializagéo no
atendimento aos destinatarios,
compreendendo em suas tarefas
a perfeita harmonia entre os
requisitos dos procedimentos e a

produgéo dos pedidos”, classifica
o proprietério da TAT LOG.

Para chegar a estes objetivos,
o sistema tecnoldgico utilizado é
0 WMS. Nele, sao abastecidas
as informagdes de coletores,
controles dos estoques, controles
de produtividades e garantia da
qualidade.

“Todos nossos clientes tém a
possibilidade de integrar seu siste-
ma com o da empresa, podendo
obter constantes atualizagdes de
seus estoques armazenados na
TAT LOG”, revela Campos.

METtopos

A maneira como a empresa
atua também é um dos funda-
mentos basicos impostos por
Campos. Ele explica que hd um
perfil exato para cada cliente
na hora de receber e distribuir
produtos.

“Todos os produtos sao
recebidos conforme programa-

¢ao enviada previamente pelo
cliente, e a distribuicao baseia-se
nos pedidos enviados por ele. O
sistema controla os estoques e

as datas, que é o abastecimento
da programagao que controla a
produgéo”, destaca o proprietdrio
da TAT LOG.

Ele também classifica a tercei-
rizagdo como passo importante
do processo de etiquetagem e
encabidamento, ja que os custos
s30 bem menores em um setor
que apresenta ritmo sazonal.

“A principal vantagem é, com
certeza, 0s custos que, coma
sazonalidade, néo se agregam
com grande valor ao produto com
a terceirizagao. O atendimento
as especificidades dos procedi-
mentos dos diversos destinatarios
¢ outra vantagem — oferecer aos
clientes a liberdade despreocu-
pada para que possam focar seus
esforgos no seu real segmento”,
avalia Campos.

PROXIMOS INVESTIMENTOS

Até o momento, a
companhia estd investindo
em solugdes e equipamentos,
mas classifica o ano de
2012 como atipico, j& que o
faturamento estd abaixo do
esperado. Por outro lado,
Campos acredita que a
situagao melhore, sobretudo
a partir de agosto.

“A empresa estd investindo
em sistemas de armazenagem,
empilhadeiras, atualizagdes do
software WMS - desenvolvido
no Brasil pela Alcis Softwares -,
em treinamento e capacitagao
dos funcionérios. A expectativa
¢ de melhoria para os préximos
meses, e que a partir de agosto
os volumes aumentem conside-
ravelmente, com quantidades
que deverdo dobrar ou mais
a necessidade de produgéo
média”, conclui o proprietario
daTAT LOG. wzwes
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CeMAT SOUTH AMERICA 2013
€ sucesso de vendas

Faltando 8 meses para ser realizada, a 22
edicdo da CeMAT SOUTH AMERICA - Feira
Internacional de Movimentacao de Materiais
e Logistica ja superou a edicao de 2011 em
metros quadrados vendidos.

sOUTH
\MERICE

CeMAT SOUTH
AMERICA 2013 —
Feira Internacional de

Movimentagao de Materiais e
Logistica, com data marcada para
acontecer de 19 a 22 de margo
de 2013, ja vendeu, juntamente
com a MDA SOUTH AMERICA
—Motion, Drive & Automation,
quase 17 mil metros quadrados
de area liquida de exposicao
para cerca de 145 empresas de
19 paises (Alemanha, Austria,
Bélgica, Brasil, China, Franga,
Reino Unido, Irlanda, Itélia,
india, Japdo, Holanda, Espanha,

Portugal, Suécia, Suica, Taiwan,
Turquia e Estados Unidos) e 8
estados brasileiros.

Faltando ainda 8 meses para a
realizagdo do evento, 0s niimeros
ja alcangam — e em alguns casos
até mesmo superam — os da
edicdo de estreiaem 2011. A
premiére da feira ja havia sido
considerada pela promotora
Deutsche Messe AG como a
maior em area de exposi¢ao apds
a versdo alemd, situando-se a
frente das edigBes que ocorrem na
China, Rissia, Turquia e India. A 18
edicdo da CeMAT SA teve mais de

v & aalEA T SRR G A

15 mil metros quadrados de érea
comercializada para 175 empresas
de 18 paises.

Ampliando bases

Com a missdo de promover
debates e troca de conhecimento
entre os profissionais do setor
e atrair visitantes de diversos
estados do pafs, a Hannover
Fairs Sulamérica, organizadora
da CeMAT no Brasil, deu inicio
no Gltimo 6 de junho a primeira
etapa do Semindrio CeMAT de
Intralogstica, que aconteceu em
Porto Alegre (RS).
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0 evento foi realizado em parceria
com o Comité das Empilhadeiras
da CeMAT 2013, composto pelas
empresas Dabo Clark, Hyster,
Jungheinrich, Linde, Paletrans,

Still, Toyota e Yale, e contou com a
presenca dos palestrantes Ricardo
Amorim, economista; Edson Carillo,
CEQ da Global Connexxion do Brasil; e
Augusto Zuccolotto, CEO da Paletrans,
além de uma area de exposi¢do com
equipamentos e materiais.

“0 objetivo dos Semindrios &
apresentar o cenario do setor de
logistica no Pafs e a feira CeMAT como
plataforma de novas tecnologias, que
impactam diretamente na produtividade
das empresas em termos de redugdo
de custos e aumento de eficiéncia”,
destaca Constantino Baumle, diretor da
Hannover Fairs Sulamérica.

CeMAT network

A CeMAT foi idealizada hd cerca
de 10 anos como um dos setores da
Feira Industrial de Hannover e alcangou
tanto sucesso que se tornou um
evento independente, fora do circuito
Hannover Messe. Atualmente, a feira
ocorre a cada dois anos e é referéncia
internacional para todos os segmentos
de movimentacdo de materiais,
logistica e intralogistica, destacando em
suas exposicoes e em diversas partes
do mundo as (ltimas novidades desses
mercados.

0 éxito se expandiu através de
vers@es internacionais da feira,
adaptadas aos mercados emergentes
dos pafses que compdem o BRIC mais
a Turquia, no intuito de responder a
uma demanda crescente por parte das
grandes empresas ja consolidadas
na Europa e nos Estados Unidos, e
também, como forma de atender
a nova necessidade dos setores
produtivos e da classe empresarial
destes pafses em ascensao.

A versao sul-americana é a mais
recente edicdo da CeMAT e o Brasil
foi escolhido para sediar o evento por
diversos fatores, entre 0s quais por
ocupar a posicdo de 5% maior economia
mundial, com um PIB que cresce
cerca de 4% ao ano, e apresentar
aquecimento em diversos setores
chaves da indstria, compondo, assim,
0 novo mercado onde as grandes
empresas internacionais desejam
investir e fazer negécios.

Enquanto empresas brasileiras
buscam na CeMAT a oportunidade
para iniciar ou ampliar a visibilidade
de suas marcas nacional e
internacionalmente, empresas
de diversos paises enxergam no
evento a porta de entrada para
novos negocios e novas aliangas na
América Latina.

Sinergia ‘in loco’

A 2% edigdo da CeMAT SOUTH
AMERICA ira ocorrer em paralelo
a 1? edigdo da MDA SOUTH
AMERICA — Motion, Drive &
Automation, evento focado no setor
de transmissao de forgas mecanicas,
hidrdulicas, pneuméticas e elétricas
e tecnologias de ar comprimido e a
vacuo, que chega ao Brasil com o
apoio de instituicdes conceituadas,
como ABIMAQ — Associagdo
Brasileira da Inddstria de Maquinas e
Equipamentos e VDMA — Federagao
Alema de Engenharia, e de grandes
players do setor, como Bosch
Rexrath, Ascoval, Festo e Airzap.

Esta sinergia entre CeMAT e
MDA é uma férmula de sucesso
em todos os paises onde as feiras
ocorrem simultaneamente, pois um
setor é fornecedor do outro, de modo
que os mercados se complementam,
favorecendo, assim, tanto as
empresas que participam como
expositoras quanto os visitantes em
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busca de atualizagao e negécios.

Além disso, a MDA estreia no Brasil
com estandes tematicos de outras
feiras tradicionais de Hannover: a
Surface Technology, voltada ao setor de
tratamento de superficies, € a Industrial
Automation, que abrange automagao
industrial e tecnologias avangadas de Tl
e microssistemas.

CeMAT

SOUTH
AMERICA

SOBREA
CEMAT

A CeMAT SOUTH AMERICA
—Feira Internacional de
Movimentacao de Materiais

e Logistica e a MDA SOUTH
AMERICA - Motion, Drive &
Automation acontecem de 19 a
22 de marco de 2013, das 14h as
21h, no Centro de Exposicdes
Imigrantes, em So Paulo,

SP. Sua realizacao é parte da
estratégia da Deutsche Messe
AG — maior promotora de feiras
do mundo, representada no
Brasil pela Hannover Fairs
Sulamérica - de realizar
investimentos no Pais em feiras
de alto padrao voltadas para
mercados-chave.

Afeira é promovida em
cooperac@o com a Camara
Setorial de Equipamentos para
Movimentacao e Armazenagem
de Materiais — CSMAM da
Associacao Brasileira da
Indistria de Maquinas e
Equipamentos — ABIMAQ.

Mais informacoes:

www.cemat-southamerica.com.br
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2laedigio da

Mercopar - Feira

de Subcontrata-
¢ao e Inovagao Industrial, que
anualmente movimenta centenas
de empresas dos mais diversos
segmentos em Caxias do Sul,
RS, prevé um cendrio de bons
negdcios para este ano. Coma
data antecipada em relagao a 2011,
0 evento ocorrerd entre os dias 2
e 5 de outubro para facilitar ainda
mais os prazos de negociagdes,
especialmente nos setores de
maquinas e equipamentos. As pro-
jegGes em volume de negdcios sao
as melhores possiveis, a comegar
pelos indices de comercializagéo
dos estandes.

Faltando cerca de dois meses
para o evento, a Mercopar j& conta
com cerca de 90% dos espagos
vendidos, o que confirma a sua

importancia para os setores envol-
vidos, especialmente para os micro
e pequenos empreendedores. O
sucesso da feira ocorre, segundo
os préprios expositores, tanto
pela sua formatagio quanto pelos
resultados efetivos gerados nao sé
durante os quatro dias, mas, tam-
bém, nas semanas subsequentes,
em que muitos negdcios acabam
se concretizando.

Qutro fator que deverd contri-
buir para o aumento dos negdcios
em Caxias do Sul é a ampliagéo da
drea de exposigao, que passard de
13 mil para 18 mil metros quadra-
dos. Em 2011, a Mercopar contou
com 565 expositores e o total de
negdcios foi dividido em R$ 101 mi-
[hdes e 900 mil em vendas diretas
nos estandes, e R$ 22 milhdes e
800 mil no Projeto Comprador e
nas rodadas das dreas de Petrdleo,

www.logweb.com.br

Gds e Energia e, também, de
Software e Servigos de Tl.

VARIOS SETORES

A Mercopar envolve empresas
de vérios setores, entre eles os de
automagao industrial, borra-
cha, eletroeletronico, energia e
meio ambiente, metalmecénico,
movimentagao e armazenagem
de materiais, pldstico e servigos
industriais. O evento ¢ realizado
pelo Servigo de Apoio as Micro
e Pequenas Empresas do Rio
Grande do Sul (Sebrae/RS) e
pela Hannover Fairs Sulamerica,
empresa do Grupo Deutsche
Messe AG, no Centro de Feiras
e Eventos da Festa da Uva, em
Caxias do Sul. wawes

A préxima edicao
da Logwebincluiré o
Catélogo Oficial da Mercopar,
além das matérias
tradicionais da revista.

Mais informacdes pelos fones
0800 701.4692 ¢
11 3521.8000.

Logweb: 11 3081-2772
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Datamax-O°Neil langa impressora térmica
desktop para pequenos e médios volumes

Nova integrante da

linha de impressoras
desktop da Datamax-
O’Neil (Fone: 11
3305.9468), a

E-Class Mark Il
Professional Plus

é uma impressora
compacta que

trabalha com a
tecnologia de
transferéncia

térmica direta,

sendo indicada para
Operadores Logisticos
com pequenos e, até,
médios volumes de
produgédo, na impressao
de etiquetas com cédigo
de barras. Possui display
grdfico com interface de
menu de navegagdo; tela
LCD interativa; reldgio
em tempo real; alarme
sonoro; conectividade de
host USB; velocidade de

impressdo rapida (152 mm/s
a 203 dpi); e comunicacdo
opcional sem fio LAN e
Bluetooth. Inclui bobina

de papel com largura de
182,8 mm e foi projetada
para o manuseio do adesivo
das etiquetas e, portanto,
tem manutencdo proxima a
“zero”, segundo a empresa.

k4

Consércio Linha Azul registra aumento de até cinco
vezes na habilitagdo no primeiro semestre do ano

Formado pelas empresas Tra-
deworks (Fone: 19 3753.1000),
Consulcamp (Fone: 19
3231.0338) e RGC (Fone: 19
3231-7874), o Consércio Linha
Azul, que completou no dltimo
més de julho sete anos de atua-
¢do no mercado de auditoria de
habilitagio e monitoramento do
Despacho Aduaneiro Expresso —
Linha Azul -, obteve no primeiro
semestre de 2012 um aumento
de até cinco vezes na procura
por empresas interessadas em ha-
bilitar-se no beneficio, em com-
paragdo com o mesmo periodo
do ano passado. Responsdvel por
quase 80% dos ADEs (Atos De-
claratérios Executivos) publicados
pela Receita Federal do Brasil,
até o inicio de julho, o Consdrcio
registrava a marca de 22 clientes
habilitados, dentre as 48 empre-
sas que hoje operam com o Linha
Azul para agilizar a liberagdo das
mercadorias na importacdo e/ou
exportacdo no pars.

“Além dessa marca, a nossa equi-
pe jd iniciou o ciclo de auditoria
de monitoramento, exigida das
empresas habilitadas a cada dois
anos, para manuten¢do do proce-
dimento”, explicou Ignacio Fraga,
diretor comercial da Tradeworks,
empresa lider do Consércio Linha
Azul. O Despacho Aduaneiro
Expresso - Linha Azul - é um pro-
cedimento especial de facilitacdo
aduaneira que consiste no trata-
mento expresso das operacdes de
importacdo, exportacdo e transito
aduaneiro mediante habilitacio
prévia da empresa interessada
junto a Receita Federal. A habili-
tagdo é concedida a empresa que
possua os requisitos e condicoes
estabelecidos nas normas da RFB
e que adote os procedimentos
que demonstrem a qualidade

de seu controle interno visando
ao cumprimento das obrigagdes
tributdrias e aduaneiras, permitindo
0 monitoramento permanente pela
fiscalizacdo aduaneira.

QUE TAL
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GEFCO fecha parceria exclusiva
de logistica com a GM na Europa e Russia

O grupo GEFCO (Fone:
21 2103.8127) assinou 0 maior
contrato de logistica da histéria
com a montadora americana
General Motors. O contrato tem
um prazo de sete anos, com um
periodo de exclusividade, que en-
tra em vigor no inicio de 2013, e
prevé a terceirizagao da logfstica
de entrada e de saida — excluin-
do a distribuigao final de pegas
sobressalentes — para as marcas
Opel, Vauxhall e Chevrolet, na
Europa e Rissia. Caberd &
GEFCO transportar suprimentos
aos locais de montagem na Pol6-
nia, Espanha, no Reino Unido, na
Alemanha e Rdissia, coletando-os
junto a fornecedores europeus
ou em portos de exportagao,

Especializada na produgéo de
paletes e caixas de madeira e na
prestagao de servigos de locagao
e gerenciamento de pool de
paletes, a Matra do Brasil (Fone:
114648.6120) estd em fase de
implementagao do software de
gestao empresarial ERPLogix da
TOTVS. O objetivo da empresa
é modernizar toda a gestao de
seus processos internos, ja que o
software serd responsavel pela
integragao das informagdes das
dreas financeira, contabilidade,
recursos humanos, ativo fixo, pro-
cessos, projetos e departamento
juridico, oferecendo solugdes que
organizam, disciplinam e definem
processos, armazenam dados,
geram informago e auxiliam na

distribuidos pelo planeta. Em
seguida, transportara os veiculos
a seus destinos nas diversas
partes do mundo, distribuindo,
no total, cerca de 1,2 milhdo de
veiculos por ano. Desde 2005, a
GEFCO € uma parceira 3PL da
GM, a exemplo de sua parceria
com a PSA Peugeot Citroén.
Com o novo contrato, passa a ser
uma parceira 4PL. Com o agru-
pamento de fluxos e compras,
deverdo surgir grandes sinergias.
A GEFCO montaré uma equipe
dedicada a GM para integrar os
fluxos da montadora e estd esta-
belecendo presenga nas fébricas
da empresa, sobretudo em suas
plataformas da Alemanha, Espa-
nha, Poldnia e do Reino Unido.

rMatra do Brasil adota ERP da TOTVS

gestdo. ‘A falta de integragéo

de processos gera retrabalhos,
aumento de custos e diminui-
¢ao da produtividade. Com a
utilizagéo do ERP dedicado & drea
industrial, a Matra vai gerenciar
seu negdcio de forma comple-
ta”, destaca Welliton Pereira
Goveia, diretor da empresa. A
implantagéo do ERP entretanto,
exigiu uma mudanga dréstica nos
processos internos. Uma das mais
representativas € possivel obser-
var antes de o projeto estar 100%
finalizado: a relagéo entre os
departamentos. Com o software,
eles se integraram, melhorando

a comunicagao, criando um
ambiente de colaborago que re-
sultou em agilidade e otimizagao
dos processos e das rotinas.
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Guerra fornece “bitrenzao” para a Heringer

A Guerra Implementos Ro-
dovidrios (Fone: 54 3218.3500)
celebra a entrega de 27 conjun-
tos de bitrem 03E Basculante
Performance para a Fertilizantes
Heringer — trata-se de mais um
produto da Guerra desenvolvido
com afinalidade de aumentar a

carga liquida transportada, propor-
cionando um PBT de 74.000 kg.
O equipamento, mais conhecido
como “bitrenzao”, devido aos seus
trés eixos, serd direcionado para o
transporte de fertilizantes e adubo
da Heringer, uma das trés maiores
empresas do segmento no Brasil.

HTS Brasil é escolhida para implantar
sistemas de OCR em 22 gates do TECONDI

no Porto de Santos

AHTS Brasil foi a empresa
escolhida pelo TECONDI (Fone:
133213.0010), no Porto de
Santos, SP, para a automatizagao
de 22 gates através do sistema
de OCR (Optical Character
Recognition). Sao 20 pérticos de
reconhecimento de caminhdes e
dois para trens que passarao a ser
monitorados em tempo real sem
intervengdo humana. ‘Apresen-
tamos para 0 TECONDI um
sistema que reconhece a placa
do caminh&o, 0 ndimero do con-
téiner e, em seguida, transmite a
informagao. O sistema oferece
imagens e videos para inspegao
de danos”, informa Maxwell

Rodrigues, vice-presidente da
HTS Brasil. Segundo ele, a tec-
nologia aumenta a assertividade e
otimiza a operagao, reduzindo o
tempo e a intervengdo humana.
O sistema € capaz de detectar,
por exemplo, um contéiner ava-
riado e apontar a necessidade de
inspegdo daquele, por excegao, e
ndo necessariamente de todo o
contéiner que chega ao terminal.
A identificagdo no novo sistema é
feita durante a entrada do cami-
nhao, em movimento, com base
em um conjunto de sensores. A
iluminagao € operada automati-
camente e varias fotos sio tiradas
por diferentes cAmeras.

MAN Latin America reforca parceria com Arcom

O Arcom (Fone: 34
3218.4000), um dos maiores
grupos atacadistas brasileiros,
acaba de adquirir 40 caminhdes
do modelo VW Constellation
19.390 Advantech. O lote
inaugura a atualizagéo da
frota da empresa com veiculos
dotados de tecnologia Euro
5, que atendem & nova fase
do Programa de Controle da

Poluigéo do Ar por Veiculos
Automotores, o PROCONVE
P-7. O cavalo mecénico
escolhido segue os padroes de
transporte da empresa — todos
receberam rastreador de
fabrica e ar condicionado de
série. Os modelos se somar&o
a frota do Arcom, que possui
aproximadamente mil veiculos
da marca Volkswagen.



NSI amplia representacéo em Sao Paulo

A NSI-New Soft Intelli-
gence (Fone: 19 3446.8709),
provedora de tecnologia e
informagdes aplicadas ao
comércio exterior, fechou
contrato com a InfoA2, que
foi habilitada para venda e
implantag&o do aplicativo
ECOMEX Suite. O novo
parceiro foi qualificado no
nivel Silver Partner, cate-
goria dedicada a empresas
consideradas de grande
potencial de penetragdo na
localidade em que atuam.
“Esta parceria faz parte do
programa de canais que a
INSI vem estabelecendo ao
longo do ano. Sao parcei-

gao”, explica o gerente

de Canais, Pierre Muto.

A InfoA2 € uma empresa de
tecnologia especializada em
consultoria de sistemas de
gestao, fébrica de software
e hunting. J4 o aplicativo
ECOMEX Suite é capaz

de informatizar e integrar

as diversas dreas envolvidas
nas operagdes. Estd dividido
em 4 mddulos principais:
Exportagao, Importagao,
Drawback e Cambio, além
de médulos especificos

para regimes especiais,
como Depésito Especial
(DE), Depdsito Afianga-

do (DAF), Recof; Replat,

r Rayflex desenvolveu

solucdo especifica em
docas para o CD do
Grupo Pao de Acucar
Com experiéncia na fabricagio
de portas flexiveis, frigorificas e
seccionais, a Rayflex (Fone: 11
4645.3360) desenvolveu uma
solugao especifica para o Centro
de Distribuigao do Grupo Pao de
Agcar. Sao docas avangadas,
dotadas de uma espécie de
“tdnel”, fabricado em chapas
isotérmicas, pintadas, destinadas
a proteger a carga e descarga de
mercadorias que necessitam de
frio, além de permitir o acesso a
caminhdes de maior carrogaria.
A solugao envolveu, também,
ainclusdo de abrigos retréteis,

ros estratégicos e focados Repetro, ZFM e médulos fabricados em PVC com malha
em sua regiao e ramo de para otimizar a gestao e de poliéster de reforgo interno,
atuagdo. Além de aumentar  controle dos processos como para dar maior resisténcia e
a capilaridade ao NS, esta Ecomex Workflow, Ecomex evitar a deformagao devido aos
estratégia vai ao encontroda  Outlook, Ecomex Remote e movimentos de retrago.
nossa politica de regionaliza- ~ Ecomex Portal.
' ‘ » Campinas (19) 3772-3333
o anosy * Marilia (14) 3415-1804

* Hortolandia (19) 3909-1744
* Ribeirao Preto (16) 3237-3400
+S. J. do Rio Preto  (17) 3218-3543

MARCAMP )

www.marcamp.com.br

STILL

SERVICO AUTORIZADO

Www. marcam§Pp.cCcoO




A Nextrans Transportes
Industriais (Fone: 11
2088.5920) implementou o
software Sofit4 Transport,
da Sofit, para a gestéo dos
4,5 mil pneus utilizados em
sua frota. Localizada em
Guarulhos, na Grande Sao
Paulo, a Nextrans trabalha
com caminhdes e carretas
conhecidas como “linha
de eixo”, equipamentos
usados para transportar
cargas com peso altamente
concentrado e que podem
ser configurados para até 35
eixos. A frota da Nextrans
conta com 450 veiculos,
entre 280 carretas, sendo
que 180 sdo pranchas
com mais de trés eixos, e
mais 170 caminhdes, dos
quais 90 sdo do segmento
pesado. A empresa mantém
quatro areas de borracharia
interna em suas principais
garagens, mas nao possufa
uma forma de controle
sistémico para os milhares
de pneus utilizados, nem
uma ferramenta que
possibilitasse andlises
qualitativas para determinar
quais s30 as marcas e
modelos de pneus que
melhor atendem as suas
necessidades. Atualmente
a empresa esta elaborando

r Nextrans controla manutencao de
quatro mil pneus com solugao da Sofit

o inventdrio de todos os
pneus para identificar a
localizagao exata de cada
um nos equipamentos

ou nos almoxarifados.

Apds esta preparagio a
expectativa é realizar as
andlises de rendimento

para entdo identificar, até o
final do ano, qual é a marca
e modelo de pneu mais
adequado para suprir as
necessidades da empresa,
considerando o custo por
quilometro rodado. “A partir
deste levantamento teremos
dados confidveis para
negociar com exclusividade
o fornecimento de

pneus com determinado
fabricante”, afirma Adriel
Xavier, gerente de operagdes
da Nextrans. Seguindo

esta estratégia, o ganho
financeiro vird de duas
frentes: pela negociagéo
com um fornecedor
exclusivo e por trabalhar
com pneu que tem o melhor
desempenho e durabilidade.
" A conta de pneus tem

um grande orgamento

e qualquer ganho terd
impacto significativo, j& que
a aquisigao e reforma dos
pneus representam 20% do
orgamento de manutengao
da frota”, finaliza o gerente.
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Khan e Cerruns lancam solucéo integrada de
logistica em dispositivos méveis

A Khan Consultoria (Fone: 11
5060.2740), fornecedora de sof-
tware de gestdo empresarial, e a
Cerruns (Fone: 11 5061.7133), que
atua com sistemas de logistica,
firmaram parceria para desenvol-
ver uma solugao de gerenciamen-
to de informagdes de seguranca
e logistica, capaz de operar em
dispositivos mdveis. A tecnologia
¢ considerada pioneira no Brasil e
integra, na tela de um smartphone
ou tablet, uma grande variedade
de servigos disponiveis na platafor-
ma de negdcios Hermes, da Khan,
e no sistema da Cerruns. Com
o produto, as empresas poderao
controlar seus pedidos, vendas
e frotas remotamente, aumen-
tando a eficiéncia das entregas
de mercadorias, de acordo com
as desenvolvedoras da solugao.

A eficiéncia das operagdes desta
solugao é potencializada pela
plataforma de gestao empresarial
Hermes. Ela opera sobre uma dni-
ca base de dados, que armazena
informagdes de todas as etapas,
desde a realizagao de orgamentos
até 0 apoio no faturamento e

custos, incluindo aquelas que sao
geradas pelos equipamentos da
Cerruns, entre eles o terminal de
dados, scanner, navegador GPS,
cAmera fotografica, rastreador
veicular, celular e radio - fungdes
agrupadas no smartphone exclusi-
vo. “As expertises integradas, com
tecnologia nacional, permitirdo a
captura de informagdes em tempo
real, confiabilidade no sistema,
sem limitagao de locais, fécil
acessibilidade e manuseio, rastrea-
mento dos entregadores, redugio
de custos e com baixo valor de
investimento. Nosso principal
foco serd no servigo prestado.
Queremos adaptar o sistema de
acordo com as necessidades de
cada cliente e daremos um aten-
dimento diferenciado para que o
sistema sempre esteja em funcio-
namento”, afirma Edson Simizo,
diretor da Cerruns. Ainda se-
gundo ele, estao sendo utilizados
servidores de alto desempenho e
capacidade de armazenamento e
terminais que permitirdo acesso
remoto de maneira que n&o haja
interrupgdes na frota.

MTR Logjistica adota WMS da Store Automagao

Criada em margo Gltimo para
oferecer solugdes de armazena-
gem, gestdo de estoques, picking,
packing e distribuigdo, a MTR
Logistica é a nova unidade de ser-
vigos logisticos do Grupo MTR
(Fone: 47 3321.2100), especiali-
zado em transportar cargas fra-
cionadas. Para suportar tecnolo-
gicamente sua operagao logistica,
a companhia investiu no WMS
da Store Automagao (Fone: 11
3087.4400). Considerado um
dos requisitos estratégicos para
o0 negdcio da unidade logistica, a
solugao Store/ WMAS faré todo
0 gerenciamento de estoques dos
clientes da companhia, que séo
compostos pelos segmentos de
vestudrio, cosméticos, tecnologia
e automotivo. Outro investimen-

br

to que o Grupo MTR estd fazen-
do para dar inicio a sua operagao
logfstica é a construgao do novo
Centro de Distribuigdo em ltaja,
SC, que terd 10.000 m? e esta
localizado a 5 km do Porto de
Itajaf e a 18 km do Porto de Na-
vegantes, tendo sua conclusao
prevista para o fim deste ano. J&
a estrutura carioca, que possui
hoje 8.000 m?, passaré a contar
com 14.000 m2. Além disso, a
unidade j& nasce contando com
toda a infraestrutura da MTR
Transportes, que hoje conta
com um raio de atendimento
que abrange os estados do Rio
de Janeiro, S&o Paulo, Parand,
Santa Catarina e Rio Grande de
Sul, somando ao todo mais de

50.000 m? de érea.



Santos Brasil e Brado fecham parceria
para o transporte ferrovidrio de cargas

A Santos Brasil (Fone: 13
2102.9000) e a Brado Logistica
(Fone: 41 2118.2800) fecharam
acordo com o objetivo de
intensificar as operagdes no
modal ferrovidrio em Santos, SP
As empresas ja sao parceiras,

h& um ano, na operagao de
entrada das composigdes
ferrovidrias diretamente no
Terminal Portudrio da Santos
Brasil. O novo projeto atendera
o corredor da passagem do trem
(bitola larga), na importagao

e exportagao pelos Terminais
Intermodais Rodoferrovidrios da
Brado. As cargas serdo escoadas
por trem, saindo das cidades do
interior e seguirdo para o Porto
de Santos até o Tecon Santos,
na margem esquerda. A Brado
opera um trem por semana

e ameta é triplicar o volume.

As duas empresas estimam

movimentar
cerca de oito

mil contéineres
até o final do

ano no trecho

do corredor de
trem de bitola
larga com destino
ao Porto de
Santos. A Brado
investiu cerca de
30 milhdes em
vagdes Spine Car
80’ (Long-Stack).
O percurso terd
forte atuagao nas operagdes de
algodao, aglcar, soja e suco, além
de produtos frigorificados. Para
agilizar e garantir a qualidade da
operagao ferrovidria, a Santos
Brasil projetou a infraestrutura
para ampliar o atendimento de
operadores da malha férrea,
como € o caso da Brado.

O aporte foi de R$ 6 milhdes.

A companhia prevé aumentar
dos atuais 3% para 15% a
participago da ferrovia na
movimentagdo do Tecon Santos.
Para isso, planeja desenvolver
também o projeto de um novo
pétio ferrovidrio, que deve

ter uma acesso exclusivo a

instalagao maritima.

O objetivo € garantir uma maior
velocidade no carregamento e
no descarregamento dos cofres
e, principalmente, atender os
vagdes do tipo double stacker,
que tém capacidade para
movimentar dois contéineres
empilhados. wrawe

A melhor tecnologia

Nova linha

Acessorios
@ Sonda de temperatura
@ Termometro, Densimetro
@ Conectores nacionais e importados
@ Placa de circuito
® Cabo de rede

Informacoes
® Soft-Start
empo de descanso da bateria programada
itrole e gerenciamento microcontrolado
@ Desligamento automatico
@ Maior economia de energia elétrica

Histérico de operagdes e falhas
de carregaqores @ Status da alimentacao da rede Carrinhos e Suportes
de baterias ® Placa de circuito impressa em SMD @ Linha completa para movimentacéo e
= s = ® Quatro estagios de carga organizagdo de carregadores e baterias
tradicionais o Aarmes de alhas

® Sistemas de rede (RS-485) Manutencao

© Preventiva e corretiva

@ Equipe treinada para realizacéo de
manutenc&o de carregadores de baterias
de qualquer marca ou modelo

Retrofiting
@ Modernizagdo e nacionalizagao em
qualquer tipo de carregador nacional ou
importado, implantando toda tecnologia
JLW em seu equipamento, aumentando

) ¥ o Terceirizacao
assim o rendimento e durabilidade de seus

@ Projetos de salas de baterias

@ Terceirizagdo de mao de obra
especializada para sala de baterias
@ Treinamento especializado

Tel.:+55193491 -61 63 Fax:+55193491 -61 1 8

comercial2@jlweletromax.com.br

carregadores prolongamento a vida Util
de sua bateria




Crown

Equipment

Corporation
— que oferece uma gama
completa de empilhadeiras,
bem como tecnologias de
gerenciamento de frota e
automagao — acaba de abrir
a primeira operagéo da
Crown Lift Trucks, de sua
propriedade, no Brasil (Fone:
11 4585.4040).

As instalagdes estao
localizadas no Centro de
Logistica Anhanguera, em
Jundiai, SP, para atender
ao crescimento dindmico
da regiao de Sao Paulo.

“A escolha pela cidade de
Jundiai foi em razéo da sua
proximidade e localizagao
entre as cidades de Sao Paulo
e Campinas, o que é um fator
estratétgico em termos de
logistica e distribuigao”, diz
Evandro Martins, gerente
geral da Crown Lift Trucks no
Brasil.

Por sua vez, Jim Dicke
1, presidente da Crown
Equipment, relata que este é
“um momento emocionante
para a Crown Equipment,
uma vez que estamos
expandindo a rede global
de operagdes de varejo da
Crown Lift Trucks. Nossos
clientes estdo ingressando
estrategicamente neste
mercado em crescimento
e é importante estarmos &
com eles. O volume de bens
distribuidos no Brasil significa
oportunidade para produtos
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e servigos da Crown e nds
estamos posicionados para
atender aos clientes.”

Ja referindo-se ao porque de
a Crown trazer suas operagdes
diretas para o Brasil, Martins
afirma que a empresa
explora novas oportunidades
de crescimento global
continuamente. “A expansdo
para o Brasil foi um passo
l6gico para dar continuidade a
expansao global em fungao do
aumento das operagdes dos

o n

clientes no pais”, informa.

INSTALAGOES

A operagdo da Crown
Brasil dispde de showroom
e armazém em instalagdes
novas de 3,3 mil metros
quadrados. Assim como em
outras operagdes da Crown
ao redor do mundo, os clientes
poderéo experimentar todos
os produtos e servigos da
empresa.

O gerente geral da
Crown Lift Trucks no Brasil
diz que a empresa fez um
investimento de capital de
aproximadamente US$ 2
milhdes (R$ 4 milhdes) para
estabelecer uma operagao
comercial/de vendas-servigos-
suporte de modo a garantir
que os clientes tenham acesso
a0s recursos necessarios para
operar suas Supply Chains.

Ele também revela que
a Crown ndo fabrica no
Brasil neste momento. A
empresa continua a fazer
investimentos adicionais

Martins: “a expansdo para o Brasil
foi um passo légico para dar
continuidade a expansdo global em
funcdo do aumento das operacoes
dos clientes no pais”

em estoque, instalagdes,
equipamentos, ferramentas e
treinamento para dar suporte
a sua presenca no Brasil. Estes
custos ndo estdo incluidos no
montante aproximado de US$
2 milhdes.

Sobre as linhas que serdo
vendidas diretamente no
Brasil, Martins destaca que
serd a linha completa de
produtos da Crown, incluindo
empilhadeiras a combustao
e elétricas — empilhadeiras
fabricadas em instalagdes
ao redor mundo, incluindo
Estados Unidos, Alemanha e
China. As instalagdes no Brasil
também oferecem aos clientes
da Crown opgdes de servigo
direto e oportunidades de
treinamento.

“Nosso modelo de negdcios
sera diferente das opgdes
de manuseio de materiais

www.logweb.com.br

existentes atualmente no
Brasil”, observa Martins.

“A experiéncia e o conhecimento
especializado da Crown em
operagdes de varejo direto vao
contemplar os clientes no Brasil
com um nivel mais elevado de
disponibilidade de produtos e
pegas, um conjunto completo

de programas de servigo e
suporte e opgdes de locagao/
financiamento. Estamos aqui
para solucionar os desafios
enfrentados por nossos clientes
e estamos preparados para
crescer junto com nossos
clientes e o mercado”, afirma
Martins.

O gerente geral diz ainda
que a abertura das instalagdes
de propriedade da empresa
no Brasil posiciona a Crown
para dar suporte as suas
relagdes com clientes globais,
bem como estabelecer novas
relagdes em mercados que
crescem rapidamente.

“O tamanho do mercado

no Brasil exigird expansao
continua das operagdes da
Crown e das relagdes com
potenciais distribuidores na
regido”, completa, referindo-
se aos proximos investimentos
da empresa no pais.

A Crown opera
atualmente uma rede global
de distribuigdo e servigos que
abrange mais de 70 operagdes
de varejo de propriedade da
empresa com mais de 300
distribuidores e revendedores
independentes em todo o
mundo. A
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Maestra passa a contar com nova operagao no Ceara

T

A Maestra Navegacao e Lo-
gistica (Fone: 11 2386.5100)
acaba de incluir em sua
operagdo o Porto de Fortaleza,
na capital cearense. A nova es-
cala se integra as outras cinco
jd oferecidas pela empresa,
nos portos de Navegantes,
Santos, Salvador, Suape e Ma-
naus, e consolida a execucao
do planejamento tragado para
a rota dos seus quatro navios.
Segundo Fernando Real,
presidente da Maestra, com a
nova operacdo, o atendimento
aos clientes da companhia
serd aprimorado, uma vez que
esse porto fica estrategicamen-
te localizado, melhorando a

eficiéncia na distribuicdo de
cargas para qualquer ori-
gem/destino. Nesse sentido,

a Maestra também estard
aberta para firmar parceria
com empresas cearenses do
setor rodovidrio ou ferrovidrio
que trabalhem nas pontas da
distribuicdo. “Por acreditarmos
na multimodalidade, reco-
nhecemos a importancia dos
outros meios de transporte e
buscamos atuar em parceria
com esses meios, que sao
complementares, oferecendo
aos nossos clientes um modelo
de parceria logistica conve-
niente com as suas necessida-
des”, explica o executivo.

Assessoria aduaneira
¢ a aposta da Kennedy Global

Hé mais de dez anos no mercado, a Kennedy Global (Fone:
19 3032.7613) é especializada em comércio exterior. Além de
servicos de desembaraco, assessoria e despacho aduaneiro, a
empresa também faz transporte rodovidrio, aéreo e maritimo
para inddstria e comércio. Entre os servicos oferecidos por sua
divisdo de desembaraco aduaneiro estdo: classificacdo tarifdria
de mercadorias NCM/SH e sua tributacdo especifica na

Tarifa Externa Comum (TEC); informagdes sobre importacdo e
exportacdo; seguro de carga, drawback e processos especiais;
elaboracdo de fatura, packing list e certificados de origem;
elaboragcdo e acompanhamento de L.I. e D.I; e entreposto
aduaneiro, RECOF, admissdo tempordria e demais regimes
especiais ou atipicos.

Fulwood inicia segunda etapa de projeto do
Condominio Sorocaba Business Park

ApGs absorcdo de 100% da primeira fase do projeto Sorocaba Busi-
ness Park, a Fulwood (Fone: 11 2344.2988) se prepara para entregar
a segunda fase do projeto, acrescentando 24.976 m? aos existentes
37.060 m?. Ainda hd uma terceira etapa, por enquanto sem previsdo
de entrega, que totaliza 71.360 m? divididos em 20 médulos.

O Sorocaba Business Park é um Condominio Industrial e Logistico
fechado, para fébricas e centros de distribuicao. Dentre as caracte-
risticas do local estdo a possibilidade de cross-docking nos galpdes
da primeira fase; 4 docas por galpdo; piso de alta resisténcia, com
capacidade para G toneladas/m’; e pé-direito de 12 metros livres.

) www.mapeinet.com.br
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52 - Informe Publicitario

Novidades e
Inovacoes

em impressoras de codigo de barras
para o segmento de logistica

a esta disponivel no reposicao de suprimentos dos equipamentos. A

mercado uma nova e suporte técnico. Ndo hé empresa passara a usar o

linha de impressoras necessidade de investimento  seu tempo e dinheiro para
de c6digo de barras com inicial para a compra dos focar apenas no seu negacio.
vantagens e beneficios em equipamentos, pais 0 0 produto em questao é
relagdo a concorréncia. outsourcing contempla a fabricado pela multinacional
Podemos destacar: prego locagdo dos equipamentos Dascom, com sede em Hong
agressivo, emulagdo e custo de acordo com Kong. A empresa € lider na
compativel com todos os o volume de etiquetas venda de impressoras para 0
fabricantes e excelente impressas. mercado asiatico e, a partir
custo-beneficio. 0 objetivo é fazer com deste ano, investira esforcos

Além disso, como que o cliente ndo perca no Brasil para expans@o da

mais um diferencial, o tempo fazendo compras de marca e garantir uma parcela
cliente pode optar pelo impressoras e suprimentos e, significativa do mercado de
outsourcing das impressoras com isso, tenha que investir impressoras de cédigo de
e suprimentos. Desta forma, para efetuar a manutengao barras.
ele sempre terd o parque de No Brasil, a
impressoras com produtos —_— comercializagao

novos e atualizados,

das impressoras de
etiquetas Dascom sera
exclusividade da Gomag,
empresa com quase

50 anos de mercado e
que figura entre as 200
maiores empresas de
informatica do Brasil
(Info Exame)




“Estamos empolgados com
essa parceria entre a Gomaq e

a Dascom na distribuicao dos
produtos. Acreditamos que a
combinagdo de nossos produtos
com o conhecimento da Gomag

ira oferecer a melhor solugao

de impressao para o0 mercado
brasileiro. Valorizamos a abordagem
de negécios que a empresa

oferece e sabemos que a Gomagq
sera um parceiro fundamental no
desenvolvimento da marca”, diz Ron
Acorn, presidente da Dascom nas
Américas.

Entre os produtos da Dascom
que a Gomag disponibilizar estao
os modelos 7106, 7206 e 7010. S&o
produtos que atendem a demanda
para 0 baixo, médio e alto volume
de impressdo, operando 24 horas
por dia e 7 dias por semana em
ambientes industriais oferecendo
qualidade, confiabilidade e
performance.

“A Dascom é uma das grandes
multinacionais do setor e todos
0s seus produtos agregam alta
tecnologia. Estamos trazendo para
o mercado nacional um produto
de excelente qualidade e com
uma proposta de valor muito
interessante para o cliente final”,
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afirma
Dalcinei
Ferreira,
gerente comercial
da Gomag.

A Gomag ird aumentar
0 seu line up de produtos e
passard a oferecer solugdes
completas de impressao, de
acordo com as necessidades
de cada empresa, tendo elas
a disposicdo o que ha de mais
avangado nesse segmento.

Com a nova parceria, a Gomaq
espera um crescimento significativo
e conseguir um market share em
impressoras térmicas de pelo
menos 10% em 2012.

Tel.: 11 2162.1000
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m 2022, o Brasil deve

ser a 3¢ economia

mundial, e para isso
€ apenas necessario manter
0 que fez na dltima década.
Nao serd preciso fazer nada
diferente dos Ultimos dez anos
para que o pais chegue a este
patamar na proxima dezena
de anos”. A visao otimista e
embasada na experiéncia no
mercado econdmico brasileiro
e mundial de Ricardo Amorim
pode até causar estranheza
quando pensamos nas crises
que assolam paises europeus e
Estados Unidos nos dltimos anos,
mas foi com essa afirmativa que
0 economista, convidado para
mediar o evento, iniciou a “Brasil
em Cddigo — 22 Conferéncia
Internacional de Automagao e
Logistica”, promovida pela GSI
Brasil - Associago Brasileira
de Automaggo (Fone: 11
3068.6229). E nao parou por
ai. Segundo Amorim, apesar
de o ddlar ter comegado a se
recuperar apds forte queda,
ele ird cair exponencialmente
nos préximos anos e isso ird
ajudar as companhias brasileiras
aimportarem sistemas de
automagao a pregos mais
baixos. “Se ha alguns anos, o
cendrio brasileiro era de mao-
de-obra barata e equipamentos
importados caros, hoje isso se
inverteu. Agora temos mao-
de-obra cara e equipamentos
disponiveis a pregos mais baixos
em fungdo da fragilidade das
moedas dos paises ricos, 0 que
barateia a importagao, e da
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discute a importancia
da padronizacao da automacao
emM Processos 10gIsticos

ascensdo das maquinas chinesas”,
continuou.

Com o pafs sendo langado as
alturas dentre as nagdes mais
ricas e sustentdveis do mundo
em poucos anos e a facilidade
de importagao de automagao,
assuntos como a padronizagao
dos processos logisticos dentro
das companhias estdo em pauta.
Obter padrdes de automagao é
o caminho para acompanhar o
Brasil na sua subida econdmica e
as corporagdes ndo querem ficar
para trds. A intengdo de reunir
grande parte do empresariado
brasileiro na conferéncia era
justamente debater as tendéncias
tecnoldgicas e automagéo no
novo cendrio econdmico — que
busca integragao, rastreabilidade,
eficiéncia e rentabilidade —, além
de disseminar a importancia
de processos padronizados na
eficiéncia e competitividade das
empresas.

Dentre os convidados para
debater esses assuntos durante o
evento, ocorrido em junho Ultimo,
em Sao Paulo, SP, estavam Hugo
Bethlem, vice-presidente exe-
cutivo do Grupo Pao de Agticar
(Fone: 0800 773.2732), Mark
Harrison, diretor do Auto-ID Lab
da Universidade de Cambridge,
no Reino Unido, Flavia Villani,
diretora de Customer Service da
Unilever (Fone: 0800 707.9977),
Luiz Lissoni, vice-presidente
de Supply Chain da BR Foods
(Fone: 0800 701.7782), e o
Capitao do Comando da Aero-
ndutica (Fone: 61 3364.8205),
Robson Teixeira Peixoto.

Flvia, da Unilever: usar RFID em produtos de massa ainda é muito caro no
Brasil, mas essa tecnologia poderd ser usada com mais frequéncia no futuro

A GSI Brasil, organizagdo sem
fins lucrativos que representa
nacionalmente a GSI Global, &
responsdvel pela padronizagao
de processos de logistica e
rastreabilidade na cadeia de
valor. Por meio dela, se discute
quais sdo os melhores padrdes
a serem utilizados para cada
produto ou cadeia produtiva.

A padronizagao dos cddigos

de produtos e as tecnologias

de automagao tornam os
processos logisticos mais seguros
e eficientes, melhorando a
rentabilidade das empresas

e contribuindo para praticas
sustentdveis. Em todo mundo,

a GSl é responsavel pelo

padrao global de identificagéo
(Cédigo de Barras e EPC/

RFID - Cédigo Eletronico

de Produto/ldentificagao por
Radiofrequéncia) e pelos padrdes
de comunicagao EDI - Electronic
Data Interchange e GDSN —
Global Data Syncronization
Network.

www.logweb.com.br

A IMPORTANCIA DOS
PADROES

Baseados em acordos que
estruturam qualquer atividade ou
setor da economia, com regras
que se aplicam a todos que atuem
em determinado segmento ou
até mesmo operando como uma
forma de medicéo, descrigdo
ou classificagao de produtos ou
servigos, os padrdes organizam os
processos de produgio. Eles sao
a fundagéo necesséria para que
haja uma comunicagao clara entre
empresas que atuam em conjunto,
como fornecedores e supermerca-
dos, e ajudam a manter os custos
baixos para todos. “Buscamos
facilitar o uso da tecnologia da in-
formagao nas relagdes comerciais
entre empresas e consumidores”,
explicou Roberto Matsubayashi,
gerente de inovago e aliangas
estratégicas da GS| Brasil.

Sem padrdes, processos de
negdcios se tornam muito comple-
x0s, especialmente para empre-
sas que fabricam produtos com



grande niimero de componentes,
vindos de diferentes localidades.
Exemplo pratico do caos que a
falta de padréo pode trazer esta
nas tomadas de eletrodomésticos
e eletroeletrdnicos. Uma industria
brasileira que fabrique um modelo
de liquidificador que serd exporta-
do para cinco paises com padrdes
de tomadas diferentes precisard
ter cinco linhas de produgao dife-
renciadas para fabricar o mesmo
produto e atender & demanda de
cada uma das nagdes importado-
ras. O resultado disto? Mais custo
para produzir e mais custo para
importar. Criando um padréo dni-
co de tomada para esses produtos,
todas as unidades poderéo ser fei-
tas na mesma linha de produgao,
reduzindo custos e aumentando a
agilidade da fabricagao.

Outro exemplo se encontra nas
operagdes de supermercados. Até
os anos 1980, no Brasil, super-
mercados tinham filas enormes

nos caixas. Essas filas existiam em
fungao dos processos de baixa dos
produtos que eram comprados,
em que as atendentes precisavam
digitar manualmente os pregos de
cada item, em um processo demo-
rado. A adogao da padronizagao
e automagao dos sistemas, com
aimpressao de cddigos de barras
nos produtos e leitores automa-
ticos nos caixas, agilizaram esse
processo e hoje as compras sao
realizadas de forma mais eficiente.
Os cddigos padronizados nao
apenas organizam as produ-
cdes, mas geram visibilidade as
informagdes importantes para
esta cadeia. Segundo Harrison,
do Auto-ID Lab da Universidade
de Cambridge, é importante dar
visibilidade a todos os processos.
“Precisamos saber onde estd o
produto, onde ele esteve, a sua
autenticidade, com quem ele estd,
ou seja, tudo o que j& aconteceu
com esse artigo”, afirmou. Para

Harrison, da Universidade de
Cambridge: dar visibilidade

a informacdo é fundamental.
“Precisamos ter a seguranca de
saber por onde o produto passou”

isso, se utiliza a serializagdo em
massa e a rastreabilidade individual
dos produtos, buscando gravar e
manter o ciclo de vida histdrico de
cada unidade.

Esta visibilidade e acesso as
informagdes em toda a cadeia pro-
dutiva também foi lembrada por

Amorim. “O valor da informagao
¢ dificil de dar. Se a informagéao
na sua companhia € conseguida
de maneira devagar, ela estd
diminuindo o valor da empresa.
Por outro lado, se os dados vierem
de maneira eficiente, a informa-
a0 pode atingir um valor infinito.
Saber dos problemas antes de
acontecerem é muito importan-
te”, afirmou.

No entanto, apesar de muito
se debater sobre a importancia
de tecnologias da informagéo e,
consequentemente, de cédigos e
operagdes padronizados, poucas
companhias usam o potencial
completo de tecnologias disponi-
veis hoje para logistica. Apenas
50% dos produtos da Unilever,
uma das maiores companhias em
atividade no Brasil, passam por
todo o potencial tecnoldgico dispo-
nivel. “Em grande parte do varejo,
a baixa do estoque e os pedidos
sdo feitos de forma automatizada,

Linde, amelhor up;ﬂujmru qualqucr l||:n: deoperacdo

B forplivniid By

i, ol

e Tk F

-.Iliﬂmﬁmi

:1135594 4755




DOKCAR

ALTERNADORES E MOTORES DE PARTIDA

Visite nosso site
www.alternador.com.br

Além da maior variedade
em ALTERNADORES e MOTORES
DE PARTIDA, desenvolvemos
aparelhos de acordo com sua
necessidade.

CONSULTE-NOS!

Tol. 11 2242.6199
netel 111*27233

dokcar@dokcar.com.br

www.alternador.com.br

uma vez que o produto passa
no caixa e se registra a venda.
Nos armazéns separadores,
usa-se radiofrequéncia e as
caixas s30 separadas por meio
do cédigo DUN 14, elimi-
nando o papel e agilizando

o tempo de separagao das
mercadorias. Nas lojas, 0
recebimento também é

feito por radiofrequéncia. No
futuro, provavelmente, da loja
para a gondola, os processos
também serdo automatiza-
dos, podendo-se usar, por
exemplo, a radiofrequéncia
com o RFID”, explicou
Flavia, do Customer Service
da empresa.

Segundo ela, 50% dos
produtos que faltam nas
gdndolas estéo fisicamente na
loja, mas nao foram encon-
trados por conta de uma
logistica interna falha. “O
uso da radiofrequéncia com o
RFID ainda é muito caro para
ser usado em produtos de
massa”, continuou.

N&o é apenas pensando em
retorno financeiro direto que
as companhias comegam a
investir em c6digos e proces-
sos padronizados. Tudo aquilo
que puder ser feito por meio
eletronico, ao invés de utilizar
papéis, contribui para a ima-

gem sustentdvel da empresa.
Caso uma companhia consiga
transmitir suas informagdes
de forma automatizada,

sem uso de materiais como
papel, serd incluida dentro do
conceito de sustentabilidade,
assunto j& muito difundido e
que hoje € perseguido pelas
empresas. ‘A sustentabilidade
aumenta o valor da infor-
magao. Precisamos saber de
que maneira Nossas agdes
impactam no meio em que
vivemos”, afirmou Amorim.

RESULTADOS DOS
PADROES GS1

AIBM Global Business
Services, em parceria com
0 Consumer Goods Forum,
rede global de inddstrias,
varejistas e provedores
de servigos de mais de 70
paises, realizou uma pesquisa
para mostrar como os
padrdes fornecidos pela GSI
podem ajudar a otimizar os
resultados de toda a cadeia de
suprimentos.

Nomeado ‘Faga sua cadeia
de suprimentos mais eficiente
usando padrdes globais da
GS!1”, em tradugio livre,
coletou dados entre maio de
2010 e junho de 2011 de cerca
de dez mil empresas presen-

GS1 Brasil lanca Centro de
Inovacao Tecnoldgica

Inspirando-se no modelo do centro de
treinamentos e inovacdo alemao Knowledge
Center, que permite a experiéncia interativa de
executivos com as solucdes GS1 por recursos
multimidias, a associagao brasileira esta com
um projeto para criar o Centro de Inovagéo
Tecnoldgica da GS1 Brasil no pais.

A intencdo é criar um centro de referéncia
em automacao para o compartilhamento de
experiéncias positivas e praticas de aplicacdo
dos padrdes globais. Um comité multidisciplinar
ja foi convocado para gerir o projeto, desde a
concepcao até a divulgagdo do centro, que esta
previsto para ser inaugurado até o fim de 2012.
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Matsubayashi, da GS1 Brasil:
“nosso foco € facilitar o uso da
Tecnologia da Informacao em
toda relacdo comercial existente
entre empresa e consumidor”

tes em 62 nagdes, que juntas
somam valor de mercado

de US$ 2,25 trilhdes. Essas
companhias concederam
suas percepgdes sobre os
beneficios do uso dos padrdes
em suas operagdes. Dentre os
resultados obtidos pelas com-
panhias nos negdcios estéo o
aprimoramento na avaliagdo
das operagdes, maior eficién-
cla e redugdo de custos.

Os principais indicadores
da pesquisa apontam que,
com o uso dos padrdes GSI
nas operagdes, houve 51% de
diminuigao de estoque, 2%
de ganhos em eficiéncia nos
servigos dos fornecedores e
21% de redugao do lead time
no Centro de Distribuigao,
dentro das operagdes das
companhias pesquisadas.
Além disso, foram notados
42% de queda nos custos de
distribuigao e 32% de diminui-
A0 na ruptura de estoque.

Também foi observado
durante a pesquisa que um
ndmero maior de pequenas
e médias empresas passou a
adotar os padrdes GS1. Com
menos capital, companhias
desses portes conseguem
melhorar seus controles
com o uso dos padrdes e
gastam menos para realizar as
operagdes. awen

www.logweb.com.br
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Somov esta em novo endereco

A Somov, empresa de movimen-
tacdo de materiais do Grupo
Sotreq, estd em novo endereco:
Av. Dr. Humberto Giannella,
451, Barueri, SP - (Fone: 11
4772.0800).

“A mudanca de endereco
completa um ciclo de transfor-
magoes que teve inicio em abril
dltimo, quando a Somov passou
a representar as empilhadeiras
Yale no Estado de Sdo Paulo em
conjunto com as empilhadeiras

Hyster, que sdo comercializa-
das em todos os Estados do
Sudeste, Centro-Oeste e Norte.
A chegada da representagdo da
Yale naquele momento exigiu
investimentos de R$ 15 milhdes,
entre contratacdo de pessoal,
ampliacdo da frota de veicu-

los para assisténcia técnica e

aquisicdo de pecas de reposicdo.

A adequacdo do imével para
receber as instalacoes da Somov
também fez parte desse pacote
de investimentos”, afirma o
gerente de suporte ao produto
da Somov, Mario Valentini.
As novas instalagoes ocupam
um terreno de 20.000 mz/ com
drea construida de 5.000 m2.
Toda a estrutura de atendi-
mento ao cliente foi ampliada:
armazém de pegas, oficinas
de manutencao distintas (para
empilhadeiras elétricas e a
combustdo), pdtio e escritério
administrativo. A nova sede tem,
ainda, sala de treinamento para
os funciondrios, restaurante e

- drea de lazer.

Ja comecou a operar o novo CD do Grupo Toniato

No dia 2 de julho dltimo, o Grupo
Toniato (Fone: 24 2106.3041)
iniciou as operagdes do seu novo
Centro de Distribuicdo em Paulinia,
SP. A localizagdo em Paulinia, a
cerca de 180 km no sentido do mer-
cado consumidor alvo, o segmento
agroquimico, foi decisiva, pois a
empresa buscava associar melhor
tempo de resposta com a proximida-
de do mercado consumidor, a custos
mais competitivos para seus clientes.
Além disso, outro objetivo era deso-
nerar a capital e a Grande Sdo Paulo
com o fluxo de cargas ligadas ao
setor agricola, pois notadamente este
volume ndo é consumido naquelas
localidades.

O CD foi desenvolvido e construido
pela divisdo de Engenharia do Grupo
Toniato em drea de 100.000 m? e
contou com investimento total de
R$ 40 milhdes na sua primeira fase,
com 30.000m? de érea construida.
A capacidade de armazenagem
verticalizada é de 38.000 posicoes
-paletes no padrdo de exigéncia do
setor quimico, sendo 3.800 posicdes
dedlicadas a produtos inflamdveis em

prédios segregados. Para operacio-
nalizar tudo isso, a empresa conta
com mais de 20 equipamentos de
movimentacdo mecanizada e ja
contratou e treinou mais de 100
profissionais de Paulinia, devendo
atingir 150 ainda este ano.

O site é dotado de infraestrutura
completa de seguranga patrimonial
e de produto, respeitando todas as
legislagbes e normas vigentes, assim
como os requisitos internacionais
das empresas lideres do setor quimi-
co e agroquimico. Toda a opera-
¢do é realizada com sistema de
radiofrequéncia, coletores de dados
e cédigo de barras que funcionam
de forma ininterrupta.

Nas novas instalacoes, os clientes
contam com funcionalidades inovado-
ras, segundo a Toniato, como Projeto
Radar — GT, que garante a rastreabi-
lidade em toda a cadeia de distribui-
¢do, do CD ao campo, e Central de
Operagao Logistica, plataforma de
informagdo que permite a visibilidade
aos embarcadores e gestdo por indica-
dores chaves de toda a cadeia através
do portal Web do Grupo Toniato.

Falta espago para armazenagem?
Coberturas estruturadas e inflavels Nautika.

——

——
NAUTIIK A

nautikacoberturas.combr 1)2462.4622 vendas e locacao
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Positron

ontrole da jornada

de trabalho,

gerenciamento de risco
para evitar roubos de cargas
e sequestros de caminhdes,
redugéo de custos, comunicagio
com motorista, otimizagao
de recursos, atendimento as
normas de sustentabilidade,
recrutamento e retengéo de
motoristas. Os desafios que
os transportadores precisam
enfrentar durante as operagdes
logisticas, evidenciados por
José Tabone Janior, gerente
comercial da unidade de
Rastreamento e Monitoragao
da Pésitron, marca da PST
Eletronics (Fone: 0800
775.1400), durante o encontro
com a imprensa realizado no
dltimo dia 5 de julho, sao os
principais motivos pelos quais as
transportadoras e os Operadores
Logisticos estao investindo
grande parte de suas receitas em
tecnologia de ponta.

Apenas em 2011 foram
contabilizados 93.066 acidentes
com veiculos de cargas nas
rodovias brasileiras, segundo
0 DNIT - Departamento
Nacional de Infraestrutura de
Transportes. Em 2010 foram
88.963 e, em 2009, somaram-
se 85.184 acidentes. Hoje,
os acidentes com veiculos de
carga representam mais custos
a federagao que os roubos de
cargas, afirma Tabone Junior.
Ainda assim, os roubos e furtos
de cargas representaram altos
custos aos cofres publicos,
chegando a casa de R$ 880
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milhdes em 2010, de acordo com
aNTC & Logistica.

Com dados alarmantes
como estes, € natural que
transportadoras e Operadores
Logisticos estejam atrés de
tecnologias mais evoluidas
que os auxilie na prevengao de
roubos e acidentes. Dentre as
tecnologias que estdo ganhando
mais espago estd a telemetria,
um conjunto de solugdes que
monitora o desempenho do
vefculo e a forma de condugéo
do motorista, detectando
possiveis falhas e aprimorando o
processo de gestdo da frota.

De olho nessa fatia do
mercado que busca implantar
a telemetria em sua gestao
de frota, a PST Eletronics
desenvolveu o Telemetria
Pésitron. A solugao gera
relatdrios que compilam
informagdes didrias em
aplicagdes como logistica,
medigao do desempenho
dos motoristas, redugao de
acidentes, sustentabilidade
e seguranga da carga. Na
logistica, a solugéo pode ser
usada para a otimizagao da
frota e rota, acompanhamento
do desempenho dos veiculos,
redugao das paradas para
manutengdes e nos custos
relacionados a desgaste de
pegas.

Para 0 acompanhamento
dos condutores, a tecnologia
faz o controle do desempenho
sobre a jornada de trabalho,
inclusive das paradas para
refeigdes e descanso, atendendo

Tabone Junior: dados coletados
pela telemetria, como velocidade,
aceleracdo e frenagem brusca,
ajudam a criar um treinamento
mais adequado ao motorista

aLei12.619, que regulamenta
a atividade do motorista
rodovidrio. Com as informagdes
coletadas, dentre as quais
também estdo os dias de
operagao e a velocidade exercida
pelo motorista durante a diregao,
além do nimero de freadas e
arrancadas — que permitem a
identificagdo dos responsaveis
pelas violagdes de transito —, as
empresas podem estabelecer um
ranking de pontuagao com os
melhores motoristas e capacitar
os profissionais que ainda
precisam de aprimoramento.
“Os beneficios do servigo
também podem auxiliar na
redugio de acidentes, com um
trabalho preventivo feito com os
motoristas, focado nos principais
agravantes, COMO excesso
de velocidade, aceleragdes e
frenagens bruscas”, explica
Tabone Junior.

Segundo o executivo, ainda ha

www.logweb.com.br

uma resisténcia dos motoristas
em aderir & telemetria. O gestor,
na maioria das vezes, impde a
tecnologia ao condutor. “Mas,
quando o motorista percebe
que a telemetria pode ajudé-

lo a aumentar a eficiéncia do
seu trabalho e que isso podera
resultar em premiagdes e
melhores bonificagdes, passa

a aceitar e se interessar pela
tecnologia”, continua o gerente
comercial.

A seguranga da carga e 0
gerenciamento de risco sdo
assegurados por meio do médulo
de carga, composto por sensores
e atuadores que sdo instalados
em diferentes locais do veiculo,
como carroceria, portas, interior
da cabine ou engate do cavalo
mecanico. O sensor envia a
central de atendimento qualquer
movimentagao nao habitual que
ocorrer no interior do veiculo,
como a abertura da porta do
lado do passageiro em algum
ponto que ndo foi previsto. J& o
atuador informa uma agéo que
néo estava programada, como
aabertura da carroceria, e faz o
bloqueio do caminhao.

A Telemetria Pdsitron
também atua em prol da
sustentabilidade. Nesse
sentido, visa-se a redugdo da
emissdo e descarte de material
poluente (combustivel, pneus,
dleo e lonas de freio), além da
otimizagao desses recursos.
Todos os componentes podem
ser agregados ao rastreador de
forma modular, de acordo com a
necessidade do cliente. e
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ANVISA certifica TGestiona para atuar no transporte de cosméticos

A TGestiona (Fone: 0800 777.1010), empresa
do Grupo Telefonica, conquistou a certificagio
da ANVISA - Agéncia Nacional de Vigilancia
Sanitdria para atuar no transporte de perfumes,
cosméticos e produtos de higiene. Vislumbrando
este mercado que, em valor, deve crescer de R$
28,4 bilhdes, em 2011, para R$ 50 bilhdes, em
2015, a empresa iniciou as regularizacoes ainda
em 2011, conforme determina a ANVISA, desde
contratagdo de um responsavel técnico a adequa-
¢do fisica, veicular e regulatoria para assim obter
o deferimento da AFE (Autorizacdo de Funciona-
mento de Empresa) junto ao 6rgdo competente.
Mauricio Pastorello, diretor de logistica da em-

Veyance Technologies ocupa

presa, esclarece que o interesse em entrar neste
segmento é por se tratar de um setor com baixa
sazonalidade, volume de carga crescente e
ampla diversificacdo e rotatividade de produtos,
fazendo com que as empresas farmacéuticas

e de cosméticos priorizem a terceirizacdo das
operacoes logisticas. “Além disso, a distribuicdo,
hoje em dia, vai além das entregas tradicionais,
o mercado cresceu bastante devido a venda
direta e ao grande niimero de lojas especia-
lizadas, o que aumenta a necessidade de um
processo logistico perfeitamente alinhado com
os setores de producdo e de venda”, afirma o
diretor de logistica.

100% de Condominio Industrial e Logistico em Itapevi, SP

A Veyance Technologies do Brasil (Fone: 0800 554.914) - fabricante exclusiva da marca Goo-
dyear Engineered Products no mundo - instalard no Condominio Industrial e Logistico Logical
Center Itapevi, inaugurado em abril dltimo, sua administracdo geral e toda a operacdo logistica
de armazenagem e distribuicdo de produtos. Esta operacdo ocupard 100% das instalagdes des-
te condominio. Administrado pela Retha Imdveis & Servigos (Fone: 11 4777.8800), o condo-
minio possui sete galpoes com 11.982 m2 de drea total construida, em terreno de 22.724 m?,
pé-direito de 12 metros e piso com capacidade de 8 ton/m?. Entre outras caracteristicas estao
uma estacdo de tratamento de efluentes, sistema de ventilagdo e iluminagdo natural, reuso de
dgua pluvial e eclusa para acesso de caminhdes.

Metro Modular lanca
contentores plasticos modulares

A Metro Modular Engenharia de Sistemas
Construtivos (Fone: 19 3402.2400) acaba
de langar no mercado contentores pldsticos
modulares. Compostos por polimeros de
alto impacto, resistentes e leves, sdo recicld-
veis e estdo disponiveis tanto para locagdo,
quanto para venda, sendo produzidos sob
encomenda. Além disso, também podem ser
moldados em qualquer medida e sentido e
a resisténcia do material permite que sejam
armazenados em qualquer lugar sem sofrer
danos ou avarias. Podem embalar todo tipo
de material, substituindo embalagens retor-
ndveis, e, no caso de avaria, a peca pode
ser substituida através
de um nimero
de regis-
tro, o que
evita o
descarte
de todo

o con-
tentor

e reduz

o0s custos

e tempo de
reparo.
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Fonte: Anfir

setor de implementos

rodovidrios apresentou

no primeiro semestre
deste ano uma redugdo em suas
vendas de 9,35%. O nimero foi
apresentado durante coletiva de
imprensa com Alcides Geral-
des Braga, novo presidente da
Anfir - Associagao Nacional de
Implementos Rodovidrios (Fone:
112972.5577), que também
falou sobre as alteragdes feitas na
concessdo de crédito através do
Finame e sobre as expectativas da

Braga: “esperdvamos que o plano
PSI4 do BNDES fosse melhorar
rapidamente o mercado, mas apesar

lonado, com 40,55%. Uma das sur-
presas foi 0 aumento de 6,45% no
volume de vendas de tanques, item
esse que reduziu mais de 30% na
industria dos pesados. No total, o
setor de carrocerias também fechou
em baixa, com retragao de 7,46%
(queda de 61.658 para 57.056).
Segundo Mario Rinaldi, diretor
executivo da Anfir, essa demanda
de tanques na linha leve aconteceu
por conta das restrigdes impostas
ao setor. “Esse crescimento, na
verdade, representa apenas uma

de fatores, entre eles a demora do
governo em alterar as regras de
financiamento via Finame.
Anunciado em abril deste ano,
o plano PSI4 do BNDES reduziu a
taxa de juros para aquisigdo de mé-
quinas e equipamentos de 8,7% ao
ano para 7,3%, no caso de grandes
empresas, e de 6,5% para 5,5%, no
caso de micro, pequenas e médias
empresas (MPMEs). Além disso,
ele também reduziu as taxas para
compra de dnibus e caminhdes de
10% para 7,7%, estendeu o prazo

Associagio para os meses finais de ele estar melhor, nao estar como mudanga de foti
doano. que”,amo;,, oo e transporte Estatisticas Mercado Interno
No mercado interno, a produ- no setor de Reboques e Semirreboq
a0 de linha pesada, que incluiafa- ~ Mas, eles pertencem & drea de distribuigdo, Emplacamentos (Janeiro a Junho)
milia de reboques e semirreboques,  construgdo, estdo ligadosadatase  por conta das A B %
apresentou retragao de 13,32% calendarios. Produtos como esses restrigdes de Familia 2011 2012 B/A
(as vendas cairam de 29.314 para tém um desempenho diferente circulagio Basculante 5249  4.687  -10,71
25.410), com o transporte de toras  porque apresentam um apelo de veiculos Portacontéiner 1684 1258  -253
tendo o pior desempenho do se- maior pelo prazo das obras, entdo dentro de Graneleiro/Carga Seca  8.733 8186  -6,26
mestre: uma quedade 42,19%, se  nao se pode pensar nas questdes cidades como Canavieiro 2735 2026  -25.92
(cjomparado com o mesmo periodo,  do Finame, tem que se cumprir Séo Paulo”, Bad Carga Geral 2:799 2:363 r 5:58
o ano anterior. o contrato. Agora, no geral, afirmou ele.
. - L Carrega Tudo 983 1.281 30,32
Da lista de 15 produtos, apenas vemos que os setores que nao Os vérios
trés tiveram desempenho positivo:  s&o sazonais est&o piores do que ndmeros Do_IIy 550 560 182
Carrega Tudo, com 30,32%, Dolly,  no primeiro semestre de 2011”, negativos do Especial 1.140 726 -36,32
com 1,82%, e Silo, com 6,12%. explicou Braga. balango foram Transporte de Toras 493 285 4219
“Esses trés itens, que destoaram Jé em carrocerias instaladas so- atribuidos Bad Frigorifico 635 614 -3,31
dos demais, contribuiram para bre os chassis dos caminhdes (inha ~ pela Anfira BalLonado 1518 1404  -7,57
que o resultado no fosse pior: leve), a maior queda foi em badi um conjunto Silo 441 468 6,12
Tanque Carbono  1.757  1.149  -34,6
9.000 Estatisticas Mercado Interno Tanque Inox 585 395 -32,48
o RehoqueseSe:lnirre_hnqujs;‘Emplacamenms Tanque Aluminio it : T
o T TOTAL 20314 25410 1332
6.000 3- il argaseca 11 - Bat lonado
5,000 ;:gzzacva‘veg‘?gera\ :iﬁa”:que carbono Expectativas - Producao
6- Carrega tudo 14 - Ranque inox
4000 7-Dolly 15- Tanque aluminio 2011 2012 %
8- Especial
3000 peee 2011 W 2012 Reboques/Semirreboques  59.441 50.824 -14,49
20 Carrocerias Sobre Chassis 131384 117.123 -10,85
”’“: Exportagies 5276 5500 4,25
1 2 3 4 5 7 8 9 10 11 12 13 14 15 Total 196.101 173.447 -11,55
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méximo de amortizagdo de 96
meses para |20 meses e aumentou
o nivel méximo de participagéo do
BNDES, elevando de 80% para
100% (MPMEs) e de 70% para
90% (grandes empresas).

Segundo Braga, apesar de o PS4
ter sido favordvel para o setor, hou-
ve demora na tomada de medidas
e areagao do mercado nao foi a ima-
ginada. “Esperdvamos que ele fosse
melhorar rapidamente o mercado,
mas, apesar de ele estar melhor, ndo
estd como querfamos. Nossa ddvida
agora é saber 0 que 0s meses que
restam podem render para melhorar
esses meses que foram ruins”,
afirmou o presidente da Anfir.

MERCADO EXTERNO

Ao contrério do mercado na-
cional, que apresentou queda em
todos os seus setores, o balango
sobre a venda para o mercado in-
ternacional apresentado pela Anfir
obteve resultados positivos.

Segundo os niimeros mostrados
pela Associagao, entre os meses
de janeiro e junho de 2012 foram
vendidos para o mercado externo
2.349 itens, o que representou um
crescimento de 31,01%, se compa-
rado com o mesmo periodo do ano
anterior (em 2011 foram vendidos
1.793 itens).

“Nao vemos nada de diferente
que possa ter criado esses ndme-
ros, S&0 coisas pontuais que aca-
baram se mostrando positivas para
o mercado. Nossa exportacio é
muito voltada para a América do
Sul, e nunca foi superior o sufi-
ciente para mudar o panorama”,
explicou Braga.

EXPECTATIVAS

Para os préximos meses, as
expectativas da Anfir ainda séo de
retragdo do mercado. Segundo os
dados apresentados pela Asso-
clagao, o setor deve fechar o ano
no vermelho, com um saldo total

(11) 3908-16186

Rinaldi: o crescimento do
segmento de tanques é
CO/]SPQLI@I?C/(? das /77Udd”(;85
ocorridas no setor de distribuicao,
em funcdo das restricoes de
circulacdo

negativo em 11,55%.

Na linha dos pesados, a queda
deve ficar em 14,49% e, na linha
leve, a baixa deve ser um pouco
menos acentuada, chegando a
10,85%. No mercado externo, as
exportagdes, segundo os estudos
da Anfir, devem continuar com a
balanga positiva, e fechar o ano

com saldo de 4,25%.

“O segundo semestre néo deve
ser pior que o primeiro, mas tam-
bém néo deve reverter muito que
aconteceu nos Ultimos meses”,
afirmou Braga.

Ainda segundo o presidente da
Anfir, apesar das expectativas até
o final do ano ndo serem positivas,
o cenario para 2013 deve melhorar
por conta das mudangas jd realiza-
das na concessdo de crédito e dos
grandes eventos esportivos que
serdo realizados no Brasil (Copa
do Mundo e Olimpiadas), além
do incentivo do governo para a
realizagao de 40 Parcerias Pdblico
-Privadas (PPP’).

“Em 2013 as obras para esses
grandes eventos véo bater na
nossa porta e, querendo ou no,
um mercado vai acabar puxando
o0 outro. Vai ser mais uma reagao
a forga do que uma melhora eco-
ndmica do mercado”, concluiu
Braga. wmawe
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registra lucro de R$ 97

MilhGes No primeiro semestre e
foca atencédo em TMS e WMS

Wilson de Godoy, vice-presidente de gestao de software da TOTVS, avalia o papel da logistica
no crescimento da companhia e aposta na colaboragéo entre players deste segmento para
aumentar o lucro do mercado.

ucro liquido superior

aR$ 97 milhdes no

primeiro semestre de
2012, crescimento de 39,5% em
relagao ao mesmo periodo de
2011. Receita liquida de R$ 350
milhdes adquirida entre abril,
maio e junho de 2012. Na dltima
década, a TOTVS (Fone: 0800
709.8100) multiplicou por 10 o
seu faturamento, chegando &
casa do R$ | bilhdo, sendo que
o ano de 2011 representou um
recorde para a companhia: o
maior lucro de sua histéria,
R$ 169 milhdes.

Quem observa o crescimento
rapido e continuo da TOTVS
nos ultimos anos pode chegar
a pensar que o sucesso veio do
dia para a noite. No entanto, os
recentes resultados positivos
s&o fruto de 29 anos no
mercado, sendo 7 deles sob
amarca TOTVS, langando
produtos, adquirindo empresas
do setor e empregando outros
investimentos. E, dentro desse
caminho, o segmento logistico
também fez histéria e, em 2011,
representou 11,2% da receita da
companhia, terceiro maior ganho
por setor, ficando atrds apenas de
manufatura (35,5%) e servigos
(14,5%).

Em pleno crescimento,
com média anual de 17%,

a companhia comegou no
segmento de tecnologia em
1983, sob 0 nome de Microsiga,
numa histdria tipica da unido
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Godoy: “o pais estd na moda, mas
0 governo ndo estd aproveitando
isso nesta gestao. Nao estamos
surfando essa onda como fizemos
em gestoes passadas”

comercial de um empresario com
um estagiério promissor. Laércio
Cosentino, o entdo estagiario

de 17 anos da companhia de
tecnologia Siga — comandada

pelo empresério Ernesto
Haberkorn — era estudante

de engenharia quando Bill
Gates, ja com a sua Microsoft,
afirmou que em alguns anos
cada individuo teria seu préprio
microcomputador. A partir dessa
elucidagéo, Cosentino notou
que ali havia uma oportunidade
de fazer negdcio. Se cada
pessoa teria seu computador,
uma corporagao precisaria

de centenas deles para suas
operagdes. A proposta exposta
para Haberkorn era criar

uma empresa que fabricasse
programas que funcionassem
nessas maquinas e pudessem
ser vendidos por pregos mais
baixos dos entéo praticados
pela Siga, que j tinha em seu
DNA o uso da tecnologia para
ajudar o cotidiano de grandes

Cerca de 12 mil colaboradores sdo responsaveis pelas solucdes tecnoldgicas
de 26 mil clientes. No setor logistico, as transportadoras sdo a maior clientela

www.logweb.com.br

corporagdes. Com US$ 3 mil
investidos por cada um deles,
criou-se a Microsiga, que

em 2005 passou a se chamar
TOTVS.

Apds comprar 30
concorrentes do mercado,
dentre elas as grandes Datasul
e Logocenter, e abrir capital
na Bolsa de Valores, a TOTVS
hoje detém 53,1% do market
share do setor no Brasil, bem
a frente da segunda colocada,
SAP com 21,8%, e atua em 23
paises. Até 2016, a companhia
pretende dobrar o seu tamanho
e para isso, também, estd focada
no mercado internacional,
para onde espera que as
multinacionais brasileiras levem
suas solugdes, divulgando a
marca. No dltimo més de julho, a
companhia foi nomeada a
‘A empresa do ano’,
pela edigdo Melhores
& Maiores 2012 da
revista Exame.

—



As SOLUGOES E A
LOGISTICA

“O mercado de logistica
sempre fez parte do nosso
portflio. Nao tenha duvida
que estamos cada vez mais
cobrindo novas dreas deste
segmento, mas os softwares
de apoio a logistica fazem
parte do nosso portfdlio
desde o nosso nascedouro,
até porque se pararmos
para pensar, a gestdo de
armazenagem e gestdo de
materiais € parte importante
dentro do ERR, Enterprise
Resource Planning, solugao
de grande tradigao na
TOTVS. Num determinado
momento, a logistica
ganhou uma virtuosidade
tao grande que acabou
sendo segregada. Mas, as
ferramentas de logistica
nasceram dentro do préprio
ERP de cada uma das
empresas. Na verdade,
n&o tinhamos definida uma
solugdo de logistica, mas
ela estava [a. A logistica foi
ganhando vulto e quando
passamos a segmentar a
solugdo, este passou a ser
um setor muito significante
para nds, com clientes muito
importantes. Para se ter
uma ideia, um dos maiores
clientes da nossa oferta
Saa$ ¢ do segmento de
logistica, a Transportadora
Ramos”. A afirmagao de
Wilson de Godoy, vice-
presidente de gestao de
software da TOTVS,
representa a tamanha
importancia da logistica,
tanto para as companhias
que buscam softwares que
facilitem o gerenciamento
logistico proprio, como para
as empresas de tecnologia
que a cada dia implementam
suas solugdes com novos
mddulos e percebem neste
segmento uma grande
chance de faturamento.

www.logweb.com.br

Hoje, a TOTVS atua com
uma série de solugdes para o
segmento. Entre elas estdo
os softwares de gestéo para
transporte, os chamados
TMS (Transportation
Management System),
para compra e venda
de frete; 0o WMS
(Warehouse Management
System), tanto focado na
armazenagem feita por
Operadores Logisticos
quanto para o atendimento
as industrias; 0 OMS (Order
Management System),
que realiza toda a parte de
ordem das companhias;

e 0 IMS (Inventory
Management System),
voltado para a gestdo de
estoques.

Godoy entrou para o time
da companhia quando ainda
se chamava Microsiga, ha
21 anos. De 14 para c& pode
notar que uma estrutura
de 150 pessoas passou para
um contingente de 12 mil
colaboradores em todo o
networking TOTVS. Além
do aumento estrutural da
companhia, 0 executivo
também presenciou a
chegada de grandes e
importantes clientes do
segmento logistico, que
hoje s&o responsaveis por
ampla parte dos resultados
financeiros da TOTVS:
as transportadoras. Dos
cerca de 26 mil clientes
da companhia, dentre
eles ALL (Fone: 0800
701.2255) e Golden Cargo
(Fone: 11 2133.8800), as
transportadoras estao
em maioria quando se
fala em logistica. “Nesse
segmento, temos tradigo
muito grande com as
transportadoras. E
interessante notar que elas
aos poucos estao virando
Operadores Logisticos
também. A transportadora
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perdeu aquele papel dnico
de fazer apenas frete e
comegou a atuar com
armazenagem, faturamento
e uma série de outras
operagdes que antes nao
realizava. Criamos uma
tradigo ali, mas, a meu
ver, as transportadoras

jé viraram Operadores
Logisticos”, afirma.

A histdria da companhia
com os transportadores
de carga comegou com a
tradigio da TOTVS em
solugdes ERR Algumas
delas, que hoje séo clientes
de outras solugdes, usavam
0 ERP no cotidiano das
operagdes. Softwares
de contabilidade ou de
pagamento também eram
utilizados por elas. No
momento em que esses
clientes comegaram a
sentir necessidade de uma
solugao mais especifica e
profissional para a gestao
de transporte, a TOTVS
buscou desenvolver os
proprios softwares de
transporte para atender a
essas demandas. “Quando
a gente fala de TMS na
parte de transporte, vejo
que esse €, dos segmentos
logisticos, 0 que mais tem
aprimorado sua gest&o nos
Gltimos tempos. Vimos até
pouco tempo uma gestao
de transportadoras muito
familiar e que passou por
uma profissionalizagéo
em sua gestdo. Essa
profissionalizagao
fatalmente passa por
software, o que tem sido
muito bom para nds”,
continua Godoy.

A profissionalizagdo das
transportadoras que deu o
impulso para que a TOTVS
passasse a desenvolver
softwares especificos para o
segmento logistico ocorreu
em meados dos anos 2000.
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Responsabilidade
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DO BRASIL

H4 mais de |5 anos propondo
e fornecendo solugdes para
linha automotiva, segmento de
embalagens retorndveis
e eletroeletrénico

Rua Luiz Carlos Brunello, 350
Chdcara Sao Bento - Valinhos - SP
www.spallo.com.br
Fone 19 3881.7900 / Fax 19 3881.7908



Aquisicao facil.
Suporte facil.
Manutencao
mais facil ainda.

Empilhadeiras
LiuGong na sua
frota. Facilitam

o trabalho pra vocé.

Empilhadeiras de 1,5t a 16t,com
motores a combustao (diesel e GLP)
ou elétricos. Equipamentos com
tecnologia de classe mundial,
operagao confidvel, baixo custo

e manutencao extremamente facil.

Contato: 55 (31) 2532 4999

\& LivGonG

LIUGONG.COM

Por volta do ano 2003,
grandes empresas logisticas
internacionais comegaram
a entrar no Brasil, como a
TNT. Segundo Godoy, ou
as companhias nacionais

se modernizavam ou irlam
perder competitividade no
mercado. Foi nessa época
que uma série de empresas
de transportes passou por
fusdes e se modernizou
para conseguir manter
tanto a competitividade

em relagdo & qualidade

de servigo quanto em

custo de frete. “Essa
chegada das companhias
internacionais foi
absolutamente importante
para a profissionalizagio
das transportadoras

daqui. Existem dois jeitos
de mudar: pelo amor ou
pela dor. No caso das
transportadoras, foi pela dor.
Ninguém compra software
porque quer, compra
porque precisa. Como

elas precisavam ganhar
produtividade, pararam

de pensar na compra da
solugdo como um calculo
bésico do tipo ‘isso me custa
dois caminhdes’, e passaram
a pensar em como aquela
tecnologia iria escalar a
operagao, com a estrutura
que eles ja possufam. Eessa
a divida que a gente ajuda a
responder”, afirma Godoy.

DESAFIOS E TENDENCIAS

Pense em uma operagao
de armazenagem onde o
custo de inventdrio € imenso.
Imagine que vocé pudesse
chegar ali, apertar um botao
e um aparelho comegasse
aler tudo o que estd no ar-
mazém. Apds essa leitura, o
proprio sistema j& entregaria
todos os dados que vocé
precisa para continuar as
préximas etapas logisticas da
sua operagao. Esse cendrio
descrito por Godoy j& pode
acontecer e, segundo ele, a
automagao de processos é
o grande desafio da logistica
atual, carregando consigo a
chave para redugo de custos
nas operagdes logisticas de
médio prazo.

A automagao dos proces-
s0s, que passa pela padro-
nizagao de cddigos, como
os cddigos de barras e as
etiquetas inteligentes, com
chips, é um dos principais
estudos em voga na logis-
tica e algumas das maiores
companhias do pafs, que
atuam com Supply Chain, ja
trabalham por meio dela.

‘A busca agora ¢ por
mobilidade. Nao falo sé de
smartphones, mas de coletar
informagdes onde elas acon-
tecem e leva-las para quem
precisa, onde a pessoa esti-
ver. Entao, estamos falando
de automagao de processos

e do que o mercado chama
de pervasive computing,
como o sistema ‘Sem Parar’
usado nas estradas. Uma vez
eu tive uma conversa com o
CEQ de uma transportadora
e ele me disse algo muito im-
portante: ‘ilude-se quem acha
que uma transportadora ven-
de transporte. Transportadora
vende confianga e informa-
cao. Transportar, qualquer um
transporta’. Hoje, o cliente
quer saber onde estd a carga
e a que horas ela vai chegar
ao destino. E nisso que as
solugdes de software conse-
guem ajudar no cotidiano das
operagdes”, afirma Godoy,
continuando: “no fundo, para
que servem as solugdes de
tecnologia? Para vocé fazer
mais coisa, com 0 mesmo
capital empregado. O objetivo
¢ fazer mais por menos e a
automagdo de processos estd
muito atrelada a isso”.

No entanto, apesar dos
bons olhos com que a auto-
magao é recebida pelo mer-
cado, utilizé-la ainda envolve
um custo muito alto, o que
dificulta a sua propagagao.
“Mesmo assim, nao tenho
davida de que a automagao
de processos se tornard mais
presente em breve. O custo
disso vai abaixar quando o
mercado comegar a produzir
muito. Quanto mais a auto-
magao for usada, mais barata

Ap6s comprar 30 concorrentes do setor e abrir capital na Bolsa de Valores ao longo dos
anos, a TOTVS bateu recorde de lucro com R$ 169 milhdes em 2011
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ela vai ficar até atingir um ponto
de equilibrio em que todos pode-
rao usd-la. E quem a ignorar vai
acabar ficando ficar para trds, pois
deixard de ter custo competitivo.
E Nnisso que a gente aposta e as
nossas solugdes também ajudam
os clientes a automatizar seus
processos”, detalha.

A colaboragdo entre as
companhias do setor também é
outro desafio que Godoy afirma
ser importante vencer para que
haja redugéo de custos e maior
lucratividade entre os players.
De acordo com ele, as empresas
focadas em logistica precisam
atuar em colaborago para
reduzir custos, 0 que ainda
acontece em baixa escala. Um
exemplo disso ocorre com as
transportadoras. Grande parte
dos caminhdes que levam cargas
a0s seus destinos volta aos seus
pontos de partida vazios, desper-
digando oportunidades de fretes.
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Cosentino, idente da TOTVS:
foi o ideali da companhia que
tinha como foco inicial solucdes
tecnoldgicas baratas para pequenas
e médias empre

“Se as empresas colaborassem
entre si, atuando em conjunto

e aproveitando situagdes como
essas, todas teriam muito mais
lucro, menos problemas e menos
trabalho. Essa € uma questao
que precisa ser pensada. Existe
uma tendéncia, em minha opi-
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ni&o, em achar que se vocé atua
em conjunto, estd ajudando a
concorréncia. Eu ndo vejo isso
como uma verdade inflexivel, é
um paradigma para ser pensa-
do”, explica. Com a colaboragao
no transporte, todos os custos
das operagdes caem e, como
consequéncia, o prego do produ-
to final baixa para o consumidor,
que comegara a consumir mais.
Ainda que as agdes privadas
sejam muito importantes para o
crescimento do segmento, ques-
tdes como infraestrutura con-
tinuam sob o encargo do Poder
Publico e precisam ser atendidas.
Modais como o rodovidrio ainda
apresentam problemas bésicos
para o transporte de cargas no
pais, como estradas mal conser-
vadas, e carecem de atengao.
“O Brasil ¢ um pais predominan-
temente rodovidrio, o que é um
grande problema. Por isso, nds te-
mos fretes altos, com alto tempo

» myfseiLsr s fam b

de entrega e muitos erros”, expli-
ca o executivo. Segundo ele, esse
ndo é um problema que a inciativa
privada possa resolver, mas que
talvez a estatal consiga. “Infra-
estrutura é um coisa importante
e bésica que o governo precisa
resolver, mas hd um pedago de
atitude que nds, e eu nos coloco
junto aos clientes de logistica,
podemos tomar juntos aos Nossos
competidores para fazer com que
o mercado fique melhor para todo
mundo. E isso ndo tem a ver com
ser bonzinho nao. Deve-se fazer
isso para ganhar dinheiro. Essa
¢é a mentalidade da colaboragao
nas operagdes e a forma como o
mercado atua”, continua.
Internamente, a tendéncia na
TOTVS é deixar de lado novos
rétulos e aprimorar as solugdes
que ja produz. Dentro da selegéo
de tecnologias disponiveis para
logistica, o WMS e TMS s&o as

mais importantes e mais atreladas

= . realarn mad
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possuem grandes
equipes para

- desenvolver novas
funcionalidades
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as necessidades do mercado e,
por isso, a companhia mantém
equipes grandes voltadas para
desenvolver novas funcionalida-
des a elas. “O nosso grande apelo
¢ 0 ganho funcional dentro das
solugdes que j& temos. Temos
tecnologias bastante modula-

res, 0 NOSsO conceito é esse. Se
notamos uma necessidade no
mercado, iremos criar um médulo
novo para coloca-lo dentro de
uma solugéo j existente, ao invés
de criar uma nova solugdo. E o
que héa de melhor nisso? Todos os
nossos clientes que j& usam uma
solugdo que passou por ampliagdo
poderdo passar a atuar com mais
esse acréscimo”, salienta Godoy.

Para descobrir quais funciona-

lidades o mercado esté procu-
rando, a companhia busca ficar
atenta aos préprios clientes e aos
retornos que eles trazem sobre as
tecnologias que utilizam. De acor-
do com as opinides e necessida-
des deles, a TOTVS desenvolve
novos mddulos que sejam capazes
de atendé-los. “Os clientes nos
ajudam muito. Eles auxiliam

as nossas solugdes a ficarem
melhores, até porque, no fundo,
quem sente a dor da operagao
n&o somos nds, sao eles. Eles que
sabem o que € necessdrio mudar
e nds trabalhamos para dar mais
funcionalidade aos softwares”,
afirma Godoy.

O FUTURO DO BRASIL

O Brasil esta na moda. E assim
que o vice-presidente de gestao
de software da TOTVS percebe
anagao no mercado internacio-
nal. E duas viagens aos Estados
Unidos foram suficientes para que
ele pudesse reafirmar essa coloca-
ao. “Fui para a Disney em janeiro
e enquanto estava em uma loja,
uma vendedora veio me atender.
Ao notar que eu era brasileiro,
ela fez questdo que faldssemos
em portugués. Como notei que
o portugués dela ainda era falho,
disse que néo teria problemas se
faldssemos em inglés e nessa hora

www.logweb.com.br

ela me disse algo muito interes-
sante: ela gostaria de treinar o
portugués, pois se aprendesse
a lingua, sua comissao sobre as
vendas seria 20% maior que a
das vendedoras que ndo tivessem
essa fluéncia. Eu nunca tinha vis-
to isso! Esse € um baita indicador
de que estdo prestando atengdo
ao Brasill Em outra visita, agora &
Bolsa de Valores de Nova lorque,
também fizeram questéo de falar
conosco em portugués”, conta.
O termo moda, usado pelo
executivo, se explica pela grande
euforia com a qual outros paises
estdo enxergando o mercado
brasileiro, mesmo sem expressi-
vos resultados econdmicos sendo
apresentados pelo Brasil nos dlti-
mos tempos. Para Godoy, é muito
estranho notar que o pafs ‘estd
namoda’, mas ird crescer menos
que a média mundial em 2012.
“O governo no esta aproveitan-
do essa moda nessa gestao. Nao
estamos surfando essa onda como
surfamos em gestdes passadas.”

Apesar da visdo positiva que
0 executivo tem para a nagao,
acreditando que serao experi-
mentadas novidades em termos
de evolugéo da sociedade e da
governanga, seja publica ou pri-
vada, nos préximos 30 anos, ele é
cauteloso ao dar previsdes sobre
aascensdo econdmica do pais.
“Eu consigo achar que a China
vai ser 0 primeiro pais no mundo
em 2016, mas ndo consigo ver o
Brasil como um dos primeiros tao
brevemente.”

Além de ndo estar aproveitan-
do a oportunidade de crescimen-
to ofertada pela imagem positiva
perante outros paises, o Brasil
também possui obstaculos para
que as companhias se mante-
nham competitivas internamente,
fator importante para que a nagao
alce novas posigdes econdmicas
no mundo. Dentre os problemas
levantados pelo mercado estéo as
altas taxas de impostos e os altos
custos para que as empresas se
mantenham ativas. Godoy explica
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LOCAGAO E VENDA
DE GALPOES

que, como o pais n&o pode parar
e tem de crescer, as empresas
precisam se modernizar, baixar
custos e aumentar receita e um
dos caminhos para atingir esses
objetivos passa pelas solugdes
de tecnologia, tanto por meio
de software como através da
automagao.

Com previsdo de crescimen-
to pouco acima da americana,
sendo que o Brasil deverd crescer
2,5%, segundo o FMI - Fundo
Monetdrio Internacional, e os
Estados Unidos ficardo na faixa
de 2,3%, de acordo com a Casa
Branca, se torna necessario
observar se as crises que assola-
ram os paises economicamente
mais importantes do mundo ndo
comegaram a afetar também o
Brasil, j& que se espera que um
pals que Ndo passou por crises
e estd entre os emergentes
seja capaz de crescer mais que

paises desenvolvidos em alta
tensao econdmica. No caso da
TOTVS, a crise ndo atrapalhou.
O crescimento constante de
cerca de 7% ao ano vem junto
a0 aumento do ntimero de clien-
tes da companhia. Além disso,
apesar de o pais representar,
hoje, apenas o nono mercado de
software de gestéo do mundo,
segundo 0 IDC, ele é o segundo
que mais cresce globalmente,
com expansao de 21% em 2011,

atrds apenas da China, com 26%.

Godoy ndo tem como certeza
o fato de que a crise mundial
ird afetar de forma negativa o
crescimento da companhia e se
mantém positivo sobre a atual
situagao nacional, indicando
como as companhias de logistica
devem agir para se manterem
ativas durante o periodo. “Quan-
do falamos da crise de consumo,
que é a que estamos passando

Armazenamos o que realmente importa:
o patrimonio da sua empresa.
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agora no mundo, a logfstica é um
ponto importante. As empresas
de logistica devem aproveitar
este momento para rever seus
processos, reconhecer os seus
custos. Fazer isso durante um
periodo em que vocé estd cres-
cendo muito é bastante dificil.
Esse momento de crise, com
uma desaceleragdo um pouco
maior, passa a ser absolutamente
interessante para que todas as
empresas de logistica revejam
suas ferramentas de produ-
tividade e reformulem o que
precisarem. Tecnologias como
softwares estardo presentes
nessa reformulagéo”. Ao que
tudo indica, a recomendagéo
do executivo poderd ser seguida
por meses a fio, ja que em sua
opinido, apesar da crise ameri-
cana estar terminando, a crise
europeia ainda deverd perdurar
por um bom tempo. wEawe
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entrega aos seus

melhores fornecedores
o Prémio Destag

Veloce Logisti-

ca (Fone: |1

3905.7000)
entregou, no dltimo dia 20
de julho, 0 2° Prémio Destaq
para seus melhores forne-
cedores. Dentre as varidveis
para a escolha dos vence-
dores estao desempenho
operacional, preocupagio
com o meio ambiente, segu-
ranga, qualidade, ocorréncias,
comunicagao, seguranga e
documentagao.

Nessa edigo da premia-
a0, a novidade foi o reconhe-
cimento de fornecedores de
todas as dreas, divididos em
dez categorias. Entre as em-
presas que prestam servigos
de “Transporte Internacional’,
os vencedores foram a Fior &
Fior, Transportes liton Mene-
guette e LBP Transportes de
Cargas, nessa ordem.

Na categoria ‘Motoristas
de Transporte Internacional’,
os premiados foram Julio
César dos Santos Goulart
(1° lugar), Luis Ademar da
Silva (2° lugar) e Luis Ever-
ton Nunes Sampaio e Miguel
Filho Alves de Carvalho
(empatados em 3° lugar).

Foto: Ivan Almeida

J& o prémio de melhor ‘Mo-
torista de Coleta’ (Milk-Run)
foi para Zdzimo Pittarelli.
Para ‘Transporte Nacio-
nal’, os vencedores foram
Paulo Afonso Transportadora
e Logistica (1° lugar), ACW
Transporte (2° lugar) e
Transbotero Transportadora
(3° lugar). Entre os Agrega-
dos’, o premiado foi Gildeone
Batista de Jesus Transportes.
Os considerados ‘Os melho-
res fornecedores de Servigos
Administrativos’ foram a
Anhumas Administradora e
Corretora de Seguros, a Ex-
celence Servigos Terceiriza-
dos e a Verdesa, na ordem.
Em ‘Servigos Operacio-
nais’, os contemplados foram
aMercovia (1° lugar), Itad
Seguros de Auto e Residéncia
(2° lugar) e Multieixo Imple-
mentos Rodovidrios e Tokio
Marine Brasil Seguradora
(empatadas na 32 posigao), en-
quanto na categoria ‘Produtos
Operacionais’, os premiados
foram Facchini (1° lugar),
Raizen Combustiveis (2° lu-
gar) e a Rodofix Comércio de
Implementos Rodovid-
rios (3° lugar).
A Facchini
também rece-
beu o maior

prémio da noite, o ‘Forne-
cedor Destaq Veloce 2012’
“Essa iniciativa da Veloce,

de reconhecer e premiar o
trabalho dos seus melhores
fornecedores, fortalece nossa
parceria e incentiva nosso tra-
balho, no sentido de qualificar
e desenvolver cada vez mais
nosso produto sob medida
para nosso cliente”, afirmou
José Carlos Vidoti, diretor

de vendas da Facchini. “Em
apenas trés anos de atividades
a Veloce j foi premiada seis
vezes por um de seus princi-
pais clientes, a GM, inclusive
como um dos Melhores
Fornecedores do Mundo
(Global Supplier of the Year
Award for Logistics Services)
— prémio concedido para
apenas 81 dos mais de 20 mil
fornecedores da General Mo-
tors em todo o mundo. Esse
reconhecimento se deve,
portanto, ao comprometi-
mento de nossos parceiros.
Por isso, ndo nos limitamos a
agradecé-los, mas, também,
valorizamos e premiamos
aqueles nos ajudaram — e nos
ajudam diariamente — a obter
esses excelentes resultados”,
destacou o diretor-presidente
da Veloce, Paulo Roberto
Guedes. e

O presidente da Veloce, Paulo

Guedes (esquerda), entrega o

Prémio Destag 2012 para o
diretor de vendas da Facchini,
José Carlos Vidoti

eb.com.br
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ALL conclui primeiro trecho de dupllcagao da via férrea na Baixada Santista

Em parceria com a Rumo Lo-
gistica (Fone: 13 2101.3900) e
com um investimento de R$ 26
milhdes, a ALL — América Latina
Logistica (Fone: 0800.701 22

55) concluiu no final de julho o
primeiro trecho de duplicacdo da
via férrea na Baixada Santista, que
liga Perequé a Cubatdo. O projeto
de duplicagdo, que inclui a revi-
talizagdo da linha, melhorias no
sistema de drenagem, elevacdo da
plataforma ferrovidria e uma nova
estrutura da malha ferrovidria, ird
permitir a elevacao de 30 para 60
o ndmero de trens em circula-
¢do na margem direita, além de
melhorias na produtividade para a
margem esquerda do porto.

“A obra ird dobrar a capacida-

de de circulagdo de trens pela
margem direita, viabilizando um
aumento significativo no volume
total movimentado por ferrovia no
porto de Santos, principalmente
no segmento de agtcar a granel”,
explica Leonardo Pires do Prado,
gerente da Unidade de Producdo
da ALL em Santos. Iniciada em

janeiro de 2011, a duplicacao
abrange uma extensdo de 11,5
quilémetros de via e envolve 180
trabalhadores. Foram utilizados
31 mil metros de trilhos e 26 mil
dormentes ecoldgicos, feitos com
madeira reflorestada, sem trata-
mento. Também foram executadas
medidas ambientais compensaté-
rias aos municipios, contratagao
de mao-de-obra local, educacao
ambiental para os colaboradores
e comunidade no entorno da
ferrovia, plantio de drvores em
dreas de preservacao permanente,
prevengdo e controle de erosoes,
controle de emissoes atmosféricas,

ruidos e vibragoes, além de um
programa de gerenciamento de
residuos sélidos e monitoramen-
to de dguas superficiais. A obra
entre Perequé e Cubatdo integra o
projeto de duplicagdo da ferrovia
entre ltirapina/Boa Vista (Campi-
nas) e Santos, com extensdo de
383 km. Com investimentos totais
de R$ 535 milhoes, o projeto faz
parte do PAC2 e ird ampliar em
duas vezes a capacidade total da
malha, tornando a exportagdo
brasileira mais competitiva, além
de retirar da rodovia cerca de
1.800 caminhées. Ao todo, a

obra deve gerar 2,8 mil empregos.

Deicmar integra
armazenagem e reduz
custos operacionais nas
operagdes maritimas

LCL Alemanha

A Deicmar (Fone: 13 3131.4500),
através da drea de Servigos Logisticos,
langou estratégia para consolidar
posicdo de destaque nas operagoes
maritimas LCL (Less than Container
Load) de importadores que tém a
Alemanha como mercado de origem.
“Ciente da dificuldade de empresas
que atuam nesse segmento para
armazenamento de carga, principal-
mente em funcdo de tarifas elevadas,
a empresa integrou as operagoes de
frete internacional e de armazenagem
alfandegada a uma tabela de pregos
reduzida, de forma simplificada, com
mais vantagens aos clientes optantes
por esse tipo de servico”, diz o diretor
da Deicmar, Gerson Foratto. Com
frequéncia semanal, o servigo passa

a conectar Bremerhaven - o segundo
maior porto da Alemanha e um dos
principais do mundo - ao Porto de
Santos em condicoes diferenciadas.

P
L B

AN AN RRN R

11#

m:hﬂ._-a-ﬂanulﬂ

i
U

Easytec

Indurtrio ¢ Comdércio I.Idtll.

C TR

LEMBRAR DA

EASYTEC E COMO

UTILIZAR SEUS
PRODUTOS,
VOGE NAO
PRECISA FAZER
ESFORGO

Tel.

Rua Ely do Amparo, Lt 05 - Guarajuba - Paracambi - RJ

21 2683-2483

- CEP. : 26.6000-000




ercado

favoravel,

produgao
elevada de galpdes, novos
negdcios e empregos sendo
gerados. Extremamente
positivo, esse é o atual cendrio
do mercado de armazéns
estruturais e flexiveis descrito
por representantes de empresas
que atuam no setor, ao falarem
da atual situagdo e quais as
expectativas para os proximos
meses.

Na Canvas Coberturas
Galpdes e Servigos (Fone: 11
4759.8343), que trabalha com
armazéns inflaveis, o cendrio
¢ de crescimento e a empresa
jé investe na ampliagéo de seu
atendimento.

“Estamos satisfeitos com o
momento econdmico, a demanda
tem se mantido e os reflexos
30 positivos em nossa empresa.
A Canvas hd 12 anos vem
trabalhando com o propésito de
atender clientes com dreas de
até 1.000 m? de galpdo e a partir
deste segundo semestre vamos
investir em clientes com dreas
acima de 1.000 m?, isso devido &
demanda por galpdes maiores”,
diz Vicente Domingues, diretor
comercial da empresa.

Dentro da Alumitex (Fone:

11 2021.5511), que trabalha com
armazéns estruturais, a realidade
¢ amesma. “Com o aguecimento
da economia,

et g

principalmente até o final do ano
passado, tivemos que produzir
uma grande quantidade de
galpdes, pois chegamos a zerar
Nnossos estoques com 0 aumento
da demanda. A estabilidade
econdmica tem gerado indmeras
oportunidades e a todo o
momento surgem novos clientes.
Hoje é possivel que, além das
grandes empresas, as médias
também fagam planejamento
amédio e longo prazo”, afirma
Alexandre Pereira Dias, diretor da
Alumitex.

“O segmento de galpdes
estruturais acompanha
diretamente o crescimento
da economia e é, sem duvida,
uma opgao bastante vidvel
para ampliagao de dreas de
estocagem e produgéo”, também
comenta Sebastido Luis da Silva,
gerente comercial da Kopron
do Brasil (Fone: 11 4525.2520),
que trabalha com armazéns
estruturais.

Jé para Clovis Alberto Giro,
sdcio-proprietério da Formatto
Coberturas Especiais (Fone:

16 3368.5928), que atua com
armazéns flexiveis pneuméticos,
apesar de a economia estar
favordvel para o setor, dentro do
ramo em que atua, hd uma falta
de exposi¢io.

“O momento

Lopes Filho, da Rentank: “ao
longo da dltima década, o
setor de armazéns vem se
profissionalizando com muita
intensidade”

econdmico € altamente

benéfico ao ramo de armazéns
tempordrios, devido ao aumento
de produgdo em diversos setores
que ndo previam armazenagem
para essa demanda, mas o ramo
de armazéns pneumaticos ainda é
pouco explorado no Brasil, devido
ao fato de o cliente em potencial
n&o conhecer o produto.

A utilizagao do armazém
pneumatico, hoje, ainda € muito
restrita, porém, com capacidade
infinita de atender diversos
segmentos entre indUstrias,
usinas, portos, construgao civil e
diversos outros”, afirma ele.

Para Antonio Carlos Lopes
Filho, gerente corporativo da
Rentank (Fone: 11 4138.9266),
empresa que atua no mercado de
armazéns estruturais, o setor tem
nos Gltimos anos se expandido,
mesmo com 0s momentos
diferentes do cenério econdmico.

“Nos dltimos quatro anos
0 segmento esta crescendo
acentuadamente. Em épocas
de fortes demandas de mercado
0 segmento cresce em fungao
de necessidades de expanséo
de fabricas e estocagens, entre
outros. J& em épocas de crise,
com a desaceleragdo da indstria,
0 segmento de armazenagem
permanece ativo, pois os produtos
n&o demandados precisam de
dreas de estocagem”, explica ele.

EXIGENCIAS

Nesse cendrio positivo, as
tendéncias do mercado estdo
se modificando e os clientes se
tornando cada vez mais exigentes
com relagdo & qualidade do
produto. Na andlise de Luiz
Okada, gerente comercial da
Sansuy (Fone: 11 2139.2600),
que trabalha com armazéns
infldveis e estruturais, uma das
grandes exigéncias do mercado
atual é com a melhor qualidade
dos galpdes no que diz respeito a
seguranga.

A estabilidade
econdmica tem gerado
intimeras oportunidades
e a todo o momento
surgem novos clientes
para o setor de
armazéns



“Seja para o armazenamento
de mercadorias e produtos
ou para o abrigo de pessoas,
seguranga é fundamental. E
imprescindivel que galpdes ou
armazéns sejam fabricados de
acordo com as normas vigentes
no pais, com matérias-primas
qualificadas, tecnologias de
montagem que oferecam a
seguranga correspondente a cada
aplicagdo”, explica Okada.

Dentro da Rentank, a tendéncia
€ amesma: a exigéncia dos
clientes tem feito a empresa
investir cada vez mais na
seguranga de seus produtos. ‘A
Rentank tem fornecido galpdes
para empresas altamente
exigentes, com destaque paraa
questao de seguranga do trabalho.
Materiais de fechamento dos
galpdes que venham proporcionar
maior conforto térmico e que
venham a atender as exigéncias do

Corpo de Bombeiros, bem como
sistemas de protegao individual e
coletiva incorporados aos galpdes
na etapa de montagem dos
mesmos, tém sido desenvolvidos
para atender esta demanda.

Cada vez mais os clientes

buscam uma solugao ‘turn key’

na quais sistemas de iluminagéo e
sistemas de protegao de descargas
atmosféricas, entre outros, passam
a compor 0 nosso fornecimento
de solugdo para armazenagem”,
explica Lopes Filho.

Além disso, o gerente
corporativo da Rentank destaca o
crescimento que o setor teve nos
Ultimos anos e como ele modifica
o mercado. “Ao longo da dltima
década, o setor de armazéns
vem se profissionalizando com
muita intensidade. O enten-
dimento sobre a ‘instalagao
provisdria’ que predominava em
poucos segmentos de mercado

O segmento de galpdes acompanha o crescimento da economia e é, sem
ddivida, uma op¢do para ampliacdo de dreas de estocagem e producdo

atualmente esta pulverizada em

praticamente todos os segmentos.

Além disso, com os altos custos
de armazenagem no Brasil,
questdes de verticalizagao de
armazenamento estao surgindo
com maior intensidade e, como
resultante, maiores vaos e
pés-direitos passaram a ser
exigidos no mercado. Outra

tendéncia é o fornecimento de
galpdes com fechamentos em
telhas metdlicas, que garantem
maiores prazos de permanéncia
dos galpdes. Também temos
que pensar que o Brasil é um
pais de dimensdes continentais
e estar préximo ao cliente
passou a ser uma obrigagao”,
explica Lopes Filho.

Sua empresa estd com problemas de MANUTENGAOQ nas EMPILHADEIRAS?
A CAMSYSTEM tem a solugdo.

Com mais de 20 anos de experiéncia nas principals marcas do mercado, a CAMSYSTEM
trabalha com tecnicos treinados e especializados na manutencao da sua empilhadeira.
COMNSULTE-NOS e confira a diferenca do nosso atendimento.
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~ Para executivo da ISS, falta planejamento -
na ampliacao estrutural das empresas

Armazém criado através da assessoria da ISS. Vantagens dos servicos
da empresa estdo na otimizacdo de recursos e possibilidade de
sinergia com outras operacoes.

arcelo Tadeu dos San-

tos, diretor executivo
da ISS (Fone: 0800 15 15 55) —
empresa atuante no segmento
de assessoria para empresas
do segmento de armazéns,
através de simuladores ope-
racionais que buscam melhor
espaco, layout e distribuicdo
da rea — também comenta o
cendrio atual do mercado.

Segundo ele, uma das
maiores dificuldades que o
setor enfrenta é a falta de pla-
nejamento que as empresas
tém na hora de ampliar seus
espacos, fabricas e armazéns.

“Boa parte das empresas
ainda pensa que ter um ar-
mazém externo resume-se a
um espago de armazenagem
adicional de seus produtos.

Na prética, ndo percebem que
se trata de uma ampliagdo

de sua prépria estrutura, cul-
tura, normas, necessidades,
etc. Neste sentido, acabam
fazendo negdcios que depois
de um tempo descobrem ser
desvantajosos, proporcionando
mais trabalho para administrar
do que imaginavam. A solugdo
¢ pensar como projeto, de-
senvolver detalhadamente um

L

plano de necessidades e opor-
tunidades com uma empresa
especializada” afirma ele.

Sobre as novas tendéncias
ligadas ao segmento em que a
ISS atua, Santos diz que a em-
presa possui uma area voltada
para esse segmento, no intuito
de atender todos os mercados
em que a empresa trabalha.

“Atuamos em segmentos
diversificados da economia,
com foco na especializagdo
da intralogfstica e de armaze-
nagem externa de operagdes
dedicadas, elaboradas de
acordo com a necessidade de
cada cliente e produto. A ISS
possui uma area de projetos
que compreende a Engenharia
Logistica e Tl voltada para
administragdo e modernizagdo
de nosso WMS e técnicos
especializados em treinamento
e desenvolvimento de melho-
ria continua. Além disso, todos
0S N0SSOS projetos sdo perso-
nalizados a fim de atender as
caracteristicas e necessidades
de cada cliente, merecendo,
assim, um gerenciamento
dedicado” conclui o diretor
executivo da ISS.

J
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Para Domingues, da Canvas,
outra tendéncia do mercado
50 os galpdes metdlicos
desmontéveis, por esses terem
a agilidade de um galpéo lonado,
na fabricagdo e montagem,

e oferecerem acabamento e
seguranga de uma estrutura
definitiva. “Em questdo de
novidades no mercado, também
podemos destacar a matéria-
prima dos galpdes lonados e
inflaveis. As lonas com tratamento
superficial em PVDF (Fluoreto
de Polivinilideno) garantem
resisténcia ao envelhecimento e
a0 ressecamento, tém protegao
contra os raios UV e baixa
aderéncia a sujidade, o que
garante uma vida Gtil mais longa
e com menos necessidade de
manutengdo”, explica o diretor
comercial da empresa.

Segundo Felipe Assungao,
gerente comercial da Inddstria
Brasileira de Inflaveis Nautika
(Fone: 11 2085.4622), empresa
que trabalha com armazéns
estruturais e inflaveis, os grandes
eventos esportivos a serem
realizados no Brasil - Copa
do Mundo de Futebol 2014 e
Olimpiadas 2016 - trardo para o
pafs mais tecnologia para o setor.

“A tendéncia de hoje € um
material de rapida montagem,
seguro, que atenda as normas
regulamentadoras com um
custo aceitdvel. E a cada ano
aparecem matérias-primas mais
modernas, com durabilidade,
resisténcias maiores e diferenciais.
Acreditamos que com os jogos da
FIFA e os Jogos Olimpicos, mais
tecnologias sejam inseridas no
mercado brasileiro, promovendo
uma evolugao nos armazéns
ofertados”, afirma Assungao.

Jé para Benoit Somers, diretor
executivo da Frisomat do Brasil
(Fone: 19 3208.2025), empresa
que trabalha com armazéns
estruturais, a maior tendéncia
do mercado estd na exigéncia
do cliente em querer produtos
mais simples na montagem e

www.logweb.com.br

Somers, da Frisomat: “o cliente
estd disposto a investir um pouco
mais para ter um produto de alta
qualidade, com uma vida dtil
maior

de boa qualidade. “A tendéncia
hoje € rapidez, simplicidade na
montagem e qualidade. O cliente
estd tendo uma visdo de longo
prazo, esté disposto a investir um
pouco mais para ter um produto
de alta qualidade, com uma vida
Gtil maior e um menor custo de
manutengao” explica ele. Ainda
segundo Somers, outra tendéncia
que acontece nos dias atuais é a
“fuga” de pedreiros e serralheiros
para as grandes empresas.

“Os clientes tiveram tantos
problemas com alguns desses
profissionais, ligados a prazo,
custo e qualidade do servigo, que
agora esto procurando empresas
estruturadas para realizar esse
tipo de trabalho”, afirma ele.

No mercado de armazéns
infléveis pneuméticos, Giro, da
Formatto, destaca que a falta
de uma divulgagdo atrapalha
o crescimento do setor e 0
surgimento de novidades.

“Nao existem muitos recursos
disponiveis para que se aprimore
a produgdo dos armazéns
pneumdticos. Todo trabalho fica
restrito a propria empresa, ndo
tendo apoios externos em nivel
de novas tecnologias ou estudos
especificos. A legislagdo em nada
mudou desde que o produto
existe, assim, Ndo se conseguiu
impulsionar a oferta e o uso desse
tipo de armazém”, explica ele.



PROBLEMAS E DESAFIOS

Mesmo com o cendrio econd-
mico positivo para o crescimento
do setor, 0 mercado de armazéns
infléveis e estruturais ainda sofre
com alguns problemas ligados a
sua infraestrutura.

Segundo os representantes do
setor, um das maiores dificuldades
est na concorréncia desleal de
empresas que oferecem produtos
de méa qualidade a pregos baixos.

“Nossa empresa, como as
demais sérias do ramo, sofre com a
concorréncia desleal do mercado.
Todo ano nascem e morrem
empresas no ramo de armazéns,
oferecendo baixa qualidade,
funciondrios n&o capacitados
€ manutengao precaria ou
inexistente, passando, através
dessas falhas, a ideia de que o
produto é ruim, sendo que muitas
vezes, por ter tido uma experiéncia
desastrosa, o cliente abandona o
produto sem saber que existem

——

Os grandes eventos esportivos a serem realizados no Brasil —a Copa
de 2016 - trardo para o pais mais tecn

empresas sérias e honestas no
ramo, que primam pela qualidade
do produto, e que muitas vezes
s30 quase canibalizadas pela
inconsequéncia de oportunistas”,
afirma Giro, da Formatto.

“Sao concorrentes inaptos e

(POTHIMAR)

DISTRIEVIDOR EXCLUSIV

ia para o setor de armazér

sem responsabilidade no pds-
venda que fazem alguns clien-
tes perderem a confianga na

seguranga que o produto oferece.

Produtos bem projetados dentro
das normas, fabricados com
matéria-prima certificada e com

do Mundo de Futebol de 2014 e as Olimpiadas
truturais e infldveis

Anotagio de Responsabilidade
Técnica (ART ou RRT) devem
ser praxe no mercado para o setor
trabalhar mais nivelado”, explica
Domingues, da Canvas.

Jé para Okada, o problema do
setor estd na falta de uma fiscaliza-

POMER




¢ao. Segundo o gerente comercial
da Sansuy, 0 segmento é amplo e
hé espago para todos, mas precisa
haver um drgéo fiscalizador.

“O fator que poderia arranhar a
reputagéo de produtos similares

construcao civil

A construgdo de grandes
condominios industriais
e logfsticos vem se propagan-
do no Brasil e fomentando
diversos segmentos da cons-
trugdo civil. Essa é a opinido
de Fernanda Borges, gerente
de comunicagdo da Marko
Sistemas Metalicos (Fone:
0800 702 0304), empresa que
atua no mercado de forneci-
mento de estrutura e cobertu-
ras metalicas para armazéns e
Centros de Distribuigao como,
por exemplo, o Sistema de
Cobertura Metalica Roll-on.

Segundo a gerente de
comunicagao, grupos de inves-
tidores e fundos de créditos
estao apostando no modelo
de operagdo build-to-suit e
desenvolvendo ativos imobilia-
rios que atendam a requisitos
pré-estabelecidos pelo cliente.

\.

~ Demanda por grandes condominios 3
industriais fomenta diversos servigos da

Centro de Distribuicdo com cobertura metdlica fornecida pela
Marko Sistemas Metdlicos. Um dos principais produtos da empresa
é o Sistema Roll-on

comercializados é justamente a
auséncia de um 6rgdo fiscaliza-

dor que, de forma orientadora e
eficaz, exigiria uma certificagao
das normas existentes, a fim

de que a seguranga e confian-

"0 empreendimento &
construido de modo a atender
as necessidades do cliente no
que se refere a aspectos como
localizacdo, tamanho, layout,
infraestrutura, etc. O cres-
cimento deste mercado tem
fomentado diversos segmen-
tos, entre eles a construgdo
civil, através do fornecimento
de materiais e produtos, como
estruturas metdlicas, cober-
turas, pré-moldados, entre
outros”, explica ela.

Sobre as tendéncias do
mercado, Fernanda diz que a
necessidade atual esta ligada
aprazos e agilidade. “Projetos
para Centros de Distribuigdo
requerem velocidade de exe-
cugdo, na medida em que os
prazos para entrar em opera-
¢do sdo sempre reduzidos”,
conclui ela.
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ca fossem o principal produto
comercializado”, afirma ele.

Para Claudio Bonetto, diretor da
Topflex (Fone: 11 3311.7878), que
trabalha com armazéns estrutu-
rados, as oscilagdes de mercado, a
instabilidade econdmica e as exigén-
cias burocraticas diferenciadas em
cada setor estao entre os principais
desafios. “Esses fatores acabam
gerando custos adicionais e moro-
sidade nos processos de operacio-
nalizagéo. O setor requer atengéo
constante, para sempre adequar os
investimentos e o crescimento da
empresa dentro dos pardmetros que
o mercado oferta”, explica ele.

Segundo Silva, da Kopron,
vale destacar, também, o proble-
ma da oscilagéo dos pregos.

“O mercado em geral é bastante
sensivel a prego e, por vezes,

as dreas de suprimentos ndo
conseguem comparar produ-

tos equivalentes com a mesma
inovagao, prestago de servigos
de qualidade e valor agregado do
que estd comprando”, afirma o
gerente comercial da Kopron.

Na Rentank, um dos grandes
desafios estd em encontrar
mao-de-obra qualificada.

“A falta de mao-de-obra qualifica-
da atualmente é um desafio para
ands. Como solugéo, criamos de
uma unidade de capacitagao de
méo-de-obra, com o objetivo de
desenvolver e manter talentos”,
explica Lopes Filho.

CONDOMINIOS LOGISTICOS
Outro tema comentado

pelos representantes do setor de

armazéns estruturais e infléveis &

ainfluéncia que os condominios

E.
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logisticos exercem dentro do
mercado. Para grande parte dos
executivos, Nao existe concorrén-
cla, nem um problema entre os
dois setores. E, para muitas em-
presas, os condominios logisticos
530 pega fundamentais no trabalho
que exercem.

Na visao de Dias, da Alumitex,
de Assungao, da Nautika, e de
Giro, da Formatto, nao existe
qualquer interferéncia negativa do
setor de condominios logisticos no
mercado de armazéns.

“Os condominios logfsticos
néo influenciam negativamente
na implantagao dos armazéns
pneumaticos, pelo fato de terem
como caracteristicas principais
a sazonalidade de armazenagem
e a necessidade de proximidade
do armazém a sua produgéo”,
explica Giro.

“Nosso produto € utilizado em
empresas que precisam emergen-
clalmente de 4rea para armaze-
nagem, ou que, por questdes de
legislagdo do municipio onde estao
instaladas, ndo podem ampliar a
drea construida, assim ndo existe
interferéncia entre os dois seto-
res”, também afirma Dias.

A opini&o dos trés executivos
também ¢ compartilhada por
Sandro Gianello, diretor comer-
cial e de marketing da Tdpico
Locagdes de Galpdes e Equipa-
mentos (Fone: 11 2344.1200), que
trabalha com armazéns flexiveis
e estruturais. “Os condominios
logisticos ndo interferem em nossa
drea de atuagdo e, sim, nos ajudam
e nos complementam, ampliando
o leque de opgdes dos nossos
clientes”, explica Gianello.

Os condominios logisticos ndo interferem no setor de armazéns, e, sim, o
ajudam e o complementam, ampliando o leque de op¢des aos clientes

www.logweb.com.br



Dias, da Alumitex: “com o
aquecimento da economia
tivemos que produzir uma grande
quantidade de galpoes, pois
chegamos a zerar nossos estoques”

Ja para Domingues, da Canvas,
os condominios nio afetam o setor
porque o custo dos armazéns com-
pensa para o cliente. “Nao tem
interferido negativamente, pelo
contrario, quando o cliente tem um
espago dentro de sua empresa para
instalar um galpao, ele compara os

custos em relagdo aos condominios
e conclui que o custo em alugar ou
comprar uma estrutura desmon-
tdvel e ter seus produtos aos seus
cuidados € infinitamente mais
econdmico”, explica ele.

Dentro da Eventec (Fone: 51
3248.3020), empresa que trabalha
com armazéns inflaveis, existe um
trabalho de apoio aos condomi-
nios. “Nessa drea, atuamos como
um apoio temporario ou provisé-
rio, quando do aumento de seu
volume de servigos, sendo assim,
os condominios logfsticos também
s30 nossos clientes”, explica
Marco Antonio de Oliveira Mallet,
diretor comercial da Eventec.

Na Rentank, a situagao é
parecida: os condominios logisticos
se tornaram clientes da empresa.
“A utilizagéo de galpdes em lona
para condominios logfsticos ndo
obteve grande aceitagao, dadas as
exigéncias para o segmento. Com
aintrodugéo dos galpdes em telha
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A existéncia de concorrentes inaptos e sem responsabilidade no pds-venda fazem
alguns clientes perderem a confianca na seguranca que o produto oferece

metdlica, houve significativa mu-
danga positiva no segmento, e os
condominios logfsticos atualmente
sao importantes clientes para
nds”, explica Lopes Filho.

Na visdo de Okada, da Sansuy,
o mercado de condominios
logisticos € parceiro do setor de
armazéns. “Os condominios
logisticos sdo parceiros indiretos
do nosso setor, pois apresentam
caracteristicas como limitagao ou
fator de ocupagéo do solo. Quan-
do surge a necessidade de ampliar
produgio/armazenagem, uma
solugao acessivel s3o os galpdes

estruturados ou inflaveis. Por ndo
serem consideradas construgdes
perenes, havendo necessidade de
desocupacio da drea, os galpdes
podem ser desmontados e reapro-
veitados em outro local ou projeto,
sem nenhum impacto ambiental.
Essa possibilidade de reutilizagdo
¢ outro grande atrativo para o
empresario que utiliza o condo-
minio logistico como locatdrio,
pois a0 término, mudanga ou ndo
renovagao do contrato, os galpdes
de vinil 0 acompanham funcional-
mente para seu novo enderego”,
concluiele. e
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Setores de siderurgia e
metalurgia:

As caracteristicas dos materiais movimentados nestes dois segmentos impdem a necessidade de uma
movimentagao, transporte e armazenagem de forma diferenciada em relagéo a logisticas de outros setores,
tanto em termos de pessoal, quanto de equipamento. E a seguranca se faz presente em todas as etapas.

setor sider(irgico passa

por um momento de

grande transforma-
Gao, onde o peso das bobinas é
cada vez maior, gerando cargas
indivisiveis e requerendo o uso
de veiculos especificos para o seu
manuseio, bem como infraes-
trutura de terminais integrados
em fung&o dos grandes volumes
movimentados.

A avaliagao acima, feita por
Rogério Loureiro, diretor superin-
tendente da Transporte Excelsior
(Fone: 24 3343.3115), sobre as
diferengas na logfstica nos setores
de siderurgia e metalurgia em
relagao & de outros segmentos,
da inicio a esta matéria especial,
integrando o tradicional guia de
Operadores Logisticos e trans-
portadores publicado pela revista
Logweb.

Outro profissional do setor que
também aponta as diferencas da
logistica nestes dois segmentos é
Thiago Lima Barreto, de Novos
Negdcios da Rodorei Transportes
(Fone: 11 2126.9191). Ele diz que
esses setores sao de fundamental
importancia por forne-

cerem produtos semiacabados e
equipamentos para outros diversos
setores, sendo, ento, importan-
tissimo um eficaz planejamento
logistico, desde a produgdo até
aentrega, para que ndo falte
matéria-prima em indUstrias de
produtos acabados.

“Qutro fator importante — con-
tinua Barreto — é o imenso volume
produzido por esses setores,
tornando cada centavo no custo
logistico extremamente valioso
ao final das contas. Assim sendo,
¢ preciso um estudo criterioso
em cada operagao, para se obter
possiveis ganhos, sem prejudicar
e/ou baixar a qualidade dos servi-
gos prestados.”

J& Abilio Neto, da diretoria
da Brasiliense Cargo (Fone: 19
2102.4900), destaca que estes dois
setores exigem cuidados especiais
para que se possa garantir o trans-
porte da mercadoria de forma
correta, exigida pela fiscalizagéo e
com a seguranga que os setores de
siderurgia e metalurgia neces-
sitam para este tipo de

Loureiro, da Transporte Excelsior:
tendéncias dos setores apontam
para a integracao logistica dos
vdrios modais, com ferramentas
inteligentes

transporte. “Estes setores
requerem o manuseio das cargas
com equipamentos especiais e
de grande porte”, complementa
Carla Ajifu, subgerente comercial
da Hipercon Terminais de Cargas
(Fone: 13 3228.4100). De fato,
Temer de Andrade Saad, dire-
tor da Granvale Logistica e
fl.‘:'.,‘|I Transportes (Fone: 12

3627.1200), fala que, na verdade,
né&o ha nada de especifico em
termos de operagao logistica
nestes dois segmentos, mas existe
em termos dos equipamentos
que devem ser utilizados para o
transporte. “Na metalurgia, os im-
plementos geralmente séo do tipo
carga seca, com desbobinadeira ou
bergo para transporte de bobinas,
além de cintas, escoras e afins”,
complementa.

A andlise Marcio Basso, gerente
de desenvolvimento de negdcios,
e de Ricardo Mendes, gerente de
engenharia, ambos da Manserv
Logistica (Fone: 11 4225.5800),
segue pelo mesmo caminho.
Eles salientam que as grandes
diferengas da drea de logistica
interna nestes dois segmentos em
relagdo & de outros se referem aos
equipamentos de movimentagao
utilizados que, geralmente, s3o
especificos e de grande porte, ja
que os volumes movimentados sao
bem expressivos. De acordo com
eles, estes segmentos tém como
caracteristica precisar de grandes
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investimentos em ativos para
movimentagao interna, o que é
uma barreira & entrada de Opera-
dores Logisticos de menor porte.
Por se tratarem de operagdes de
alta complexidade e volumes de
movimentagao consideraveis,
existem muitas oportunidades de
melhoria de processos e redugéo
significativa de custos. Além disso,
outra diferenga das dreas é que o
recebimento de matéria-prima e a
expedigao de produtos acabados,
com frequéncia, sio feitos via mo-
dal ferrovidrio, ainda muito pouco
presente nos demais segmentos da
economia.

Por sua vez, Renato Mantoani,
diretor operacional e comercial
da Dallogis Logistica (Fone: 11
2109.0650), faz uma andlise
diferenciada, destacando que o seg-
mento da construgao civil é um dos
setores com maior crescimento de
mercado e, portanto, o segmento
tem uma exigéncia muito grande

em relagdo a prazo de atendimento
e a qualidade do atendimento.

EXIGENCIAS LOGISTICAS

Na verdade, o que estd sendo
apontando sao as exigéncias espe-
cificas dos dois segmentos. Saad,
da Granvale Logistica e Transpor-
tes destaca: “néo hd necessidades
especificas nestes dois segmentos.
Algumas cargas, assim como em
transporte de outros segmentos,
exigem documentagdes como
AET - Autorizagao Especial de
Transito por excesso de com-
primento e, em outros casos, de
excessos laterais, onde hd neces-
sidade de batedores, etc. Isso é a
caracteristica destes segmentos”.

Mantoani, da Dallogis, diz que,
quanto as exigéncias especificas
destes setores, é necessario ins-
trugao continua dos profissionais
envolvidos e cautela no manuseio
dos produtos. E, com ele, concor-
da Carla, da Hipercon, para quem

0s setores requerem mao-de-obra
e equipe de profissionais altamente
qualificados e treinados.

Por outro lado, Barreto, da
Rodorei, diz que as exigéncias
sao muitas e dependem do tipo
de produto. Mas, segundo ele, de
uma forma geral sempre estdo
ligadas com o prazo e a qualidade
do servigo. “Alguns produtos néo
podem ser molhados, outros tém
alto valor agregado e requerem
maior seguranga, outros neces-
sitam de equipamentos especiais
para serem entregues, etc. Mas
todos os produtos devem ter em
seu ciclo logistico, as entregas
dentro dos prazos estipulados
e com as condi¢des dentro dos
padrdes”, complementa o repre-
sentante da Rodorei.

Também abordando esta
questdo, Loureiro, da Transporte
Excelsior, lembra que as exigén-
cias destes setores, em fungdo do
grande volume, sao de cada vez
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Saad, da Granvale: na metalurgia,
os implementos usados geralmente
sdo do tipo carga seca, com
desbobinadeira ou berco para
transporte de bobinas

maior utilizagio de frota prépria
bobineira, bem como investimen-
tos em bergos metdlicos, terminais
multimodais, maior controle
através do gerenciamento de risco
e normas de seguranga, internas e
externas, no transporte de produ-
tos siderdrgicos.
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Mantoani, da Dallogis:

0s dois setores exigem a instrucao
continua dlos profissionais
envolvidos e cautela no manuseio
dos produtos

“Uma das exigéncias é a
preocupagao com a seguranga
das pessoas envolvidas nestas
atividades. Por se tratarem de
plantas industriais de grande com-
plexidade e produgdo continua, as
paradas sdo inaceitaveis, portanto,
a disponibilidade de equipamentos
de movimentagao e contingéncias
operacionais sao fatores impres-
cindiveis nos setores”, finalizam
esta questdo Basso e Mendes, da
Manserv Logistica.

TENDENCIAS

E, por serem dois setores
bem peculiares, como se pode
perceber pelas andlises feitas pelos
representantes dos Operadores
Logisticos e das transportadoras,
quais seriam as tendéncias?

O diretor da Granvale fala em
crescimento. Principalmente da
metalurgia voltada para a constru-
ao civil, ja que obras de infra-
estrutura serdo necessarias para
atender & demanda dos eventos
esportivos e de melhorias na drea
de infraestrutura de modo geral.

A subgerente comercial da Hi-
percon, por sua vez, aponta para
a expansao logfstica no segundo
semestre, principalmente no setor
de exportagao, através de agdes
tomadas pelo governo, no intuito
de alavancar a economia brasileira
nas exportagdes, com redugao das
taxas de juros e impostos.

E Barreto, da Rodorei, elenca
as tendéncias que mais se des-
tacam: melhor aproveitamento
dos equipamentos utilizados no
processo logistico — por exemplo,
maior ocupagao dos veiculos que
transportam as cargas; procura
por parceiros competentes que
desenvolvam solugdes especificas
para cada operagao; maior preo-
cupagio com a responsabilidade
socioambiental; e utilizagao de
tecnologia para controle dos pro-
cessos logisticos — por exemplo,
saber o tempo de carregamento
e descarregamento nas fébricas e
nos clientes.

“Para a Transporte Excelsior, as
tendéncias apontam para a inte-
gragao logistica dos vérios modais,
com ferramentas inteligentes e
inovadoras”, completa Loureiro.

O gerente de desenvolvimen-
to de negdcios e o gerente de
engenharia da Manserv Logistica
salientam que estes setores tém
uma caréncia muito grande de
tecnologia de monitoramento
de equipamentos e opera-

¢ao e testes de melhoria
em sistemas computacio-
nais e simulagao.

“O escoamento da produgao dos
setores de siderurgia e mineragao
¢ uma dificuldade constante,
considerando a infraestrutura
logistica no Brasil. Cada vez mais,
a tendéncia é buscar investimen-
tos em disponibilidade e confiabi-
lidade nos modais, principalmente
ferrovidrio”, completam Basso e
Mendes.

MUDANCAS

J& que nos referimos as ten-
déncias, vale saber quais foram
as mudangas significativas na
logistica destes segmentos nos
Ultimos anos.

“O mercado atual é cada vez
mais complexo e dindmico, tanto
os embarcadores, quanto aos
destinatdrios estao cada vez mais
informados e exigentes, sem
falar das dificuldades e normas
legislativas impostas pelos 6rgéos
fiscalizadores”, salienta Mantoani,
da Dallogis.

Barreto, da Rodorei, ressalta
que ocorreram mudangas, sim,
pois, antes, os embarcadores
buscavam a redugao de custos
logfsticos a qualquer prego, utili-
zando fornecedores sem qualquer
compromisso ou qualidade. Hoje,
estdo vendo que com inteligén-
cia logistica, planejamento e
programagao pode-se fazer um
trabalho de alta qualidade com um
custo competitivo. “Basta utilizar
algumas tendéncias jd citadas.”

“O transporte rodovidrio de
produtos siderdrgicos passou e
passa por in(imeras transforma-
¢des nos ultimos tempos, em nivel
de desenvolvimento dos imple-
mentos rodovidrios utilizados,
implementagao e utilizagao de
multimodalidade, avango de esto-
ques em terminais mais proximos
dos grandes centros consumidores
e centros de servigos das usinas,
possibilitando maior atendimento e
viabilizagao do canal de distribui-
3o junto dos clientes que ndo
mantém programag&o de compra
nas usinas e fazem suas compras
em menores volumes. Ou seja, 0

w.logweb.com.br
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desafio do transportador rodovia-
rio é muito grande, pois com este
nivel de exigéncia, € preciso contar
com veiculos com maior tecnolo-
gla e m&o-de-obra em constante
treinamento, além de se enfrentar
pressao por tarifas mais competiti-
vas por parte dos embarcadores”,
explica o diretor superintendente
da Transporte Excelsior.

Basso e Mendes, da Manserv
Logistica, fazem andlise semelhan-
te. De acordo com eles, muitas
melhorias operacionais internas fo-
ram feitas, porém, o maior desafio
continua sendo o do escoamento
de produtos acabados, o que se
alterou significativamente nos
(ltimos anos. J& houve um avango
pequeno nas ferrovias, porém,
muito aquém da necessidade
para suportar o crescimento dos
setores. Ainda existem gargalos
enormes nas movimentagdes,
tempos de transporte exagerados
€ Custos excessivos, 0 que se tra-
duz em produtividade baixa com
afeto na competitividade dos dois
setores no Brasil.

Carla, da Hipercon, faz sua
andlise pelo lado econdmico.
Segundo ela, as mudangas
ocorreram, sim, nos dltimos anos,
porém neste |° semestre houve
um desaquecimento econdmico
muito grande nas exportagdes
em razdo da crise na Europa,
principalmente com o crescimento
apenas das importagdes e com a
falta de investimentos estrangeiros
nas empresas brasileiras, como,
por exemplo, na tecnologia. “No
20 semestre, a esperanga é de um
forte aquecimento nas exporta-
gdes no segmento de siderurgia e
metalurgia”, acredita a subgerente
comercial da Hipercon.

Mas, Saad, da Granvale, vai
pelo caminho contrério e diz
que ndo houve mudangas. “Na
verdade, o que hd é a sazonalidade
de volume de transporte, haja
vista que as vendas oscilam e a
demanda por veiculos maiores ou
menores estd diretamente ligada a
isso”, completa.
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cos e Transportadores nos

19 2102.4900

Campinas, SP

3:SP,RJ, PR

3:SP,RJ, PR

Estados de Sao Paulo e Rio de Janeiro e Curitiba

Servicos Oferecidos

Produtos farmacéuticos/medicamentos;
quimicos/perigosos; cosméti eletronicos;
autopecas; refrigerados

Armazenagem

Bosch; Gevisa; Cummins

Operacao
142

8
Sim

Autotrac

WebLogistica - Todas as etapas s&o rastreadas,
permitindo a medigdo do tempo gasto, sendo
possivel a identificacdo de gargalos

Envio de pré-alerta para agendamento da carga;
solicitagao automatica de monitoramento e
escolta; rastreamento da carga através da Web
Logistica pelo cliente, inclusive com localizagao
do caminhao on-line através do Google Map

Motoristas utilizam celular com software
especifico, além de leitor de codigo de
barras que informa em tempo real o status do
processo; nas plataformas, é usado o HHP
9500, com leitor de codigo de barras, scanner
fotografico e tecnologia GPRS; tecnologia
de envio de informagdes em tempo real; no
momento da entrega da mercadoria, o cliente
recebe um e-mail automético informando a
conclus@o do processo

logweb.com.br AGO/2012
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112109.0650

oL

Sao Paulo, SP

Todo o territério
nacional

Distribuicao de
cargas em geral

Logistica reversa;
apoio e coleta de
suprimentos

Nambei; Grupo
Condusa; Grupo
GL Eletro; Sil Fios;
Cordeiro; Alianga
Metaliirgica

64

80

Sim

Omnilink; lturan

n.i.

Distribuicdo
fracionada

Veiculos com
plataformas

e Munks para
facilitar a
operacao

A Henry Ford, 2430
Iplrangs - 5P - cap DI040
Tel: 11 2272-9377

Legenda: . i. = Néo Informado. | C

LOGWEB
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cos e Transportadores nos setores de Siderurgia e Metalurgia

Pl da empresa Famgoris

13.3298.3000 123627.1200
Transportadora (T) o
Operador Lo o ( v v

.  _____________ Estrutura______________|
Localizacdo da matriz Santos, SP Taubaté, SP

O 5:SP 6: SP (2), MG, GO, PE, RJ

Quantidade de CDs e Estados onde . b
estdo localizados 1:SP 3:SP

" Brasil inteiro,
Regides atendidas Sul; Sudeste menos regido Norte
Servicos Oferecidos

Especialidades de transportes L .
(de uma forma geral) Transporte rodoviario de cargas e/ou contéineres Carga fechada

Servicos agregados Armazenagem; mi B
. .. § L gem; milk-run;
ﬁ':mgsfg?rﬁ: eral) Armazenagem; terminais Redex; paletizagao distribuigao; fracionado; DTA

A Friedberg do Brasil; Acos Formosa; Agos Malta; Alcoa Aluminio;
Alumec; Alvenius Equipamentos Tubulares; Bass Equipamentos;

BMB Belgo Mineira Bekaert Artef. Arame; Belgo Bekaert Arames;
Benteler Estamparia Automotiva; Bollhoff Service Center; BR Metals Fundigoes;
Buldrinox Ind. Met; Catalise Ind. e Com. de Metais; CBC Ind(strias Pesadas;

Ci hia Brasileira de Aluminio; Cobsen; Cogi Industrial; Comep Ind. e Com.;
Confab Industrial; Cookson Electronics Brasil; Cord Brasil Ind. Com. Cordas p/
Pneumaticos; Cruzago Fundigao e Mecanica; De Nora do Brasil; Di Martino Ind.
Metal.; EBF Vaz Ind. e Com.; Eluma Ind. e Com.; Energyarc Industrial; Eurobras
Construgdes Metalicas Moduladas; Fabrica de Rebites Globo; FMC Ferezin Martins
Comercial; Forte Metal Estruturas Metélicas; Fundicao Regali Brasil;

Georg Fischer Sistemas de Tubulagdes; Gerdau Agos Longos; Indstria Brasileira
de Rebites; GF Comércio de Laminados; Globo Central de Usinagem; Grupo Seb do
Brasil Prod. Domésticos; Hunter Douglas do Brasil; Hydro Aluminio Acro; Hysco

Ind. e Com. de Aco Brasil; Ibraco Ind. Bras. Art.Madeira e Ago; IFC Ind. Com.

I':;i:gi'::j_::!ii:mes | Elétricos; Igp aph Ind. Metal.; Inco andres Ind. e Com. de Flandres; Gestamp P&r:;:;.l-\utometal;
Siderurgia e Metalurgia Industria Mecanica Samot; Intertec Ind. Com. Import. de Metais; Jomarca Industrial Pilkin tr.;n
de Parafusos; Klabin; KSB Bombas Hidraulicas; Leggett & Platt do Brasil; Lumapack g

Embalagens; Maccaferri do Brasil; Mamore Mineragao e Metalurgia; Mangels
Ind. e Com.; Martifer Construgdes Metalicas; Mecalux do Brasil Sistemas de Arm.;
Medabil Sistemas Construtivos; Metalforte Ind. Metal.; Metalur Brasil Ind. e Com.
Metais; Metaliirgica Sdo Raphael; Metal(rgica Antonio Afonso; Metaliirgica Solano;
Metalway Com. e Ind.; Metalway Makrofix Industrial; Metso Minerals Brasil; MKM
Metais; NG Metaltrgica; Oerlikon Balzers Ri i Metalicos; Par
Plasinco; Plastwal Latino Americana Ind. e Com.; Poly Clip System; Pro-Metal
Industrial; Profax Metais; Quadrant Solidur do Brasil; Reefercon Engenharia de
Containers; Rena Metalirgica; Saint Gobain do Brasil Prod. Ind. Const.; Sicap Ind.
e Com,; Signode Brasileira; Sociedade Paulista de Tubos Flexiveis; Soma Solugdes
Magnéticas Ind. Com.; Spraying Systems do Brasil; Sulzer Friction Systems do Brasil;
Sumidenso do Brasil Ind. Elétricas; Thermotite do Brasil; Tormep Tornearia Mec. de
Precisdo; TT Steel do Brasil Ind. Metal.; Tupy; Udinese Metais; Usinas Siderdrgicas
de Minas Gerais; Vallourec & Sumitomo Tubos do Brasil; Villares Metals

590 13
240 8
Sim Sim

Tecnologias usadas - —

no rastreamento Omnilink Onixsat; Autotrac
Tecnologias utilizadas nas outras . . f
operagdes executadas pela empresa TMS; WMS; ERP ni.

Servigos/diferenciais oferecidos

A Apdlice de Seguros; Trava de 52 roda em 100% dos veiculos; X s
A €D (Centro de Distribuico) [t i

Equipamentos/acessorios especificos

gye possui para atuar nos setores de Empilhadeiras de grande porte (reach stackers) Bergos; cintas; dormentes
iderurgia e Metalurgia

Legenda: n. i. = Nao Informado.
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~Top Flex

-

Lonas em PVC com Tratamanto LW,
Antichamas a Antifungos.
Estruturas Galvanizadas;

Calculos Estrulurais de Acordo com
a8 ABNT MBR 6123;

Equipe de Montagem Certificada e
Cualificada;

Sem a necessidade de fundagbes;
Pé direilo de 4 a 6 metros
Larguras da 10 a 50 melros;

VEo de bm;

Frojetos Especiais.
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Fofias Indusifise & Salman da Doos

Guia de Operadores Logisticos e Transportadores nos
setores de Siderurgia e Metalurgia

rewtacioesy da [

13 3228.4100 11 4225.5800 112126.9191 24 3343.3115

TeOL oL T T

Sao Caetano do

Santos, SP Sul. SP Sao Paulo, SP Serra, ES
. 23:RS, SC,
4P 4SREBAPRMG 4 spRyES MG PR, SR,
MG, BA, PE
; b " 9: PR, SP, MG,
4:SP 2: SP, PE 2:SP,RJ RJ.ES
Todo o territorio Todo o territorio Sudeste, Sul, t;r:r?tglgo
nacional nacional parte do Nordeste .
nacional
Servicos Oferecidos
Transporte de carga Carga geral; si;c;?:ruﬁ‘zzs'
seca, em contéiner Transporte carga seca; s agera|'
frigorificado, dedicado carga industrial; comgletg ol
perigoso somente lotagao Pl
fracionada
Serv’lgo_s'em G Armazenagem;
propria: transpone distribuico:
DTA; desembarago _ ¢ao; . Armazenagem;
aduaneiro; terminais n.i gestaollogistica; picking;
para amézenagem o s it ity distribuig%m
desova e pré-stacking et
em érea REDEX carregamento)
" Cia.
Vale Fertilizantes; L
Vel & Siderirgica
n.i. . n.i. Nacional;
Sumitomo Tubos do Arcelor Mittal:
Brasil (VSB) RECILAIEL
Usiminas
80 50 123 450
100 0 100 50
Sim Nao Sim Sim
Sascarga n.i. Omnilink Autotrac
Cémeras d.e WMS;: TMS;
Eonioiamentolniang Promodel; Simio; n.i n.i
de gerenciamento ! ' o o
N CAD
de risco
Logistica integrada; Simulagdo;
gerenci de dimensi
projetos; sistema d lvi 0 Gestao logisti n.i
Redex; logistica de layout; projetos
in-house especiais
Sideloader;
locotrator;
locomotivas;
. X vagoes ferroviarios; 5
Empilhadeiras de 2 a escavadeiras; pés . Veiculos
45 toneladas — n.i com carretas
camginhﬁes g bobineiras
basculantes;
motonivelador;
Wi, obi s, Ve, caminh@es pipa
Ly |-il!|'rtﬂl.wlr| b Legenda: n. i. = Nao Informado.  tEzweb
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Elba idealiza e implanta projeto
de logistica de movimentacao de
placas para usina metaldrgica

roporcionar aos

clientes redugdes de

custo nos contratos,
obter ganhos de produtividade,
aumentar a seguranga e obter
redugao de custo é uma teoria
muito usada nas mesas de
negociagao, mas dificil de se
materializar na prética.

A Elba Equipamentos e
Servigos (Fone: 31 3555.2600)
transformou a teoria em prética
ao idealizar e implantar um projeto
de logistica de movimentag&o de
placas para a usina metaldrgica.

PRrOCESso

A movimentagéo de placas era
desenvolvida pela Elba, desde
agosto de 1999, na usina, com o
uso de empilhadeiras de garfos

Hoje: empilhadeira

de 37 toneladas
transportando placa

de aco através do
eletroimad, substituindo
as empilhadeiras
convencionais de garfos

e guindastes trelicados de 70
toneladas com mais de 25 anos de
uso, com alto custo operacional e
pouca confiabilidade. A gestao do
pétio era feita por outra empresa
e a performance operacional sem-
pre deixou a desejar em termos de
custo, seguranga e confiabilidade
dos equipamentos.

A diretoria da Elba, em
conjunto com o gestor de
operagdes da usina, apds
estudo minucioso do processo e

alternativas possiveis, desenvolveu

um projeto de alteragao profunda
na movimentagao de placas.

O projeto envolveu estudo
de layout, estudo de tempos e
movimentos e implantagio de
novo conceito de movimentagao
e logistica,com uso de
equipamentos modernos.

Apds a aprovagio da usina,
a Elba assumiu a gestéo do
patio, adquiriu os equipamentos
necessdrios, promoveu a
alteragdo do layout do pétio para
receber os novos equipamentos
e implantou o projeto com
SUCesSO.

As movimentagdes eram feitas por
guindastes com mais de 25 anos.

Isto, mais o layout inadequado das
pilhas, acarretava em alto custo
operacional

Novo layout de

estocagem e empilhamento das placas
de aco, proporcionando melhor utilizagdo do
espaco e reduzindo a movimentacdo desnecessdria

Apés 30 dias de operagao
os resultados foram notados
pelo cliente e pela equipe da
filial, proporcionando maior

produtividade com
superagao das metas
de recebimento e despacho de
placas a um custo menor para

o cliente, com maior seguranga
operacional e organizagao. wawes

Resultados obtidos
com as mudancas

Alta produtividade
(ganho de 80%)

Baixa produtividade

Seguranca
comprometida

Alto custo para o
cliente

Alto custo para a Elba

Desorganizacao de
estocagem

Baixa confiabilidade
e disponibilidade de
equipamentos de
movimentagao

www.logweb.com.br

Aumento da seguranca devido
a tecnologia embarcada nos
equipamentos

Reducéo progressiva de custo de
movimentacao, chegando a 30%

Reducéo de custo operacional
em relagédo a guindastes

Significativa melhora na
organizagdo do patio

Maior confiabilidade e
disponibilidade de equipamentos
de movimentagao

Fonte: Elba

AGO/2012 126 LOGWEB



Experiencia aliada
a qualidade,
tecnologia e

sustentabilidade

Ha 39 anos produzindo
paletes de madei

Madhor cutto-berehgio;

m qualsdade

AT |Credenciada
desde 1990 pela A
Tratamento HT Fiormme Miimd 15

Matra do Brasil: a experiéncia
a favor da seguranga da carga.

(11, 4648.6120

wwwmatradobrasil.com.br
madra ! matradebrasll o om be
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Com assisténcia da
Honeywel, Brado
aperfeicoa frigorficos

rovedora de

solugdes logisticas

intermodais
para produtos frigorificados,
a Brado Logistica (Fone:
41 2118.2800) adquiriu
recentemente os sistemas de
coletores MX7 Tecton Cold
Storage e MX8 para ambien-
tes refrigerados e congelados.
Apds estudar uma série
de componentes de outras
empresas, a Brado fechou
com as solugdes fabricadas
pela LXE, uma empresa da
divisao Scanning & Mobility
do Grupo Honeywell (Fone:
113584.8222). A ideia era
firmar uma parceria e auxiliar
a Brado nos servigos de refri-
geragao, congelamento, ar-
mazenamento e distribuigo
para as regides Sul, Sudeste e
Centro-Oeste do Brasil.

Com estas operagdes, a
companhia movimenta, por
més, uma média de 3.000
contéineres com ambientes
em temperaturas que variam
de 0°Ca-30°C. Emsua
imensa maioria, os produtos
sdo pereciveis, portanto
requerem um cuidado e uma
agilidade maior no transpor-
te. Pensando nisso, a Brado
investiu na contratagao do
novo sistema, como explica
Cristiano Saldanha Carneiro,
gerente de Tecnologia da
Informagao da empresa.

“Na medida em que a
demanda por servigos da
Brado crescia, a tecnologia de
controle de armazenamento

LOGWEB 126

AGO/2012

anterior ndo era capaz de
atendé-la adequadamente.
O modelo provocava dificul-
dades técnicas que exigiam
deslocamento de méaquinas
para outros setores. Esses
fatores influenciaram dire-
tamente em nossa produti-
vidade, j& que a maioria dos
produtos armazenados é de
pereciveis, que possuem vida
Gtil curta. Portanto, é neces-
sério garantir o giro correto
destes produtos para nossos
clientes”, explica Carneiro.

A lentidao que gerava o
sistema anterior foi a principal
motivagao da Brado para
investir em uma nova solugao.
Carneiro detalha o processo
trabalhoso com o extinto
SGLog, que refletia nos
demais setores da empresa.
“Esse sistema gerava um
relatdrio identificando todos
os produtos que precisavam
ser separados e/ou recebidos.
Com esse relatdrio em maos,
o colaborador preenchia-o
com as informagdes técnicas
necessarias e digitava no
sistema essas novas informa-
¢es”, revela Carneiro.

Ja 0 account manager
da Honeywell Scanning &
Mobility, Luis Carlos Hachiya
Pinto, explica a escolha pelo
sistema e ressalta o ganho
da empresa logfstica. “Com
oaumento da demanda de
servigos na Brado, surgiu a
necessidade de equipamentos
capazes de funcionar, adequa-
damente, em temperaturas

www.logweb.com.b

de-25C°a-30C°. OMX7
Tecton Cold Storage, da
Honeywell, é um coletor pro-
jetado especificamente para
ambientes nessas condigdes.
Com a aquisigio dessas unida-
des, a Brado ganhou agilidade
em seus processos internos e
otimizou a operacionalidade,
ja que ndo existem mais para-
das nas cAmaras de congela-
dos”, detalha.

IMPLANTAGAO

Outro executivo da Brado
que acompanhou a mudanga
de sistemas foi 0 coordenador
de desenvolvimento, Fabio
Boito. Assim como Luis
Carlos, da Honeywell, ele
destaca os pontos positivos
desta mudanga. “As ativida-
des operacionais da Brado se
tornaram mais dgeis e con-
fidveis, evitando problemas
operacionais e retrabalho.”

Todas as unidades da com-
panhia tiveram seus sistemas
trocados do SGLog para o
MXT7 Tecton Cold Storage
e para 0 MX8. As antenas
também foram
parte importante
da substituigao
de infraestru-
tura, ja que
afetavam
diretamente
no desem-
penho dos
coletores.
O lado téc-
nico, no
entanto,
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Luis Carlos, da Honeywell: “a Brado
ganhou agilidade em seus processos
internos com o MX7 Tecton Cold
Storage, coletor projetado para
temperaturas negativas”

teve mais trabalho na mudan-
¢a. De acordo com o account
manager da Honeywell, foram ao
todo cinco meses para implantar o
projeto todo.

Durante este periodo, foram
realizadas varias andlises sobre
os processos da Brado antes do

desenvolvimento e da implan-
tagdo do projeto. Por exemplo,

a Honeywell observou o tempo
de parada dos servigos e a forma
como os funciondrios utilizavam os

entende que a situagao é normal
devido ao periodo de adaptagéo do
novo equipamento para a transpor-
tadora. “A Honeywell acompanhou
todo o processo, com énfase nos

facilidades, j& que sdo equipamen-
tos modulares. E possivel acoplar
acessdrios que complementem a
portabilidade, como capas de bor-
racha e gatilhos removiveis, ou até

equipamentos. Daf em diante, foi 6 treinamentos para os lideres das trocar 0 médulo do scanner.
executar as etapas do servigo em operagdes”, exalta Luis Carlos.
cima dos estudos. ACOMPANHAMENTO

“Realizamos trés meses de
testes em campo, com acompa-
nhamento da utilizagao do MX7
Tecton Cold Storage junto aos
operadores e, em seguida, foram
mais dois meses para concluir a
implantagao”, informa Luis Carlos.

O processo de substituigao dos
sistemas também apresentou uma
dificuldade nos coletores, segundo
Carneiro, da Brado. No entanto,
ambas as empresas minimizaram
o fato. “Tivemos um problema
no visor dos coletores, o qual foi
resolvido rapidamente pela equipe
técnica da Honeywell”, destaca o
gerente de Tl da Brado.

Ja Luis Carlos, da Honeywell,

ENTRE O PEDIDO E
A ENTREGA HA UM
LONGO CAMINHO

E nesse ponto que
a Store Automacao

faz a diferenca

e Fornecedora de softwares

orientados a logistica

e Produtos consolidados e

reconhecidos

e Prima pela eficacia em toda

TecNOLOGIA

Com a tecnologia MX7 Tecton
Cold Storage, a Honeywell identi-
ficou que os servigos foram otimi-
zados, além de todos os processos
serem entregues dentro dos prazos
estipulados. Boito avalia que, desde
0 inicio, a busca era por um sistema
que atingisse qualidade e exceléncia
no nivel de servigo.

“A Brado optou por escolher um
equipamento robusto, que disponi-
bilizasse informagao online no siste-
ma, motivo pelo qual desenvolveu a
parceria com a Honeywell”, analisa
o coordenador de desenvolvimento.

Os coletores utilizados pela
Brado também permitem outras

STORE/WMAS

Apbs todo estudo, implantagio
e andlise do projeto MXT7 Tecton
Cold Storage, a Honeywell faz
manutengdes bimestrais nos equi-
pamentos. S&o visitas aos centros
de operagao da Brado que, por sua
vez, exigem constantes mudangas
no funcionamento dos coletores.
Além de prestar assisténcia, a
divisao Scanning & Mobility faz
treinamentos de novos funciona-
rios e de reciclagem aos antigos.

Do outro lado, a Brado se
posiciona tranquila quanto aos rea-
justes. De acordo com Carneiro,
as demandas da companhia estao
sendo atendidas com equipamen-
tos e assisténcia. wawen

Sistema completo para
gestdo de armazenagem

STORE/TMS
Sistema completo para
gestdo de transportes e
distribuicdo

STORE/REDEX
Sistema completo
para gestdo de recinto
especial para despacho

=
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a cadeia de distribuicdo
e Equipe conta com forte

expertise nas melhores

praticas do mercado

aduaneiro de exportagdo

il

a
FEC IO

Nosso sucesso é sua logistica bem-sucedida!

(11) 3087-4400
www.storeautomacao.com.br
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SUA CARGA
EM BOAS MAODS

PARA TODO
0 BRASIL.

ANVISA

IBL

LOGISTICA

)

Para facilitar comércio
exterior, Recerta Federal

tera o

ecém-criado, 0

Sistema CAD-

-ADUANA
- Cadastro Aduaneiro
Informatizado de Interve-
nientes de Comércio Exterior
foi constituido para auxiliar
as empresas, e até mesmo
pessoas fisicas, nos casos de
desembarago aduaneiro e
operagdes comerciais interna-
cionais em geral. Trata-se de
um cadastro disponibilizado
diretamente nos bancos de
dados da Receita Federal que
retine todos os dados do clien-
te e facilita a fiscalizagéo.

Além de ajudar o trabalho
do governo a ter acesso direto
a possiveis irregularidades dos
intervenientes (importador,
exportador, despachantes,
entre outros), o sistema
diminui a burocracia. Com a
Instrugio Normativa ne 1.273,
langada no dltimo més de
junho, a fiscalizagao ficou mais
direcionada a setores de risco
e interesse pdblico. Antes do
CAD-ADUANA, apenas os
despachantes aduaneiros pos-
sufam este tipo de cadastro.
Para 0 advogado do

escritdrio Emerenciano,
Baggio e Associados (Fone:
112123.4500), Felippe
Alexandre Ramos Breda,
o sistema serve para a
Receita ter um controle
mais efetivo. “A criagao
deste cadastro digital busca
o controle da atuagéo dos
intervenientes no comércio
exterior em um Unico lugar,
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com todas as informagdes
das operagdes aduaneiras”,
explica Breda.

Com base no artigo I°,
parégrafo dnico, da Ins-
trugdo Normativa 1.273,

a lei enumera quem serdo
todos os intervenientes do
comércio exterior: importa-
dor, exportador, beneficidrio
de regime aduaneiro ou de
procedimento simplificado,
despachante aduaneiro e
seus ajudantes, transporta-
dor, agente de carga, opera-
dor de transporte multimodal
(OTM), operador portudrio,
depositario, administrador de
recinto alfandegado, perito e
assistente técnico.

Breda ressalta as possi-
veis penalidades em caso
de desrespeito ao cadastro.
De acordo com o advoga-
do, existem trés tipos de
descumprimento da lei:
por desconhecimento ou
inexperiéncia, por obrigagao
diante da complexidade da
legislagdo ou da necessidade
empresarial da importagéo
e por tentativa de burlar a
fiscalizagao.

“Um cadastro geral e
uniforme de sangdes aplicadas
permite identificar que tipo
de infragéo o operador de
comércio exterior cometeu,
separando, eventualmente, as
condutas de fraude e de mero
erro, contribuindo, também,
para melhores politicas fiscais
de implemento do setor”,
alerta 0 advogado.

PENALIDADES

Quem infringir a regra do
CAD-ADUANA serd pena-
lizado dentro do contexto da
lei aduaneira e de comércio
exterior. As penalidades sao
divididas em dois grupos.

O primeiro é o procedimento
de fiscalizagdo de controle
especial, que faz uma espécie
de bloqueio da mercadoria
por 180 dias. Neste periodo,
amercadoria fica retida na
alfandega.

J& no segundo grupo de
sangdes, séo aplicadas as
penas previstas no Regula-
mento Aduaneiro. Nele, hd
trés subdivisdes. O primeiro, e
mais grave, acarreta em perda
de mercadoria. J& o segundo
baseia-se em multas que va-
riam de R$ 100 até a R$ 5.000
por infragao, 10% do valor
aduaneiro e 100% do valor
aduaneiro em caso de subfa-
turamento. Enquanto isso, a
terceira subdivisdo de sangdes
¢ administrativa (sao penas
de adverténcia, suspensdo ou
cancelamento, geralmente
aplicadas aos que operam sob
licenca da receita).

De acordo com a legis-
lagao, todas as sangdes
serdo registradas no sistema
CAD-ADUANA, pela
unidade da Receita Federal
que as aplicou. “Para aplicar
uma penalidade, ele pressu-
pde um didlogo entre fisco
e interveniente. Ou seja, 0
contribuinte sera chamado
com a imputagao da prética de
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certa fraude, terd direito de defesa
e, ao final, sofrerd ou ndo a sangao.
Também hé possibilidade de iniciar
esse debate do zero no judicidrio”,
conta o advogado.

IMPORTANCIA DO
CAD-ADUANA

A utilidade do cadastro é notada
pela intengao de automatizar o
setor e criar um gerenciamento
maior dos riscos. Para o advogado
Breda, o comércio exterior estd
passando por um momento de
transformagéo desde meados da
década de 1990. Ele salienta que
h& um movimento internacional
pela padronizagéo deste setor.

“Existe uma preocupagéo
mundial, encabegada pelos EUA,
por esta padronizagao por meio da
adogo de procedimentos unifor-
mes que valham no mundo todo.
Essa politica ficou ainda mais forte
apds os atentados de 11 de setem-

Fornecedores Orcamentos

Breda: “a criacdo deste cadastro
digital busca o controle da atuacao
dos intervenientes no comércio
exterior com todas as informacoes
das operacoes aduaneiras”

bro de 2001. Assim, na medida
em que a atividade de comércio
exterior ¢ sensivel a questdes
fundamentais do Estado (seguran-
ca pdblica, meio ambiente, sadde
publica, etc.), um controle dos
intervenientes permite gerencia-

mento de risco, passando a fiscali-
7aga0 a se preocupar com aqueles
setores econdmicos de maior risco
para o Pais, a evasio de receitas”,

opina Breda.

No entanto, ele avalia que
apenas 0 CAD-ADUANA néo
ird resolver todos os problemas
da fiscalizagio nas importagdes e
exportagdes para o Brasil.

“Ele contribui, mas sozinho ndo
¢ suficiente. Diante da dindmica
das operagdes em comércio ex-
terior, funcionard como gerencia-
mento de risco, mas a seguranga
do setor sempre demandard
fiscalizagao especifica”, ressalta.

CHEGADA DO CADASTRO
Aliberagdo do CAD-ADUA-

NA para a Receita tem sido bem

recebida pelo mercado. Como

56 os despachantes aduaneiros

possuiam o cadastro, a fiscalizagao

mudou para o comércio exterior.

“E uma medida positiva, pois cria
um banco de infragdes a serem
registradas”, endossa Breda sobre
o sentimento do setor.

Na opinido do advogado, apenas
dois ajustes seriam Uteis para
aprimorar a ideia de criagdo do
CAD-ADUANA: integragao com
o Sistema Integrado de Comér-
cio Exterior (Sicomex) e com o
Sistema Integrado de Comércio
Exterior de Servigos (Siscoserv).

“Talvez uma conectividade com
0s demais sistemas de comércio
exterior, como Sicomex e 0 re-
cém-implantado Siscoserv, seriam
bastante teis, uma vez que tais
sistemas concentram todas as in-
formagdes atinentes as operagdes
de comércio exterior praticadas
pelos intervenientes, com o histé-
rico da regularidade das operagdes,
quantidade, natureza dos bens,
valores, classificagdes fiscais, etc.”,
conclui Breda. wawe
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Shopping Contatos

e muito mais se cadastrando no portal gratuitamente.

Colunista

Adserver

Trabalho

Sao varios
colunistas
falando sobre
diversos
assuntos.

Nova
ferramenta para
0s anunciantes
controlarem

0Os fornecedores
recebem
contatos direto
do site.

Cadastre

sua empresa
gratuitamente
no portal de
fornecedores.

Agora é possivel
solicitar e
receber pedidos
de orgamentos
através da area
restrita.

0 portal tem um
shopping com produtos
e servigos ofertados
pela empresa, que pode
fazer o cadastro e a
gestao dos produtos.

Cadastre as vagas para
sua empresa e busque
por profissionais.

0Os usuarios podem
cadastrar seus curriculos
gratuitamente.

Além do programa
“Logistica em
foco”, o portal tem
outros contetidos
suas. em videos.

companhas.

Informagdo para o seu dia-a-dia, maior visibilidade para a sua
empresa e a oportunidade de fazer bons negdcios.

noticias = entrevistas matérias artigos eventos

Cadastre-se gratuitamente no portal Logweb e tenha acesso
a esses servicos e muito mais www.logweb.com.br
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30 anos produzindo transpaletes
e empilhadelras

onsiderada uma das

maiores inddstrias

brasileiras no ramo de
transpaletes e empilhadeiras, a
Paletrans Equipamentos (Fone:
16 3951.9976) completou, no
Ultimo més de julho, 30 anos.

Idealizada por Lineu Penteado,
aempresa, que comegou em S&o
Paulo e no ano de 1984 se mudou
para Cravinhos, interior de Sao
Paulo, j fabricou mais de 300 mil
equipamentos, possui uma rede
com mais de 120 revendas e [15
assisténcias técnicas autorizadas.

“H4 34 anos utilizei meu fundo
de garantia e as verbas rescisdrias
do meu Ultimo emprego e iniciei a
fabricagao de carretas industriais,
empresa essa conhecida, nos dias
de hoje, como Paletrans Carretas.
Mas o comego foi dificil. Primeiro
porque naquela época, Cravinhos
néo tinha nenhuma industria,
entdo tivemos que contratar
funcionérios sem conhecimen-
to sobre o setor e treind-los.
Também tivemos problemas com
relagio ao produto. As carretas
industriais s3o customizadas,
sem linha de produgéo, havendo
bastante sazonalidade em suas
vendas. Hd momentos em que
Vocé possui sobrecarga na pro-
dugéo e em outros que se produz
muito pouco”, conta Penteado,
presidente da Paletrans.

Com as oscilagdes de produgao
que a venda de carretas causava,
quatro anos depois da inauguragao
da fabrica os executivos da Pale-
trans decidiram que era preciso
trabalhar com produtos que for-
massem estoque e que pudessem
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ser fabricados todos os meses.

“Concluimos que era preciso
desenvolver o transpalete manual
por ser uma grande commodity
no setor de movimentagao de
materiais, assim, fundamos a
Paletrans Equipamentos que
hoje é a empresa lider do Grupo.
O transpalete manual continua
sendo o produto de maior volume
que fabricamos, aproximadamen-
te 40 mil unidades/ano”, afirma
Penteado.

Com a inauguragao da Pale-
trans Equipamentos e a fabrica-
a0 dos primeiros transpaletes
manuais, 0 Grupo decidiu investir
em mais equipamentos ligados
ao setor, no intuito de atender
melhor ao mercado.

Segundo Penteado, essa
evolugao aconteceu de maneira

A empresa, que j fabricou mais de 300 mil equipamentos, é uma das maiores
inddstrias brasileiras no ramo de transpaletes e empilhadeiras

Penteado: “podemos reafirmar
o0 sucesso da Paletrans, que
completa 30 anos e é uma
empresa solida e promissora,
com 320 funciondrios”

esponténea dentro da empresa.
“A movimentagao de materiais é
feita através de um conjunto de
méquinas. O transpalete manual

www.logweb.com.br

é um produto de movimenta-
¢ao horizontal que transporta

a carga, por exemplo, do ponto
de recebimento até o ponto

de armazenagem. Quando a
mesma chega ao local para ser
armazenada depara-se com uma
estanteria, a qual precisa de uma
empilhadeira para guardar esse
palete, assim, para sairmos do
transpalete para a empilhadeira
foi uma evolugéo natural, pois
sao produtos complementares.
Somos desenvolvedores, criamos
todas as nossas tecnologias e ndo
¢é uma tarefa fécil, hd um alto
grau de complexidade. Podemos
reafirmar o sucesso da Paletrans
Equipamentos que, apds superar
tantos obstaculos, € uma empresa
sélida e promissora com 320 fun-
ciondrios”, conclui ele. wawe
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Sunnyvale fecha parceria com

espanhola Tavil

A Sunnyvale (Fone: 11 3048.0100),
distribuidora de equipamentos para
codificagdo industrial, inspecdo de
produtos acabados, equipamentos

para embalagens, injetoras e robds de
paletizagdo, acaba de fechar nova
parceria com a companhia espanhola
Tavil, especializada em mdquinas
formadoras e fechadoras de caixas para
distribuicdo e estocagem. A expectativa é
aproveitar a base instalada da Sunnyvale,
principalmente nos segmentos de
mdquinas de embalagem e codificacao,
para fomentar novos negécios para a Tavil
no mercado brasileiro. Para a Sunnyvale,
a parceria ajuda a incrementar o portfélio
da empresa com equipamentos que
complementam as solugdes que jd oferece.
“As formadoras e fechadoras de caixas
em multiformato da Tavil sdo tecnologias
inovadoras no mercado. Sabemos que hd
a necessidade deste processo dentro de
alguns clientes e isto ajudard a acelerar a
insercdo destes equipamentos em nossos
mercados de atuacdo”, acredita o gerente
de vendas responsdvel pelos produtos
Tavil na Sunnyvale, Luiz Gushiken.
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Corteco lanca projeto para

avaliar desempenho de itens de vedacao

Com intuito de avaliar o desempenho dos
retentores e outros itens de vedacdo, e
assim melhorar os resultados operacionais
dos énibus e caminhdes, a Corteco (Fone:
11 4072.8013), diviso de negdcios para
reposi¢do automotiva da lider global em
vedacoes, Freudenberg-NOK, do Grupo
Freudenberg, criou o Projeto Frotas, pelo
qual realiza um mapeamento completo
da frota de mais de 100 empresas
participantes. “O Frotas trouxe a vedacdo
para a pauta de manutengdo dos veiculos,
somando este ponto a fatores tradicionais,
como lubrificagdo, pneus, filtros e
combustivel, verificados pelos frotistas”,
conta Luiz Freitas, diretor de marketing da
Freudenberg-NOK América do Sul.

O projeto prevé uma andlise criteriosa
dos veiculos que compdem a frota,

como, por exemplo, modelo, marca, tipo,
tecnologias empregadas, frequéncia de
uso e manuten¢do dos equipamentos,
motorizagdo, transmissao, suspensao,
diregdo, além dos tipos de retentores
usados. Com base nesta andlise, é criado
um prontudrio com todos os itens da
Corteco utilizados pela frota e planejada

L)

a demanda futura por itens de vedacao
que possam vir a ser fornecidos pela
marca. Além disso, sdo realizados
treinamentos para os frotistas e para os
profissionais da frota com objetivo de
elevar o desempenho dos veiculos e
reduzir as paradas para manutengoes
ocasionais em razdo de desgaste de
pecas que podem comprometer o uso do
veiculo. “O Projeto Frotas é um servico
diferenciado para melhorar a manutengao
dos veiculos, contribuindo, também, para
a reducdo dos custos da frota e reducao
do tempo de parada para efetuar os
reparos necessdrios”, explica Freitas.

Os participantes do Projeto sdo indicados
pelos distribuidores da Corteco em todo
o territério nacional. Segundo Freitas,

sdo empresdrios que se destacam pela
alta qualidade das frotas e pela prdtica
da manutengdo preventiva. “Sao gestores
com foco na busca da melhor relagdo
custo-beneficio dos produtos e que optam
pelo uso de produtos originais, que tém
maior vida til e consequentemente
reduzem o tempo de parada dos veiculos
para possiveis reparos”, conclui ele.
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MWM International

Vanessa Siqueira € a nova gerente

de Vendas da MWM International,
fabricante independente de motores
diesel. Nesta funcdo, a executiva pas-
sa a ser responsavel por toda equipe
comercial no Mercosul e em todos

os segmentos de atuacao da empre-
sa - motorizacao veicular, agricola,
industrial e geracdo de energia.

CEVA

A CEVA Logistics anuncia a nomeacao
de Glaucia Teixeira como
vice-presidente de Recursos Humanos
para a América Latina. A executiva se
reportara diretamente a Brett Bissell,
vice-presidente executivo para a
América Latina, e ficara baseada

na unidade da CEVA localizada em
Diadema, SP. “Sua experiéncia em
planejamento estratégico de Recursos
Humanos e nas operacoes de start up
sao exatamente o que nossa equipe
procurava”, afirma Bissell.

4 SAP

A SAP anunciou mudangas em sua
estrutura organizacional na América
Latina. Luis César Verdi, que ocupa a
posicao de presidente da SAP Brasil
desde abril de 2009, passa a ser o
vice-presidente Sénior de Vendas

de Inovacdo para América Latina,
ampliando sua atuacdo. Com o
objetivo de dar continuidade ao
plano acelerado de crescimento da
empresa no Pais, Diego Dzodan,
atual presidente da SAP México e
América Central, foi indicado para

o cargo de presidente da SAP Brasil.
A empresa também anuncia Felix
Feddersen, que ocupava a posicéo
de COO para América Latina, como
novo vice-presidente Sénior de Ser-
vicos na regiao. Thack Brown passa a
ser o COO para América Latina, além
de manter a posicao atual de CFO
para a regiao de forma interina.

4 GEFCO

Luc Nadal, diretor de Transporte
de Cargas e Logistica da GEFCO, foi
eleito o novo CEO da empresa. Ele
ira substitui Yves Fargues, que de-
cidiu se aposentar de suas fungoes.

¥ OsX

Danilo Baptista, ex-gerente
executivo da Unidade de Constru-
¢ao Naval (UCN) da OSX, assumiu
a Diretoria de Construcéo Naval da
empresa, em substituicdo a Eduardo
Costa Vaz Musa. Danilo € um dos
52 engenheiros da companhia que
possuem em média 26 anos de
experiéncia em construgdo naval.
A OSX esta construindo a maior
Unidade de Construcao Naval das
Américas, no Complexo Industrial
do Super Porto do Agu, situado no
Distrito Industrial de Sao Joao da
Barra, RJ, com tecnologia da socia
Hyundai Heavy Industries, lider
mundial em construcéo naval.

Deicmar

Prestadora de servigos relaciona-
dos a importacdo e exportacao,

a Deicmar obteve a renovagao de
duas importantes certificagdes

de abrangéncia internacional.

A primeira refere-se ao cumpri-
mento da norma ISO 14001 - que
avalia a adocao de um Sistema
de Gestao Ambiental (SGA), com
a identificacdo dos impactos ao
meio ambiente gerados pela
operacao e implantacdo de acdes
corretivas e preventivas de acordo
com legislacao especifica da area,
buscando a minimizagao de danos
a natureza. Outra conquista foi

a recomendacao pela auditoria
da entidade certificadora para o
recebimento do OHSAS 18001 -
padrao internacional que analisa
o sistema de gestdao da empresa
e as ferramentas para controle e
melhorias no nivel do desempen-
ho dos planos voltados a sade e
seguranca do trabalhador.

4 Unidas

Paulo Fraga é o novo diretor

de terceirizacao de frotas da
Unidas, empresa especializada

em solugdes de terceirizacao e lo-
cacdo de veiculos. Com passagens
por empresas como Usiminas,

Vale e América Latina Logistica,
Fraga possui ampla experiéncia em
reestruturacao e direcao de novos
negocios, logistica e planejamento
estratégico.



TRANSMISSAO DE FORCA

www.logwebfr'

-
Edigao n°4 | Agosto | 2012

IIII

........



I' S F & %< .+ MDASOUTH

JE -\ }( AMERICA 2013

Motion, Drive & Automation

[
T
:L\‘_'

Feira dedicada a propulsado de negédcios.

Venha impulsionar seus negdcios na MDA SOUTH AMERICA 2013, evento voltado aos setores de Hidraulica, Pneumatica,
Mecanica, Elétrica e Ar-Comprimido. Feira de grande expressao mundial, a MDA estreia na América Latina com muitas
novidades para atrair profissionais e executivos com poder de decisdo. Por isso ndo perca tempo, reserve ja o seu estande.
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Surface Technology

também integrara 2 CeMAT/MDA

undamental em

todos os segmentos

industriais, a tecnologia

de superficie também
serd destacada nas feiras CeMAT
e MDA South America, que
acontecem juntas em 2013, em
Sao Paulo, SP

Subdividida em sete
categorias principais — limpeza
e pré-tratamento; revestimentos
de pintura; protegdo ambiental
e plantas para fins especificos;
equipamentos de teste, medigdo
e andlise; galvanizagéo;
revestimento de plasma industrial;
e sistemas de automagao e
manipulagdo —, a Surface
Technology terd um pavilhdo
dentro da CeMAT/MDA.

Ao todo, o pavilhdo deve
receber entre 15 e 20 empresas
do setor, sendo que o objetivo

4 Redacao, Publicidade,
Circulac@o e Administragdo
Rua dos Pinheiros, 240 - conj. 12
05422-000 - S&o Paulo - SP
Fone/Fax: 11 3081.2772
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Wanderley Gonelli Gongalves, Editor

dos organizadores € que haja uma
mistura entre companhias latino-
americanas e internacionais.
Andreas Gruchow, membro do
conselho da Deutsche Messe

AG, Hannover, organizadora

do evento, fala, nesta edigao de
Transmissdo de Forga, sobre este
interessante evento.

Ja que estamos falando em
MDA, este nimero destaca a
Space Exploration Technologies
(SpaceX), empresa inglesa que
também participa do evento.

H4 30 anos no mercado, ela
produz servovélvulas e opera,
principalmente, nos setores

de subsea (mercado que atua

em produgdo submarina e

em sistemas de perfuragdo e
produgao offshore para petrdleo e
gds), de ago, testes aeroespaciais,
de geragao de energia e de
simuladores de voos.

Nextel: 11 7714.5379 ID: 15*7582

Publicagdo mensal,
especializada em Transmissao
de Forgas — Elétrica, Mecénica,
Hidraulica e Pneumética —,
da Logweb Editora Ltda.

0Os artigos assinados e os andncios nao expressam,
necessariamente, a opiniao da revista
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Ainda como destaques nesta
edicao, vale apontar duas empresas
que se apresentam com novidades
para o setor automobilistico: a
MWM, com uma nova linha de
motores para varias aplicagdes,

e a FPT Industrial, que langou
motores especificos para a linha
Iveco Daily.

E, complementando a
edigdo, espaco para a Sew
Eurodrive, que langa conversores
€ servoconversores, para a
Matalplan, que apresenta
nova linha de compressores de
parafusos, para a Omron, que
inaugurou sua sede administrativa
no Brasil e se dedica ao
fornecimento de produtos e
solugdes tecnoldgicas para o
mercado de automagao industrial,
e para a SMC Brasil, que entra
para o setor de atuadores
elétricos.
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Surface Technology tera pavilhdo dentro da CeMAT/MDA South America 2013

Surface Technology é uma das
A principais feiras do setor de tecnologia

de superficie de todo o mundo. Com
um papel importante em praticamente todos
os setores — desde a industria aeroespacial e
automobilistica para a produgéo industrial até
aparelhos médicos — a feira chega ao Brasil
pela primeira vez junto com a MDA South
America 2013.
Subdividida em sete categorias principais —
limpeza e pré-tratamento; revestimentos de
pintura; protecéo ambiental e plantas para fins
especificos; equipamentos de teste, medicao
e andlise; galvanizacdo; revestimento de
plasma industrial; e sistemas de automagéo e
manipulacao — a Surface Technology tera um
pavilhdo dentro da CeMAT/MDA.
“A MDA South America era um dos préximos
passos do nosso plano de expansao
internacional. Temos eventos na China, india,
Russia e na Turquia. Com a edicao no Brasil
teremos um evento em cada um dos principais
mercados emergentes do mundo. A América
Latina é atualmente um dos mercados mais
importantes para nossos clientes. Para muitas
empresas internacionais, ela esta crescendo
mais rapido do que seus mercados domésticos.
A economia do Brasil, em particular, cresce
a um ritmo constante e a demanda por alta
tecnologia é forte. Os setores de agricultura,
automotivo, metaldrgico, de mineragéo,
petréleo e gas sdo cheios de oportunidades de
negdcios”, afirma Andreas Gruchow, membro
do conselho da Deutsche Messe AG, Hannover.
Ao todo, o pavilhdo da Surface Technology
deve receber entre 15 e 20 empresas do
setor, sendo que o objetivo dos organizadores
¢ que haja uma mistura entre companhias
latino-americanas e internacionais.
“As empresas internacionais que estardo
expondo na MDA trardo as mais recentes
tecnologias e inovages para o mercado latino-
americano. Ao mesmo tempo, as empresas
latino-americanas irdo demonstrar seus pontos
fortes e desenvolver parcerias com empresas
de fora da regido”, explica Gruchow.
Com o sucesso da CeMAT de 2011 — que
recebeu 213 empresas expositoras de 20
paises e 12.512 visitantes de 32 paises —
as expectativas com a chegada da MDA e,
respectivamente, da Surface ao Brasil sdo
positivas para o conselheiro da Deutsche
Messe AG.

|
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“Estas duas feiras (MDA e CeMAT) se
complementam muito bem, por isso estamos
confiantes que a estreia da MDA em Séo Paulo
vai igualar o sucesso da introducao da CeMAT
em 2011. Além disso, estamos langando

os pavilhdes da Surface e o da Industrial
Automation, sendo que ambos carregam temas
de sucesso da Hannover na Alemanha e irdo
atrair mais visitantes”, diz Gruchow.

Em conjunto com a CeMAT e a MDA, que
serdo realizadas a cada dois anos no Brasil, a
Surface deve seguir o mesmo calendario das
duas feiras, sendo que existe a possiblidade
de a mesma se tornar um evento separado
ao longo dos anos. “Depois de estabelecer

0 pavilhao, vamos ver o quao rapido ele
cresce. Uma vez que atingir um determinado
tamanho, iremos, entdo, avaliar a possiblidade
de se criar uma feira tnica”, afirma Gruchow.
Sobre 0 mercado mundial e, em especial,

0 brasileiro, 0 executivo acredita que o

pais cresce a taxas estaveis. “O mercado
esta cheio de oportunidades. Empresas
globalmente competitivas diversificam-

se e trabalham duro para reforcar a sua
posicao no mercado internacional. Nossos
clientes querem estar onde esté a agéo, e
isso significa ndo s6 entrar em mercados
emergentes, como os paises do BRICs,

mas, também, encontrar oportunidades em
mercados estabelecidos. Por exemplo, em
setembro de 2012 langaremos o Industrial

Gruchow: a Surface Technology, a ser
realizada juntamente com a MDA/CeMAT,
6 uma das principais feiras do setor de
tecnologia de superficie do mundo

Automation em Chicago (EUA) e, em maio de
2014, vamos ter a TPA ltalia, que é um evento
da MDA para o mercado europeu. O Brasil &
um dos nossos principais mercados fora da
Alemanha. Comparado com muitos outros
mercados, o brasileiro tem um crescimento
mais estavel e a demanda por automaveis,
produtos quimicos e equipamentos de
producdo e méaquinas o torna muito atraente
para nossos clientes”, conclui o conselheiro
da Deutsche Messe AG.

A CeMAT 2011 recebeu 12.512 visitantes de 32 paises. Com a chegada da MDA e da Surface

Technology, as expectativas sdo ainda mais positivas




TRANSMISSAO DE FORCA

Empresa inglesa confirma presenca no
Motion, Drive & Automation 2013

m maio deste ano, a Space
E Exploration Technologies

(SpaceX) se tornou a primeira
empresa privada a langar no espaco
um foguete. O Falcon 9 partiu, sem
tripulantes, da Base Aérea de Cabo
Canaveral numa missao teste
com destino a Estagao Espacial
Internacional (ISS, na sigla em
inglés) no intuito de tornar
possiveis 0 voos comercias para
0 espago.
A celebracéo feita pela companhia norte-
americana, com 0 sucesso do lancamento,
também foi compartilhada pela inglesa Star
Hydraulics (Fone: 0044 1684 296176), que
ajudou no projeto, fornecendo o sistema
eletro-hidraulico de servovalvula do
foguete.
Ha 30 anos no mercado e operando,
principalmente, nos setores de subsea
(mercado que atua em produgao submarina
e em sistemas de perfuracao e produgao
offshore para petréleo e gas), de aco, testes
aeroespaciais (como os da SpaceX), de
geracéo de energia e de simuladores de
v00s, a Star chega ao Brasil para participar
da primeira edicéo latinoamericana da
Motion, Drive & Automation e tem como
principal objetivo expandir sua atuagéo no
mercado internacional.
“A chegada da MDA ao Brasil ira ajudar
muito no desenvolvimento dos principais
mercados em que atuamos. Nossa
principal expectativa é que a MDA nos
ajude a obter mais contatos na regiao
e nos proporcione apresentar para 0s
possiveis novos clientes os beneficios de
nossos produtos”, explica Barry Johnson,
diretor de negécios da Star Hydraulics.
Com um crescimento anual de 20%, a
empresa, que ja atua no mercado nacional
na area de subsea, quer, durante a Motion,
Drive & Automation, trazer para a América
do Sul novas tecnologias.
“No Brasil ja trabalhamos no setor
de magquinas remotas submarinas de
offshore, chamadas de ROV’s. Elas séo
fabricadas no Brasil e nos EUA e utilizam
tecnologia de nossas servovalvulas.
Também ja temos, de uma forma um
pouco menos expressiva, atuagao na area
automotiva e aeroespecial, com contratos

Modelo de
servovlvula
eletro- ! =
hidraulica de ‘ L3
duas fases da -
Star Hydraulics. t o

A empresa
serd uma das
expositoras
da MDA South

com dois outros parceiros”, afirma
Johnson.

Ainda segundo o executivo da Star
Hydraulics, apesar da crise econdmica
mundial, 0 mercado internacional e
brasileiro s@o positivos para a empresa e 0
cenario é de crescimento.

“Mesmo com todo esse problema que

a Europa enfrenta por conta da crise,
internacionalmente o mercado ainda

esta favoravel para nos. Ja o mercado
brasileiro é potencialmente muito bom,
ele esta se desenvolvendo e temos
grande interesse nas areas de subsea,
aereoespacial, aco e automotiva”, explica
Johnson.

Para este ano, a Star Hydraulics tem
como expectativas manter a sua taxa

de crescimento anual (de 20%), além

de conseguir fechar novas parcerias e
negocios, ndo apenas na Europa, como na
América do Sul.

“Nos altimos anos tivemos um crescimento
bom e consiste, assim nosso objetivo é
manter esse patamar de desenvolvimento
ainda este ano. Também queremos

fechar novas parcerias e realizar novos
investimentos. Acabamos de comprar uma
nova fabrica e estamos investindo em novo
maquinario”, conclui Johnson.
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ird revolucionar
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Nova linha de motores MaxxForce
¢ lancada pela MWM International

N

Foto: Mathias Cramer

Fabrica da MWM ja possui disponivel para o mercado a
linha de motores MaxxForce 4.2A Tier 4 e motores parciais
MaxxForce 4.8P e MaxxForce7.2P

A

MWM International (Fone: 11 3882.3200) apre-
sentou a sua nova linha de motores MaxxForce.
Disponivel para 0 mercado interno e externo,

foda a linha segue as legislacdes ambientais vigentes nos
mercados em que atuam.

Destinados para os clientes que realizam a customiza-
¢ao do propulsor, os motores parciais MaxxForce 4.8P
e MaxxForce 7.2P sdo adaptados para receber o kit
GNV (Gés Natural Veicular) e biogas, com a vantagem
de possuirem uma alta durabilidade, igual a da versao
diesel, segundo a empresa.

“Dependendo da &rea de atuacao, o produtor faz uma
adaptac@o para que os motores passem a utilizar GNV
ou biogas. Uma vez que o motor j& sai da fabrica com
0 cabegote e taxa de compresséo adequada, o cliente
ter4 um menor custo de customizagdo. Isto evita que
ele tenha que abrir 0 motor e usinar componentes.
Basta montar o kit de ignicdo e injegao de gas natural

ou biogas disponivel no mercado”, explica Marcio Faber,

gerente de marketing da MWM International.
Ja a linha MaxxForce 4.2A Tier 4 foi desenvolvida para

atender aos mercados europeu e norte-americano. Com

quatro cilindros em linha, ele atinge poténcia maxima
de 179 cv a 2.200 rpm e torque 600 Nm @ 1.400 rpm.
0 motor também possui um cabegote “cross flow” em
ferro fundido e trem de engrenagem dianteiro, injetores
centrais e verticais, sistema de injecdo Common Rail
com gerenciamento eletrdnico e bloco estrutural.

Seu modelo off-road possui tecnologia equivalente a
dos motores Euro 5 utilizada em veiculos comerciais.
“0 Tier 4 possui tecnologia cooled EGR, que permite um
excelente desempenho nas mais diferentes faixas de
poténcia, elevado torque e baixo custo de manutengao.
E aplicado em tratores, colheitadeiras, pulverizadores,
geradores, empilhadeiras e equipamentos agricolas,
industriais e geradores de energia”, afirma Faber.
Tanto os motores MaxxForce 4.2A Tier 4 quanto 0s mo-

tores parciais MaxxForce 4.8P e MaxxForce7.2P ja estdo
disponiveis para 0 mercado. Ainda para este ano a MWM
International planeja langar novos produtos, em especial,

no segmento veicular.
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Sew Eurodrive lanca conversores e Servoconversores

Sew Eurodrive (Fone: 0800 770
A 0496) esta lancando dois novos

sistemas conversores e servocon-
versores: 0 Movitrac® LTX e o Movidrive®
B tamanho 7. Além deles, a empresa apre-
senta o novo sistema de descentralizagdo
Movigear®. De acordo com a companhia,
as apostas sdo em equipamentos que
possuem autonomia mais eficiente do que
os disponiveis no mercado.
Entre os dois primeiros, a empresa esta
comercializando as versoes Movitrac® LTX,
Movitrac® B, Movidrive® B & Movidrive®
B tamanho 7. Porém, nes-
te (ltimo, a Sew Eurodrive
especifica que a tnica
diferenca é no tamanho
do equipamento e na
ampliagdo da faixa. Antes,
ela atingia até 160 kW e
agora chega até 250 kW.
Enquanto isso, 0 Movige-
ar® sera comercializado
em versdo (nica.
De acordo com o enge-
nheiro e consultor técnico
da companhia, Daniel Paganini, as soluces
sdo destinadas aos setores de mineragéo,
sucroalcooleiro e siderurgia, entre outros.
Ele também confirma que virdo novidades
ainda em 2012, com dois equipamen-
tos previstos. “A Sew Eurodrive fara o
langamento do Movifit® Basic e do Motor
DRC®”, projeta 0 engenheiro.

Movitrac® LTX

De acordo com Paganini,
as principais vantagens
deste servoconversor,
em relacao aos demais,
sdo: facil operagdo,
baixo custo e ideal para
aplicagdes simplificadas.
Ele explica o funciona-

mento do produto, que é Movitrac® LTX:

L, empresa garante

voltado para maquinas produto de

de embalagem, mesas fdcil operagao,

posicionadoras, dosado- "0 50 ©

ras e demais aplicacbes uso em maquinas

que utilizem servomo- de embalagem

. e mesas

tores de baixo torque. posicionadoras
“0 servoconversor

Movitrac® LTX é responsavel pelo controle
e a operacao dos servomotores da linha

CMP (Sew), podendo trabalhar sozinhos

ou com controladores de alto nivel Sew

ou de terceiros, possibilitando automagéo
com grande desempenho. Trata-se de um
servoacionamento compacto para sistemas
1x220V e 3x220 V, com poténcia de 0,75

a 5,5 kW e suporte a sobrecargas de até
250%”", detalha Paganini.

Movidrive®

A ampliacdo da linha de conversores
também é uma aposta da empresa.
Disponivel em duas versdes, a novidade
€ uma tendéncia de mercado.
Paganini atesta que a empresa
estd atenta as diversas dreas
de crescimento desse setor

€ que cria produtos, como o
Movidrive®, para atender a
essas crescentes demandas.

Disponivel nos :

tamanhos 200Nm Mowggar@

& 400Nm, 0 Disponivel nos tama-
Movigear® redne nhos 200 Nm e 400
um redutor de P
engrenagens Nm, esta solugéo &
helicoidais e um bem diferente das ou-

servoconversor
integrado na caixa
de ligagao

tras da Sew Eurodrive,
pois retine em um
(inico equipamento
um redutor de engrenagens helicoidais,
o elevado rendimento de um servomotor
€ um servoconversor integrado na caixa
de ligagéo.

“Desta maneira, podemos destacar as
principais vantagens como economia de
energia, redugo na utilizagéo de cabos
na instalacdo, simplicidade na operagao

e redugdo de custos com manutengéo”,
enumera o engenheiro e consultor técnico
da Sew Eurodrive.

Ainda com a tecnologia Movigear®, a
companhia promete alta reducéo de
energia e, consequentemente, nos gastos.
De acordo com Paganini, quando ha
substituicdes de redutor de engrenagens
coroa e sem-fim por um de engrenagens
helicoidais e de um motor de indugéo por
um servomotor, atingem-se bons niveis de
reducdo de energia.

“0 caso de maior destaque aconteceu na
Coca-Cola, em Viena, na Austria, onde a
tecnologia Movigear®, aliada a engenha-
ria de retrofit, possibilitou economia de
75% de energia”, completa Paganini.



Omron inaugura sede
administrativa no Brasil

Fornecedora de produtos e solugdes tecnolégi-
cas para o mercado de automaggo industrial,
a empresa japonesa Omron Corporation
(Fone: 11 3148.2005) anunciou a inauguracdo
de sua nova sede regional administrativa para
aAmérica Latina, na cidade de Sao Paulo, SP.
Criada com o intuito de oferecer um maior
suporte as operagdes brasileiras nas areas ad-
ministrativa, financeira, juridica, de comunica-
do, marketing e recursos humanos, a Omron
espera que a nova sede ajude a empresa

a alcangar um crescimento mais rapido e
sustentavel no pais nos proximos anos.

Além da nova sede administrativa, a empresa
também anunciou a substituicdo da atual fa-
brica de componentes automotivos localizada
em Itapevi, SP, para uma nova instalagdo,
recém-construida, na cidade de Vinhedo,
interior de Sao Paulo. A nova fabrica vai contar
com uma forca de trabalho de aproximada-
mente 300 funcionarios e terd como principal
foco a producéo de componentes automo-
tivos, como interruptores de vidro elétrico,
painéis e controle de comando de ar.

Com a criagdo da nova sede e a mudanca de
sua fabrica, a Omron espera chegar & marca
de US$ 500 milhdes em vendas anuais dentro
da América Latina até 2020.

Metalplan apresenta nova linha de compressores de parafusos

proveitando a Feira
Internacional de Me-
cénica, realizada no

(ltimo més de maio em Sao
Paulo, SP, a Metalplan Equipa-
mentos (Fone: 11 4448.6900)
apresentou sua nova linha

de solucdes para geracao,
tratamento, armazenamento,
distribuicéo, gerenciamento e
auditoria para sistemas de ar
comprimido.

Entre os produtos, a grande
aposta sdo os compressores
de parafusos modelo Total
Pack Flex, cuja poténcia
pode variar entre 10 e 250
HP, como explica o diretor
comercial da Metalplan,
Edgar Dutra. “A linha Total Pack Flex € 0 nosso
carro chefe. Em um dnico produto, unimos
compressor, filtro e secador de ar. Passamos
a oferecer a0 mercado compressores com
poténcias maiores, de até 250 HP”, explica.
Além disso, a empresa aponta como diferen-

0s novos compressores de parafusos
s&o disponiveis com poténcias que
podem variar entre 10 e 250 HP

ciais as seguintes caracteris-
ticas do novo equipamento:
secador de ar comprimido e fil-
tros integrados, motor elétrico
de alto rendimento, velocidade
variavel, acoplamento direto,
painel eletrdnico microproces-
sado e tripla isolag&o térmica.
Para Dutra, o mercado brasi-
leiro esté4 mais cauteloso, mas
tende a investir em equipa-
mentos modernos e eficien-
tes. Ele salienta que a crise
financeira pode influenciar na
hora do empresario escolher

o produto. E com este intuito
que a Metalplan desenvolveu

o Total Pack Flex, para ser um
equipamento mais econdmico.
“Este produto oferece maior economia de
energia e eficiéncia do ar gerado. Por incluir
compressor, filtro e secador em um dnico
equipamento, ha uma economia maior na aqui-
sicdo, além de facilitar a manutencao”, garante
o diretor comercial.
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SMC Brasil entra para o
mercado de atuadores elétricos

om o intuito de ampliar

a gama de produtos que

oferece, a SMC Brasil
(Fone: 11 4082.0777) apresentou
para 0 mercado nacional 0s seus
novos atuadores elétricos.
0 produto, que ha um ano foi
lancado pela SMC Corporation —
empresa de origem japonesa —,
foi apresentado recentemente ao
mercado brasileiro.
0Os novos atuadores
elétricos da SMC
podem ser contro-
lados via comuni-
cacao serial e sao
compativeis com 0s
protocolos CC-Link,
DeviceNet, Ethernet/

tecnologias para langar um pro-
duto que atendesse aos nossos
clientes. Os grandes diferenciais
desses atuadores sdo a garantia
e a tecnologia, alinhadas com um
custo compativel com o merca-
do”, explica Trocoletto.

Ainda segundo 0 executivo, a fa-
bricagao dos equipamentos ndo é
feita em territério nacional porque
nao é vidvel esse tipo
de producao no Brasil,
€ no Japao ela é feita
em massa.

“0s modelos con-
vencionais sao todos
importados da sede,
mas, caso 0 N0SSo
cliente necessite de

IP e Profibus. um produto especial,
“Os atuadores Trocoletto: “os atuadores  COM especificacoes
elétricos sdo contro-  €létricos dispensam o uso  (injcas, essa fabri-
lados via softw de ar comprimido e sao = dera

ad0s via soltware mais precisos no controle ¢8G40 podera ser

€, a0 contrario dos de paradas e aceleraao feita aqui, na fabrica
pneuméticos, dis- que 0s pneumticos brasileira”, afirma o

pensam o uso de ar comprimido
€ s30 mais precisos no controle
de paradas e aceleracdo. Isto ndo
que dizer que 0s pneumaticos
vao deixar de existir, eles ainda
s80 necessarios no mercado”,
afirma Fabio Trocoletto, gerente
de engenharia da SMC Brasil.
Fabricados 100% no Japao e
importados para as suas 49 sub-
sididrias pelo mundo, os atuado-
res da SMC foram desenvolvidos
apos alguns anos de estudos.
“Durante cinco anos realizamos
estudos sobre as melhores

Modelo de atuadores elétricos da
SMC Corporation: langado primeiro no
mercado japonés, equipamento acaba
de chegar ao mercado nacional
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gerente de engenharia da

SMC Brasil.

Com 12 mil produtos divididos
em 650 mil variagdes, a SMC
Corporation costuma langar cerca
de 20 produtos por ano, e somen-
te no inicio da crise econdmica de
2008 apresentou para 0 mercado
120 langamentos.

“A crise afeta 0 mercado, porque
ha uma retragdo da economia,
mas mesmo com esse cendrio,

0 setor ainda esta satisfatdrio”,
afirma Trocoletto.

Com um crescimento acima

do mercado em 2011 e com
metas agressivas para 2012, a
empresa se mantera cautelosa
por conta da retragéo mundial do
mercado. “Nao podemos revelar
nossas expectativas com relagéo
a percentuais de crescimento,
mas acredito que no segundo
semestre 0 mercado voltara a
crescer e as metas deverdo ser
cumpridas”, conclui Cristiane Mi-
dori, coordenadora de inteligén-
cia de mercado da SMC Brasil.

FPT Industrial lanca motor F1C Dual Stage
para linha Iveco Daily

—

-

-
Expectativa da FPT Industrial é manter em 2012 as 16 mil vendas do ano

passado; em 2014, a empresa espera dobrar o volume de comercializagdes

isando melhorar a potén-
V cia e reduzir o consumo,

a FPT Industrial (Fone: 31
2123.5564) desenvolveu 0 novo
motor F1C para a linha Iveco Daily.
Produzido na cidade de Sete Lagoas,
em Minas Gerais, 0 novo motor das
vans e caminhdes leves da lveco
aumenta a poténcia dos veiculos em
até 10%, além de reduzir a emissao
de poluentes através do novo siste-
ma EGR (Recirculagéo dos Gases de
Escape), segundo a empresa.

As inovagdes no motor fazem com
que parte da exaustdo de Oxidos de
nitrogénio volte a camara de com-
bustao, reduzindo a liberagéo dos
poluentes. Além disso, a exaustdo &
feita através do DOC (catalisador de
oxidagéo de diesel) e 0 material parti-
culado passa pelo filtro de particulas
de diesel. Além da preocupagdo am-
biental da FPT Industrial, a poténcia
do motor é destacada pela empresa.
“0 novo F1C traz mudangas ndo s6
para atender aos limites de emissdes
Euro V, mas, também, para oferecer
20s nossos clientes o que ha de mais
inovador em tecnologias de sistemas
de propulsdo”, explica o diretor de
vendas e marketing da FPT Industrial
Mercosul, Olivier Michard.

0 F1C possui quatro cilindros em
linha, com quatro valvulas por
cilindro, e usa o sistema Dual

Stage, com duas turbinas. A menor
funciona durante todo o tempo em
que o veiculo esta ligado, enquanto
a maior entra em acao quando o
caminh&o atinge rotagdes altas.
Essa tecnologia faz com que o
desempenho melhore e 0 consumo
diminua, segundo testes realizados
pela empresa.

AFPT fez algumas alteragdes no
formato do produto para incluir as
novas tecnologias. No motor direito,
0 F1C tem um novo suporte que me-
lhora a passagem das tubulagtes de
dleo provenientes das turbinas. Ja o
novo carter tem furos para retorno
de 6leo. 0 novo modelo também
apresenta diferente geometria dos
pistdes e novos injetores de com-
bustivel. Michard explica os esforgos
para atender o mercado brasileiro e
revela a verba investida no projeto.
“A maior parte do investimento para
desenvolvimento das tecnologias
para Euro 5 foi feita na Europa em
2009. No Brasil, fizemos o trabalho
de adaptar o motor ao mercado
brasileiro (calibragéo, validacéo etc.).
Nesta etapa, investimos aqui cerca
de R$ 7 milhdes”, revela o diretor de
vendas e marketing.

Interface eletronica

Outra tecnologia destacada pela FPT
Industrial é a interface eletronica

na central de injegao do motor F1C
Dual Stage. O sistema é novo e foi
desenvolvido exclusivamente para o
propulsor. De acordo com Michard,
€ possivel identificar efeitos nocivos
através do painel do veiculo.

“A nova central de injegéo com
interface eletronica de comunica-
¢&o (CAN) integrada oferece uma
troca de informagdes mais eficiente
sobre o funcionamento de todo o
conjunto veiculo/motor. A vantagem
€ que é possivel ter um controle
maior dos parametros e, com a
novidade, é possivel avaliar, por
exemplo, o nivel de deterioragéo
do 6leo do motor pela indicagao no
painel do veiculo”, conclui.




Preocupado com a seguranca
dos seus veiculos, da sua carga
¢ de seu motorista?

Ertdo anote: o edigho de outubro da revista Logwel val tratar do restreamento o do
minitoramento, fandamentals para a seguranga nas ruas & estradas.

Esta tambdim & uma grande oportunbdsde dos labodcanbes / distibuldoses da
equipamentos/sistemas de rastreamento o mon tommento mostranem seus produtos a
um marcado seleto.

Flovelmiores e Do @ Plasadormas di THeras Chrulscds da revdats mm ieiras 5 oo imssns
. Seige Rirgavsabiveg: Seus Opevsciones Logistoos & 1 Logabsnué - Poirs Chapsos, &8
Traraporindoras 2 ECO Trerparts o Logistics

. Resuhimdos da Fers Mesoopar * 13

Tudo o que acontece na logistica esta nas pagings da revista Logwed
Nao perca tempo, reserve agora o Seu espaco

ISTH
S Wub dos Pinbeired, 240 - Cf, 12 - Tel.: 11 3081-2772

: comeercial@legeeb.com by
Twitter: logweb_nditorm



Referéncia no mercado oferecendo alto padrao de qualidade presente em

folhetos, catdlogos, revistas, frotas de veiculos, outdoors, displays, estandes,
vitrines e onde mais a imaginacdo mandar.

%’ signband %’ printband

com.br

emni.

Neoband.

Solucdes completas para ideias
de todos os tamanhos.

%. neoband

ponto de venda, sinalizacao & gréfica

f

www.neoband.com.br
vendas@neoband.com.br
(11) 2199 1256
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A Pesquisa ja comegou.

E hora de fechar o patrocinio
e aproveitar por completo
os beneficios de sua cota.

PESQUIS
NACION/IL

Desempenho dos Fornecedores de
Servigos de Transportes

Sua marca vai
estar entre os
melhores,

QToP PO

TRANSPORTE
E 2012
G

¢ R

E & T,

A metodologia,
a seriedade, a abrangéncia e a
crescente participagao do
mercado fazem do projeto Top do
Transporte 2012 uma oportunidade unica
para patrocinadores e apoiadores.

No concorrido evento de premiagao, nas edigcoes
dedicadas ao Prémio de duas renomadas editoras e na
publicacao eletronica do ranking das transportadoras

eleitas como as melhores, sua marca terd impacto e
durabilidade de exposigao.

Escolha sua cota e decida agora. E tenha sua marca desde ja
entre os melhores do mercado.

Informagoes: contato@topdotransporte.com.br

Patrocinio Ouro Apoio Institucional Realizagao
editora
RAN DON ABRCHLIMN
IMPLEMENTOS 7 Fone: 11 38711313 Fone: 11 30812772

www.topdotransporte.com.br



Comprar ou Alugar:

Consulte o especialista Qetr ak

Eficibneia a baixe custo

- :“ Solugbes inteligentes para uma logistica eficiente

Moss0 desalio d dar @ ool sempre & melhor Sokcko
em movimeniagio e armazenagem de materiais

F\\Etrﬂk 11 2431-6464 www.retrak. com.br

tEmld STILL
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