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Bitrem
proporciona maior
produtividade

O sucesso do bitrem se justifica pela redu-
¢do de custos do transporte, através do aumen-
to da capacidade de carga dos veiculos.
(Pagina 12)

— .

Genie Brasil se
torna distribuidora
da Terex Cranes

A Genie Brasil assinou contrato com a
Terex Cranes para distribuir seus produtos no
Brasil com exclusividade. Sdo guindastes te-
lescopicos e montados sobre caminhdo, mani-
puladores de cont€ineres, guindastes trelicados
sobre esteiras e outros. (Pagina 13)
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Videolar inaugura
o maior CD da
Regidao Amazonica

Mais que quebrar tagas, Lirio Parisotto,
presidente da Videolar (a esquerda, com o
governador do Amazonas, Eduardo Braga),
tem quebrado verdadeiros paradigmas na
regido norte, tanto em termos de produgio
de CDs, DVDs, CD-Rs e VHSs, quanto de
distribuicdo destes produtos em todo o pafs.
(Pagina 10)
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Com a palavra,
alguns
profissionais
do setor

Como todo inicio de ano representa uma
época de balancos, esta edicdo de
LogWeb traz o depoimento de alguns
profissionais do setor, atuantes nos mais
diversos tipos de empresas. Eles falam do
ano de 2004, tanto em termos de
mercado, quanto de suas empresas, e
tragcam as perspectivas para 2005.

(pagina 6)

Correios langam
servico para
exportacao

Sedex Mundi. Esse é o nome do novo
servico langado pelos Correios. Trata-se da
atividade de entrega de mercadorias, documen-
tos e remessas ultrapassando as fronteiras
nacionais. (Pagina 8)

—

Lachmann fatura
R$ 200 milhoes
em 2004

O Grupo ¢ formado
pela Oceanus, Global, In-
tegral, Mitra e Lachmann
Logistica. E a previsdo é
de que a empresa pratica-
mente dobre este nimero
em 2008. (Pégina 8)

—
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Este jornal e outras
informagdes também estdo no portal
www.logweb.com.br
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Baterias Moura em qualquer situacdao,
é logico, a melhor solucao.
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Editorial

Retrospectiva

e Perspectivas

sao destaques
sdo destaques nesta primeira edicdo

R de 2005 do jornal Log\\&b.

Nesta matéria especial, alguns profissio-
nais do setor abordam o ano de 2004, tanto
em termos de mercado, quando de suas em-
presas, e tracam as perspectivas para 2005.

E interessante notar que a maioria dos de-
poimentos mantém um grande otimismo em
relagdo a 2005 — o que nos, do LogWeb, com-
partilhamos — em funcdo do atual desempe-
nho do mercado, o que j4 vem ocorrendo des-
de 2004. Outra matéria também especial inte-
grante desta edi¢do ¢ a que aborda o bitrem,
uma soluco que permite maior produtivida-
de no transporte de cargas. Aqui, s3o apresen-
tadas as caracteristicas do implemento rodo-
vidrio, bem como as suas vantagens.

Por ltimo, vale destacar, ainda, a matéria
sobre 0 novo Centro de
Distribui¢do da Videolar
inaugurado em dezem-
bro ultimo em Manaus,
AM. Mais do que des-
tacar o CD em si, a ma-
téria enfoca a importéin-
cia da empresa na re-
gido, também em ter-
mos de producdo.

etrospectiva 2004/Perspectivas 2005
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Ponto de Vista
Licoes do
fracasso, para
obter sucesso

s organizacdes e suas pessoas ten-

A dem a lembrar e falar apenas de
seus sucessos. Encontramos tone-

ladas de documentos e referéncias sobre
eles. Entretanto, existe a mesma quantida-
de de informagdes sobre 0s nossos fracas-
sos? Examinar seus fracassos ¢ tdo impor-
tante quanto seus acertos. A andlise de am-
bos ¢ fundamental para o sucesso de qual-
quer profissional de vendas e outros depar-
tamentos. Infelizmente, a maioria foca ape-

nas o lado bom da questdo, bloqueando a

visdo sobre o que poderia leva-lo a um su-

cesso ainda maior: consisténcia e melhoria
continua (Kaizen).

Todos j4 devem ter visto vendedores que
atuam da mesma forma por anos e anos a
fio. E facil imaginar o que geralmente acon-
tece com esse tipo de profissional no longo
prazo. Hoje em dia, com a economia cada
vez mais globalizada e um mercado cada
vez mais competitivo, o profissional de ven-
das tem que estar apto para enfrentar as ra-
dicais mudancas de comportamento que o
mercado e, principalmente, os clientes es-
tao sofrendo dia-a-dia, se tornando muito
mais exigentes.

Tire do fracasso as novas ligdes para seu
sucesso:

o Toda vez que perder um negdcio, pare e
registre o que aconteceu;

o Examine as razdes do fracasso, colocan-
do de lado suas emogdes;

o Realize sua andlise de forma construti-
va e continua, evitando posturas defen-
sivas. Foque no que vocé poderia fazer
diferente para aprimorar sua atuacao;

e Registre as agdes que corrigiriam tais
erros. Vocé€ sempre terd novas oportu-
nidades e pessoas para utiliz4-1as.

Todo inventor ou pes-
quisador erra muito para
poder acertar. Mas, todo
bom cientista também re-
gistra 0s experimentos que
deram errado, para nio re-
peti-los e, assim, ficar cada
vez mais perto do sucesso.

Deivid ROBERTO Santos
Diretoria Comercial LogWeb
roberto.santos@logweb.com.br
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Tecnologia

Abbove e Consulting

Company lancam

solucao para picking

A Abbove Assessoria
e a Consulting
Company
desenvolveram, em
parceria, o Smart
Picking, um sistema
para separacgao de
pedidos integravel a
sistemas ERP.

grande diferencial do
O produto € utilizar cole-
tores de dados batch,
tornando a solugdo e a implemen-
tacdo bem mais econdmicas do
que as tradicionais solucdes com
radiofreqiiéncia”, diz Marcos
Sibuya, diretor da Consulting
Company.
Ainda segundo ele, a op¢do
por criar uma solugdo racional
ocorreu porque, em grande parte

das empresas, a forma de sepa-
ragdo possibilita o gerenciamento
répido de filas de pedidos, prio-
ridades e excegdes, substituindo
o papel com muito mais quali-
dade e agilidade e sem aplicar
RF. “Eliminando a conferéncia
visual pela leitura de cédigos 6ti-
cos e extinguindo os trabalhos de
anotagdo, digitacdo, trafego de
papéis, etc., o resultado € um tra-
balho limpo, sem falhas e com
resposta automadtica para o ERP.
Isso tudo representa grande eco-
nomia”, define Sibuya.

O diretor também destaca
que uma caracteristica do Smart
Picking € que ele pode ser inte-
grado a praticamente qualquer
sistema ERP, independente do
banco de dados utilizado, através
de conectores que sao adaptados
para cada empresa.

Segundo Mércio Xavier, dire-
tor da Abbove Assessoria, “o fato
de o Smart Picking poder ser inte-
grado aos diversos ERP do merca-
do torna o produto mais flexivel.
Por outro lado, quando ao hard-
ware utilizado, testamos outras
marcas e elegemos os coletores de
dados Opticon®, distribuidos pela
Lenox. No entanto, podemos es-
tudar customizagao para outros co-
letores, caso o cliente ja os possua.”

O Smart Picking j4 estd em
operagio e compde-se de vdrios
modulos para separacdo, emissao
de etiquetas para itens e pratelei-
ras, administracdo de fila de pe-
didos, emissdo de etiquetas para
embarque e integracdo com o
ERP. Em breve serdo langados
moédulos para inventdrio rotativo,
conferéncia de recebimento e pro-
dutividade. m

sociagoes

e

ABML entrega, ao editor do LogWeb,
prémio “Profissional de Imprensa”

A ABML entregou no dia 14 de
dezembro Ultimo, durante sua reu-
nido de final de ano, as categorias
“Mérito Nacional” e “Profissionais de
Imprensa” do Prémio ABML de
Logistica.

O ganhador do “Mérito Nacional”
foi Emerson Kapaz, do Instituto Bra-
sileiro de Etica Concorrencial, o Etco.
Na categoria “Profissionais de Im-
prensa”, receberam o prémio
Wanderley Gonelli Gongalves, editor
do Portal e do Jornal LogWeb, na
Categoria Sites e Portais de
Logistica; Silvia Marino, da revista
Tecnologistica, na Categoria Publica-
cao Especializada; e Ariverson
Feltrin, editor de transportes do jor-
nal Gazeta Mercantil, na Categoria
Grande Imprensa. O jornalista
Fernando Leal, diretor da Comu-
nicare e assessor de comunicacdo
da ABML, também foi homenagea-
do pela Associacgdo pelo trabalho que
desenvolve na entidade.
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“Mérito Nacional”

O Prémio ABML de Logistica
“Mérito Nacional”, ao contrario do
prémio empresarial, definido por uma
banca de professores universitarios
especializados em logistica, € esco-
Ihido a partir de uma eleigéo interna
que envolve a diretoria e conselhos
da ABML. A tonica é a mesma: pre-
miar as pessoas cuja atuagdo ajude
alogistica a ser mais conhecida, uti-
lizada e sobretudo divulgada no
Brasil. Esse critério foi usado, tam-
bém, para a escolha dos vencedo-
res na Categoria “Profissionais de
Imprensa’.

Kapaz levou a quarta edi¢éo do
Prémio, porque, ao fundar o Instituto
Brasileiro de Etica Concorrencial, deu
inicio a uma cruzada contra a con-
corréncia desleal, que a ABML con-
sidera importante para toda a eco-
nomia brasileira, inclusive para um
segmento que comeca a despontar,
como o da logistica. A ABML apoia
as bandeiras levantadas pelo Insti-
tuto Etco contra graves problemas
nacionais, como: sonegacéo de im-
postos, elevada carga tributaria na-
cional, comércio ilegal de produtos e
a adulteracdo de marcas.

Jornalistas

A Categoria “Profissionais de Im-
prensa” foi uma das inovagfes
introduzidas em 2004 no Prémio
ABML de Logistica. “Para a ABML,
trata-se de justa homenagem, pois
se 0 Prémio ABML de Logistica foi
langcado para divulgar e disseminar
a logistica, nada mais coerente do
que homenagear 0s profissionais
que ajudam a torna-lo conhecido e
respeitado, os jornalistas”, diz Pedro
Francisco Moreira, presidente do Con-
selho de Administracdo da ABML.
Outra novidade foi a criacdo da Cate-
goria Estudante Universitario.

INCLUA O
JORNAL
LOGWEB

NO SEU

PLANO DE
MIDIA 2005
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DM aumenta frota

de transporte
rodoviario

A DM Transporte e Logistica
Internacional, especializada
no transporte rodoviario
internacional de cargas
secas entre Argentina, Brasil,
Chile e Uruguai, acaba de
fechar contrato para a
compra de 20 novos conjun-
tos, formados por carretas
sider rebaixadas da Guerra e
cavalos mecanicos daVolvo.
Os novos veiculos possuem
capacidade para 28,5
toneladas brutas e 111 m3 de
volume. Todos possuem
suspensdo pneumatica e
podem transportar até 30
paletes de 1,20x1,00 m. Com
a entrega dos novos cami-
nhdes, prevista para margo
de 2005, a DM passara a ter
250 conjuntos completos
(cavalo mecénico + semi-
reboque).

Porto de Itajai
bate novo recorde
de movimentacao
de contéineres

O Teconvi - Terminal de
Contéineres do Vale do Itajai
fechou 2004 batendo novo
recorde na movimentacao de
contéineres. O més de
dezembro encerrou com
movimentagao 53.157 TEU's -
28% superior a dezembro de
2003 e 0 maior balanco ja
verificado na histéria do
terminal. Os numeros finais
apontam crescimento de 21%
no volume total de cargas que
passaram pelo Teconvi ao
longo do ano, em compara-
¢80 aos 12 meses de 2003.
Foram mais de 560 mil TEU's,
contra 466 mil TEU's
registrados no ano anterior.
Para 2005, a expectativa é
atingir crescimento entre 15%
e 20%.

Locagao de empilhadeiras

Brasif Rental

aponta

crescimento

riginada da Brasif Ma-
O quinas - distribuidor de
equipamentos para cons-
trucdo e inddstria com 35 anos de
mercado -, a Brasif Rental foi cria-
dahd 5 anos, visando a locacdo dos
equipamentos que a Brasif Maqui-
nas vende. Entre eles, estdo empi-
lhadeiras Hyster a combustdo e elé-
tricas de 2 a 20 toneladas, além de
paleteiras elétricas com e sem tor-
re de até 3 toneladas.

E a aposta no setor de loca-
¢do deu bastante certo. Para isto,
basta verificar o crescimento da
Brasif Rental. “Crescemos 80%
em 2003, em termos de quanti-
dade de méquinas e receitas bru-
tas. Em 2004, crescemos 65% e,
para 2009, estamos prevendo cres-
cimento de 63%”, afirma Mauri-
cio Amaral, diretor da empresa.

Ele também informa que este
desempenho estd atrelado ao cres-

cimento do proprio setor de loca-
¢do. “O mercado de locacdo estd
bastante emergente, e vem crescen-
do vertiginosamente nos dltimos
anos. Tanto que, hoje, 50% do que
¢ produzido pela Nacco (fabrican-
te das empilhadeiras Hyster e Yale)
atende ao mercado de locadores,
principalmente aos dealers”, diz o
diretor.

Por outro lado, Amaral infor-
ma que uma das fortes razdes para

o crescimento do setor é que as
grande inddstrias e os operadores
logisticos estdo deixando de com-
prar para alugar os equipamentos.
“Eles querem dar mais foco ao pla-
nejamento logistico do que ter o
equipamento. Operadores logis-
ticos de grande porte, como TNT
Logistica e Cesar, por exemplo,
que sdo nossos clientes, percebe-
ram a importancia de locadores
como a Brasif, que oferecem equi-
pamentos novos e pronta entrega,
e deixaram de comprar, passando
ainvestir em aluguel”, informa ele.
A Brasif Rental também tem al-
guns clientes diretos, como a Coca-
Cola do Rio de Janeiro, a Volks de
Sédo Paulo e do Parana, a Valesul
Aluminio e a Gerdau.

Em termos especificos da
Brasif Rental, o diretor diz que a
empresa tem como diferencial a
qualidade e a idade dos equipamen-
tos. “Nossa frota tem idade média
de 1 ano, e s3o miquinas de quali-
dade, considerando que a Hyster é
lider no Brasil em termos de
market-share. Além disso, 0 nosso
forte € que somos uma das poucas
empresas do setor que tem equipe
prépria s6 para cuidar de locacdo
de equipamentos — desde a dire-
¢do até o vendedor. Ainda ofere-
cemos assisténcia técnica para

pronto atendimento e mecanicos
treinados, além de termos condi-
cdes de atendermos as necessida-
des do mercado com pronta en-
trega, por termos canal aberto
com a fabrica, pelo fato de sermos,
também, distribuidor Hyster”,
complementa.

Amaral também informa que
a Brasif conta com uma frota de
800 maquinas. Destas, 600 envol-
vem empilhadeiras e paleteiras, e
as outras 200 sdo equipamentos de
construcdo. Para 2005, a meta é
chegar a 1100 unidades, sendo que
900 serdo empilhadeiras e pale-
teiras. “Um detalhe interessante é
que das 200 mdquinas para cons-
trucdo, metade estd operando
dentro de industrias. Sdo escava-
deiras hidraulicas e pés carrega-
deiras, entre outras, atuando como
equipamento dentro das indds-
trias”, destaca Amaral.

A Brasif Rental tem filiais no
Rio de Janeiro, Sdo Paulo, Minas
Gerais, Espirito Santo, Goids e
Brasilia e, em meados do ano, es-
tard instalando uma unidade em
Porto Alegre, RS. “Independente-
mente destas filiais, temos maqui-
nas operando em todo o territdrio
brasileiro, com atendimento em
parceria com o distribuidor local”,
completa o diretor. m

ISMA. Uma empresa
em crescimento.

Solucoes para
aproveitamento
de espaga.

Certificados
de gualidade,

sistemas de

armazenagem,
sistemas deslizantes
& moveis de ago.

A ISNS & LMa empresd que nNao pdra de crescer. 530 3¢ anos de muito trabatho e
corstante modemizagda, bustando solugdes sob medida para as necessidades de cada
empresa. Hoje a I5MA disponibiliza para o mercado skfemas de armazenagem,
Sisteinas deslizariles & mdves de a00 qUS 18 encabaET Perfeilaments com & palavia
organizagao. Se voolk quer seguir em frente e nao ficar parado no tempo entre Bm

COMNAD coim a 1ShAA. A empresa quie Cresce continuamente.
Visite-nos na Movimat 2004 * www.isma.com.br * 0800 55 47 62

SISTEMAS DE ARMAZENAGEM
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Retrospectiva 2004 /Perspectivas
2005: com a palavra, alguns

profissionais do setor

Como todo inicio de ano representa uma época de balangos, esta edigdo de LogWeb traz o depoimento de
alguns profissionais do setor, atuantes nos mais diversos tipos de empresas. Eles falam do ano de 2004,
tanto em termos de mercado, quanto de suas empresas, e tragcam as perspectivas para 2005.

“Ao longo do ano de
2004, além da
ampliagdo funcional
e o atendimento aos
novos requisitos
legais, como a gestdo
. dos créditos de PIS e
2 M COFINS sobre 0
fretes e a exportacdo de conhecimentos
para livros fiscais, a GKO esmerou-se
na melhoria dos processos de integracio
com os ERP’s mais utilizados no
mercado e investiu na melhoria continua
de sua equipe, visando manter o ritmo
de crescimento que, nos dltimos anos,
levou a empresa a triplicar seu
faturamento. Apesar dos niimeros ainda
ndo estarem fechados, a provisio é de
2004 tenha representado para a GKO
um crescimento de 20% sobre 2003. A
previsdo para 2005 é ainda mais
otimista e ousada, estimando-se que o
faturamento cres¢a na ordem de 35%
sobre 2004.

Em termos de mercado, uma drea
que cresceu bastante foi a de entregas
fracionadas de pequenos volumes, onde
o grande destaque ¢ o avanco feito pelos
Correios. A preocupagio cada vez mais
freqiiente com a informacdo rdpida e
correta tem estimulado o uso de canais
anteriormente desprezados em fun¢io
dos altos investimentos exigidos, agora
também cada vez menores. Chamamos
a atencdo especialmente para o registro
de entregas e ocorréncias via celular, ja
em operagdo em inimeras transportado-
ras, por demanda de seus clientes.

O uso de operadores logisticos
cresceu, mas existe um movimento na
diregio contrdria no que tange a gestdo
de fretes, ou seja, empresas embarca-
doras que delegavam esta tarefa e que
agora estdo trazendo de volta esta
fungdo para que seus quadros internos
busquem resultados mais eficientes.

Em 2005, a GKO deverd ampliar o
leque de servicos, através, por exemplo,
de uma oferta maior de cursos sobre
contratacdo e gestdo de fretes. Serd
criada, também, uma nova linha de
atuagdo para apresentar ao mercado
indices comparativos sobre fretes
contratados, permitindo aos que
contratarem estas informacdes,
identificar se os fretes contratados estio
acima ou abaixo dos niveis tipicos para
seu perfil de carga e distribuicdo, isso
inclusive por regido, estado ou cidade.”

Ricardo Gorodovits, diretor comercial da
GKO Informética

“O primeiro trimestre
de 2004 foi marcado
por uma grande
desconfianga por
diversas empresas
nacionais e
multinacionais que
ficaram receosas em
relacdo ao mercado e postergaram
diversos investimentos. Somente a partir
do terceiro trimestre de 2004 o PIB
brasileiro teve um salto de 6,1% em
relacdio ao mesmo periodo do ano
passado. A retomada econdmica foi
puxada, principalmente, pela recupera-
¢do do mercado interno, pelo aumento
do emprego e pelas exportacdes,
fazendo com que as empresas voltassem
a investir na otimizagdo de processos
logisticos, manufatura, distribuicdo e na
contratacdo de consultoria e de projetos
em supply chain management. Para a
Qualilog Consultoria, 2004 foi um ano
de solidificagéo e grande crescimento no
mercado de Supply Chain Management,
principalmente com a representacdo da
americana Supply Chain Consultants,
trazendo para o Brasil o software
Zemeter, representante da nova geragdo
de solugdes nesta drea nos Estados
Unidos, sendo utilizado principalmente
em projetos de Planejamento de
demanda, programagdo da produgdo,
rede logistica, planejamento cola-
borativo e gerenciamento de estoques.
Temos observado que as perspecti-
vas para 2005 sdo muito promissoras e
favordveis. O mercado estd em amplo
crescimento e demandando projetos
cada vez mais especificos. Dentre os
servicos de consultoria prestados pela
Qualilog temos observado um aumento
dos projetos de Supply Chain
Management. As empresas acordaram
que a gestdo da cadeia de abastecimento
necessita de uma perfeita sincronia.”

Cristiano Cecatto, consultor de logistica
inbound/outbound da Qualilog Consultoria

]

“Mesmo com os freqiientes aumentos do chumbo, o ano de 2004
foi muito bom para a Fortim Exide. Apds a parceria com a Exide
Technologies, a nova empresa “Fortim Exide” passou a ter mais
credibilidade com um produto cuja qualidade € a mesma que a
comercializada em todo mundo. Mesmo concorrendo com
empresas de renome e tradi¢do no mercado, a Fortim Exide espera
continuar a crescer nos proximos 3 anos. Sabemos que serd uma
tarefa drdua, mas acreditamos que com muito esforco e dedicagio,
alcangaremos nosso objetivo.”

Walter Teixeira de Melo, diretor da Fortim Exide

“O ano de 2004 representou uma franca expansao para a Datasul e
seus softwares voltados ao segmento de logistica. Com o aumento
do volume de transacdes internacionais das empresas, a oferta de
um produto que possui a solugdo de comércio exterior, integrado
nativamente a0 ERP, e ambos sendo providos por um tinico

| fornecedor, significou o diferencial competitivo da Datasul em
diversas negociacdes.

As perspectivas para 2005 sdo extremamente positivas. Com o perfodo conturba-
do de aquisi¢des no cendrio das software-houses estrangeiras, 0 espaco para uma
empresa nacional tem crescido e muito. Neste préximo ano, a Datasul vai fortalecer
ainda mais sua presenga junto a empresas que tenham operacdes de exportacdo e
importacdo, diante da consolidacdo de seus produtos para gestdo de comércio
internacional. A intencéo € investir muito na oferta de Gestdo de Fretes para empresas
embarcadoras, inclusive fora da base de clientes da Datasul.

Além disso, a Datasul Logistica participa da criagdo do CTLI - Centro
Tecnoldgico de Logistica Integrada. Com a inauguracdo do Centro, prevista para este
més de janeiro, as empresas participantes terdo a sua disposi¢ao uma estrutura de
armazém, localizada na via Anhangiiera em Sao Paulo, na regido do Rodoanel, que
abrigard todos os recursos necessarios para reproduzir o funcionamento de opera¢des
logisticas, desde o recebimento dos produtos, o registro nos estoques da empresa, a
armazenagem, a retirada para entrega (picking), o uso de equipamentos e conceitos
avangados de selecdo e a conseqiiente saida dos produtos com a geragio dos
romaneios e notas fiscais.”

Murilo Ramos, gerente de produto ERP da Datasul Logistica

“O ano de 2004 foi
palco de uma
grande mudanca na
histéria da Linde: o
inicio da fabricacdo
nacional. A
principio, com dois
modelos langados
na Movimat, apresentamos ao mercado
mais uma op¢do em equipamentos
nacionais, e a receptividade foi tdo
grande que em apenas quatro dias de
feira mais de 2000 pessoas visitaram
nosso estande em busca desta
novidade.

Outra série de equipamentos que se
destacou foi a 39X pois, além da 392
(2a2,5ton.) e 393 (3a3,5ton.),
ganhou mais um modelo, a 393, com
capacidade de até 5 toneladas. Com o
recém-lancamento de mais trés
modelos de empilhadeiras, 2005
promete agitar o mercado de
movimentacdo de cargas. Ao todo, ji
sdo cinco equipamentos da linha BR!,
0 que aumentou o nimero de
aplicacdes que poderdo ser atendidas
com a gama de equipamentos
localmente fabricados. Para este ano, a
linha de producdo serd ampliada e,
com certeza, virdo grandes e boas
novidades.”

Christopher Diihnen, diretor comercial da
Linde Material Handling do Brasil Ltda.

“O comportamento do
mercado foi ascenden-
te, com grandes
investimentos nos
setores de logistica
(CDs), o que nos
obrigou a investir em
novos equipamentos de
nossa linha de produtos e buscar novas
tecnologias com parcerias internacionais.
Como sempre, a inddstria € penalizada
com as altas taxas de juros e cargas
tributdrias, afetando-nos diretamente o
‘alinhamento’ do prego do ago no mercado
interno/externo. As perspectivas para
2005 sdo otimistas. Estaremos investindo
em midia, eventos e sempre inovando para
competir. Enfim, ‘é necessdrio pensar
diferente, rever valores e mudar culturas’.”

Carlos Kyrillos, gerente comercial da
Cargomax Equipamentos Industriais

“O mercado de
= sistemas de
armazenagem
i automaticos teve, em

2004, um nimero

pequeno de projetos,

ainda em conseqién-

cia da situacdo
econdmica do pafs em 2002 e 2003. Um
fator que segura muito o investimento
neste mercado envolve as altas taxas de
juros, o que leva as empresas a adotarem
solugdes que ddo um retorno a curto
prazo. A baixa demanda no Brasil nos
permitiu enviar membros da nossa
equipe técnica para participar de
projetos em outros pafses, mantendo-
nos atualizados e com vivéncia real nas
mais modernas tecnologias e preparados
para os novos projetos que acreditamos
ocorrer em 2005.

No ultimo trimestre de 2004 vimos
um crescimento no volume de estudos
de projetos para 2005, o que indica um
aquecimento de mercado.

Outro fator importante que indica
crescimento para 2005 e para os
préximos anos € a crescente preocupa-
¢do com a seguranga e confiabilidade
dos processos, somados a reducdo de
mao-de-obra e espago fisico.”
Alessandro C. Cezar, gerente da
ThyssenKrupp Engineering & Systems Ltda.

“Iniciamos o ano
com a expectativa
de crescimento do
faturamento em
15% e terminamos o
ano com um
crescimento do
faturamento de
55%. Na metade do ano entendemos
que deverfamos entrar em um processo
de crescimento e desta forma
decidimos investir no aumento da
capacidade produtiva. Iniciamos o
projeto de ampliagdo em setembro e
deveremos conclui-lo em julho 2.005,
dobrando a nossa capacidade
produtiva.

Terminamos o ano de 2004
exportando 19% do nosso faturamento
e, a0 concluirmos nossa ampliagéo da
capacidade produtiva, deveremos estar
exportando 40% do faturamento. O
investimento total que estamos
realizando é de 3 milhdes de reais.”

Lineu Penteado, presidente da Paletrans
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“Conforme entrevista

| dada a este conceituado
jornal em agosto de
2003, a Store j4 estava
se preparando para um
crescimento de
mercado e oportunida-
des. Para isto estaria se
reestruturando, revendo seus objetivos e
estratégias de crescimento para os
préximos 5 anos. O sentimento era,
também, que as inddstrias e distribuidores-
atacadistas sofreriam grandes pressdes
nesta década e investiriam nas dreas que
mais oferecessem oportunidades de ganhos
com reducdes de custos, em retrabalhos,
logistica reversa, atrasos nas entregas e
estoques obsoletos. A previsdo era que
optariam por solugdes que trouxessem
exceléncia na gestdo de armazenagem e
distribuicdo com entregas ‘perfeitas’.
Assim, buscariam softwares especialistas
ou entregariam a terceiros esta operacio
(no caso de inddstrias).

Hoje, esta exceléncia ¢ a grande
oportunidade para ganhos de espacos no
ponto de venda e, conseqiientemente,
bloqueio do concorrente com
rentabilizagdo dos altos investimentos em
marketing e promogdes. Automaticamente,
este movimento afeta diretamente os canais
logisticos, envolvendo os operadores que
‘oferecem solugdes’ de armazenagem e
entregas. Outro movimento grande foi as
exportagdes que aqueceram outros
segmentos da economia. Nesta linha, a
Store, que oferece os trés principais
produtos desta cadeia logistica - WMS -
Gestdo de Armazenagem, TMS - Gestdo de
Fretes e Transportes e Gestdo para EADI,
Porto Seco e Redex -, acompanhou tal
crescimento que, ainda, estd se iniciando,
oferecendo seus produtos e servigos.
Cresceu em sua estrutura de pessoal, em
faturamento e aumentou sua carteira de
clientes. Se preparou, também, com fortes
parcerias, complementando a solugéo ao
cliente, desde um ERP até equipamentos
de automagio.

Para os préximos 3 anos, haverd um
movimento muito grande de qualificagio
do setor de operagdo logistica, envolvendo
desde terceirizaco pela industria,
concorréncias acirradas na busca do menor
custo e melhor servigo, até fusdes e/ou
aquisicdes entre empresas do setor. Isto
com certeza movimentard muito o mercado
de solugdes, sejam elas de consultoria,
software, equipamentos e, principalmente,
profissionais qualificados em logistica. A
Store Automagcio, em 2004, investiu muito
no desenvolvimento de seus produtos e
profissionais para atender a esta demanda de
mercado que deve, no minimo, duplicar no
ano de 2005.”

Tarcisio Tito Salgado, diretor de vendas e
marketing da Store Automacéo.

“O ano de 2004 foi
| dificil, pois muitas
empresas engavetaram
os planos de expansio.
+ Somente no 4°
trimestre foram se
apressando para
colocagdo de pedidos. A Skam estd
desenvolvendo novos modelos de
mdéquinas para operagdes especiais de
manuseio de materiais. Estamos com
Gtimas perspectivas para 2005 e
esperamos um crescimento de 20% na
producdo e nas vendas.”

Maks Behar, presidente da
Skam Empilhadeiras Elétricas

“O ano de 2004 talvez
tenha sido o melhor
para a industria
nacional de equipa-

. mentos para
movimentagdo de
materiais nas dltimas
décadas. Embora ao
final de 2003 tivéssemos apresentado uma
visdo otimista, a realidade superou todas
as expectativas. A demanda esteve
aquecida todo o ano e o grande desafio foi
conseguir de nossa drea industrial a
resposta rapida que o mercado exigia.
Dirfamos que foi um ano de superac@o,
pois além de aumentar o volume de
producdo de nossa fabrica do Rio de
Janeiro em cerca de 90%, conseguimos,
paralelamente, aperfeicoar ainda mais
nossos indices de qualidade e de
atendimento de pds-venda.

Outro fator de satisfacdo para nds foi
o fato de comegarmos a colher os frutos
do trabalho que vimos fazendo nos
ultimos trés anos demonstrando a
superioridade das mdquinas elétricas de
contrapeso em relagdo a suas similares a
combustdo interna. E emblemdtica disto a
adesdo de empresas lideres do setor de
bebidas.

Continuamos com uma Visao otimista
com relagdo ao mercado de equipamentos
de movimentagdo de materiais. O Brasil
tem muito para crescer nesse segmento.
Considerando os excepcionais resultados
de 2004 e sendo, inegavelmente, parte
deles devidos a um represamento de
investimentos, estamos trabalhando com
uma previsao de volume de negdcios em
2005 em nivel similar a 2004. Com
relacdo a Still, especificamente, prevemos
para 2005 um crescimento substancial na
drea de pds-venda como resultado da
mudanca que empreendemos agora no
final de 2004, instalando em Diadema um
Centro de Distribuicdo de pegas e
modernas instalagdes de treinamento e
manuten¢do. Também julgamos
importante mencionar a expectativa de
consolidacdo da tendéncia da fabrica do
Rio de Janeiro funcionar como plataforma
de fabricacdo para atendimento de toda a
América do Sul. Esse aumento de volume
de fabricacdo deverd beneficiar o mercado
nacional, a medida que propiciard ganhos
de escala e reducdo de custos.”

Frank Bender, Diretor Comercial da Still Brasil

“Realmente, tivemos
em 2004 um ano
muito feliz em nossos
negdcios. Tivemos um
crescimento em
vendas da ordem de
70% com relacdo ao
ano de 2003 (que j4 havia sido um ano
excelente). Fator importante para este
crescimento foi um grande projeto para o
Grupo M. Dias Branco, em Salvador,
para quem fornecemos um sistema de
descarregamento de navios com mais de
um quilometro de esteiras concavas
carregando trigo a granel. Desenvolvemos
vérios novos produtos e atuamos muito
no segmento alimenticio.

Achamos que 2005 ird superar este
ano facilmente, pois as perspectivas em
funcdo das proposta/projetos encaminha-
dos para defini¢do ja em janeiro sdo
muito grandes. E também estaremos
desenvolvendo novas linhas de produtos e
segmentos de atuagdo.”

Edson Mauricio Brockveld,
diretor-presidente da Brockveld

“O ano de 2004 foi
bastante produtivo e
importante para a
Retrak. Tinhamos
histéricos de
- % g Crescimentos
e ¢ ! superiores a 100%
- #7230 ano. Dessa
forma, desde a fundagio da empresa,
em 1993, o crescimento sempre foi
geométrico, ou seja, dobramos o
faturamento ano apds ano de forma
que, ao chegarmos em 2003, com a
estagnacdo do mercado, este resultado
ndo foi possivel de ser alcangado.

Assim, iniciamos 2004 com um
grande desafio: recuperarmos o
crescimento ndo alcangado em 2003 e
somamos a ele o crescimento projetado
em 2004. O mercado mostrou-se dificil
no primeiro trimestre, tendo crescido
de forma vigorosa nos trimestres
seguintes. O resultado para a Retrak foi
excepcional: superior a 70%, quando
comparado ao exercicio de 2003.

Isto foi possivel pois a empresa
investiu fortemente na aquisicdo de
equipamentos novos da marca Still. A
qualidade do equipamento, a satisfacdo
de nossos clientes e a diminuigdo de
nossos custos de manutengfo
permitiram um 6timo custo x beneficio.

As perspectivas para 2005 sdo
otimistas e realistas. Continuaremos
nossos investimentos na renovagdo de
frota, treinamento de manutengdo e
investimento na revenda de pecas
originais Still. A mudanca para nossa
futura sede também esté prevista e deverd
estar concluida até margo de 2005.

Esperamos que os fatores externos
continuem colaborando em 2005, pois
o Brasil depende (e muito) do que
acontece 14 fora.”

Fabio D. Pedrao, diretor da
Retrak Com. e Rep. de Maquinas

. “Acredito que 2004
foi um ano muito
B bom para a nossa
drea em termos de

-
LY — negdcios.
J Comparado ao ano
anterior, observa-
- mos um crescimen-
to tanto no volume
como em relacdo a busca de projetos e
informagdes sobre novas tecnologias.
Tivemos novidades no mercado,
principalmente em redes wireless
(Wi-FI), com langamentos de produtos
que apresentam como principal
caracteristica a preocupacdo com a
seguranca da rede das empresas.
Também observamos a procura muito
acentuada de informagdes sobre RFID,
além de constatarmos um grande
numero de lancamentos de terminais
portateis, dos diversos fabricantes, com
o sistema operacional Pocket PC e
Windows CE.NET.
Temos convic¢do de que 2005 serd
um ano ainda melhor do que 2004. A
Solffactor vé perspectivas muito boas
de crescimento para este ano, jd que
iniciamos 0 ano com muitos projetos
em andamento. Além disso, teremos
langamentos de produtos com novas
tecnologias, para atender aos mais
diversos setores, com um preco
bastante competitivo para a realidade
do nosso mercado.”

Fabio Soirefmann,
diretor de marketing da Solffactor

Uma grande solugao.

Mostre a sua.

[_'. Fome 18 de

Vielhor Solugdo Logistica
e 005

Mais informacdes € inscricHes,
acesse www.perfilcorp.com.br

F ESMENA
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Entrega de mercadorias

Correios lancam o
Sedex Mundi visando
as exportacoes

Sedex Mundi. Esse é o
nome do novo servigo
langado pelos Correios.
Trata-se da atividade de
entrega de mercadorias,
documentos e remessas
ultrapassando as
fronteiras nacionais,
praticamente igual ao
servico que a empresa
oferece dentro dos limites
territoriais brasileiros.

Sedex Mundi cumpre as

O demandas de exporta-
¢do que nds temos, que
geralmente s3o em prazos criti-
cos, por i8so acredito no sucesso
do empreendimento”, afirma José
Ademar Alexandre de Souza, res-
ponsével pelo Departamento de
Operagdes e Negdcios Internaci-
onais dos Correios. Segundo ele,

entre outras operagdes, destacam-
se no Sedex Mundi as seguintes
vantagens:

1) Rastreamento Completo:
Possibilita informacdes online so-
bre o0 andamento da remessa, se ja
foi entregue, se estd nas proximi-
dades do local de entrega, etc.

2) Coleta Gratuita: Especial
para as cidades atendidas pelo Dis-
que Coleta, que possibilita a cole-
ta de remessas com agendamento
de hordrio.

3) Seguro Gratuito: Garante
seguranga na entrega da remessa
ou do documento. Segundo Sou-
za, 0 Sedex Mundi é diferente do
Sedex comum e do Exporta Fécil,
uma vez que utiliza uma platafor-
ma exclusiva de trabalho, com uma
operadora internacional, tornando-
se um processo absolutamente pa-
dronizado. “O prazo de entrega
ndo ultrapassa os quatro dias”,
completa.m

Entrega

Lachmann atinge
R$ 200 milhoes de
faturamento em 2004

egundo estimativas, a
S Lachmann - formada

pela Oceanus, Global,
Integral, Mitra e Lachmann Lo-
gistica — atingiu um faturamento
de R$ 200 milhdes em 2004. A
previsdo € de que a empresa pra-
ticamente dobre este niimero em
2008.

Para 2005, o investimento pre-
visto para as cinco empresas ¢ de
R$ 100 milhdes, dos quais R$ 90
milhdes nas novas embarcacdes
que serdo construidas para a Glo-
bal, e R$ 10 milhGes em tecnologia.

No caso da Oceanus, a meta é
aumentar a presenga da empresa no
setor de agenciamento maritimo,
principalmente no mercado tramp.

Com relacdo a global, a partir
de 2005 serdo construidas duas
novas embarcagdes para o trans-
porte de granel liquido — uma de-
las ainda este ano. Cada uma terd
capacidade de até 15 mil tonela-

das, o que ird aumentar em
500 mil o total transportado por
ano. Hoje, a empresa é dona de
uma frota de trés navios que trans-
portam um total de 1,2 milhdo de
toneladas de cargas liquidas e
mais um de carga geral.

Por fim, em relagdo a
Lachmann Logistica, a estratégica
para 2005 € incrementar o sistema
porta-a-porta nas operacoes de im-
portacdo e exportacdo. B

o Leitor
LogWeb

“ Recebi a edigao de dezembro do
jornal LogWeb, onde consta a
importante reportagem sobre o
Transporte Rodoviario, e agradeco em
nome do SETCESP ainclusio da
participagéo do sr. Urubatan Helou na
mesma. E realmente muito importante
que veiculos como 0 LogWeb tragam
cada vez mais o retrato da Situagdo de
descaso das estradas brasileiras e de
outros problemas do TRC!

Denise de Paiva — Assessora de Imprensa
SETCESP - Sindicato das Empresas de
Transporte de Carga de S&o Paulo e Regido

“ ... MUito SUCesSo para Vocés em
2005. Estou acompanhando o jornal
LogWeb e vejo o profissionalismo em
cada edigo. Parabéns”

Juvenilson Kuninari — Sécio-Diretor
Kuninari e Assessoria Ltda.

“ Sou leitor assiduo do jornal e gostaria
de parabeniza-los pela excelente
cobertura dos assuntos relacionados a
area, sempre com qualidade e exatidao
nas informagdes prestadas’

Claudio Roberto dos Santos - Assistente
de Administracdo de Materiais
Voith Paper Maquinas e Equipamentos

“ ... Também quero aproveitar a
oportunidade e parabeniza-los pelo
esforgo do Portal em oferecer
informagao de qualidade a comunidade
ligada aos trangportes e logistica.
Desgjo muito sucesso”

Orlando Ribeiro - Gerente Comercial

Nix Consultoria e Sistemas
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Luft Agro e INPEV
atuam na logistica
reversa

A Luft Agro e o INPEV - Instituto
Nacional de Processamento de
Embalagens Vazias gerenciam o
recolhimento e a destinagéo final
de todas as embalagens vazias
de defensivos agricolas con-
sumidas no Brasil. A Luft Agro é
uma empresa do Grupo Luft
especializada em solugdes
logisticas para o agronegécio,
oferecendo gestdo de estoques,
transporte, montagem de Kits,
aplicacao de defensivos e
logistica reversa.

Intermec lanca
impressora de cédigo
de barras

A Intermec acaba de lancar a
impressora PD4, propria para
atividades industriais de
manufatura, armazenamento e
expedicao, bem como centros de
distribuicdo que apresentam
volumes médios de impresséo de
etiquetas de codigo de barras. O
novo equipamento, que emprega
transferéncia térmica ou térmica
direta para impresséo, pode
abrigar etiquetas de padréo
industrial com comprimento de
até 200 mm e comporta rolos de
etiquetas com até 450 m. Imprime
em diferentes meios, como
poliéster ou papel de gramaturas
variadas, e é apresentada em
dois modelos, com velocidade de
203 ou 300 pontos por polegada.

Zebra apresenta
impressoras/
codificadoras RFID
multiprotocolo

A ZebraTechnologies esta
anunciando o lancamento de
duas impressoras/codificadoras
UHF EPC multiprotocolo, a Zebra
R110Xi e R170Xi. Podem ser
atualizadas para incluirem
futuros protocolos a medida que
os padr@es existentes evoluirem
€ novos surgirem e oferecem
suporte totalmente integrado
para Class 1, Class 0, Matrics’ 0+
(leituralescrita), ISO 18000-06B e
Philips UCODE 1.19. Tamhém
contém o médulo leitor RFID
Mercury4e da ThingMagic que,
segundo a empresa, usa
tecnologia avangada de software
de réadio para ler e codificar
praticamente qualquer etiqueta
EPC.
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Distribuicao

onsiderada a maior em-
( presa brasileira fornece-

dora integral de midias
magnéticas e digitais virgens ou
gravadas, a Videolar inaugurou, em
3 de dezembro ultimo, o seu Cen-
tro de Distribui¢io Michel Wojdys-
lawski, o maior da Regido Ama-
zOnica.

Sdo 12000 m? de érea cons-
truida no coracdo da Amazonia, o
que consolida a posicdo estratégia
da Videlolar como solugo integra-
da para o cliente. Afinal, a empre-
sa é responsavel pela distribuicdo
de todos os CDs, DVDs, VHSs e
CD-Rs que produz para os seus
clientes — grandes estidios de
Hollywood, distribuidores inde-

Videolar inaugura
CD para CDs ....

pendentes de filmes e as industri-
as do segmento fonogréfico e de
software, além dos principais jor-
nais e revistas do pais -, entregan-
do-os diretamente em pequenas
ou grandes a locadoras, supermer-
cados e outros locais. “Entrega-
mos desde uma fita ou um CD
para uma locadora até carretas
fechadas para grandes supermer-
cados”, esclarece Rogério Tor-
chio, gerente divisional de
logistica da Videolar.

Ou seja, a partir do pedido do
cliente, a Videolar cuida de toda a
cadeia de produgio, compra ma-
téria-prima, produz, entrega e faz
a cobranga para os seus clientes,
num tipo de servigo dificil de ser

encontrado. Vale destacar, também,
que a empresa cuida integralmente
dos produtos dos seus clientes,
mantendo uma linha de serigrafia
para a produgdo das capas de CDs
e linhas para embalagem. “Para
melhorar ainda mais os nossos ser-
vigos, estamos fazendo um estudo
de distribui¢do via internet”, com-
pleta Elie Waitzberg, diretor técni-
co da empresa.

Investimentos

Durante a solenidade de inau-
guracdo do Centro de Distribuicao,
Lirio Parisotto, presidente da
Videolar, destacou que, apesar das
dimensdes da obra, este foi um dos
menores investimentos j4 feitos pela
empresa — cerca de 10 milhdes de
dolares, incluindo os sistemas. “Mas
este € o coracdo de outros investi-
mentos”, diz ele, demonstrando o
quanto a empresa investe em infra-
estrutura e o quanto sua atuacao ¢é
fundamental na regifo, a ponto de
contar com a presenga do gover-
nador do Estado do Amazonas,
Eduardo Braga, na ceriménia de
inauguragdo.

O novo Centro de Distribui¢do
pode armazenar mais de 4 000 itens

diferentes —a capacidade total é de
15 milhdes de itens. “O CD conta
com 10 500 posi¢des/paletes, sen-
do a capacidade titil de armazena-
gemde 3 500 m? e o pé direito é de
10 m”, diz o gerente divisional de
logistica. Ele também informa que
0 CD sé recebe produtos acabados
e que, antes, era utilizado um
galpdo de 3 000 posicdes/paletes
que, hoje, é empregado para a
armazenagem de matérias-primas.
“Atendemos a um pedido de
produgdo do cliente, mas ndo ne-
cessariamente entregamos toda a
produgdo. Dai, o que ndo é entre-
gue segue para o CD, sempre lem-
brando que os DVDs, por exem-
plo, sdo produtos pereciveis em
termos de lancamento no merca-
do”, esclarece Torchio.
Aindajustificando a criagio do
Centro de Distribui¢do Michel
Wojdyslawski, ele informa que a
tendéncia de mercado € pela de-
manda de produtos cada vez mais
customizados, envolvendo, tam-
bém, brindes e campanhas promo-
cionais, do tipo leve 3 e pague 2, 0
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DVDs, CD-Rs e VHSs

que requer agilidade na entrega.

Por outro lado, a tecnologia de
radiofreqiiéncia investida no novo
CD permite a integracdo logistica
dos produtos — CDs, VHS e DVDs
fabricados pela Videolar. Todo o
estoque ¢ monitorado de forma on-
line, permitindo produgdo, arma-
zenagem, faturamento, embalagem
e enderecamento direto dos produ-
tos aos clientes, num processo
confidvel.

Os produtos t€m enderego cer-
to no novo CD da Videolar. “Como
se fosse uma pequena cidade com
ruas, avenidas e nimero, é assim
que se localiza os produtos. A pro-
duco ¢ ininterrupta. Sao 350 fun-
ciondrios, trabalhando em regime
de 12 por 36 horas, permitindo ao
cliente da Videolar atendimento in-
tegral todas as horas do ano. Da
matriz ao produto final. Dos
insumos as embalagens. Da pro-
ducdo a entrega ao cliente final. Do
faturamento ao relatério de presta-
¢do de contas. Tudo integrado e
acessado via sistema de gestdo”,
destaca Parisotto.

Pioneirismo

Mas, como também informa
o presidente da Videolar, a em-
presa vem se “reinventando nos
tltimos trés anos”, e seu pionei-
rismo néo se prende apenas ao
aspecto logfstico.

A Videolar conta com trés uni-
dades na Amazonia, além do CD,
e com uma unidade em Alphaville,
em Sdo Paulo, e duas na Argenti-
na. Todas elas possuem controle in-
tegrado e empregam, ao todo, 3
000 funciondrios. A capacidade de
produgio é de 13 milhdes de CDs
por més, em todas as unidades, de
3,5 milhdes/més de CDRs e de 6
milhdes/més de DVDs.

Tamanho ¢ o pioneirismo da
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empresa que ela construiu a primei-
ra petroquimica da regido norte,
inaugurada em 2002, para a pro-
ducio de poliestireno, usado tanto
na producdo de seus produtos
como para atender as empresas da
regido, entre elas Gradiente, CCE,
Multibras, Springer, Panasonic,
Bic e outras, além da Copobras, em
Santa Catarina.

A capacidade de produgio des-
ta unidade € de 10 000 toneladas/
més, embora hoje esteja trabalhan-
do com 9 000 toneladas/més, sen-
do que a matéria-prima do polies-
tireno, 0 mandmero de estireno, é
recebido diretamente do porto de
Manaus via dutos. A entrega do
produto é feita a granel, por carre-
tas-silos, sacos de 25 kg ou big-
bags de 1 tonelada. Também ha
um depésito de 9 000 m? para a
armazenagem do poliestireno an-
tes da entrega. “Desenvolver a
mais alta tecnologia para melhor
servir ao cliente, respeitando a na-
tureza, faz parte de um sonho da
Videolar. A constru¢do do novo
Centro de Distribuicdo, além da
fabricacdo de DVDs, CDs, VHS,
disquetes, CD-R, tradugio, legen-
dagem, resina de poliestireno fa-
zem parte deste verdadeiro sonho
tropical”, conclui Parisotto. B

Distribuicao

Tacex

comemora

olucionar parte dos pro-

dez anos
blemas de distribui¢do

S e logistica em grandes

centros urbanos. Esse € o princi-
pal objetivo da Tacex, empresa
que se destacou no ano de 2004.

E, em 2005, a Tacex estara
completando uma década de exe-
cucdo das atividades propostas
com competéncia. Atingir essa
marca ndo 4 algo fécil, visto a pe-
quena quantidade de empreendi-
mentos nesse segmento que al-
cangam dez anos de vida. “Hoje
em dia existem somente vinte em-
presas regulares nesse segmento
no Brasil. E, além de estarmos
entre elas, estamos chegando aos
10 anos de vida”. Quem diz é o
diretor e fundador da empresa,
Rogério Taleb.

Entre os servigos mais utili-
zados e mais vangloriados pela
diretoria da empresa destacam-se
os funciondrios da Tacex creden-

Taleb:

“Hoje em dia
existem
somente vinte
empresas
regulares
nesse

y segmento no
tace

Brasil.

E, além de
estarmos entre elas, estamos
chegando aos 10 anos de vida”.

ciados e autorizados pela Receita
Federal, além de uma treinada
equipe de exportacdo e, por fim,
o rastreamento de seus envios no
Brasil e exterior.

Nesses dez anos de empresa,
clientes potenciais, de extrema re-
levancia mercadoldgica, foram
capitalizados e contratantes dos
servicos Tacex. Entre os princi-
pais estdo SkyPostal, SwissPost
e ITS, todas empresas de servi-
€OSs postais.

Um assunto que vem interes-
sando, e muito, a diretoria da
Tacex é a nova medida anuncia-
danareunido da Unido Postal, em
Bucarest, capital da Roménia.

Tal medida possibilita a em-
presas estrangeiras desse segmen-
to abrirem escritrios em outros
paises, e o Brasil estd entre um
desses paifses. Para tanto, basta
conseguir parceiros que sejam
devidamente credenciados e que
tenham a aprovacgdo do pais que
receberd o escritorio.

Essa nova medida pode trazer
variagdes interessantes para esse
mercado no ano de 2005, e como
ndo poderia ser diferente, a Tacex
espera poder aumentar ainda mais
sua gama de clientes e contatos no
segmento, para expandir ainda
mais sua marca nesse ano tao im-
portante, quando se comemora a
primeira década de vida da empresa.

Em 2005, a Tacex pretende
firmar alianga estratégica com
empresas no Brasil ou no exteri-
or procurando identidade prépria
e, assim, dar andamento aos seus
projetos, dentre eles a implanta-
cdo de contéineres em determi-
nados locais do Brasil, escolhidos
entre os 160 pontos de seu parcei-
ro comercial, contéineres estes que
serdo usados como postos de aten-
dimento ao cliente. B

Gerente da Eichenberg
& Transeich recebe
prémio Multilogistica/
Expocargo

O gerente da unidade
operacional de Rio Grande,
Orosman Duarte, da Eichenberg
& Transeich, foi homenageado,
no dia 25 de novembro ultimo,
durante entrega do Prémio
Multilogistica/Expocargo.
Orosman, vencedor na categoria
profissional, faz parte de um
grupo de eleitos de varias
regides do pais e do exterior. O
prémio € uma homenagem aos
profissionais, empresas e
entidades que contribuem para o
aperfeicoamento e o desenvolvi-
mento do comércio exterior,
dalogistica e do transporte.

Software para
gerenciamento

de pneus

ATipler desenvolveu uma nova
versdo do STGP, um software de
gerenciamento de pneus
oferecidos atodos os seus
clientes através darede de
concessionérios. O software esta
disponivel, gratuitamente, na
versdo demonstra¢do, no site
www.tipler.com.br
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Maior produtividade no
transporte de cargas é
a maior vantagem

O sucesso do bitrem se justifica pela reducao de custos do transporte,
através do aumento da capacidade de carga dos veiculos.

semi-reboque conjugado de de-
O nominag3o bitrem, de fabricagio
nacional, foi criado primeira-
mente na versdo graneleiro, passando a
atuar em varios outros segmentos devido
a vantagem de maior carga liquida trans-
portada. “Atualmente, a sua principal apli-
cagio ainda se d4 na versdo graneleira pelo
perfil do transporte nacional”, informa
Norberto Fabris, diretor executivo da
Randon Implementos e Participagdes.

“O bitrem € um implemento rodovi-
drio composto por dois semi-reboques
acoplados entre si, ou seja, 0 2° semi-
reboque € engatado numa 5° roda, mon-
tada diretamente no prolongamento do
chassi do primeiro”, completa, por sua
vez, Euclides Facchini Filho, diretor
comercial da Facchini.

Para Fabris, a combinagdo bitrem
permite um Peso Bruto Total Combina-
do (PBTC) de 57 toneladas, o que possi-
bilita um incremento de 27% no PBTC,
em comparacdo com uma combinacgio
tradicional de trés eixos com cavalo
mecanico 6x2 ou 6x4.

Ele também informa que o bitrem é
utilizado em todos os segmentos e repre-
senta 68% dos semi-reboques no mer-
cado nacional. “Na Randon, o bitrem
graneleiro representa 85% e, na linha tan-
que, representa 95%”, completa.

Estima-se que, em 2004, o pais pas-
sou a contar com mais de 34 mil bitrens
em circulagfo. “S6 em 2.003 foram pro-

Fabris, da Randon: o bitrem também
reduz o nimero de caminhées nas
rodovias

duzidos 12.628 desses veiculos De 2000
até o final de 2002, as associadas da Anfir
fabricaram 18.500 bitrens. Hoje, a grande
maioria dos cavalos 6x2 e 6x4 vendidos
pelas montadoras destinam-se a tracionar
bitrens. Esta tendéncia poderd se acentuar
ainda mais apds a entrada em vigor da
Resolugio n° 164/04 do Contran, que dis-
pensa o bitrem de portar Autorizagdo Es-
pecial de Trénsito (AET)”, informa Neuto
Gongalves dos Reis, Chefe do DECOPE
— Departamento de Custos Operacionais
e Estudos Economicos da NTC &
Logistica, em seu artigo intitulado “Bitrem
reduz custos em até 16%”.

Vantagens

Segundo o representante da Randon,
a primeira vantagem do bitrem, como j4
mencionado, diz respeito a produtividade.
“H4 uma maior produtividade no transpor-
te de cargas, com maior carga liquida trans-
portada, apesar do maior investimento ini-
cial. Isto significa que o transportador leva
mais carga com 0 mesmo caminhdo e o
mesmo motorista, tornando-se mais com-
petitivo no seu mercado de atuacdo.”

Para Reis, do DECOPE, a redugdo
de custos proporcionada pelo bitrem re-
sulta da sua capacidade de carga 45%
maior. “Utiliza, para tanto, apenas uma
carreta adicional, dispensando um segun-
do e caro cavalo mecanico e um segun-
do motorista”, avalia.

Pelo seu lado, o representante da
Facchini enfatiza que, com o uso do
bitrem, hd um aumento de carga liquida
util de 27 000 kg para 38 000 kg - 40% a
mais de carga.

Ainda outra vantagem do bitrem estd
relacionada & seguranca, segundo o dire-
tor executivo da Randon. Ele informa que
a distribuicdo de carga possibilita uma se-
guranga maior em relagdo ao semi-rebo-
que convencional de trés eixos, pois apre-
senta menor arraste na frenagem e, tam-
bém, por possuir um eixo a mais, onde
distribui melhor o peso - 0o menor desgas-
te dos pneus confirma esta caracteristica.
“O sistema de travamento também ¢ bas-
tante seguro, pois € composto por uma
quinta-roda e um pino-rei - em relagdo ao
Romeu-e-Julieta”.

Também h4 o aspecto economia. “De-
vido a menor distdncia entre os eixos, o
bitrem apresenta menor arraste, o que pos-
sibilita um menor desgaste de diversos
componentes do semi-reboque, como sus-
pensdo, freios e pneus. Todos os relatos
mostram um menor desgaste de pneus na
configuracdo bitrem. Para o semi-reboque
de trés eixos, a vida dtil dos pneus €, em
média, de 80 a 120 mil km, enquanto que
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para o bitrem, a vida ttil do pneu pode
atingir 250 mil km, diminuindo assim o
custo do servico de transporte”, informa
Fabris, da Randon.

“O bitrem possui uma articulacdo a
mais, o que reduz sensivelmente seu ar-
raste nas curvas. Além disso, ele propor-
ciona melhor eficiéncia nas frenagens e
mais estabilidade do conjunto”, comple-
menta o diretor comercial da Facchini.

Por sua vez, o diretor da Randon des-
taca que o bitrem proporciona menor des-
gaste da malha rodovidria. Comparado ao
semi-reboque tradicional de trés eixos, 0
conjunto bitrem, além de transportar mais,
distribui a carga de forma mais equilibra-
da, sem prejudicar a rodovia, segundo a
justificativa do representante da Randon.
“Realmente, o bitrem danifica menos o pa-
vimento do que o semi-reboque conven-
cional devido a melhor distribuicdo de
peso”, completa Facchini Filho.

Por dltimo, mais uma vantagem do
bitrem € apontada pelo diretor executivo
da Randon: a quantidade de veiculos nas
rodovias. “Esta combinagio, por possuir
uma capacidade maior de carga, reduz o
numero de caminhdes circulando nas ro-
dovias, contribuindo desta forma para uma
maior conservacao do pavimento € menor
nimero de acidentes, diminuindo os indi-
ces de poluicdo e melhorando as condi-
¢Oes ambientais”, completa.

Problemas

Mas, se hé vantagens, também hd os
problemas — se bem que muito pequenos
em relacdo as vantagens. Por exemplo,
Fabris diz que, em alguns pontos das ro-
dovias brasileiras ndo € permitido o trfe-
go de bitrens, devido a infra-estrutura de
algumas pontes. “Mas jd houve algumas
adequacdes nas rodovias - balangas,
tombadores de descarga e patios para ma-
nobra - para atender ao conceito do
bitrem”, complementa.

Para Facchini Filho, a tnica restricdo
quanto a utilizacdo do bitrem é para o aces-
so de carga e descarga pela traseira da pri-
meira composi¢ao, pois fica impossivel o
acesso com a empilhadeira. ®

Guindastes telescopicos

Genie Brasil se torna
distribuidora Terex
Cranes no pais

Genie Brasil assi-
A nou contrato com a
Terex Cranes para
distribuir seus produtos no Brasil
com exclusividade. Sao guindastes te-
lescépicos e montados sobre caminhdo,
manipuladores de contéineres, guindas-
tes trelicados sobre esteiras e outros.

Segundo Andre G. F;eire, gerente
geral - América do Sul e Africa do Sul -
da Genie Brasil, para representar esta li-
nha no pais, a sua empresa fechou acor-
do com a Brasif Mdquinas e a Parand
Equipamentos, que estardo criando toda
a infra-estrutura necessdria para o aten-
dimento dos atuais e futuros clientes dos
guindastes Terex no Brasil, atuando a
partir deste més de janeiro.

Ainda segundo Freire, a infra-estru-
tura da Genie Brasil serd utilizada para
atender aos clientes dos guindastes Terex
e “acreditamos que poderemos ampliar
muito a nossa participagdo no mercado
brasileiro, oferendo, além de excelentes

produtos, um atendimento pés-venda de
primeira linha. A expansao dos negdci-
0s para os outros paises da América La-
tina estd em discussio, mas jd podemos
oferecer os mesmos produtos através de
n0ssos escritdrios regionais em Miami e
na Cidade do México”, conclui.

O gerente geral da Genie completa
dizendo que os guindastes Terex sdo
equipamentos com tecnologia de ponta,
e compdem uma completa linha de pro-
dutos, através de marcas como American
Cranes, Demag, P&H, Franna, PPM,
Lorain, Simon e Bendini, entre outras,
agora reunidas sob a bandeira Terex.m

DOOKSTAmeT.Com.or

sua mais completa livraria virual

Todo material de treinamento de sua empresa
VvoCE encontra agui:

Videos de freinamento
Dwvds de freinamento
Livros

e DOOKSIC

dade.
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ARMAZENAR

TAR
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Eleve sua produt

A7 ER ARSI

Tel.: (11) 4066-8100
www.stillbrasil.com.br
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Galpoes

Estruturados
Locacao e Venda

CCHIERTURAS PARA AFMATENAGER

Tel./Fax. (11) 3846-2510

armazemigtopico.com.br

eflEntrevista
Vantine: o criador e um
entusiasta do palete PBR

O consultor também se define como um fomentador e coordenador do trabalho
de criagao do PBR, além de, também, ter criado o CPP - Comité Permanente

de Paletizagao.

a edi¢do passada do jornal
N LogWeb publicamos uma am-
pla reportagem sobre a impor-
tancia do palete PBR na cadeia de abas-
tecimento no Brasil. Nesta edi¢do, con-
cluindo o assunto, entrevistamos José Ge-
raldo Vantine, o criador do PBR. Ele ¢é
diretor da Vantine Consultoria e conta
como surgiu o PBR, além de, também,
apontar as perspectivas e as vantagens do
uso do mesmo.

LogWeb: Quem participou da criagdo
do PBR?

Vantine Naépoca, 1988, eu jd eracon-
sultor de logistica da ABRAS — Associa-
¢do Brasileira de Supermercados, que ti-
nha, como coordenador do Comité de
Logistica, o Paulo Lima, ainda hoje dire-
tor do Grupo Pdo de Acicar. Dentro da
visdo sistémica, convidamos entidades di-
retamente ligadas a cadeia de abastecimen-
to no varejo, além da ABRAS: ABIA -
Associacdo Brasileira de Industria de Ali-
mentos, representada por Amélio Fabrdo
Fabro e Mario Soares (ambos da Nestle);
ABIPLA - Associagio Brasileira das In-
ddstrias da Higiene e Limpeza, represen-
tada por Rubens Brambilla e Heleno
Verucci (ambos da ex-Gessy Lever, hoje
Unilever) e Nilson Daros (da Bombril);
NTCé&Logistica - Associagdo Nacional de
Transporte de Cargas e Logistica, repre-
sentada por Rejane Arinos (da entio Trans-
portadora Dom Vital); ABRAPEM - As-
sociacdo Brasileira dos Produtos e Emba-
lagens de Madeira, representada por Vasco
Flandoli e Giovana Rosa; IBF - Instituto
Brasileiro do Frio, representado por Dério
José da Silva; e, como 6rgdo certificador,
o IPT - Instituto de Pesquisas Tecnoldgicas
— Divisdo de Madeiras, representado por
Luis Tadashi.

LogWeb: Qual foi o seu “papel”?
Vantine: Jd com uma longa experién-
cia na industria automobilistica, em proje-
tos de racionalizagfio operacional, e ja des-
de o comeco dos anos 80 estudando a ques-
tdo do palete na Europa, nos EUA e no
Japdo, meu papel foi de criar, fomentar e
coordenar o trabalho de criagdo do PBR.
Evidentemente, usei alguns consultores da
minha empresa para, também, fornecer todo
0 amparo técnico necessario aos projetos.

Acredito ter tido, também, um papel
importante na criagdo do sistema de
gerenciamento do que seria o futuro “Sis-
tema Nacional de Pool de Paletes”, basea-
do em credenciamento e certificacdo de
fabricantes e um rigido processo de audi-
toria e controle de qualidade. Isso foi feito
através do registro da marca PBR no INPI
como propriedade da ABRAS que, atra-
vés de contrato de secdo de uso de marca,
até hoje mantém absoluto controle, dei-
xando a livre competicdo de mercado, sem
o risco de uso incorreto de madeiras.

Um outro papel fundamental foi a
criacdo do CPP — Comité Permanente de
Paletiza¢do em 1990, do qual fui e con-
tinuo sendo o coordenador, e que é regi-
do por um completo regulamento inter-
no (maiores detalhes no site www.
vantine.com.br). Além do mais, creio que
o meu papel foi do entusiasta e apaixo-
nado lider.

LogWeb: Qual o objetivo dacria¢do do
PBR?

Vantine: Em levantamento que fize-
mos no GPD - Grupo de Palete de Distri-
buicdo, identificamos mais de mil mode-
los de paletes no Brasil. E a mecanizagio
na movimentaciio de cargas ainda era
muito jovem no pais. Iniciada no final dos
anos 70, ela evidenciava que as empresas
brasileiras criavam, aleatoriamente, seus
préprios tipos de paletes.

Nagquela oportunidade, 1988, o cend-
rio era extremamente estimulante para a
busca da racionaliza¢do nas empresas.
Primeiro, porque o pafs vivia uma situa-
¢do inflaciondria e contava com um go-
verno desacreditado. Além disso, come-
cava a haver uma pressao muito forte em
nosso mercado por parte das multina-
cionais. Nossa economia ainda dava pou-
co valor para a redugdo de custos, por-
que os ganhos inflaciondrios sempre
foram maiores.

Mesmo dentro desse cendrio, sempre
achei um absurdo uma industria grande em
volume de venda usar seu proprio palete
para armazenagem, gastando trés horas
com seis pessoas transferindo do palete
para a carroceria da carreta, e esta carreta
se deslocando poucos quilémetros para
descarregar no CD do supermercado e no-
vamente gastar trés horas usando seis pes-

soas para repaletizar no seu palete. E os
dois paletes ndo eram compativeis.

Outros objetivos buscando e alcanga-
dos com o PBR, e também de absoluta
importancia: modula¢io de embalagem de
consumo de transporte, permitindo a racio-
nalizacdo de custo e espaco; padronizacdo
de sistemas de movimentacdo e armaze-
nagem; padronizagdo de linhas de pro-
duco com sistema continuo de paleti-
zacdo; desenvolvimento de modelos pa-
dronizados de arquitetura de centrais de
distribui¢do; e padronizagdo de carroce-
rias de caminhdes.

LogWeb: Quais as perspectivas com
relagdo ao PBR?

Vantine: Desde a criagdo do CPP, em
1990, ja credenciamos cerca de 100 fabri-
cantes em todo o Brasil e hoje existem 31,
sendo todos eles associados a ABRAPAL
—Associagio Brasileira dos Fabricantes de
Palete PBR, entidade criada com o fomen-
to e apoio do CPP. Em conjunto, desen-
volvemos para os préximos anos um pro-
grama de melhoria continua e produtivi-
dade para os fabricantes, visando a obten-
¢do de certificacdo ISO e, a0 mesmo tem-
po, a redugio de custo sem a reducdo da
qualidade.

Outro ponto importante que vislum-
bramos e j4 estamos em atividade € o com-
bate feroz aos “paletes piratas” que conta-
minam o sistema de intercambiamento tan-
to quanto o dinheiro falso circulando.

E, finalmente, temos como meta o cer-
ceamento ao comércio de paletes legiti-
mos, porém considerados ilicitos ou
paletes roubados. m

Proxima

edicao:

Veiculos leves
e pesados

Além de ser comemorativa do 3° ano do
jornal, a proxima edicdo também estara
destacando os veiculos leves e pesados.

Envie catalogos, releases, artigos e
sugestdes para
jornalismo@logweb.com.br
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Porto como complexo
intermodal

O Porto de S&o Francisco do Sul é
considerado um complexo
intermodal de transportes e 0 5°
maior porto brasileiro em movi-
mentacao de contéineres. Em seu
site, estdo informagdes sobre
sistema de licitagdes, tabelas de
tarifas portuérias, normas de pré-
qualificagao para operadores
portuarios e outras informagdes,
além de ser possivel o download
do guia de entrada de contéineres
e carga geral e a previsdo atualiza-
da da chegada de navios, entre
outros servigos.
www.apsfs.sc.gov.br

Catalogos

Transporte de
residuos industriais
A Multilixo é

ﬂ especializada na

- _ coleta, transporte e
destinacao final de
residuos perigosos
(classe 1), lixo
organico (classe Il)
e material inerte
(classe I11), como entulho, por
exemplo. Em seu folheto, estdo
relacionados 0s equipamentos
utilizados para estas operagoes, bem
como explicados os servigos
prestados, o0 gerenciamento de
residuos industrias e a reciclagem de
materiais.
Fone: (11) 6453.6100

Empilhadeiras Hyster
A Somov dispde de
catalogo sobre a
sua linha de
empilhadeiras
Hyster de 1,5 a 40
toneladas a GLP,
gasolina, diesel e
elétricas,
contrabalancadas, retrateis,
pantogréficas, selecionadoras de
pedidos e trilaterais, além de
paleteiras e stackers. A empresa
também loca equipamentos com ou
sem operadores, além de oferecer
equipamentos seminovos e contratos
de manuteng&@o multimarcas.

Fone: (11) 3718.5090

moveflex

assaeeEen
transporiadores Nexivels

A Inha Mowefiar de Transportacions Aodvels posshita agler as operagies de camgamenin &
descaregamemnin, adequando-se i necessidade do spago & 4 passitildads

2 miimanta;ao. Albm disso, & astremamants sconlimica por

ieitear a foega. pravitacional, dispensando o uso de enema
Edirica ou de molnes

Sérle ROLL

Rolstes gakanisins com Folamening
ideal para transporiar cabas com fundos
ranfisadng ou compios, gamalies
e fgua, o, Opgin oe puandas s

L
L

E ]
L é v 11 37585654 . rae 11 3758.0724

Trarsportzdor Graviiacional composto
por mdinios. Especial pam embaiagens
eom furda iza. (ma Asdsildada

o (K

movdfloniigehaka combr - weskafmamn.combr  EALFMARM

LEMBRAR DA EASYTEC E COMO

acgsse:www.easytec.ind.br

!

USAR OS SEUS PRODUTOS: VOCE
NAO PRECISA FAZER ESFORCO.

EARRES, ESTRADOS E PORTICOS PAkA RETIRADA DE BATERIAL TRACIOHARIAS
FROJETO DE SALM OE BATERIAS | SERRALHERIA INDUSTRIAL | MELHOE CUSTOCBEHEFICID

Easytec Industria ¢ Comércio

Fua Ely do Amparg, lote 05 - Guarajuba
CEF 26500-000 - Paracambi - AJ

Tels.: {21 2683.72483 -
e-mail; sasytec@easviec.ind.br

[21) 26B3.18632

tsta faltando
Logistica
na sua viagem?

Wegas Tunsmo
tem a solucao.

Durante as suas viagens escolha quem
se preocupa com voce. Escotha sempre
Wegas Turismo para sua empresa,
porque 50

Wegas garsnie o sua empress

tofal franguibidade antes mesmo do
gmbarque, com um servico completa de
lopistica e atendimenta, para 4 sus onica
prepCupagan ser @ de aproveitar essa

] 'Il;:.l'i

A Wegas Turismo esta com uma
sSuper promogac para sua empresa,
venha ale 7 Wegas ou margue uma visila e

saila mais sahre esta ofma oporiunidade

Consulte-nos:

Tel: 11 6198-1115
wegastur@wegastur.com.br

Wepss Turisme ema agscin
comprametida com vack
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TIRE 0 ABACAXI DA SUA EMPRESA tom nove terminal

& = de cargas em
Invista em solucoes BT Manaus

Ja estd em operagdo 0 novo
terminal de cargas do
Rapiddo Cometa em Manaus,
AM. Localizado ao lado do
distrito industrial, possui
capacidade par atender 32
veiculos simultaneamente e
ocupa uma area de 21 000
m2, sendo 2 800 m2 de area
construida, com 1 400
posicBes/paletes, e 18 000 m2
para estacionamento de
carretas. A escolha do local
levou em conta a proximidade
do rio Amazonas, de onde
partem as balsas em direcédo
afilial da empresa em Belém
do Par4, ponto de distribuicdo
paratodo o Norte e Nordeste
das cargas saidas de Manaus.

Jost produz
equipamento para
levantar bitrens

O aparelho AL B280 (p),
desenvolvido pela Jost Brasil
—empresa do grupo Randon
—é usado para levantar
bitrens. Tem capacidade para
24 a 28 toneladas e pode ser
adaptado a composigdes de
qualquer marca.

Resolugao

da ANTT

consolida OTM
Eliminando a exigéncia do

1 mais avancata becnologia seguro prévio, a resolucéo
794, de 22 de novembro
Gltimo, assinada pela Agéncia
Nacional de Transportes
Terrestres — ANTT resolveu o
impasse que impedia a
consolidacdo do Operador
Multimodal de Cargas — OTM.
Afinal, uma vez que ndo se
conhecia os meios de
transporte que seriam usados
em uma operagdo multimodal,
era dificil calcular o seguro

BT do Brasil et e ik BT América Latina antes da contratacdo dos ’
servicos. De acordo com José

it - PR+ 11) 3 128 Mgl Jmnaden - Smag » (1) 384T 141 Argeiio - Butres A - Aharmag Ve « =B 11 6580 714 Alexandre Resende, diretor

Filist S Pails - 5P » [11] 4531 77 e o 515 1348 B4 i - havivaam = +54 1 3K P

: i 111] 453 I:I- o Ty Erawie i el - Paani Sgaparer o = (5 1) TH 4470 Thite I.-1""i' --n'.“ I.~]-111.] X geral da ANTT, ha 140
St celiimITn & ’ . R T TTHE suvy w5 1302 1 . e x

wranad - Fardnd Fou pamaris o 1§ T Sonla Cotaring - [rpdmgmon Catrrense - U] 002 1900 Fid - Lagieniy pedidos de habilitagdo para

empresas de OTM no pais e,
agora, “basta fazer um
recadastramento dentro de 90
dias na ANTT para comegar a
operar”.

v melhor relagse costo/benatich

1 makar durabilidade & menst manulanCio
1 pis-venda confidvel & &gl
+ masar pradutividede [mais paletes mavimentados por turne|

1a mais comgleda linha de eléfricas
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