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Armazenagem em
foco nesta edicao

uas matérias especiais inseridas nesta edicao tratam da armazenagem.

A primeira delas diz respeito a self storage, uma oferta de espacos

para armazenagem que estd em pleno desenvolvimento, apesar da

crise econdmica — pelo menos é o que diz a maioria dos representantes das
empresas que participam desta matéria especial.

Alias, os topicos desta abordagem envolvem, além da andlise do segmento
de self storage, nos dias de hoje, as perspectivas em médio prazo, os problemas
enfrentados e como estes poderiam ser resolvidos. E aponta, ainda, os beneficios
de se usar o self storage.

0 outro destaque da edicéo, ainda com foco na armazenagem, abrange os
sistemas de armazenagem.

Aqui os enfoques s3o: andlise do segmento de sistemas de armazenagem
nos dias de hoje; 0s novos segmentos que estao se utilizando dos sistemas de
armazenagem; as perspectivas para 2016; tendéncias nesta area, de um modo
geral; e as novidades em termos de sistemas de armazenagem — principalmente
tecnologia. Aqui, 0s representantes das empresas participantes também
apontam boas perspectivas, apesar da situagdo econdmica e politica.

Complementando os destaques da edico, temos a cobertura da Intermodal,
realizada em abril Ultimo e considerada uma das mais importantes feiras
do segmento realizada no Brasil. Aqui damos espaco para as empresas que
participaram do evento apresentarem suas novidades, os investimentos, as
parcerias e 0s novos negocios. Para quem ndo pode comparecer a feira, uma
oportunidade de conhecer, um pouco, do que foi mostrado.

Finalizando, gostariamos de lembrar que o nosso site foi totalmente
reformulado, tornando-se ainda mais atrativo e sem perder a qualidade da
informagdo que sempre marcou a nossa trajetoria.

E, além do site, as informaces divulgadas pela Logwebtambém chegam aos
nossos leitores através do facebook, do twiter, do linkedin e também do nosso
app, para Android e iPhone.

Sem contar que a Logweb acaba de lancar mais uma frente na sua
plataforma de comunicagao, o Canal Logweb - YouTub, que ja é um grande
sucesso! Acesse: https://goo.gl/ingjlu

Os editores

ogweb_editora Canal Logweb
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Transportes Cavarzan participa
do "Programa de Exceléncia em
Transportes” organizado pela Ypé

omo ja é de conhe-

cimento do segmen-

to, a Quimica Ampa-
ro (Fone: 19 3808.8000),
mais conhecida pela marca
Ypé, estd promovendo o
“"Programa de Exceléncia
em Transportes Ypé“, do
qual a Logweb é a divulga-
dora oficial.

0O Programa é uma inicia-
tiva que a empresa lanca
em 2016, alinhada a sua estratégia de
alavancar o nivel de servico junto aos
seus clientes, e abrangera 48 transpor-
tadoras que sdo responsaveis pela dis-
tribuicdo nacional da Ypé em suas cinco
unidades de expedicao (saiba mais na
matéria “Ypé lanca Programa de Exce-
léncia em Transportes, que abrangera
quarenta e oito transportadoras”, pu-
blicada a pagina 40 da edicdo 168, de
abril dltimo).

A Transportes Cavarzan (Fone: 19
3807.1665) é uma das transporta-
doras que atende a Ypé. Falando da
importancia do Programa para a sua

empresa, Antonio Marcos Cavarzan,

socio-administrador da Transportadora,
diz que “visamos novas oportunidades
de negdcios junto a nossos clientes,
desenvolvendo e melhorando nosso de-
sempenho — pontualidade, qualidade e
seguranca no servico de transportes”.
Sobre as medidas que a empresa to-
mou e/ou est4 tomando para ser eleita
a melhor transportadora, Anténio Mar-
cos cita: plantdo de servicos 24 horas
para resolucdo de possiveis eventua-
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lidades; contratacdo
de manobrista habi-
litado e treinado para
atender o cliente com
pontualidade; e fro-
tas com manutencdo
preventiva,  minimi-
zando  imprevistos
que possam  gerar
atrasos nas entregas.
“Utilizamos  veicu-
los apropriados ao
produto e a operacdo, capazes de su-
portar as necessidades operacionais
e protegendo contra riscos de avarias,
danos e contaminagdes, entre outros.
0O encarregado pelo departamento de
logistica, em conjunto com o motorista,
determina a roteirizacdo com base na
localizacdo do destinatério, priorizan-
do o cumprimento do agendamento.
Também realizamos treinamento com
nossos colaboradores, orientando que
iniciem o transporte dirigindo com cau-
tela, respeitando legislacdo de transito,
assegurando condicdes de seguranca
para prevenir acidentes."” wawes

Errata
Na matéria “Ypé lanca
Programa de Exceléncia em
Transportes, que abrangera
quarenta e oito transportadoras”,
publicada a pagina 40 da edicdo
168, de abril dltimo, o cargo do
Jodo Biarari estd incorreto. Ele
é diretor de logistica da Ypé, e
ndo gerente nacional de vendas,
como consta na referida matéria.

Rucker langa nova
versao do trator
terminal TT-40I

A Rucker Equipamentos Indus-
triais (Fone: 11 4187.2600) anun-
ciou o langamento da nova versao
do TT-40, trator terminal desenha-
do especificamente para operagdes
em portos e terminais portudrios,
centros logisticos, mineragao e in-
dustrias. Um dos seus diferenciais
¢ o sistema de quinta roda mével.
“Do interior da cabine, o operador
consegue acionar a elevagdo da
quinta roda, sem a necessidade
de descer da cabine para acoplar
ou desacoplar a carreta. Isso gera
um importante ganho de tempo”,
explica o diretor geral da Rucker,
Rafael Mendes. O equipamento
¢ montado com motor Cummins
ou MWM, de baixa poténcia e
alto torque, e conta, também, com
transmissdo automatica Allison, de
seis marchas a frente, além de uma
aré. Nanova versdo, a cabine foi
totalmente alterada gragas a uma
parceria com a também Brasileira
Brascab. O equipamento aban-
donou as linhas quadradas para
ganhar um ar de modernidade, com
mais ergomonia. Outra mudanca
no novo TT-40, que chega ao
mercado nas versdes 4x4 e 4x2,
foi a motorizagdo, substituindo um
motor mecanico por um eletronico.
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\Vais expositores da

TranspoSul em destague

Nesta edicdo, destacamos mais alguns dos expositores
da 18?2 TranspoSul — Feira e Congresso de Transporte e

Logistica, que acontece no periodo de 12 a 14 de julho proximo,
em Porto Alegre, RS. A Logweb ¢é “Midia Oficial” do evento.

Senff

Fornecedora de solugdes para a
gestdo de meio de pagamentos em
transportes e frotas em geral, cartdes
beneficios para todas as empresas,
cartdo de crédito com a marca do
varejo, servicos financeiros e de call
center, a Senff (Fone: 41 3313.1841)
participa da TranspoSul pelo terceiro
ano. “Nesta edicdo, temos conviccao
de obter os mesmos resultados dos
anos anteriores. Afinal, a feira nos
permite contato direto com os prin-
cipais empresarios do setor de trans-
portes, 0 que j& nos propiciou varios
negécios que evoluiram a partir do
contato inicial no evento, além, é cla-
ro, do relacionamento com os atuais
clientes que nos déo o prazer da vi-
sita no stand”, diz Werther Liconti,
diretor comercial da empresa. Du-
rante o evento, serdo apresentadas
solugdes para a gestao de transpor-
tes, como o Controle de Frota, Car-
tdo Combustivel e Frete Eletronico.
E também Cartdes beneficios como
o Alimentacdo, Refeicdo, Adianta-
mento Salarial e Cartdo Folha de
Pagamento. “Como novidades, apre-
sentaremos novas funcionalidades
agregadas aos produtos acima ci-
tados, como o aplicativo para celu-
lares, que permite a localizacdo do
posto de abastecimento mais proxi-
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mo, e também o novo Cartdo Folha
de Pagamento, que foi desenvolvido
para atender a demanda de empre-
sas que precisam pagar os seus co-
laboradores, evitando os altos custos
bancarios”, completa Liconti.

Scania Latin America

A Scania Latin America (Fone: 11
4344.9333) esteve presente em todas
as edicbes da TranspoSul. “O principal
motivo é a real importancia da feira, que
nos propicia a oportunidade de estar
mais proximos das empresas de trans-
porte da regido Sul. Na feira, podemos
apresentar nossas solucdes a um seleto
publico, além de atrair novos clientes”,
revela Victor Carvalho, diretor de vendas
de caminhdes da Scania no Brasil. Ele
também diz que em todas as edicdes
da feira a empresa sempre obteve bons
resultados comerciais e de relaciona-
mento com o cliente que justificam a
participacéo frequente. A empresa vai

expor na TranspoSul 2016 os caminhdes
pesados R 440 e R 480. "0 R 440 pos-
sui 440 cv de poténcia e desenvolve tor-
que de 2.300 Nm ja a 1.000 rpm. Em
sua quarta geracéo e um item de série,
a caixa automatizada Scania Opticruise
traz ao R 440 melhor rentabilidade com
méaxima disponibilidade. Ele é oferecido
nas configuracGes de rodas 4x2, 6x2 e
6x4 e tem vocacdo para aplicacoes de
longas distancias com implementos
como ba, sider, carga seca, cacamba,
contéiner, frigorifico, tanque, cegonha e
pranchas para cargas indivisiveis”, diz o
diretor de vendas de caminhdes. Por sua
vez, 0 Scania R 480 6x4 é vocaciona-
do para atender operactes rodovidrias
de longas distancias e pode tracionar
implementos como bad, tanque, sider,
entre outros. Possui motor 13 litros de
480 cv de poténcia e desenvolve torque
de 2.400 Nm entre 1.000 e 1.350 rpm.
De série, ele também é equipado com a
caixa Opticruise. wwes
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Self storage: embora ainda
desconhecido, segmento apresenta-se
COMO bastante promissor

Segundo os
representantes

do setor, o self
storage esta se
desenvolvendo
mMesmo em meio a
crise econdmica pela
qual o pais passa, e
até se fortalecendo
com ela. E é diferente
do conhecido
“guarda-moveis”.

uando se aborda o tema “self

storage” no Brasil, o primeiro

comentario que se ouve é que
é um segmento ainda pouco conheci-
do —muito embora, outra denominacao
mais conhecida para o tema — “guar-
da-méveis” — seja de conhecimento do
mercado.

‘0 segmento de self storage ainda é
novo no Brasil, situacdo bem diferen-
te da encontrada nos Estados Unidos,
onde h& mais de 50.000 instalacoes de
self storage, superando a quantidade
de lojas de McDonald's e Starbucks so-
madas. Na Europa, o mercado continua
crescendo e em 2015 foram registradas
2.600 unidades, totalizando uma area
locavel de 7,5 milhdes de metros qua-
drados. Houve um aumento de 7,1%
em comparacao a 2014, um adicional
de 173 instalacdes”, explica Thiago

- MAI 2016

Cordeiro, CEO da GoodStorage (Fone:
112222.1220).

No Brasil, segundo a Associacdo Bra-
sileira de Self-Storage — Asbrass, o mer-
cado cresce em média 5% ao ano. “A
GoodStorage cresceu 150% em 2015,
terminando o ano de 2015 com 5 uni-
dades e lideranca no mercado de Sao
Paulo”, assinala Cordeiro.

Ele é complementado por Paola
Noguchi, diretora-executiva da DCL
Real Estate, empresa proprietdria da
D-Espaco. (Fone: 41 3090.3600). Tam-
bém para ela, o segmento ainda é pou-
co conhecido. "0 desconhecimento e
a falta de habito séo desafios que en-
frentamos. No geral, em Curitiba, PR,
e regidao metropolitana, hoje vemos
um mercado crescendo muito amado-

ramente, com concorrentes que nem
sempre vislumbram o profissionalismo
necessario para a operacao. Abrem-se

espacos que sdo heranca ou metros
quadrados adaptados. Mas sabemos
que o mercado é analisado por players
maiores. Assim como os co-workings,
que estdo ganhando grande espaco na
nova realidade de trabalho hoje, acre-
dito que os selfs venham a fazer esse
papel”, salienta Paola.

Mercado promissor

Outra constatacdo, ainda com refe-
réncia ao self storage, é que, apesar de
ser um mercado novo e pouco conheci-
do, ele apresenta um grande potencial
de crescimento.

"Ultrapassando a barreira do conhe-
cimento, é um mercado promissor e de
forte crescimento. Deve haver segmen-
tacdo por qualidade de produto ofereci-
do”, acredita Paola, da D-Espaco.

Na verdade, de acordo com Cordei-
ro, da GoodStorage, a perspectiva é de




que o segmento, além de crescer em
ntimero de players, seja uma referéncia
em otimizacdo de espacos e de que a
solugdo contribua para uma vida mais
inteligente nas grandes cidades.

Na visdo de Allan Paiotti, CEO do
Guarde Aqui (Fone: 11 3797.3969), o
setor de self storage estd se desenvol-
vendo mesmo em meio a crise econo-
mica pela qual o pais passa, e até se
fortalecendo com ela.

"Os motivos sdo simples: pessoas
juridicas tém a preocupacéo de redu-
zir custos. Mesmo que os aluguéis, em
algumas pracas, apresentem estabiliza-
¢do ou até queda de precos, os contra-
tos de locacdo sao de longo prazo — no
minimo, 12 meses. Além disso, a dificul-
dade fiscal das administracdes publicas
tem levado os governos a aumentar os
valores de impostos como [PTU e ICMS
—esse Ultimo, por extensdo, impactando

nos custos de energia
e 4gua. O aumento de
tributos encarece os
condominios, mas ndo
incide no valor de con-
tratacdo dos  boxes.
Entdo, naturalmente,
muitas empresas es-
tdo encontrando no
self storage uma solu-
cdo inteligente e com
0 custo bastante redu-
zido para manter seus
estoques e arquivos-
mortos, por exemplo.
J4 as familias, com a
crise, deixaram de procurar apartamen-
tos maiores e passaram a se contentar
com uma reforma ou, infelizmente, se
viram obrigadas a mudar para espacos
menores, com o aluguel mais em con-
ta. No primeiro caso, o self storage é

Cordeiro, da GoodStorage:

0 segmento ainda é novo no

Brasil, situacéo bem diferente da
encontrada nos EUA, onde ha mais
de 50.000 instalagdes de self storage

0 espaco ideal para evitar
que seus pertences sejam
manchados, quebrados ou
danificados de qualquer
forma durante as obras. No
segundo, é comum que as
pessoas nao queiram se
desfazer de certos bens,
como moveis de familia,
seja porque estes tém va-
lor sentimental ou porque
esperam voltar para um lar
com mais espaco no futuro.
Novamente, o self storage é
0 espaco ideal para guardar
seus bens com seguranca,
conforto e praticidade, pelo tempo que
for necessario e sem apertar o bolso”,
explica Paiotti.

Outro importante fator a ser conside-
rado — ainda segundo o CEO do Guar-
de Aqui — é que o mercado brasileiro

Olha a SURPRESA
que a revista Logweb
reservou pra vocé na

edicao de julho!!!!!

Grandes marcas e oportunidades
de negdcios circulardo no
evento, e ainda, em paralelo a
Feira acontecera o Congresso
Técnico da TranspoSul,
formado por palestras, painéis

e seminarios e com publico
estimado em torno de 4.000
congressistas, que buscam
conhecimento relacionados ao
transporte de cargas e logistica.
O evento é considerado o 2°
maior na area de transporte e

logistica do Brasil.
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de Transporte e Logistica.
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Mas... tem mais:

Caderno sobre Logistica Farmacéutica, uma
otima oportunidade, pois a revista € enviada aos
principais executivos de logistica das empresas
farmacéuticas e seus distribuidores. Uma étima
oportunidade para mostrar a esse publico o seu
produto ou servigo.
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de self storage ainda
est4 engatinhando, ou
seja, tem muito tempo
e espago para crescer.
No Brasil hd apenas
cerca de 150 unidades
de self storage, sen-
do aproximadamente
60% delas no Estado
de Sao Paulo. Nos Esta-
dos Unidos, que ja tem
um mercado maduro,
h& muito mais unida-
des. “Além disso, ainda
nos Estados Unidos, o
setor apresenta taxas
de retomo sobre o valor investido su-
periores as de shoppings, condominios
empresariais e centros comerciais, entre
outras. O que indica que o setor tem
enorme potencial para avangar no Bra-
sil e atrair grandes empresas que hoje
estao focadas em outros segmentos do
mercado imobiliario.”

O GuardeAqui tem registrado um
crescimento expressivo na locacéo de
Seus espacos e, por isso, estd intensi-
ficando o plano de expansao de ati-
vidades no Pais. A empresa acaba de
inaugurar uma unidade no bairro do
Limdo, em S3o Paulo, capital, e j& esta
trabalhando na abertura de uma segun-
da unidade no Rio de Janeiro, em Sao
Cristévao. Também deve inaugurar mais
duas unidades na capital paulista até o
terceiro trimestre deste ano. “Chega-
mos, assim, a 15 unidades, sendo 12
em operacdo e trés em desenvolvimen-
to (Tatuapé, Morumbi e Sao Cristovao)
— com previsdo de inauguracdo ainda
em 2016", completa Paiotti.

0 sécio-fundador da MetroFit (Fone:
11 3777.0746), Hans Scholl, também
faz sua andlise a partir do mercado de
self storage e de seu uso por meio dos
clientes.

“Devido ao momento econdmico fra-
gil, identificamos grandes oportunida-
des para adquirirmos terrenos e imdveis

- MAI 2016

Paiotti, do Guarde Aqui: o setor
tem enorme potencial para
avangar e atrair empresas

que estdo focadas em outros
segmentos do mercado imobiliario

em localizacbes estraté-
gicas dentro de centros
urbanos. Isso  acontece
porque ha pouca concor-
réncia neste momento.
Para a MetroFit, este pré-
ximo ciclo é de oportuni-
dades para expandirmos
dentro da cidade de Séo
Paulo e para outras me-
& tropoles, como Rio de
Janeiro e Belo Horizonte.
|dentificamos, ~ também,
que a demanda por self
storage é registrada tanto
em momentos de econo-
mia aquecida quanto em momentos de
desaceleracéo. Isso porque oferece so-
lucéo para a falta de espaco tanto para
pessoas que estao se mudando para
apartamentos menores, de pais, ou pas-
sam por uma questao pontual — como
um casamento, a partilha de bens de
uma familia que precisam ficar guarda-
dos em local seguro enquanto a divisdo
nao ocorre... — quanto para empresas
que estdo passando por processos de
reestruturacao — elas podem armazenar
seus ativos conosco.”

Scholl revela, também, que hoje,
a MetroFit conta com duas unidades
em construcdo que serdo inauguradas

em breve, localizadas em Alphaville e
em Sdo Caetano, e com outras duas
em operacao: da Marginal Tieté e em
Santo André.

“A historia do mercado de self stora-
ge provou que ha uma grande deman-
da reprimida no pais, tanto para pessoa
fisica quanto para pessoa juridica. Po-
rém, o self storage depende de esca-
la, especialmente para absorver o alto
custo de marketing para divulgar as
vantagens desta solucao flexivel. Além
disso, o self storage é um negécio que
normalmente requer 5 anos para atingir
a maturidade, incluindo o investimento
alto envolvendo o imavel, que deve ter
por volta de 7.000m? de &rea construi-
da"”, acrescenta o socio-fundador da
MetroFit.

Ele também acredita que, com a eco-
nomia voltando ao equilibrio, o self sto-
rage continuara com a demanda aque-
cida. Porém, caso o cenario econdmico
continue delicado, 0 segmento devera
passar por um momento de consolida-
€30, em que as marcas mais estrutura-
das encontraréo boas oportunidades de
investimento. “De toda forma, o seg-
mento sofre também os efeitos de uma
economia retraindo. Mesmo assim, a
procura é menos afetada porque é uma
solucdo para pessoas fisicas e juridicas
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que precisam de espaco
adicional para armaze-
nar bens e produtos pelo
tempo que for neces-
sario para resolver pro-
blemas  espontaneos”,
completa Scholl.

Inés Varela, vice-pre-
sidente de marketing
da Stokarea (Fone: 11
4933.8587),
acredita que o segmento
apresenta um potencial
de crescimento muito
grande. De acordo com
ela, a reducdo da me-
tragem dos novos imoveis, fruto do
aumento do custo do metro quadra-
do nas grandes metrépoles como Sao
Paulo, é um aspecto que estimula a
procura por espago complementar para
armazenamento de moveis e objetos
por parte do consumidor Pessoa Fisica,
que representa aproximadamente 85%
do mercado de self storage. “Os 15%
restantes s3o compostos por pequenos
empresarios, profissionais liberais que
visualizam em um espaco de self sto-
rage uma excelente oportunidade para
guardar em seguranca ndo s6 o esto-
que de produtos, como, também, mate-
riais de divulgacdo como folhetos, dis-
plays e de apoio a vendas. Apesar disso,
o grande volume de oferta de espacos
de self storage ainda é maior do que a
demanda, até mesmo pelo desconheci-
mento do mercado sobre esta solucao”,
completa Inés.

Mas, ela diz que a empresa aposta
no crescimento do segmento a médio
e longo prazo. “A partir de um cendrio
que tende a se agravar de escassez de
espaco nos centros urbanos, tendéncia
de verticalizacdo imobilidria e aumen-
to do valor do metro quadrado, o self
storage tende a se consolidar como a
mais efetiva solucdo, tanto para pes-
soas fisicas quanto juridicas. Isso fica
claro até pelo interesse de diversos fun-

também B J
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Scholl, da MetroFit: “a demanda
por self storage € registrada
tanto em momentos de
economia aquecida quanto em
momentos de desaceleracéo”

dos de investimentos no
segmento.”

Vinicius  Tonioli, coor-
denador de marketing/
comercial da Unidos Self
Storage — Guarda Mo-
veis e Armazenagem
(Fone: 11 2762.6288), é
outro representante do
setor que enxerga o self
storage como um- setor
em franca expansdo no
mercado  brasileiro. "0
desafio deste segmento é
ser reconhecido e conheci-
do pelo publico alvo, uma
vez que uma boa parcela de potenciais
clientes ainda ndo conhece este servico.”

Tonioli também cré que no médio
prazo o segmento tende a manter seu
nivel de expansdo, principalmente no
atendimento a empresas e negocios
que tém cada vez mais utilizado o self
storage como opcdo para guarda de
arquivo-morto ou mercadorias. “Como
citamos, ainda hé espaco para o cresci-
mento, uma vez que existe uma parcela
do publico alvo que ainda ndo enxerga
a existéncia do self storage. Ao reco-
nhecer a existéncia, com certeza levara
em consideracao as vantagens da utili-
zacdo do servico”, completa.

ik o [
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Problemas e solucoes

Mas, apesar do grande potencial de
crescimento, o segmento ainda enfren-
ta alguns problemas.

Por exemplo, Cordeiro, da GoodSto-
rage, volta a questao de o segmento ser
relativamente novo no Brasil, portanto
a solugdo é pouco conhecida e os pla-
yers, além de ofertarem a solugao, tam-
bém realizam um trabalho para difundir
a categoria como um todo. “Um dos
problemas enfrentados pelo segmento
é a falta de conhecimento do cliente,
principalmente de pessoas juridicas en-
xergarem a solucdo como otimizacéo
de espacos e de logistica. A solucdo
ndo tem burocracia como outras solu-
¢Oes propostas pelo mercado, o espaco
é flexivel, ndo existe multa de rescisao
de contrato, entre outros beneficios.”

Pajotti, do Guarde Aqui, também
aponta que a grande dificuldade ainda
é o desconhecimento. “Como o setor
ainda é muito novo no pais, ainda é
confundido com o antigo guarda-mo-
veis. Esse € um problema que resol-
vemos com o tempo e com muito in-
vestimento em marketing para que as
pessoas conhecam essa nova solugao e
suas vantagens.”

Scholl, da MetroFit, por sua vez, acre-
dita que o maior desafio que o segmen-
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to esta superando esta relacio-
nado a divulgacdo do conceito.
"Anos atras, precisavamos apre-
sentar ao consumidor brasileiro
0 conceito do self storage para
que ele visualizasse a grande
solucdo que tinha a sua frente.
Nos j& passamos deste estagio
e mostramos as empresas e as
pessoas fisicas que o self stora-
ge ndo é um guarda-volumes. O
self storage é um espaco seguro,
com vigilancia 24h, em prédios
modernos e limpos e ambiente
climatizado. Ao apresentarmos
esse modelo de negocios nas-
cido nos Estados Unidos ao mercado
nacional, o publico entendeu rapida-
mente quais as vantagens e solucbes
que oferecemos especialmente porque
as grandes capitais brasileiras sdo alta-
mente verticalizadas, com grande con-
centracdo de pessoas. Tudo isso aumen-
ta o transito, diminui os apartamentos
e, consequentemente, 0 espaco para
guardar bens e produtos — no caso de
empresas.”

Para o socio-fundador da MetroFit, os
desafios poderiam ser resolvidos por meio
de investimentos continuos no marketing
e na divulgacdo do conceito, com o obje-
tivo de educar os clientes em potencial.

A andlise dos problemas e solugdes
feita por Inés, da Stokarea, segue pelo
mesmo caminho.

Como dito anteriormente, ndo existe
ainda uma cultura consolidada no Bra-
sil de utilizacdo de um espaco externo
de armazenamento como o self sto-
rage. Tradicionalmente, os espacos de
guarda-moveis utilizados séo espacos
adaptados, como casas e sobrados que
néo oferecem a privacidade, protecao e
acessibilidade do self storage.

No campo das empresas — continua a
vice-presidente de marketing da Stoka-
rea —, ainda existe a ideia que a locacdo
de espacos de armazenamento é cara e
utilizada apenas por empresas de gran-
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Tonioli, da Unidos: o self
storage engloba, também, o
conceito de guarda-méveis,
mas se trata de um servigo mais
moderno e mais completo

venham a fazer esse papel”

de porte. Por esta visao, 0 pequeno em-
presario cré ser mais barato armazenar
dentro da empresa seu estoque. Uma
ideia falsa que implica em perda de efi-
ciéncia e de espaco na sede.

"Para esclarecer estes falsos conceitos,
além de promocoes, a Stokarea inves-
te no contato direto com os potenciais
consumidores, se aproximando das suas
necessidades e apresentando solucGes
para seus problemas de armazenamen-
to. Procuramos apresentar dicas para
reducdo de custos em armazenagem,
dicas de como o self storage pode aju-
dar a reduzir os custos com mudanca e,
também, como pode ser uma ferramenta

Paola, da D-Espaco: “assim como
0s co-workings, que estdo ganhando
espago na nova realidade de
trabalho hoje, acredito que os selfs

essencial em um processo de do-
wnsizing, tao comum em diver-
sas empresas hoje em dia.”
Tonioli, da Unidos Self Stora-
ge, também aponta que, apesar
de uma crescente expansdo e
notoriedade no setor, o self sto-
rage ainda precisa se firmar e
pulverizar como a melhor opcdo
em armazenagem para pessoas
e empresas. "E um desafio que
vem sendo bem trabalhado pe-
las empresas do segmento com
acdes de marketing e publicida-
de, aumentando cada vez mais a
visibilidade do setor e procuran-
do desvincular o self storage do servico
de "guarda-moveis’. O self storage en-
globa, também, esta necessidade, mas
se trata de um servico mais moderno e
mais completo, com um conceito mais
ligado a facilidade, autonomia e ao di-
namismo, exigéncias basicas do dia a
dia de quem vive em uma metrépole.”
Finalizando, Paola, da D-Espaco,
revela que, além do conhecimento
e aculturamento, um dos problemas
enfrentados pelo segmento é a viséo
retrograda das prefeituras de como
enxergam o negocio. “Elas veem o self
storage como galpdes de armazena-
gem, colocando seu zoneamento para




zonas periféricas. O conceito de self é
muito urbano. Complementa as ten-
déncias e realidade de real estate, que,

Em relacdo ao zoneamento, Paola diz
que bastaria as prefeituras terem um
olhar mais moderno e cosmopolitano,

pensando no bem-estar da sua popula-
cdo. "E preciso atualizacao, assim como
ocorrem com os planos diretores.”

com cada vez menos terrenos e meno-
res, tem seus apartamentos menores.
E como uma garagem de casa, uma
necessidade de extensao da sua casa.
Afinal, além de mudancas, reformas e
pessoas juridicas, o self pode e deve
servir como esse ‘apoio/suporte fami-
liar'. Uma pessoa que vai deixar suas .
bicicletas e utensilios de manutencdo
ou roupas de inverno, por exemplo, ndo
vai de caminhdo ao self. Mas quando
ele é enquadrado como um galpéo de o
armazenagem, eles acham que as pes-
soas irdo transitar de caminhdes. Pelo
contrario, elas muitas vezes vao até a
pé para isso. Quando isso for superado, o
certamente as pessoas conseguirao se
beneficiar ainda mais do self storage.”

Falando sobre como estes problemas
poderiam ser resolvidos, a representan-
te da D-Espaco diz que em relacdo ao
conhecimento, as pessoas precisam co-
mecar a pensar na eficiéncia do uso do
espaco e nos beneficios que isso pode
gerar. Para isso, & necessaria constante
divulgacéo e exemplificacao.

“A unido da categoria, nesse sentido,
€ muito importante.”

Beneficios do self storage (segundo os entrevistados)

o [ uma extensdo das residéncias — cada dia menores — e das empresas —
que necessitam se adaptar as mudancas do mercado, seja com expansdo
ou retragao;

Acesso ao self a qualquer hora e dia, sete dias por semana;

e Economia de orcamento, ja que todas as locagdes de espacos tém inclu-
S0s CUstos como agua, luz e seguranga, entre outros;

Instalagbes contam com sistemas de seguranca dotados de cameras de
monitoramento 24 horas, com total privacidade de acesso ao usudrio e
seguro espedializado com cobertura total;

0 contrato é mensal, flexivel, sem burocracia ou impostos (caso de IPTU,
por exemplo);

e 0 locatério paga antecipadamente pelo més de uso e ndo hé prazo mi-
nimo de permanéncia: basta informar o desejo de manter ou ndo a area
locada para o periodo subsequente. Portanto, ndo é preciso, por exemplo,
apresentar seguro-fiana ou fiador para utilizar o espao;

e Os contratos flexiveis permitem que o tamanho do box e o tempo de loca-
(30 possam ser alterados de acordo com as necessidades de cada cliente;

* Maior protecdo aos objetos e mdveis guardados, pois 0s espagos sao in-
dividuais com acesso por senha pessoal ou chave. e

DE 10 ANOS
ERCADO

mize o seu tempo na movimentagao
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Sistemas de armazenagem: momento
& propicio, ja gue empresas buscam
automacao e reducao de custos

Também ha quem
destaque que a grande
revolucao no campo
da logistica esta
acontecendo porta
adentro nas empresas,
na intralogistica,

onde a combinagéo
de engenharia e

novas tecnologias

da informagéo
transformaram os
armazens no auténtico
coracao da cadeia de
abastecimento.

o se fazer uma anélise do seg-
mento de sistemas de arma-
zenagem nos dias de hoje, as
respostas coletadas pela nossa redacéo
passam pela situacdo econdmica que o
pais atravessa e abordaram, também, o
aspecto tecnoldgico destes sistemas.
Rodrigo Scheffer, responséavel por
Projetos na Aguia Sistemas (Fone: 42
3220.2666), se encaixa no primeiro
“time"”. Segundo ele, o mercado de
estruturas de armazenagem atraves-
sa, como outros ligados ao segmento
de logistica, momentos de retracao de
investimentos por parte das empresas.
Porém, diz ele, a Aguia acredita que
esses s40 tempos oportunos para pro-
mover melhorias em processos produ-
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tivos, investir em projetos
de alto nivel e novidades
tecnoldgicas, pois o mer-
cado fica atento aos dife-
renciais dos fornecedores.

Neste contexto se en-
caixa o segundo foco
desta andlise. "0 merca-
do de sistema de movi-
mentacdo e armazena-
gem esta numa fase de
novas oportunidades, as
empresas Ndo estao bus-
cando equipamentos e,
sim, solugdes completas.
As empresas provedoras
de solucdo entregam equipamentos
integrados a sistemas gerencidveis,
capazes de atender diversos setores
do mercado, como bebidas, automobi-
listico, distribuidores, etc. No momento
presenciamos uma crescente busca por
estas solucbes, fatos marcados pelo

tecnologias

del Campo, da SS| Schéfer:

0 segmento segue um ritmo

de inovagdes frenético, que se
traduz na incorporagao de novas

alto nimero de orca-
mentos em andamento;
porém, considerando o
momento  econdmico
atual, o tempo de deci-
S0 para investir nestas
solucbes estd maior”,
complementa Lucas Ro-
drigues Neto, supervisor
de negocios da Scheffer
Logistica e Automacao
(Fone: 42 3239.0700).
Daniel del Campo, CEO
da SSI Schéfer Latam
(Fone: 19 3826.8080),
também faz andlise se-
melhante. De acordo com ele, o segmen-
to segue um ritmo de inovagdes fre-
nético, que se traduz na incorporacdo
de novas tecnologias, assim como em
combinacdes de tecnologias novas e
existentes para oferecer solu¢des mais
abrangentes. “A demanda é cada vez




mais orientada a solugbes completas,
empresas que possam oferecer paco-
tes que resolvam cendrios, mais do que
oferecer s6 produtos. Também exige o
mercado e recompensa mais aquelas
empresas que mostram know-how e
competéncia na orientacdo e consulto-
ria dos projetos. Nao se espera partners
reativos e, sim, proativos”, enfatiza del
Campo.

Por sua vez, Gustavo Cristéfaro, ge-
rente comercial da ULMA Handling
Systems (Fone: 11 3711.5940), destaca
que a grande revolugdo no campo da
logistica esta acontecendo porta aden-
tro nas empresas, na logistica interna
(intralogistica), onde a combinacao de
engenharia e novas tecnologias da in-
formacdo transformaram os armazéns
no auténtico coracdo da cadeia de
abastecimento. Efetivamente, lembra
Cristéfaro, a introducdo de armazéns
automatizados no processo logistico
trouxe as empresas notaveis economias
de custos, um importante incremento
da produtividade em todos os proces-
sos do abastecimento, envolvendo, ain-
da, a producdo e distribuicao.

“Entendo que, nos dias de hoje, a
intralogistica é vista como um ponto
chave para o0 sucesso de uma empre-
sa, ligando diretamente a qualidade do
sistema logistico a satisfacéo do cliente
final. Desta maneira um sistema intralo-
gistico eficiente e estruturado traz be-
neficios que, ao final, podem inclusive
ser convertidos em lucro. Diante deste
cenério, a automacao da armazenagem
é vista como uma excelente ferramen-
ta para trazer a eficiéncia e seguranca
necessaria para atender essa nova de-
manda dentro das empresas. Contudo,
é preciso fazer escolhas adequadas
para tirar proveito desses sistemas: a
experiéncia do provedor, um bom pla-
nejamento e trabalho em equipe sé&o
fundamentais para o sucesso”, comple-
ta Avriel Oliveira, gerente de vendas da
Viastore Systems (Fone: 19.3305.4100).

Perspectivas

Os participantes desta
matéria especial tam-
bém falam sobre as pers-
pectivas para 2016, mais
uma vez tanto no aspec-
to econdmico, quanto no
de tecnologias.

“Acreditamos  que
2016 sera parecido com
0 ano de 2015, pois o
mercado estd cauteloso
com o desenrolar dos fa-
tos politicos e econdmi-
cos do nosso Pais. Saira
na frente o fornecedor
que souber investir em boas praticas
para reducdo de seus custos e em tec-
nologia para agregar a seus produtos,
além de manter o nivel de servicos
impecavel”, avalia Scheffer, da Aguia
Sistemas.

0 CEO da SSI Schéfer Latam destaca
que o PIB geral da nacao esta caindo,
porém ndo em todos os setores. “Al-
guns, inclusive, crescem, pelo que foca-
mos nossos esforcos em atender a es-
tas necessidades, além de nossa grande
base instalada. Para a SSI Schafer, 2016
se apresenta bem, gracas a nossa ca-
pilaridade no mercado nacional e nos-
sa forte expansdo nos Ultimos anos
nos paises vizinhos, onde ja contamos
com operacao prépria na Argentina,
Chile, Colémbia, Peru e México. Ainda
no Brasil, muitas empresas tém planos
de melhorar sua eficiéncia devido ao
cenario econdmico complicado. Mas
nos tempos que correm, € importante
escolher bem o parceiro de caminhada.
Na atual retracdo da economia, uma
parte de fornecedoras de solucdes pas-
sa por dificuldades, algumas empresas
estrangeiras até foram embora do pais
deixando clientes e parceiros em situa-
¢cdo complicada. Empresas nacionais de
sistemas tradicionais tiveram seu ritmo
de producdo reduzido drasticamente,
tendo, inclusive, que reduzir o quadro

Cristéfaro, da ULMA: a introdugédo
de armazéns automatizados
trouxe notaveis economias

de custos e um importante
incremento da produtividade

expressivamente, 0 que
afeta a situacdo finan-
ceira das mesmas. Néo
é 0 caso da SSI Schafer,
pois devido aos projetos
em curso nos diferen-
tes paises, continuamos
aumentando os inves-
timentos e o quadro de
funcionarios”, diz del
Campo.

Na visdo de Cristofa-
ro, da ULMA Handling
Systems, os momentos
de incerteza atualmente
vivenciados pelo merca-
do nacional exigem que se olhe com
uma dose de otimismo os desafios e
que se proponham acbes concretas e
criativas para oferecer solucbes ade-
quadas as empresas. “Acreditamos no
Brasil e temos compromisso pessoal e
profissional com nossos clientes para
oferecer as solu¢des mais adequadas as
suas demandas. A expectativa é que o
mercado recupere a confianca e retome
seu crescimento, mas agora é hora de
as empresas fornecedoras de sistemas,
como a ULMA, se prepararem para a
demanda reprimida que se apresentara
nos proximos meses. Nosso foco segue
sendo a inovacdo tecnoldgica como
prioridade estratégica para desenvolvi-
mento de sistemas flexiveis e eficientes,
que assegurem produtividade e contro-
le do processo como um todo.”

Oliveira, da Viastore Systems, tam-
bém fala do cenério politico-econdmico
que vivemos. O mercado, de uma ma-
neira geral, passa por um recessao, e a
automacdo passa a ser vista como uma
forma de otimizar os custos logisticos
e, consequentemente, aumentar a com-
petitividade das empresas no mercado.
H3, também, segmentos que ndo sdo
afetados e continuam com seu plano
de crescimento e investimento. "A Vias-
tore esta confiante em um bom 2016.
Estamos focados em oferecer o neces-
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sario para que as em-
presas possam atingir os
seus distintos objetivos,
transformando  nossos
clientes em parceiros”,
completa o gerente de
vendas.

E Rodrigues Neto, da
Scheffer, faz sua analise
pelo lado da tecnologia,
a qual, segundo ele, esta
em constante evolucao
— ano a ano, novas so-
lucbes sao desenvolvidas
a fim de agregar valor
ao negocio dos clientes.
"Dentro do cendrio atual precisamos
sempre de inovacGes, e o cliente busca
na Scheffer uma forma de atualizar ou
reinventar seu cendrio de trabalho, por
este motivo as perspectivas para 2016
sdo de que os clientes continuem bus-
cando inovar e para isso consultando a
Scheffer.”

Tendéncias

Neste contexto em que vivemos,
quais as tendéncias nesta area?

Rodrigues Neto, da Scheffer, lembra
que as empresas buscam cada vez
mais integracdo em seus processos. “E,
hoje, com a evolucdo da comunicacdo,
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Scheffer, da Aguwa: em 2016, saird
na frente o fornecedor que souber
investir em boas praticas para
reducgao de custos e em tecnologia
para agregar a seus produtos

notamos uma tendéncia
pelas empresas em sis-
temas cada vez mais au-
tonomos, capazes de se
adaptar a diferentes ti-
pos de processo, capazes
de trocar informacoes
com outros sistemas, ou
seja, as empresas que-
rem um sistema que seja
autossuficiente, e isso
pode ser notado com a
crescente evolucdo das
industrias 4.0."

Por sua vez, del Cam-
po, da SSI Schéfer La-
tam, diz que a tendéncia é incorporar
tecnologias que se paguem. “Nao te-
mos um produto especifico que ‘preci-
samos’ empurrar. Temos uma paleta de
produtos e solucGes grande, as vezes
uma consultoria de processos resolve
sem precisar investir em equipamentos,
outras vezes a incorporagdo de um soft-
ware WMS é a solucdo, ou talvez um
portapaletes ou uma caixa plastica, ou
finalmente um complexo sistema auto-
matico. Ou seja, ndo ha um padrdo ao
nosso entender quanto a tendéncia, o
que o mercado respeita é entender os
motivos para incorporar uma tecnolo-
gia determinada. Quais os beneficios,

em quanto tempo se paga? O mercado
quer solugdes e foge de modas.”
Cristofaro, da ULMA Handling Sys-
tems, também atesta que a tendéncia
observada nos Ultimos anos é o desen-
volvimento de projetos personalizados
aos negocios dos clientes. “Para isso,
a ULMA traca uma espécie de circun-
feréncia ao redor do cliente: prestamos
servicos de consultoria logistica, pla-
nejamento e engenharia, execucéo de
projetos, servico pés-venda e, caso ne-
cessario, reengenharia”, informa.

Novidades

Quando abordam as novidades em
termos de sistemas de armazenagem
— principalmente tecnologia —, os par-
ticipantes referem-se as suas proprias
empresas.

Por exemplo, Scheffer diz que a Aguia
Sistemas levara a Fispal uma novidade
no portfélio da empresa: um sistema
Dinamico Horizontal Acionado. O novo
produto foi desenvolvido a partir de de-
manda apresentada pelos clientes para
aumentar a densidade da armazena-
gem em Centros de Distribuicéo, alcan-
cando com isso, também, uma reducdo
de custos na cadeia logistica. "O sis-
tema Dinamico Horizontal Acionado é
composto por estruturas de estocagem




que movimentam os paletes de produ-
tos em pistas paralelas ao piso, ou seja,
sem a necessidade de inclinacéo e sem
perda dos niveis de armazenagem, per-
mitindo estocagem em tlneis de gran-
de profundidade.

A movimentacéo é feita empregando
a tecnologia Pulse Roller — rolos acio-
nados para a motorizagao. Esses roletes
detectam a presenca do palete sem a
necessidade de sensores 6ticos e, a par-
tir deste momento, inicia-se a criacdo
de uma légica para a movimentacao”,
finaliza Scheffer.

A Scheffer recentemente lancou
um sistema de armazenagem auto-
maético para estruturas tipo drive-in.
A solucdo contempla os ja conhecidos
transelevadores, porém utilizando um
carro satélite, a bateria, para realizar
0s processos de armazenagem e reti-
rada de cargas do armazém. Este sis-
tema garante uma alta densidade de
armazenagem ao sistema, reduzindo
custos de aquisicao de area e custos
operacionais. “Um fato importante
deste sistema é que o mesmo pode
contemplar varios carros satélites no
mesmo corredor, sendo transportados
por um Unico transelevador — ao passo
que uma carga esté sendo armazena-
da, outra carga ja foi disponibilizada
para retirada, o processo torna-se mais
eficiente e rapido com mais carros”,
explica Rodrigues Neto.

“Na SSI Schafer estamos completan-
do nossa gama de solucdes com alguns
lancamentos. Por exemplo, 0 SSI Schafer
Weasel. Trata-se de veiculo autoguiado
que trafega no piso, permitindo levar
mercadorias de um ponto a outro sem
criar barreiras para os fluxos existentes
concomitantes. No caso, esta solucdo
transporta caixas. Igualmente estamos
fazendo cada dia mais projetos de SSI
Schafer Autocruiser. Semelhante ao an-
terior, porém os carrinhos andam sobre
um circuito elevado. Ambas as solucoes
s30 muito Uteis, tanto para armazéns

quanto para processos
de fabricacdo, movimento
interno e armazém/linha
de produgao, e podem ser
combinadas com outro
sistema que estd tendo
enorme aceitacdo, nosso
SSI Schafer Logimat, que
é um armério vertical que
permite armazenar um
enorme niimero de SKUs
num espaco reduzidissi-
mo com total controle do
estoque. Igualmente o SSI
SCHAFER Logimat se co-
mercializa sozinho ou em
clusters.”

Por sua vez, a ULMA tem buscado
inovar e melhorar continuamente suas
solugdes automatizadas ao mercado,
fazendo de cada projeto uma solu-
cdo Unica e best practice para aquele
cliente, conta Cristofaro. "Além de al-
gumas solucdes que temos trabalha-
do em AGVs e sorters, nossa principal
novidade estd nos sistemas FSS/SQS.
Séo os sistemas de Ultima geracdo da
ULMA-DAIFUKU projetados com mate-
riais leves e motores de baixo consumo
que permitem a regeracdo de energia.
Estes equipamentos de separacdo de
pedidos possuem um mastro duplo
composto por um robd que se desloca

Oliveira, da Viastore: um
sistema intralogistico eficiente e
estruturado traz beneficios que,
ao final, podem inclusive ser
convertidos em lucro

horizontalmente dentro
de um corredor, guiado
por um- trilho inferior
e outro superior. Ade-
mais, dispde de um
deslocamento  vertical
para posicionar-se fren-
te a uma localizacdo
de estante para intro-
duzir ou extrair a carga
mediante extrator. Seu
projeto permite uma
carga/descarga simul-
tanea dos produtos,
permitindo fluxos ma-
Ximos que superam as
300 caixas/hora. O sistema de extracao
do robd é de gancho duplo e possui um
método de reposicionamento de gan-
cho que permite uma excelente agrupa-
¢cdo dos produtos. O sistema de separa-
cdo de pedidos FSS/SQS garante uma
precisdo exata na deteccdo na posicdo
da estante e possui avancadas técnicas
de frenagem e curvas de aceleracao”,
completa o gerente comercial da ULMA
Handling Systems.

Por fim, Oliveira destaca que a Vias-
tore lancou recentemente o seu siste-
ma shuttle de armazenagem, o Viaflex.
“Este lancamento nos permite oferecer
ainda mais flexibilidade aos nossos
clientes e parceiros.” wwe
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Mais destague aos
expositores da Movimat 2016

Trans Otemisto/Recanto
dos Pallets

Esta é a primeira participacdo da
Trans Otemisto Logistica e Transporte/
Recanto dos Pallets Ind. Com. Art. Mad.
(fone: 11 3831.4038) na Movimat. “Te-
mos boas perspectivas em relacdo ao
evento de 2016, pensamos em mos-
trar para 0 mercado que existimos”,
diz Rivaildo Ivo Ferreira, gerente geral
da empresa, que atua com transporte
rodovidrio de cargas e comercializacao/
locacdo de paletes PBR. “Como novi-
dade, apresentaremos o link transpor-
te x paletes — diferencial para quem
contratar nosso transporte ter apoio na
administracdo de paletes”, completa o
gerente geral.
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Startrade

A Startrade Ferramentas de Tl para
Logistica (Fone: 41 3117.8825) iniciou
as participacoes na Movimat em 2001.
“Nos anos de crise reforcamos a parti-
cipacao, por entender que as oportuni-
dades estao esperando por aqueles que
nao desistem delas!”, diz o diretor da
empresa, Luis Mauricio Gardolinski. Ele
também explica que, para a Startrade,
participar de feiras, requer muito pla-
nejamento para poder retirar destas o
méximo possivel, é um esforco concen-
trado que inicia a0 menos 6 a 9 meses
antes, porém colhem os frutos destas
participacdes por muitos anos. Sobre
0 que sera mostrado, Gardolinski diz
que os carros-chefes da empresa ha 20
anos, os softwares Maxload e Tops Pro
estardo 13 para alegria dos estudantes
e empresas que pagam altos fretes e
precisam de reducdo de custos rapida.
“Ampliamos a linha de equipamentos
para coleta de dimensdes volumétri-

cas de cargas, e hoje a Startrade tem a
maior e mais completa linha de ‘cuba-
dores estaticos’ da América Latina.
Equipamentos com as trés principais
tecnologias de medicao — ultrassom,
laser e dtica —, nos permitem medir
qualquer tipo de objeto, pacote, peca,
envelope, roupas, etc. Esta especializa-
cdo nos possibilita atender empresas
de todos os segmentos, de petréleo ao
e-business, passando por montadoras
de veiculos e Operadores Logisticos. De
grandes valvulas, a pequenos frascos de
cosméticos”, afirma Gardolinski. Sobre
as novidades que serdo apresentadas,
ele relaciona: Cubetape - equipamento
manual para cubagem de itens regula-
res ou irregulares com interface Bluet-
toth; iDimension - equipamento a laser
para cubagem de cargas regulares e
irregulares, que pesa, mede e fotografa,
com interface para qualquer sistema;
BoxCubo - equipamento nacional de
cubagem por ultrassom. e
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Contate nossos consultores!

comercial@expomovimat.com.br

Encontre as melhores solucGes para destacar
seus produtos e servios e



mercado

Intermodal:

COMO as empresas

do setor estao lidando com a
nova realidade econdomica?

Reunindo 600
marcas de 25
paises e um

publico qualificado
de visitantes,

a Intermodal
contribuiu para que
as companhias
pudessem perceber
que um ambiente
de crise pode ser
superado com mais
investimentos e
ousadia.

22 edicdo da Intermodal South
A America, que aconteceu entre

os dias 5 e 7 de abril, no Tran-
samérica Expo Center, em Sao Paulo, SP,
teve como premissas discutir as princi-
pais necessidades e contribuir com o
aumento no volume de negécios dos
setores de logistica, transporte de car-
gas e comércio exterior. E isso é funda-
mental, principalmente com o contur-
bado cendrio politico e econdmico que
0 pais vive. Mesmo com essa realida-
de, a feira registrou, em todos os dias,
corredores cheios e muitos visitantes
estrangeiros. Para driblar a crise e am-
pliar os negdcios, as empresas do setor
estdo apostando em novos segmentos
de atuacdo, como revelaram algumas
entrevistadas nesta cobertura especial.
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Porto de Antuérpia investe no Brasil

0 Brasil € um dos maiores parceiros comerciais do Porto de Antuérpia (Fone: +32
(0) 3 205 2011), da Bélgica, que, mantendo a tradicdo, participou da Intermodal
mais uma vez. Os contéineres representam a maior parte do volume de trafego
total de 6,1 milhdes de toneladas movimentadas entre eles em 2015. Os princi-
pais produtos de importacdo sdo agricolas, metais e pecas do setor de transportes.
A carga que sai de Antuérpia é essencialmente composta por verduras congeladas,
produtos farmacéuticos, quimicos, pecas automobilisticas e fertilizantes. Quatro em
cada cinco viagens de contéineres entre a Europa e o Brasil fazem escala no Porto
de Antuérpia, incluindo um servico de primeiro porto de escala a partir da Bahia.
Além disso, varios servicos de carga fracionada transitam mensalmente entre o
porto e diversos portos brasileiros. Expandindo sua representacéo no Brasil, con-
tratou Ricardo Sproesser para administrar e desenvolver os contatos comerciais.
0 profissional possui mais de 20 anos de experiéncia no setor maritimo e de logis-
tica. "Em termos de parcela do trafego maritimo anual com destino a Antuérpia, o
Brasil ocupa o sexto lugar”, afirmou Luc Arnouts, diretor comercial da Autoridade
Portudria de Antuérpia. “Nessas regides estratégicas, trabalhamos com represen-
tantes locais para desenvolver uma rede e gerar trafego”, acrescentou. O APEC
— Centro de Treinamento do Porto de Antuérpia também participou da Intermodal.
O centro, que nos Ultimos anos forneceu treinamento para quase 500 profissionais
brasileiros do setor maritimo, organizou um seminario sobre a funcéo dos portos
nas cadeias de abastecimento atuais e futuras.
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Grupo Martins ingressa na area de agenciamento de cargas

0 Grupo Martins (Fone: 11 3638.8200) aproveitou sua participagao na Intermodal
deste ano para apresentar o recém-montado departamento de agenciamento de carga.
"Utilizamos a feira como teste para saber como o mercado iria receber a nova area. Foi
muito positivo, representantes de varias empresas nos visitaram com proposta de ne-
gdcios”, contou Lourival Martins, presidente do grupo. O setor de contratacdo de frete
de carga era a parte do elo que faltava para a empresa fechar com estrutura propria
todos os servicos na cadeia do comércio exterior. “Nos trabalhamos com um volume
anual de carga bem significativo. Sempre passavamos para o mercado o agenciamento
do frete de transporte dessas mercadorias. Agora, nossos clientes tém a opcao de fazer
esse servico conosco”, explicou. Segundo Lourival, o departamento de agenciamento
de carga ja representa 25% do faturamento total da empresa. A feira também serviu
de oportunidade para o anuncio da terceira etapa da renovacao da sua frota de cami-
nhoes. Com cerca de 100 veiculos, entre carretas conteinerizadas e caminhdes de diver-
sos tipos, incluindo refrigerado, 0 Grupo Martins atende a distribuicdo de mercadorias
em todo o territério nacional e América Latina.

LATAM Cargo é a nova marca das empresas do grupo

Durante a Intermodal, 0 Grupo LATAM Airlines
anunciou a nova marca de suas filiais de carga.
LATAM Cargo passou a ser usada por TAM Cargo
(Fone: 0300 1159999), LAN Cargo, LAN Cargo - @ cl@®
Colémbia e Mas Air, formando, assim, o maior =
grupo de empresas aéreas de cargas da América
Latina, reunindo 140 destinos em 29 paises. “Além de representar o melhor de cada uma
das marcas, esta mudanca envolvera, também, uma evolucdo interna relacionada com
como fazemos as coisas, enfrentamos os problemas e desenvolvemos solucdes”, explicou
Cristian Ureta, vice-presidente de negécios de carga do grupo. As primeiras mudancas de
imagem comecardo durante o primeiro semestre de 2016 e serdo implementadas ao lon-
go dos proximos trés anos. O modelo de negdcios se baseia na otimizacao da capacidade
de cargas dos avides de passageiros e em uma frota de cargueiros dedicados. Isso permite
rentabilizar rotas, adequar a operacao aos ciclos economicos e oferecer um servico de
acordo com as condices e necessidades do mercado. O mercado brasileiro atualmente é
atendido com trés aeronaves cargueiras e em 162 aeronaves de passageiros, responden-
do por 51,6% de participacdo no mercado doméstico.

=Z LATAM
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Galpao Industrial
Locacao / Venda
ltupeva - Sao Paulo

Instalagdes modernas

+Fachada em painéis de concreto pré moldados
* Revestimento impermeabilizante nas telhas
+Nove docas elevadas com trés niveladoras
«Lampadas econfmicas em todo o local

= Amplo estacionamento & drea disponivel

Caracteristicas técnicas

« Pé direito médio de B metros

+8.000 m* de area fabril

« Piso para 5 ton'm?

= Cabine primdéria em operagio

« Termeno: 32,654 m? / Construco: 11.485 m?

Localizagao privilegiada

«Ponto estratégico para logistica da produgio
»Grande polo indusirial @ empresarial
«Zoneamento kve de restrictes

* Mener cusio por metro quadrado da regio
«Cidade oferaca incentivos

-9 A o s
Mais informacoes ligue‘ou acesse:
11-3831-3151 / 11-3831-3109
www.industrialitupeva.com.b
Agende uma visita ou consulte o comretor
de imoveis de sua preferéncia.

Rodovia Akzo Nobel n°, 1000
Itupeva - Sao Paulo - Brasil
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GLP expande atuacdo no Rio de Janeiro

A GLP — Global Logistics Properties (Fone: 11 3500.3700) mostrou na feira seu
portfélio no Brasil, que conta com 3,6 milhdes de metros quadrados de area total,
2,6 milhdes de metros quadrados concluidos e 1 milhdo de metros quadrados de
projetos em desenvolvimento. A empresa esta presente em 36 cidades de 11 estados
brasileiros, sendo 91% dos empreendimentos localizados em Sao Paulo e no Rio de
Janeiro. Mauro Dias, presidente da GLP Brasil, contou que 2015 foi bom, com quase
95% dos empreendimentos da companhia locados. “Mas houve enfraquecimento
no final do ano. As empresas estéo evitando tomar decisoes, o que vem refletindo
no nosso mercado de atuacéo, pois construimos de acordo com a demanda”. Ele
destacou que o Brasil, no entanto, tem um grande potencial para centros logisticos
classe A. “Uma tendéncia que vem aumentando é a migracdo das companhias para
galpdes com melhor qualidade, o que mantém o mercado aquecido”, disse. Dias re-
velou que a GLP esta construindo aquele que serd o segundo maior parque logistico
da empresa no pais, atras apenas do de Guarulhos. Localizado em Duque de Caxias,
RJ, 0 novo parque logistico (foto) tem altissimo padrao de qualidade e infraestrutura
completa. Foi projetado de forma modular, possibilitando a instalagao de empresas
e industrias de diversos segmentos. A previsdo € iniciar a primeira fase da obra, com
67.000 m2, no primeiro semestre de 2016. Outra novidade é a construcdo do GLP
Iraja, também no Rio de Janeiro, cujas obras iniciaram em abril. O empreendimento
conta com érea bruta locavel total de 109.703 m? e area construida de 29.000 m?.

Tokio Marine oferece solu¢oes em seguros

A Tokio Marine Seguradora (Fone: 0800 3286546) apresentou solucdes
completas para atender as demandas de embarcadores nacionais de impor-
tacdo e exportacao, de todos os portes, companhias de navegacao, despa-
chantes aduaneiros e transportadoras, entre outros publicos participantes. Na
area de transportes, a seguradora disponibiliza um produto diferenciado com
coberturas adequadas para os mais diversos tipos de operacdes, com ampla
rede global de atendimento e suporte em caso de sinistro. Também disponibi-
liza produtos para outros setores que integram a cadeia de negécios de logis-
tica, como operador portuario, riscos ambientais, garantia, E&O e empresarial,
entre outros. “Oferecemos consultoria em gestao e prevencdo de perda, assis-
téncia em caso de acidente e agilidade no processo de emissdo e regulagao de
sinistros”, afirmou Felipe Smith, diretor executivo de produtos pessoa juridica.
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Aplicativo JSL: seguranca e
inovacao para pagamento
de frete

Mostrando ~ seus  investimentos em
tecnologia, a JSL (Fone: 0800 0195755)
apresentou em seu estande o Aplicativo
JSL e 0 JSL Cartéo, "que garantem, tanto
ao contratante quanto ao contratado, o
compromisso da entrega realizada dentro
do tempo necessario e o pagamento do
frete de maneira segura e rapida”, confor-
me explicou Diorwilton Heusser, gerente
de meios de pagamentos. O aplicativo
traz uma série de recursos que auxiliam
os motoristas e ainda permitem aos seus
usudrios consultar a localizacdo da rede
de lojas Movida Rent a Car, filiais da JSL
e postos conveniados, onde os motoristas
tém desconto no preco do combustivel
utilizando o JSL Cartéo, além de obter in-
formages de saldo e extrato. Na opgao do
roteirizador, se o usuario for um motorista
a servico da empresa, é possivel acessar,
por meio do codigo de operagdo da via-
gem, a rota a ser realizada contando com
todas as informacGes dos postos creden-
ciados, filiais e o endereco do destino com
informagoes e contato do dliente. Caso
nao haja um cédigo da viagem, basta in-
formar a origem e o destino que o aplicati-
vo planejara a rota. “Com o novo sistema
na contratacdo e efetivacao do trabalho, é
possivel reduzir o periodo médio de uma
entrega, desde a contratacdo até o fim
do ciclo. Além disso, permite monitorar a
localizacao da carga e o cumprimento de
metas com a comprovacdo da data e da
hora em que a carga foi entregue”, expli-
cou Heusser. Desde o lancamento, o apli-
cativo j foi baixado 30.000 vezes.
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Log-In ressalta cabotagem
como alternativa a crise

A Intermodal foi a oportunidade para
a Log-In (Fone: 0800 7256446) desta-
car seus servicos na area de cabotagem
e os beneficios que o modal oferece
para diferentes segmentos, como o de
alimentos e bebidas, no qual pode re-
duzir significativamente o custo do fre-
te em longas distancias, em relacdo ao
valor cobrado no transporte rodovidrio.
Outro exemplo é o setor de eletroeletro-
nicos, principal alvo de roubos de carga
nas estradas, que ganha maior sequ-
ranca através do modal. Mesmo com
0 panorama de retracdo econdmica, 0s
volumes de cabotagem da companhia
apresentaram crescimento de 4% em
2015 em relacdo a 2014, totalizando
149 mil TEUs. Para Marcio Arany, dire-
tor comercial, em virtude do periodo
delicado da economia, as empresas
estdo mais abertas a novas solucdes.
“Antes, nem pensavam em mexer nas
suas operagoes, agora, passaram a ver
na cabotagem uma alternativa para ga-
nhar competitividade e alcancar novos
mercados, como o Nordeste, por exem-
plo”, contou. A companhia oferece aos
clientes a possibilidade de “testar” ou-
tras regides de atuacdo sem investir em
infraestrutura, contando com uma filial
virtual operacionalizada pela Log-In.
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Protege aposta no transporte de medicamentos

Com o objetivo de quebrar paradigmas, a Protege (Fone: 11 3156.0800) ressaltou
na Intermodal sua atuagdo no transporte de medicamentos através do Carga Segura,
servico voltado para cargas de alto valor realizado em veiculos com modelagem especial
e blindados. José Raul Baptista, gerente corporativo de logistica, explicou que como o
dinheiro circula pouco hoje em dia, os criminosos comecaram a mirar cargas valiosas,
como os farmacos. " Por isso, estamos focando no setor, oferecendo como diferenciais
escolta armada de quatro pessoas dentro do proprio veiculo e profissionais treinados,
além de caminhdo com cockpit e carroceria blindados, para proteger cargas e vidas”,
contou, acrescentando que o seguro oferecido é de R$ 15 milhGes. A Protege conta com
veiculos climatizados, monitorados full time, com tecnologia embarcada para controle
da temperatura e emissao de alertas em caso de qualquer alteracdo que possa interferir
na qualidade do produto. O servico Carga Segura foi criado para atender ao setor de
eletroeletrdnicos e, em vista a nova realidade, a empresa resolveu migrar a expertise para
outros segmentos, garantindo precos competitivos.

Gefco tem expansao geografica de 50% em 2015

Especialista em logistica industrial e automotiva, a Gefco (Fone: 11 2755.5500) di-
vulgou na feira que, geograficamente, a expansdo do grupo em 2015 atingiu 50%,
passando de 85 para 130 escritdrios proprios e somando mais de 11 mil colaboradores.
Atingindo novos mercados foi possivel ampliar as possibilidades de negacios, redese-
nhando e otimizando a cadeia logistica como forma de reducéo de custos ao cliente.
Como parte dessa expansao, a divisdo de Freight Forwarder também esta investindo no
modal aéreo, que hoje representa 26% de suas operacdes contra 74% das maritimas.
A logistica aérea possui maior valor agregado dos produtos, sendo um caminho para
oferecer mais soluces aos clientes e ampliar as fronteiras dos negocios. A perspectiva é
de um crescimento expressivo nesse modal até o ano de 2020. “Estamos diversificando
os setores de atuacdo, focando no mercado farmacéutico e em outros tipos de carga de
alto valor agregado, realizando, inclusive, desembaraco aduaneiro”, salientou Sandra
Turci, gerente comercial Brasil.
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onde embarcadores e transportadores de cargas se reilnem para homenagear
as empresas Top do Transporte 2016 eleitas pelo mercado.

Fevereiro e Margo

Envio do convite para 4.000 embarcadores de cargas,
de 14 ramos industriais, para participar da10°Pesquisa
Nacional dos Fornecedores de Servigos de Transportes.

Marco e Abril

Envio da cédula de votagao eletrdnica, para os eleitores
darem notas de desempenho aos fornecedores de
transportes, relativas a 5 parametros de performance.

Maio e Junho

As Editoras Frota e Logweb tabulam os votos recebidos
e checam se as transportadoras indicadas operam de
fato na especialidade.

Julho

As transportadoras rodovidrias de cargas, eleitas nas 21
categorias da premiagdo, sdo comunicadas da sua
indicagdo ao Prémio Top do Transporte 2016.

Agosto e Setembro

Produgdo das edices especiais das revistas FROTA&Cia
e LOGWEB, que trazem o ranking e as notas das
empresas eleitas como Top do Transporte 2016.

Outubro

Cerimdnia de premiagdo, com a participagdo das
transportadoras eleitas e dos representantes da
industria que as indicaram.

Realizacao
Frota TEweb

Saiba mais em www.topdotransporte.com.br
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Columbia cresce com logistica
para edlicas no Nordeste

O Grupo Columbia (Fone: 11
3330.6700) tem apostado no segmento
de energia edlica para crescer, oferecendo
servicos e estruturas integradas, que vao
do porto aos parques edlicos. Segundo o
diretor comercial da Columbia Nordeste,
Murillo Mello, este setor ja representa
30% do faturamento desta unidade do
Grupo. Ainda de acordo com ele, das cin-
o principais empresas deste segmento,
quatro ja sao seus clientes em operacoes
logisticas. A meta da Columbia Nordeste
¢ dobrar sua receita com servios ao se-
tor edlico nos proximos trés anos, o que
elevaria em 35% o faturamento da uni-
dade. Para isto, 0 Grupo conta com uma
operadora portuédria (CMLog), que atua
na Bahia e em Sergipe, e armazém alfan-
degado (Porto Seco) em Simdes Filho, na
regido metropolitana da capital baiana.
Mello diz que a Columbia ajuda os clien-
tes do setor edlico a enfrentar os princi-
pais gargalos logisticos da regido: falta
de espaco de armazenagem; competico
de cargas no mesmo porto (como em-
barques de veiculos em Salvador); e alto
volume de caminhdes (risco de avaria).
Os volumes de movimentacdo portua-
rio para o setor edlico em 2016 séo de
1.600 pas e 1.500 nacelles (geradores)
na cabotagem e mais 1.000 pas e 700
nacelles na importacéo.
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Infraero anunciou programa de concessao de

condominios logisticos

Uma das noticias divulgadas pela Infraero (Fone: 0800 727.1234) na Inter-
modal foi 0 lancamento do programa de concessao de condominios logisticos,
que envolve 22 reas, comecando com Uberlédndia, MG, Recife, PE, e Joinville,
SC. De acordo com o diretor comercial e de logistica de carga, André Luis Mar-
ques de Barros, os investimentos e pagamentos de aluguel a estatal ao longo
de 25 anos de concessdo dessas trés areas devem atingir R$ 500 milhdes.
Os vencedores podem sublocar as areas para outras empresas. A ideia ¢ di-
versificar as receitas em regides onde o transporte aéreo nao é tao forte e ha
necessidade de integracdo entre os modais aéreo, rodovidrio, portudrio e até
ferroviario. Em Uberlandia, o espago sera de 100.000 m2, com investimento e
aluguel em torno de R$ 60 milhes. Em Recife, serdo 30.000 m2, por R$ 140
milhdes, e, em Joinville, 70.000 m2 por 300 milhdes de reais. Na sequéncia
serao licitados mais trés dreas, em Vitéria, ES, Goiania, GO, e Navegantes, SC.

MRS foca em carga geral

E época de economizar, por isso a MRS Logistica (Fone: 32 3239.3920) aproveitou a
presenca na Intermodal para mostrar ao mercado que o transporte ferroviario pode ser
muito competitivo para diversas cargas, nao apenas commodities. A empresa é conhe-
cida pela atuacao com minérios, que representaram 74,2% do volume transportado
em 2015, e agora esta mirando as cargas gerais, como produtos siderdrgicos, agricolas,
cimentos, soja, trigo e aclicar, que representaram 25,8% do movimentado no ano pas-
sado, contra 24,7% registrado em 2014. A MRS ja transportou cilios posticos, vidros,
bonecas, motocicletas inteiras, bebidas e sucata. “Fechamos contrato com 34 novos
clientes no ano passado, de segmentos que ainda ndo tinham experimentado a ferro-
via em suas cadeias”, revelou Larissa Santos, coordenadora de inteligéncia de mercado
e planejamento de demanda. Segundo ela, as vantagens de utilizar o modal ferroviario
sdo: sustentabilidade, baixissimo indice de roubo e quantidade de carga transportada,
pois um trem pode substituir aproximadamente 500 caminhdes, dependendo do ta-
manho das cargas. A MRS registrou, pelo sequndo ano consecutivo, um crescimento
superior a 30% no transporte de contéineres. Em 2015, foram transportados 67,7 mil
TEUs, volume 31,4% superior a producdo anual de 2014. Com crescimento em todas
as rotas e sem nenhum caso de roubo de cargas registrado, este foi o melhor resultado
anual da ferrovia com as “caixas” desde 2010. E 2016 promete novos recordes: no
primeiro trimestre do ano, a ferrovia ja transportou 60% mais contéineres do que em
relacdo ao mesmo periodo de 2015.
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Viracopos se destaca no cenario de cargas
importadas e exportadas

Nos ultimos quatro anos, o Aeroporto Internacional de Viracopos (Fone: 19 3725.5346),
localizado em Campinas, SP, aumentou 22,5% sua participacdo, em valor FOB (US$), da
carga importada no Brasil, incluindo todos os modais.

Em 2012, no inicio da concessao, detinha 6,52% do total movimentado no mercado
brasileiro em bilhdes de délares. J& em 2015, esse percentual subiu para 8%. Em 2013,
comecou a demonstrar crescimento de participacdo no mercado, com 6,69%. No ano se-
guinte, em 2014, esse volume passou para 7,44%. Se analisados os dados de importacdo
apenas do modal aéreo, Viracopos vem se mantendo na lideranca absoluta com 41% do
total movimentado no Brasil em 2015. Na exportacao, aumentou sua fatia do mercado de
30,29% (em 2014) para 31,78% (em 2015) do valor FOB movimentado pelo modal aéreo
brasileiro. Além disso, também lidera na soma das exportacdes e importacoes pelo modal
aéreo, fechando com 38,86% do total em bilhdes de dolares que entraram ou sairam
do pais. Desde que assumiu a operacao do aeroporto, a concessionaria Aeroportos Brasil
Viracopos vem investindo continuamente em infraestrutura e sistemas. No inicio de 2015,
o Terminal de Cargas (Teca) recebeu um novo WMS, desenvolvido pela Viastore Systems
totalmente customizado. Foram aplicados R$ 9 milhdes e o contrato incluiu a implementa-
céo do WMS, do novo sistema de Controle Alfandegério e do Sistema de Billing (tarifacdo
e faturamento), todos funcionando de forma totalmente integrada. “A solucéo proporciona
mais seguranca no armazenamento da carga, um ganho consideravel na produtividade
do processo logistico, melhoria no acompanhamento, por parte dos clientes, do proces-
samento de suas cargas e um melhor atendimento a legislagdo vigente, pois ele terd um
controle alfandegério mais eficiente”, explicou o diretor-presidente de Viracopos, Gustavo
Miissnich. Em infraestrutura, a area de importacao ganhou 1.200 m? para liberacao de
cargas, o setor de recebimento sofreu alteracdes no layout para garantir mais agilidade, e
a area coberta para as operaces de importacao cresceu cerca de 8.000 m2. O complexo
frigorifico também foi ampliado e recebeu diversas melhorias, como controle mais eficiente
para todas as temperaturas; entrada e saida independentes; controle de umidade; area se-
gregada para produtos da linha salide; equipe treinada e dedicada ao atendimento dessa
linha; e aumento da rea, de 13.000 m3 para quase 21.000 m?. Viracopos também investiu
na renovagdo de seus equipamentos, com a aquisicao de 30 novas empilhadeiras de 2,5
toneladas e empilhadeiras de alta capacidade, para cargas de até 20 toneladas. O aeropor-
to é o primeiro do Brasil a receber a certificacdo de Operador Econmico Autorizado (OEA),
programa mundial do Comité da Organizacdo Mundial das Aduanas (OMA).
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Mercosul Line anuncia seu novo navio, o Mercosul Itajai

et

A Mercosul Line (Fone: 11 5103.0510), um dos maiores armadores de
cabotagem no Brasil, anunciou a entrega do Mercosul Itajai, um navio de
2,5 mil TEUs de dltima geracao, veloz e ambientalmente amigavel, cons-
truido no estaleiro Guangzhou Wenchong Shipyard Company, na China.
Com o investimento de R$ 200 milhdes, a Mercosul Line expande sua
frota para quatro embarcagdes e cria uma nova rota, conhecida como
Sling Two, que oferecerd paradas nos portos de Buenos Aires (Argentina),
Rio Grande (RS), Navegantes (SC), Santos (SP), Suape (PE), Fortaleza (CE)
e Salvador (BA). O Mercosul Itajaf serd batizado em junho. O investimento
e entrega do Mercosul Itajai, um navio com 198 metros e 2,5 mil TEUs,
vem ap6s mais de dois anos de estudos para ampliar a frota da Mercosul
Line no Brasil. “Investimos muito tempo, estudos e esforcos para melhorar
nossos servicos aos clientes brasileiros. Por isso, decidimos investir em
um novo navio com bandeira do pais, permitindo a criacdo de uma se-
gunda rota e acrescentando cinco novos portos ao nosso repertério de
servicos. Assim, oferecemos aos clientes a oportunidade de transportar
mercadorias entre Santos e Suape pela metade do tempo.  interessante
notar, também, que esse navio tem um motor mais eficiente, que gera
mais poténcia com menos combustivel”, disse Roberto Rodrigues, diretor
superintendente da Mercosul Line, referindo-se & reducdo da viagem en-
tre esses dois portos de oito para quatro dias. A Mercosul Line também
anunciou o lancamento de um segundo servico por meio de um Acordo
de Compartilhamento de Embarcacdo em parceria com a empresa Log-In.

BYD vai lancar transpaleteira
com torre patolada e empilhadeira retratil

Com um grande sucesso em vendas — a transpaleteira elétrica para 2 tone-
ladas com bateria de litio, que acaba de ser lancada — a BYD Brasil (Fone: 19
3514.2550) se prepara para efetuar mais dois lancamentos até o meio do ano.
Tratam-se da transpaleteira com torre patolada para 1,4 toneladas e até 5,40
m e da empilhadera retratil para 1,6 tone-
ladas e elevacdo de 8,5 e 11,5 m. Quem
conta as novidades é Henrique Antunes,
gerente nacional de vendas — empilhadeira
da empresa. Ele também lembra que a BYD
vem obtendo sucesso com a venda de em-
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pilhadeiras contrabalancadas e que o
lancamento da transpaleteira visa au-
mentar a participacdo da empresa no
mercado, atendendo a um segmento
com volume grande. “Estes equipa-
mentos atendem a todos os segmen-
tos, principalmente as empresas com
grande demanda de disponibilidade,
jé& que apresentam custo de hora tra-
balhada pequeno, por ndo haver ne-
cessidade de manutencao da bateria,
que atua com recarga rapida, em até
duas horas”, disse Antunes, salientan-
do que também é possivel a recarga
parcial da bateria — que tem garantia
de 5 anos. Por sua vez, Adalberto Ma-
luf, diretor de marketing, afirmou que
a chinesa BYD é o maior fabricante de
veiculos elétricos do mundo — leves
e pesados — e que comecaram como
fabricante de baterias, diversificando,
posteriormente, a linha de produtos.
"Acreditando no Brasil, a empresa tem
planos de investimento de 1 bilhao de
reais no pais até 2018, comecando
pela fabrica instalada em Campinas,
SP. Ali sdo montados chassis de 6ni-
bus, protétipos e pacotes de baterias
para varias aplicacdes. No final de
2016, ali também deve ser instalada
uma unidade de painel solar de até
200 megas. Trata-se da maior linha de
producdo de painel
solar da América
do Sul. Até 2018
a meta é instalar
trés plantas”, dis-
se Maluf. Sobre o
mercado brasileiro
de empilhadeiras,
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o diretor de marketing salientou que apresenta grande tendéncia para as elétricas, e
que oferecem empilhadeiras capazes de substituir as equipadas com baterias chum-
bo-acidas e a combustao. “O primeiro mercado onde passamos a oferecer empilha-
deiras fora da China foi o da Alemanha, e temos um marketing share muito bom.
Em 2015, passamos a atuar nos Estados Unidos, e em 2016 j& detinhamos 10% do
mercado com as nossas elétricas. No Brasil ndo vai ser diferente”, concluiu.

Servico aéreo da Panalpina que conecta China, Estados Unidos
e Brasil completa um ano

Em marco deste ano, o Brazil Wings, servico de transporte aéreo de cargas da Pa-
nalpina Brasil (Fone: 11 2165.5500), que interliga Hong Kong, na China, Huntsville,
nos Estados Unidos, e Campinas (SP), no Brasil, completou um ano, movimentando
mais de 7.000 toneladas. “Além do transporte aéreo, a operacdo combina armazena-
gem, consolidacdo e desembaraco aduaneiro, ou seja, é completa”, afirmou Gustavo
Paschoa, diretor de Vendas e Marketing.

O Brazil Wings é parte do acordo de longo prazo entre a empresa e a companhia
aérea Atlas Air e reforca sua atuacdo nos processos de importacéo de volumes de
alto valor agregado. Desde marco do ano passado, as cargas mais recorrentes sao
equipamentos aeronauticos, eletronicos, autopecas e farmacéuticos. O servico vem
se consolidando rapidamente e a demanda tende a aumentar. Um dos diferencias
que oferecemos é contar com profissionais brasileiros em nosso hub de Huntsville
no controle de qualidade e de processos do voo”, declarou o diretor de frete aéreo,
René Genofre. Com dois voos semanais (as quartas e sabados em Campinas) em
aeronaves cargueiras Boeing 747-400, com capacidade para cerca de 110 toneladas,
0 servico apresenta um transit time de até 48 horas de Hong Kong até o aeroporto
de Viracopos, com escala em Huntsville, no Alabama. " O fato de oferecermos capaci-
dade cargueira programada para o Brasil a partir de um aeroporto com menor fluxo
e prioritariamente cargueiro é um diferencial importante para os nossos clientes”,
acrescentou Genofre. Para complementar a operacdo, a Panalpina oferece servicos
didrios de transporte rodovirio conectando mais de dez grandes cidades dos Es-
tados Unidos a Huntsville. A empresa também gerencia o desembaraco aduaneiro
de importacdo e a entrega no destino final no Brasil. Um dos clientes da operadora
logistica é a John Deere, montadora de maquinas agricolas, que utiliza as duas fre-
quéncias do Brazil Wings desde que o servico foi criado. Evandro Maders, supervisor
de logistica internacional, contou que as pecas saem do Centro de Distribuicdo da
empresa localizado em Milan, no estado de lllinois, Estados Unidos, e chegam ao
Brasil através do aeroporto de Viracopos. wawe
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Ceva inaugura Centro de Exceléncia
L ogistica em S&o Paulo, o primeiro
da América do Sul

m marco Ultimo, a Ceva Logistics

(Fone: 11 4195.6947) abriu ofi-

cialmente seu mais novo Centro
de Exceléncia Logistica, o primeiro na
América do Sul, que se junta aos outros
trés da empresa, localizados nos Esta-
dos Unidos, em Cingapura e no Reino
Unido.

A estrutura estd situada dentro da
nova sede, em S&o Paulo, e conta com
uma érea de 30 m? onde os clientes
atuais e potenciais podem experimen-
tar, com exclusividade, as ferramentas e
as metodologias que a companhia apli-
ca para aperfeicoar as cadeias de supri-
mento e criar vantagem competitiva.

Composto por televisores, estrutura
portapaletes, embalagens, balanca e
equipamentos eletronicos utilizados para
otimizar os processos, o centro foi desen-

J—

volvido para mostrar as
capacidades da empre-
sa na administracdo da
Supply Chain, incluin-
do logistica inbound e
outbound, armazena-
gem, distribuicdo, apoio
a producao, pos-venda,
gerenciamento de fre-
tes e tecnologias usa-
das na gestao de seus
armazéns. “E um espa-
co limitado que traz to-
das as nossas solugbes
para que os interessa-
dos tenham completa
visibilidade do que oferecemos”, conta
0 vice-presidente de desenvolvimento de
negocios na América do Sul, Fabio Men-
dunekas.

O novo Centro de Exceléncia possui uma érea de 30 m?, onde os clientes podem
ter completa visibilidade do que a empresa oferece
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Nadia: “das 17 regides em
que estamos divididos, 15
apresentaram o desempenho
esperado ou acima das
expectativas em 2015”

Mudanca

Outra novidade é o retor-
no de Nadia Ribeiro a em-
presa. A profissional, que ja
havia trabalhado na Ceva
por 13 anos e passou 0s
(ltimos trés em outra ope-
radora logistica, voltou para
ocupar o cargo de presiden-
te executiva e responsavel
pela regido da América do
Sul. Ela sucede Richard Viei-
tes, que foi transferido para
a operacdo da empresa na
América do Norte como vi-
ce-presidente executivo de
contratos logisticos.

“Estou muito entusiasmada. Fatores
importantes na minha decisao foram a
forca e a solidez do seu novo modelo
operacional, a equipe de gestao expe-
riente conduzindo a empresa adiante e a
forma como essas duas coisas estdo di-
ferenciando a companhia no setor”, diz.

Para o CEO da Ceva Logistics, Xavier
Urbain, é uma satisfacdo receber Nadia
de volta a equipe da alta administracao.
“Tenho a certeza de que ela nos ajudara
a desenvolver a América do Sul e apoia-
ré 0 nosso objetivo de criar servicos com
alto valor agregado”.

Numeros e estratégias

A Ceva Holdings LLC divulgou, recen-
temente, os resultados do exercicio de
2015 encerrado em 31 de dezembro.
"A nova estratégia lancada no ano pas-
sado estd produzindo resultados positi-
VOS, Mesmo com um cenario econdmico



volatil. Das 17 regides em que estamos
divididos, 15 apresentaram o desempe-
nho esperado ou acima das expectativas,
0 que mostra que 0 modelo operacional
estd funcionando. Vemos também varias
oportunidades para melhorar ainda mais
0 nosso EBITDA em 2016, impulsionado
por investimentos continuos em nossas
equipes de vendas em campo”, explica
Nadia.

A empresa encerrou 2015 com uma
receita de, aproximadamente, US$ 7
bilhdes. Os processos e as melhorias de
produto em andamento em todas as li-
nhas de negécio continuam a produzir
resultados e a énfase em rotas comer-
ciais de qualidade permitiu ganhar par-
ticipacdo nas principais rotas ao longo
do ano. “Nossa transformacdo organiza-
cional continua e, recentemente, renova-
mos 0 nosso foco em aumentar as opor-
tunidades dentro da érea de transporte
terrestre. O investimento agressivo em

No Brasi, a Ceva conta com 50
transportadoras, realiza 155.000 viagens por
ano e possui quatro armazéns proprios

equipes de vendas em campo permitiu
captar novos clientes com sucesso em
2015, em particular pequenas e médias
empresas”, ressalta Urbain.

DHL lanca servico maritimo para cargas
fracionadas com garantia de transporte

A DHL Global Forwarding (Fone:
11 5042.5500) langou o servigo
Ocean Connect LCL Premium para
o transporte maritimo de carga
fracionada (LCL). Neste modo, caso
a carga ndo possa ser enviada na se-
mana prevista — e sob exclusiva res-
ponsabilidade do operador —a DHL
ira cobrir os custos do frete aéreo (de
aeroporto a aeroporto). De acordo
com o diretor do Produto Mariti-
mo da DHL Global Forwarding,
Ricardo Carui, “com esta inovagao,
clientes com prazos de entrega
apertados para cargas fracionadas
poderdo contar com a confiabilidade
¢ agilidade do transporte aéreo de
cargas, se necessario, ja incluso no
mesmo servigo premium.” O novo

servico também oferece outros bene-
ficios, como a operagdo na maioria
dos destinos, maiores rotas e alcance
dos servigos de cargas fracionadas,
presenga em 180 paises, com cerca
de 70 gateways, e acesso a 45.000
mil point pairs com mais de mil
servigos de cargas LCL semanais
ininterruptos. “Além disso, 97% das
importagdes de cargas fracionadas
da DHL sdo feitas em contéineres
consolidados da propria empresa. Na
area de exportacdo de cargas LCL,

a DHL Global Forwarding também
oferece transporte terrestre gratuito
para embarques internacionais via
porto de Santos, a partir das cidades
do Rio de Janeiro, Curitiba, Itajai e
Porto Alegre”, finaliza Carui.

Os principais mercados de atuagao
da empresa sdo tecnologia, consumo,
health care, automotivo (que representa
40% dos negocios) e energia renovavel
(edlica e solar), que esta em crescimen-
to. "Temos conquistado novos clientes e
ampliado os setores de atuacdo, 0 que
favorece 0s nossos resultados”, expde
Mendunekas.

No Brasil, a Ceva conta com 50 trans-
portadoras, realiza 155.000 viagens por
ano e possui quatro armazéns proprios.
A empresa estd investindo no Nordeste,
iniciando operacdes logisticas na regido.
A ideia é levar clientes do Sudeste para
14, para que ampliem sua drea de atua-
cdo: estratégia utilizada para aumentar a
receita, driblando a crise.

Para 2016, a perspectiva de cresci-
mento é de 10% a 15% na América
Latina, englobando todos os servicos.
O resultado serd puxado pelos setores
de health care e energia. wawes

La Violetera terceiriza
operacao logistica

Desde janeiro tiltimo, a movimenta-
¢d0 e a armazenagem de produtos da La
Violetera (Fone: 41 3227.8200) estdo
sendo realizadas pela Comfrio Stock Tech
(Fone: 41 3525.8228), especializada na
cadeia logistica no segmento de produtos
multitemperatura, com sede em Pinhais,
PR. A terceirizagdo da atividade para um
Operador Logistico, com especialidade no
ramo de alimentos, ja estava prevista no
planejamento estratégico da La Violetera.
Segundo o diretor geral, Felix Boeing Jr.,
“0 novo modelo amplia em 45% a produti-
vidade na distribuico e traz significativos
ganhos em reducéo de custos. Este movi-
mento também da inicio a um projeto de
reformulagdo da industria, contemplando a
modernizagdo das linhas de produgdo, com
conclusao prevista para 2018”.
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Ao completar 20 anos no pais,
lveco investe em Novos produtos
e no fortalecimento da rede

restes a completar 20 anos no pais,

a Iveco (Fone: 0800 702.3443)

estd investindo em um “movimen-
to pela exceléncia”, com novos produtos,
fortalecimento da rede e do pds-venda e
aportes continuos no complexo de Sete
Lagoas, MG. "A ideia é aprimorar o que
ja temos de bom e reforcar pontos-cha-
ves dessa engrenagem”, afirma Marco
Borba, vice-presidente para a América
Latina.

As bases para essa iniciativa ganha-
ram forca em 2014, com o inicio do
investimento de R$ 650 milhdes, que
serdo aplicados até o final do ano em
localizacdo de componentes, no aper-
feicoamento continuo dos processos
industriais e em pesquisas, entre outros
setores. Um bom exemplo disso é o
Campo de Provas da marca, inaugura-
do em 2015, onde cerca de 450 veicu-
los enfrentaram testes de resisténcia e
durabilidade.

Agora, o objetivo é contar com um
portfélio que priorize a produtividade,
sem deixar de lado a alta tecnologia.
“E fundamental tornar os modelos
ferramentas que atendam aos anseios
e as necessidades do cliente”, destaca
Ricardo Barion, diretor de marketing
para a América Latina.

Pensando nisso, o portfdlio 2016/2017
apresenta novidades. Na familia Daily, a
versao 40514 tem como objetivo aten-
der os clientes em regioes fora das zonas
de restricao e, até mesmo, em cidades
que restringem a circulacao de veiculos
acima de quatro toneladas. J& a linha
Tector passa a contar com novas opcdes.
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O Tector 310E30 8X2 possui capacidade de carga
de seis toneladas

0 170E21 tem como principal novidade
0 motor de quatro cilindros, que oferece
mais torque e agilidade nas operaces
urbanas, sequndo a empresa. A versdo
240E30 6X2 conta com 0 novo mator
de seis cilindros e 300 cv de poténcia.
O Tector 310E30 8X2 possui 0 quarto
eixo direcional e capacidade de carga
de seis toneladas. Nos pesados, o Stralis
440 e os Hi-Ways 440 e 480 receberam
adequacbes no powertrain.

Dando sequéncia ao desenvolvimen-
to de modelos customizados, a Iveco
apresenta os primeiros caminhdes do
programa de veiculos especiais. S&o
eles o Tector Coleta 170E28, voltado
para o trabalho de coleta de residuos
solidos, que tem como diferenciais de
fabrica tracdo 6x2 com eixo “Pusher” e
entre-eixos especifico, e o Tector Cons-
trucdo 260E30, utilizado na construgao

WErD

O Stralis 440, e outros modelos, receberam
adequagbes no powertrain

civil, que recebeu equipamento com
tomada de forca (REPTO), pneus de
uso misto e reservatorio de ar adicional
para pressurizacdo da dgua da betonei-
ra, entre outros itens.

Com relacdo a rede de atendimento,
a montadora inaugurou, recentemente,
duas novas concessionarias, a Autoviva,
em Vitdria, ES, e a Socel, em Natal, RN.
Atualmente, sdo 79 revendas distribui-
das pelo Brasil. Pensando no incremen-
to da capacitacdo da equipe, a Ilveco
realizou em 2015 treinamentos nas
areas comerciais e técnicas que totali-
zaram 3.362 horas.

Destaque para o programa de revisao
com preco fixo, lancado para facilitar
o planejamento do cliente e reduzir o
custo da manutencdo. A nova estraté-
gia consiste em oferecer aos motoris-
tas que possuem veiculos Daily, Tector



Posicionamento

“Iveco: carregada de poténcia“. Com o novo slogan, a montadora
pretende traduzir seus dois principais atributos: forca e poténcia. Ba-
rion explica que a palavra “carregada” reflete sua capacidade de res-
posta ao mercado e abrange todas as frentes de atuacdo da marca,
além de ser “carregada” de solugdes, de talentos e de dedicacdo. “Ja
o termo ‘poténcia’ manifesta a forca e o empenho em estar sempre a
frente e na busca pela competitividade”, complementa.

De acordo com o diretor de marketing, em momentos desafiadores
COMo 0 que o pais vive, é necessario se reinventar. “0 segmento de
veiculos comerciais no Brasil € muito amplo e apresenta uma enorme
possibilidade de crescimento, o que exigiu uma abordagem a altura
da marca. O objetivo é melhorar ainda mais o que ja temos de bom
e reforcar pontos-chaves para continuar fazendo da Iveco uma das

maiores fabricantes de veiculos comerciais do pais”, salienta.

e Stralis, uma tabela de precos para as
revisdes de 10 a 120 mil quilémetros.
0 grande diferencial esta no valor, em
média 10% menor do que o encontra-
do no mercado.

Outra novidade é o lancamento de
uma linha de componentes para vei-
culos fora da garantia. A nova gama,
conhecida como “Nex Pro”, é compos-
ta por pegas originais homologadas
pelos engenheiros da montadora, com
a vantagem de ter precos praticados
no mercado alternativo. “Para marcar
esse momento, a lveco anuncia uma
nova identidade e um novo posiciona-

mento no mercado, como resultado de
uma pesquisa com mais de 500 pes-
soas, caminhoneiros, frotistas, publico
interno e concessionarios”, completa
Borba.

0 vice-presidente fez questao de res-
saltar que a empresa est4 com o pé no
acelerador, ou seja, seguindo o planeja-
do, sem quaisquer alteracdes em virtu-
de da atual situagao econdémica. “Claro
que estamos preocupados, ndo vivemos
0 patamar adequado para o mercado
brasileiro, mas o setor vai voltar a cres-
cer, e estaremos preparados para o mo-
mento da retomada”, diz. wawe

Correios e Viracopos
vao criar hub de
cargas expressas

Os Correios ¢ 0 Aeroporto Inter-
nacional de Viracopos (Fone: 19
3725.6357) assinaram um proto-
colo de intengdes para implantar,
dentro do aeroporto, um hub logis-
tico de cargas postais expressas da
estatal. O centro operacional dos
Correios tera um galpao 35.000 m?
em uma érea total de 100.000 m* do
sitio aeroportudrio e processara 1/3
de toda a carga do modal aéreo do
Pais. O objetivo € que o centro inte-
grado de logistica comece a funcio-
nar dentro de dois anos e meio. Os
Correios devem operar inicialmente
com 44 voos domésticos didrios a
partir de Viracopos dentro da cha-
mada RPN (Rede Postal Noturna).
A previsdo ¢ que, inicialmente,

160 caminhdes fagam o transporte
rodovidrio didrio a partir do centro
de operagdes de Viracopos. Para
Fabiano Cabral Junior, vice-presi-
dente de Encomenda dos Correios,
0 novo hub possibilitard & empresa
areorganizagdo de toda a sua malha
aérea e a redugdo de custos e 0
aumento de eficiéncia na entrega
das remessas. “A partir desse passo,
os Correios estao alinhados as prin-
cipais empresas postais do mundo”,
disse Cabral Jinior. Por sua vez,

o diretor-presidente de Viracopos,
Gustavo Miissnich, ressaltou que o
acordo com os Correios soma ainda
mais ao projeto de tornar Viraco-
pos 0 maior ¢ melhor aeroporto

da América Latina. “Viracopos

foi premiado recentemente como
melhor aeroporto de carga da Amé-
rica Latina e esse acordo com os
Correios s0 vem a confirmar esse
trabalho”, concluiu Miissnich.
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Administracao centralizada e
burocracia estao entre 0s grandes
entraves do setor portuario

O diretor-presidente da
ABPT, Wilen Manteli,
critica a desgovernanca
estatal e acredita que s6
com uma forte vontade
politica do governo e da
propria iniciativa privada
€ que se mudara a
preocupante situacao
portuaria no Brasil.

S investimentos em portos sdo in-

dispensaveis na atual conjuntura

brasileira porque o caminho da re-
cuperacao econdmica do pais passa, inexo-
ravelmente, pelo comércio exterior. E eles sdo
nossas portas para o mundo.

Essa é a opinido do diretor-presidente da
ABPT — Associacao Brasileira de Terminais Por-
tudrios (Fone: 21 2533.0499), Wilen Manteli,
que defende a importancia de se romper com
os grilhdes que hoje dificultam os investimentos
no setor, em especial a burocracia excessiva e
a inseguranca juridica albergada nos contratos.

“Temos um setor muito atrativo e muito rele-
vante para alavancar a competitividade do pais.
A ampliacdo e a melhoria dos portos nacionais,
com os decorrentes aumentos de capacidade
de movimentacdo de cargas, sdo essenciais
para a geracao de riqueza, empregos e tributos,
fatores que contribuem para o desenvolvimento
e, assim, para a elevacdo do padrdo de vida de
todos os brasileiros”, expoe.

Manteli lembra que o modal aquaviario tem
grandes vantagens sobre os demais: a sequ-
rana da carga, o menor dano ambiental e a
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maior eficiéncia. Portos e ter-
minais sdo partes importantes
desse modal e sua eficiéncia
contribui para o crescimento
de sua utilizado. Entretan-
to, para o diretor-presidente
da ABPT, é preciso reduzir o
custo logistico do transporte
de e para os portos, pois esse
custo, muitas das vezes, tira a
competitividade do produto
brasileiro no comércio exterior.

Entraves

Nao ha divida: o maior
entrave dos nossos portos é provocado pela
infraestrutura burocratica. Segundo Manteli,
ha um excesso de intervencionismo estatal
que nao apenas desestimula, mas freia inves-
timentos. Veja bem, 27 agentes de autorida-
des intervém, em alguma medida, nos portos
e terminais. “Essa verdadeira desgovernanca
estatal, representada pelos varios 6rgéos pU-
blicos que interferem na atividade portuaria,
gera inseguranca juridica naqueles que inves-
tem no setor e nos demais agentes econdmi-
€os que exportam ou importam mercadorias.
A excessiva burocracia nessas operacdes in-
ternacionais serve apenas para gerar tempo
improdutivo, que compde o chamado Custo
Brasil”, critica o profissional.

Por outro lado, ele destaca que os terminais
portudrios brasileiros sao muito eficientes, pois
contam com equipamentos modernos e concor-
rerem entre si, operando os mais modernos na-
vios que atuam nos maiores portos europeus e
asiaticos. “Nossos grandes desafios, como jé fri-
sado, estao nos acessos aos portos e terminais,
terrestres e aquaviarios, na auséncia de uma

Manteli: ¢ fundamental que o setor
publico destrave investimentos
para a melhoria dos acessos
terrestres — por rodovia e ferrovia
até os portos — e aquaviarios

efetiva e descentralizada ad-
ministracdo portudria e, tam-
bém, na asfixiante burocracia
decorrente do grande nimero
de intervenientes”, resume.
Para mudar esse preocupan-
te quadro, Manteli acredita ser
necessaria uma forte vontade
politica do governo e da pro-
pria iniciativa privada. “Um
ambiente mais favoravel aos
investimentos nao requer re-
cursos publicos, mas seguranca
juridica, respeito aos contratos,
marcos regulatorios estaveis,
espirito publico e uma forte e inarredével aten-
¢do voltada para as verdadeiras necessidades
brasileiras: a geracdo de riqueza e de empregos.”

Sem parar

Mesmo com a atual situacdo politica e
econdmica do pais, parte dos investimentos
no setor ndo para. "E é fundamental que eles
continuem, porque 0s portos sao essenciais
para a retomada do desenvolvimento no Bra-
sil. Se tivermos um ambiente de negdcios que
garanta politicas claras, sequranca juridica, ra-
cionalidade regulatoria, poderemos capitalizar
mais recursos”, acredita Manteli.

Ele também aborda a integracdo modal
como um dos avangos importantes no setor.
“Em muitos portos brasileiros ha planejamen-
to entre os produtores, transportadores, porto
e armadores, mas é preciso avanar mais e,
para que isso aconteca, é fundamental que
0 setor pUblico destrave investimentos para a
melhoria dos acessos terrestres — por rodovia e
ferrovia até os portos — e aquaviarios — dguas
profundas”, finaliza. wwes
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_ﬂf@\\\ figue por dentro

TOTVS

Marcelo Souccar, que comandava os
segmentos de Satde, Servigos e Juridico da
TOTVS, assumiu o Mercado Internacional.
0 executivo, que terd como desafio reforgar
a presenga da companhia nas Américas,
conta com uma grande experiéncia

em segmentagdo e produtos. Formado

em Direito pela Pontificia Universidade
Catdlica de Sdo Paulo (PUC-SP), Souccar
cursou MBA em Tecnologia da Informagdo
na Fundagdo Instituto de Administragdo
(FIA), ligada a Faculdade de Economia

e Administragdo (FEA), da Universidade

de S3o Paulo (USP). Além disso, cursou

0 Sloan Master Program em Ciéncias da
Administragdo na Stanford Business School,
nos Estados Unidos, graduando-se em
junho de 2012.

Colliers Rio

Com o objetivo de somar forgas

a equipe e atender as novas
movimentagGes no Rio de Janeiro,

a Colliers International Brasil levou
para a sua unidade carioca Marcia
Fonseca. Graduada em comunicagdo
social, com MBA em marketing e
especialista em estruturagdo e direito
imobiliario, a executiva assume o cargo
de diretora comercial da Colliers Rio

e serd responsavel pelas operagdes

de office e de industrial do Estado.

Ela tem passagens pela Cushman &
Wakefield e pela Newmark Knight
Frank, acumulando mais de dez anos no
mercado imobilidrio.

TVH-Dinamica
ATVH-Dinamica, especializada em
distribuigdo de pegas, acessorios

e inovagdes para as linhas de
movimentagdo, industrial e agricola,
tem novo diretor geral. Marco
Augusto assume a dire¢do da
empresa no lugar de Alex Wiederhold,
especialista em fusdes e aquisigoes,
que comandou a aquisi¢do da
Dinamica, em 2012. Com formagdo
académica em administragdo de
empresas e tecnologia em eletronica
e MBA em gestdo comercial e de
estratégia de negdcios, Augusto
desenvolveu grande conhecimento
em vendas e pés-vendas tanto B2B,
como B2C.

Manserv

A Manserv Logistica anuncia a
contratagdo do executivo Marcelo
Augusto Felipe como novo diretor
geral. Em sua nova fungdo, ele serd
responsavel por gerir todas as agdes
desenvolvidas na drea, que atualmente
trabalha em trés frentes distintas
dentro da cadeia logistica: transporte,
armazenagem e movimentagdes
internas. Graduado em Engenharia
Mecanica, Felipe possui pds-graduagdo
em Sistemas Flexiveis de Manufatura e
Manufatura Integrada por Computador
todos pela USP e na FGV fez MBA em
Gestdo Estratégica de Marketing e em
Logistica Empresarial.

Sequoia

A Sequoia SolugBes Logisticas, prestadora
de servigos de Logistica e transportes,
anuncia seu novo diretor comercial:
Edward Montarroios. Ele é formado

em Direito pela Universidade Federal

de Pernambuco e pés-graduado em
Administragdo de empresas pela FESPE—
PE, com MBA de Gestdo de Servigos
também pela Universidade Federal de
Pernambuco. Montarroios ja atuou em
empresas como Viagdo Itapemirim,
Rapiddo Cometa e Fedex do Brasil.

Benner

A Benner esta com um novo modelo de
gestdo. A reestruturagdo é baseada na
criagdo de uma holding, denominada
Gestione S/A, gerida a partir de duas
vice-presidéncias — Sistemas de Gestdo e
Saude. O objetivo é padronizar processos
administrativos e financeiros para
aprimorar a governanga, preparando
aempresa para a proxima etapa de
desenvolvimento. Em 2015 o Grupo
registrou um crescimento de 22,8% e a
expectativa, em 2016, é de um incremento
da ordem de 18%. Desde a fundagdo, a
Benner tem sua operagdo estruturada
em um modelo de atuagdo por verticais
de mercado, denominadas unidade

de negécios. Com a nova estrutura, as
subdivisdes permanecem, porém as ‘areas
meio’ serdo unificadas com a criagdo

do centro de servigos compartilhados
(CSC), que centralizard os processos
administrativos, financeiros, marketing e
de recursos humanos de toda holding.
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Plataforma busca aumentar
iNtegracao e siNcronismo No
COMErcio exterior

s dificuldades de comunicacéo e

integragdo dentro das cadeias de

suprimentos internacionais e o ele-
vado nimero de informacdes e dados ne-
Cessarios para a entrega de cargas impor-
tadas e exportadas ndo sdo novidades para
quem atua com comércio exterior. Conheci-
do por sua burocracia, o comércio exterior
enfrenta um grande desafio: acompanhar
em tempo real todos os processos que o
envolvem, do faturamento ao transporte e
desembaraco de carga.

Uma plataforma criada por empreende-
dores, chamada Global Pipeline (Fone: 61
3041.9559), pretende atuar justamente
nesses pontos e simplificar a forma de rea-
lizar comércio exterior, que precisa de mais
de 250 informagdes para a liberacdo de
cargas, considerando todos os documentos,
cotages, comprovantes de pagamentos,
prazos, conferéncias e entrada de dados
nos sistemas das industrias, dos presta-
dores de servicos logisticos e do governo.
Fechando o cenario, ainda é preciso lidar
com as incertezas do tempo levado pelos
orgdos anuentes para deferimento de licen-
cas e desembaraco de mercadorias; a baixa
assertividade dos prestadores de servicos
logisticos e exportadores no cumprimento
dos prazos de entrega de cargas; a falta de

visibilidade da carga ao lon-
go da cadeia e de padroni-
zacdo das informagoes; cus-
tos extras com demurrages e
sobre-estadias de terminais
e dificuldade para acompa-
nhar e cumprir a legislacdo
tributaria e aduaneira, em
fungdo de constantes mu-
dancas repentinas.
Buscando diminuir os im-

cadeia de suprimentos in-
ternacional podem plane-
jar e controlar suas ope-
racbes logisticas, desde a
colocacdo de uma ordem
de compra —importacdo —
até a entrega da carga no
seu destino final, passan-
do pelas etapas de coleta
no exportador, obtencao
de licencas, embarque no

pactos causados por falhas
de comunicagdo, problemas
burocréticos e por proces-

Sandke: “a meta é termos parceiros
de diversas nacionalidades para

divulgar e incentivar o uso da Global
Pipeline por qualquer instituicao, em

pais de origem, chegada
e desembarago do pais
de destino. Sao definidos

sos inconsistentes dentro e
entre organizagdes, Mario
Gorini, diretor da Alivepro, criou a spin-off
Global Pipeline, a partir de uma tecnologia
de automacdo de processos desenvolvida
por sua empresa.

A Global Pipeline integra importadores,
exportadores, freight forwarders, tradings
e despachantes aduaneiros, para garan-
tir o compartilhamento de informacdes e
acompanhamento de processos de com-
pra, transporte e liberacdo dentro de uma
Unica tecnologia.

"A plataforma consiste em um conjun-
to de workflows — fluxos de processos —,
através dos quais todos os players de uma

qualquer lugar”

requerimentos e  verifi-

cacbes obrigatorias para
cada etapa com o objetivo de evitar falhas,
atrasos e custos extras”, explica Christian
Sandke, diretor da Global Pipeline.

Nela, os status das cargas sdo atualiza-
dos e todos na cadeia tém a mesma visao
da carga, o que simplifica e sincroniza as
atividades de todos os envolvidos.

“Com o registro de todas as atividades
realizadas, por todos os participantes, é pos-
sivel ter uma medicdo precisa do desempe-
nho de cada player para todos os embarques.
Isso permite identificar pontos de melhoria e
estreitar o relacionamento entre players de
uma cadeia de suprimentos”, continua.

Publicagdo, especializada em
. Sup lemento logistica, da Logweb Editora Ltda.
Dlglta/ Logweh Parte integrante do portal
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Um dos objetivos da plataforma é o
répido crescimento da rede através da
integracdo de importadores, prestadores
de servicos logisticos, como agentes de
carga, despachantes, armadores, compa-
nhias aéreas, portos secos, terminais por-
tudrios e exportadores.

Alertas sao emitidos para avisar sobre
0 atraso no cumprimento de qualquer
etapa, permitindo que as companhias
replanejem as atividades. Diversos indica-
dores de desempenho envolvendo tempo,
custos e desvios sao obtidos, permitindo
a solugdo de gargalos, a identificacdo de
oportunidades de aprimoramento das
cadeias de suprimentos e melhor planeja-
mento das operagoes.

Com a evolucao da rede, outros recur-
sos devem ficar disponiveis, como a bus-
ca e selecao de prestadores, fornecedo-
res e parceiros com base em avaliacbes
de desempenho reais; a comparacdo
do desempenho de uma empresa com
a média e o benchmark do mercado; a
identificacdo de gargalos em paises, por-
tos ou 6rgaos anuentes; a formagao de
grupos e clubes de compra para obten-
cdo de escala e melhores condicdes de
fretes e outros servicos internacionais.

"0 grande desafio esta sendo a inte-
gracdo com os grandes players, que cen-
tralizam grande parte das informacées
referente aos embarques. Para tanto,
estamos firmando parcerias com em-
presas integradoras e agentes de carga
para implementacdo das primeiras ver-
soes, além de empresas de softwares
especializadas no comércio exterior, as-
sociacoes de agentes de carga e 6rgaos
do governo com o intuito de integrar o

maximo de bases de informacao”, afir-
ma Sandke.

A plataforma foi idealizada e colocada
em pratica por meio da cocriacdo. Isto sig-
nifica que os empreendedores que deram o
primeiro passo para o desenvolvimento es-
tiveram em contato com executivos e espe-
cialistas em comércio exterior para atender
as necessidades reais do setor. “Criamos
um site — www.globalpipeline.com.br — e
estamos também nas redes sociais, onde
qualquer pessoa pode responder perguntas
relacionadas aos principais problemas en-
frentados pelas empresas e pelos profissio-
nais envolvidos, bem como colaborar com
sugestoes e criticas para o desenvolvimento
dos processos”, explica Sandke. “Estamos
deixando aberta a forma como especifica-
mos a plataforma e suas funcionalidades,
de forma que a Global Pipeline seja cons-
truida colaborativamente pela comunidade
de Comex e ndo por engenheiros e progra-
madores em um laboratorio. Acreditamos
muito no modelo de cocriacao, onde a fu-
sao das ideias de centenas ou até milhares
de pessoas permite um processo de inova-
¢do extremamente dindmico e interativo”,
continua.

Nesta primeira etapa, a Global Pipeline
estd voltada a desenvolver uma versdo que
possa ser utilizada primeiramente pela co-
munidade no Brasil, reunindo toda cadeia,
inclusive o governo. A intencéo é que apos
0 desenvolvimento no pais, a mesma prati-
ca de cocriaco seja levada a outros paises.
"A meta a médio e longo prazos é termos
parceiros de diversas nacionalidades para
divulgar e incentivar o uso da Global Pipe-
line por qualquer instituicao, em qualquer
lugar do mundo”, completa.

Primeira implantacdo

Um cliente j& esta usando a plataforma
em todo 0 seu processo de importagao. Uma
rota padrdo da Global Pipeline é usada, com
um cadastro com diversas opcdes de rotas
para cada origem e destino. “Por exemplo,
para trazer uma carga de Dresden, na Ale-
manha, pode-se usar uma rota maritima
com saida da Alemanha pelo porto de Ham-
burgo ou uma rota aérea com saida pelo
aeroporto de Frankfurt”, explica Sandke.

A selecdo de todos os players que participa-
rao de cada processo também é feita por meio
da Global Pipeline, desde o importador ao ex-
portador, agente de carga e despachante.

Envio e confirmacdo do pedido para o
exportador na Europa e o planejamento das
datas de todas as etapas do processo, desde
a coleta no exportador, embarque no pais
de origem, chegada ao Brasil, desembaraco
aduaneiro e entrega na fabrica do cliente,
também serdo feitos com a plataforma.

“"Como a Global Pipeline funciona na
nuvem, cada player da cadeia tem acesso
personalizado a plataforma para realizar as
atividades de sua responsabilidade.

Todos os players terdo a mesma visao do
status dos processos e poderdo saber, por
exemplo, se uma carga ja chegou ao porto
ou se ja foi desembaracada”, continua.

O Global Pipeline ainda mantera o ar-
quivo digital de todos os documentos para
facil acesso e relatérios e indicadores de
desempenho, comparando os tempos e
custos planejados de cada processo com
o que foi realizado.

Ainda que a plataforma ja comece a ser
implantada, continuara sendo atualizada e
modificada conforme as necessidades no-
tadas no mercado. v
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Portos adotam novas estrategias
para se torarem competitivos em
Um NOVO cenario econdmico

Em raz&o do novo
cenario econdmico,
0s terminais precisam
buscar alternativas,
diversificando os
tipos de cargas que
operam e focando na
exportacao, que vem
sendo favorecida pela
valorizacéo do dolar.
O tal e estratégica na infraestrutu-
ra logistica dos paises. No caso
do Brasil, sua importancia estd atrelada,
principalmente, ao crescimento do co-
mércio internacional, ja que o pais tem
papel significativo na exportacdo de
commodities.

De acordo com dados da Antaq —
Agéncia Nacional de Transportes Aqua-
viarios, somente em 2015, as instalagdes
portudrias  brasileiras  movimentaram
1.007.542.986 toneladas, sendo 400
m/t de minérios, 232 m/t de combusti-
veis, 17,6 m/t de produtos sidertrgicos
e 209,5 m/t de gréos. Desde 2010, as
exportaces pelos portos no Brasil vém
crescendo e, no ano passado, houve a
maior alta do periodo, de 10,6%.

Eduardo Xavier, diretor de regulacdo
e sustentabilidade da Prumo Logistica,
operadora do Porto de Acu, RJ (Fone: 21

3725.8000), frisa que o transporte por-
tuario se distingue do realizado por ou-

s portos tém funcdo fundamen-
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tros modais devido a sua capacidade de
movimentagao de grandes quantidades,
por longas distancias, em prazos previsi-
veis e a precos relativamente reduzidos.

“Nesse contexto, apesar da conjuntura
econdmica desfavoravel, eles devem se
preparar para atender os exportadores
e criar boas noticias para o pafs, 0 que
certamente auxiliara na tarefa de recupe-
racdo da economia nacional”, opina.

Para Mauricio Simdes Lopes, gerente
comercial do Sepetiba Tecon, RJ (Fone:
0800 0246996), o cenario atual exige
dos portos a capacidade de se adaptar
a nova realidade do mercado, manten-
do custos enxutos, sem perder em ni-
vel de servico. “O Sepetiba Tecon, por
exemplo, tem complementado suas ati-
vidades oferecendo solugdes logisticas
com integracao ferrovidria (porto a por-
ta) e também operando outras cargas,
como produtos sidertrgicos, cargas de
projeto e veiculos.”

Lopes conta que os portos, principal-
mente aqueles que operam terminais de
contéineres e cargas gerais, passam por
um momento de retracao. Grande parte
deles sofreu queda ou estagnagao, espe-
cificamente nos volumes de importacéo,
que hoje séo os que geram mais receita.
"Ha terminais no Sudeste, por exemplo,
que em 2013 operavam no limite de
suas capacidades, mas que hoje estdo
Com seus patios vazios ou ndo possuem
sequer uma linha regular de navios de
contéineres. Neste cendrio, precisam bus-
car alternativas, diversificando os tipos
de cargas que operam e focando na ex-
portacao, que vem sendo favorecida pela

valorizacdo do délar”, expde.

Segundo Paulo Bertinetti, diretor-presi-
dente do Tecon Rio Grande, RS, do Grupo
Wilson Sons (Fone: 53 3234.3000), os
desafios do mercado fazem com que as
indUstrias busquem eficiéncia em custo e
mercados alternativos para manter sua
producéo e competitividade. Os portos
precisam estar preparados para servi-las
com qualidade, eficiéncia e inovagdo em
alternativas logisticas.

“Nesse sentido, 0 Tecon Rio Grande
tem ampliado o uso da cabotagem e da
navegacao interior, para que as empresas
possam atender novos e atuais mercados
com custos mais competitivos. O mesmo
serve para a exportacdo, pois quando a
producdo industrial supera a demanda
interna, as companhias precisam desti-
nar parte de seus produtos ao mercado
externo, evitando a reducéo de suas ope-
racbes”, conta.

Para Bertinetti, estas séo algumas op-
cOes para que a industria mantenha sua
producdo, e o porto tem parcela impor-
tante nesta cadeia. “Vale lembrar que
também precisam estar atentos a contei-
nerizacdo de novas cargas, como celulo-
se e produtos agricolas.”

Eficiéncia

Um dos maiores entraves para 0 au-
mento da eficiéncia dos portos brasi-
leiros, de acordo com Casemiro Tércio
Carvalho, diretor-presidente da Compa-
nhia Docas de Sdo Sebastido, responsa-
vel pela administracdo do Porto de Sdo
Sebastido, SP (Fone: 12 3892.1899), é
0 modelo centralizado das decisdes do




setor, imposto a partir da Nova Lei dos
Portos (n° 12.815/13). "A centralizagao
da gestao portuaria na Unido, especial-
mente em assuntos voltados & gestéo
de operadores, reajustes tarifarios e ar-
rendamentos, impacta na eficiéncia e na
agilidade, inibindo o interesse do mer-
cado investidor. Com menor autonomia,
0s portos delegados tém investimentos
travados e processos paralisados.”

Conforme explica, o arrendamento de
terminais portuarios é um grande exem-
plo disso, visto que o governo federal
realizou o leildo de apenas parte do pri-
meiro dos quatro blocos previstos. “Por
exemplo, o Porto de Sao Sebastido pos-
sui, desde 2013, toda a documentacdo
e projeto prontos para consulta publica
e licitacdo da area para implantacdo de
terminal multicargas, com 250.000 m2.
No entanto, ainda aguardamos o leildo
por parte da Unido”, expde. Para lidar
com a questao, foi criado um grupo com-
posto por 14 portos delegados, que visa
justamente a garantia da eficiéncia da
gestéo portudria.

Outro ponto que Carvalho conside-
ra decisivo para ampliar a eficiéncia é
a eliminacdo de gargalos nos acessos
terrestres e aquaviarios. “As chegadas e
saidas por terra precisam estar ligadas e
amparadas por uma boa cadeia logisti-
ca, a partir de investimentos nos modais
rodovidrio e ferroviario. O Porto de Séo
Sebastido j& conta com sua principal
rodovia de ligacao, a Nova Tamoios (SP-
099), em plena ampliacdo. Além disso,
esta em construcao a Nova Tamoios Con-
tornos, que criara uma alternativa para o
acesso a Caraguatatuba e Sao Sebastido.
0 trafego rodovidrio, especialmente o de
caminhdes e as viagens de longa distan-
cia, sera desviado da area urbana para a
nova via perimetral”, revela.

Xavier, do Porto de Acu, também cita a
Lei dos Portos, mas de forma mais positi-
va. Segundo explica, ela trouxe algumas
diretrizes que impulsionam o setor para
uma maior eficiéncia. “Nos dez anos

anteriores a nova lei foram realizadas
apenas 11 licitagbes para arrendamentos
em portos publicos. E agora, as primeiras
licitacdes promovidas pelo governo e as
outras a serem realizadas ja representam
grande avanco no setor”, declara.

Para o profissional, a organizacao dos
processos de exportacdo e importagao,
com a acdo coordenada das autoridades
pUblicas participantes (Anvisa, Receita
Federal, Policia Federal,
Viagro, SEP — Secretaria
Especial de Portos e An-
tag), é extremamente im-
portante para otimizar a
movimentagao de cargas
nos portos.

“Assim, a consolidagao
do modelo, representan-
do, do lado privado, mais
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gue mais entrar em qualquer porto. Os
navios conteineiros com LOA de mais de
300 metros precisam escolher terminais
que suportam as suas entradas, mano-
bras e atracacbes, o que ndo é tarefa fa-
cl. “Muitos portos sofrem também com
acesso terrestre limitado, como os do Rio
de Janeiro e de Santos, que ndo compor-
tam o fluxo existente. Eventuais obras
de ampliacdo seriam caras demais ou
invidveis. Com relacdo ao
acesso ferroviario, muitos
Nao 0 possuem ou neces-
sitam fazer uma ponta
rodovidria até o termi-
nal. Para aumentarem
sua eficiéncia, é preciso
dragar os canais de aces-
so, bacias de evolucéo e
bercos, além de melhorar

investimentos, e, do lado 1

pUblico, maior coordena-
¢do das autoridades, leva-
r4, certamente, a um novo
paradigma de eficiéncia
na logistica nacional.

-

Lopes, do Sepetiba Tecon: “o
cenério atual exige a capacidade
de se adaptar a nova realidade,
mantendo custos enxutos, sem
perder em nivel de servigo”

0S acessos terrestres”,
opina.

Bertinetti, do Tecon Rio
Grande, também toca na
questao da acessibilidade,
seja terrestre, lacustre ou

Mas, para tanto, os dois
lados precisam cumprir os seus papéis”,
opina Xavier.

Ja que o assunto é eficiéncia, Lopes,
do Sepetiba Tecon, cita o exemplo de
Itaguat. “Sempre tivemos um acesso ma-
ritimo invejavel, mas sofremos por muito
tempo com o acesso rodoviario precario.
Gragas a inauguracéo do Arco Metropoli-
tano, em 2014, o problema foi resolvido.
Temos aqui outra vantagem, que é a inte-
gracao com a malha ferroviaria da MRS,
que chega tanto na retrodrea como no
patio de contéineres.”

Segundo ele, os maiores entraves que
0s portos brasileiros enfrentam atual-
mente nao sdo aqueles relacionados
a capacidade de seus patios, mas sim
a acessibilidade. Lopes lembra que os
armadores, para reduzirem custos com
ganhos de escala, investiram em navios
cada vez maiores e o resultado disso foi
a chegada de uma frota que ndo conse-

maritima, destacando que
a infraestrutura esta esgotada e deficien-
te. "Nosso tecon é capaz de receber car-
gas a partir dos trés modais, porém, sabe-
mos que esforcos diarios sao necessarios
para garantir maior eficiéncia.”

Outros pontos importantes, de acordo
com ele, sdo: garantia da atracacdo dos
navios nos terminais, investimentos em
tecnologia e melhor sinalizagao dos ca-
nais. “Com estes investimentos, a atraca-
¢do e a desatracagdo dos navios contaria
com uma gama de informagdes seguras
e confidveis sobre marés, clima e trafego.
Desta forma, poderiamos reduzir riscos e
ter maior capacidade para decidir sobre
as atracagdes”, explica Bertinetti.

Tendéncias

Xavier, do Porto de Acu, volta a falar da
Nova Lei dos Portos, pois tanto os agen-
tes privados quanto os reguladores pu-
blicos estdo, ainda, se ajustando a nova
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realidade. Segundo ele, ponto importante
do lado dos portos publicos séo os lei-
16es conduzidos pela Antaq e pela SEP,
proporcionando a consolidagao do novo
modelo dentro das poligonais dos portos
organizados.

“No lado dos TUPs — Terminais de Uso
Privado, essa adaptacdo igualmente se
concretiza ao longo do tempo. Nesse
terreno, por decorréncia do paradigma
de menor peso regulatério trazido pelo
novo modelo — especialmente ao retirar
a discussdo da natureza da carga movi-
mentada (se propria ou de terceiros) — a
adequacdo ao novo marco é mais sim-
ples”, esclarece.

Para Xavier, o cendrio é altamente fa-
voravel para os terminais privados, pois
anova lei trouxe maior robustez juridica
e deixa claro que, uma vez fora das po-
ligonais dos portos organizados, os ter-
minais privados, que arcam com maior
peso de investimento em infraestrutura,
acessos, organizagao e interface com as
autoridades intervenientes nos processos
aduaneiros e das atividades maritimas
regulares, sofrem a incidéncia de uma re-
gulacdo mais leve e mais inteligente das
autoridades reguladoras.

“Inexiste, com esse novo cenario, a
discussdo sobre a atuacdo de agentes
publicos, bem como de politicas publicas,
para a expansao da atividade portuéria
em seus diferentes modais de outorga,
seja arrendamento, autorizacdo ou con-
cessdo. A nova lei deixa claro que a ex-
panséo da infraestrutura portuaria nacio-
nal e, consequentemente, a eficiéncia da
logistica do pais, deve ser almejada por
todos os agentes do setor”, expde.

Xavier diz que essa mudanca de en-
tendimento esté clara desde a alteragao
do nome dos terminais privados na Nova
Lei dos Portos — antes, terminais “priva-
tivos”, o que dava a entender que eram
de uso apenas de seu controlador e ndo
prestadores de servicos para todo o mer-
cado, como agora sao entendidos — até a
elaboracdo do PNLI — Plano Nacional de
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Logistica Integrada, feito pela EPL, que
considera na malha nacional de referén-
cia ndo apenas os portos publicos, mas
também os TUPs existentes e que entra-
ram recentemente em operagao, como 0s
terminais privados que comp&em o Com-
plexo Portudrio do Acu.

A movimentacdo de cargas, hoje,
no Brasil, é feita majoritariamente por
terminais privados. Os dados oficiais
da Antaq mostram que, em termos de
tonelagem, os TUPs s&o extremamente
mais eficientes que os portos publicos.
Em 2015, os TUPs exportaram o do-
bro, medidos em toneladas, do que foi
exportado por portos publicos, e tam-
bém movimentaram 75% das cargas
de cabotagem.

"A requlacdo a ser estabelecida, en-
tdo, a partir do novo paradigma legal,
deve deixar bem clara essa distingdo
entre regimes incidentes aos arrenda-
mentos e as autorizacbes, para que as
realidades distintas desses atores sejam
consideradas na calibragem do peso re-
gulatorio de forma equénime, evitando
distorcdes que poderiam prejudicar o in-
centivo ao investimento, que é a finali-
dade primacial da Nova Lei dos Portos”,
conta o profissional.

De acordo com Xavier, a elaboracdo de
um arcabouco regulatorio mais flexivel e
com menor onus aos TUPs é necessaria
para que toda a malha logistica nacional
se beneficie e, entao, o Brasil possa ver
reduzido um dos seus maiores custos nos
transportes de mercadorias para dentro e
fora de suas fronteiras.

Lopes, do Sepetiba Tecon, diz que as
maiores novidades no segmento estdo na
reconfiguracéo de servicos e nas aliancas
e fusGes de empresas por parte dos arma-
dores. Como os fretes maritimos chega-
ram a valores insustentavelmente baixos,
principalmente de/para a Asia, as compa-
nhias de navegacdo se viram obrigadas a
reduzir drasticamente a oferta de espaco
em seus navios. “Como consequéncia,
armadores estao abandonando joint ser-
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vices, fazendo blank sailings, reduzindo a
frequéncia de escalas e até cancelando/
fundindo servicos. Este movimento tende
a ser prejudicial aos terminais, que dei-
xaréo de receber esses servicos, mas, por
outro lado, favorece os que tém vocacdo
para hub port, pois a carga, que antes era
distribuida em diferentes terminais, ago-
ra passa a se concentrar naqueles poucos
portos que tém capacidade para receber
navios grandes”, explica.

Ele lembra, ainda, que a inauguracdo
do novo canal do Panam4, no segundo
semestre de 2016, poderd alterar signi-
ficativamente as rotas e as configura-
¢des de diversos servicos de navegacdo.
“Uma possibilidade seria a implantacao
de servicos around the globe, isto é, ‘vol-
ta a0 mundo’, vindo da Asia pelo canal,
acessando a América do Sul e seguindo
para a Asia novamente pela Africa e
pelo Oceano Indico. Isso poderia reduzir
algum tempo em transito, melhorando a
eficiéncia dos servicos”, considera Lopes.

Por fim, acrescenta entre as tendéncias
0 aumento do tamanho dos navios em
funcdo de encomendas anteriores a crise.

Novidades

No Porto de Sao Sebastido, algumas
das novidades sdo a movimentagao de
novos tipos de cargas, a ampliacdo da
operacdo de veiculos e a disponibilizacdo
de um espaco para uso temporario, de
100.000 m?, voltado ao armazenamento
de cargas de projeto e ndo consolidadas.

Neste ano, o terminal renovou a cer-
tificacdo internacional ISO 14.001, con-
quistada no inicio de 2015. “Somos o
primeiro e o Unico porto organizado a
conquista-la, comprovando nossa quali-
ficacdo em gestdo ambiental, para toda
a atividade de administracéo, exploracdo
e operacao. Ainda como referéncia am-
biental, ocupamos a primeira posicao,
entre 0s 30 portos brasileiros, no Indice
de Desempenho Ambiental Portudrio da
Antaq”, expde Carvalho.

Por ser estratégico na logistica de Sao



Paulo, o terminal praticamente quadru-
plicou sua érea operacional, entre 2010
e 2015. Seu futuro projeto de amplia-
do, que prevé a expansdo da area de
400.000 m? para 800.000 m?, contem-
pla obras vitais para o desenvolvimento
portuario e para atender a demanda de
cargas prevista nos proximos anos.

Por sua vez, o Tecon Rio Grande con-
tinua a investir em equipamentos, como
STSs, RTGs, scanners, OCRs e gates au-
tomaticos, entre outros. “Vemos hoje
um claro entendimento da Superinten-
déncia do Porto do Rio Grande no sen-
tido de modemizacdo do controle de
acesso, garantindo seguranca as escalas
de grandes navios”, declara Bertinetti.

Ja o Porto de Suape, PE (Fone: 81
3527.5000), esta investindo na consoli-
dacdo dos Terminais de Granéis Liquidos.
Em 2015, duplicou a movimentacdo dos
produtos (dleo diesel, gasolina, querose-

ne de aviacdo, 6leo bruto de petroleo).
Esse incremento foi possivel gracas a
aplicagdo de recursos na requalificacdo
dos pieres de granéis liquidos, no refor-
¢o dos cabecos, na recuperacdo de vias,
na construcdo de pistas de acesso a in-
dustrias e na recuperacdo da Avenida
Portudria. Os nUmeros também estdo
atrelados a capacidade de producéo de
barris por dia da Refinaria Abreu e Lima
instalada em Suape, que é hoje um dos
mais importantes projetos  estrutura-
dores do Complexo, com a producéo
de 85.000 barris de petréleo didrios. A
previsao é que a Rnest passe a produzir
230.000 barris diariamente até 2019,
quando atingir a capacidade total de
processamento.

Outro foco de investimentos da admi-
nistracdo de Suape é na movimentagao
de veiculos. A intencdo é que o porto
se consolide como plataforma logistica

.
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das montadoras. A movimentagéo de
veiculos registrou no primeiro trimestre
deste ano um expressivo crescimento,
atingindo 8.876 unidades transporta-
das. Os ndmeros representam um au-
mento de 262% em comparacdo ao
mesmo periodo de 2015. O resultado
foi impulsionado pelo incremento das
exportacdes, que somaram 4.027 vei-
culos, seguindo para destinos como
Argentina e México. As importacdes
alcangaram o numero de 4.849.

Em paralelo as iniciativas estrutura-
doras, a administracéo estd trabalhando
desde o inicio do ano com a implantacéo
do PCCE — Projeto de Consolidacao de
Cargas para Exportacdo, desenvolvido
para reduzir os custos logisticos e viabi-
lizar novos mercados para os exportado-
res, garantindo regularidade nas saidas
de contéineres e estimulando potenciais
exportadores da regido. wawes
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Parque industrial Classe A com
133 mil metros quadrados é
Inaugurado pela Hines em Manaus

nvestir de forma massiva em tempos

de crise economica denota um olhar

atento as necessidades do mercado,
além de uma viséo focada no longo prazo.
Foi exatamente isso 0 que a Hines (Fone:
11 5504.7600) demonstrou ao inaugurar
oficialmente o Distribuition Park Manaus Ill
(DPM 11}, no dia 6 de abril dltimo, na capital
amazonense.

Trata-se de um espaco composto de trés
galpdes que totalizam 133.000 m2 em um
terreno com mais de o dobro de érea. Je-
remy Smith, diretor executivo da empresa,
destacou que o inquilino pode escolher
a configuracdo e o layout que melhor Ihe
atenda.

Os espacos modulares, 28 no total,
variam de 3.440 m2 a 7.440 m? em um
empreendimento que dispde de todos os
requisitos para ser Classe A, inclusive com
quantidade de docas superior a esta cate-
gorizacdo — 120 para carga e descarga com
sistema de niveladoras eletromecanicas.

“Notamos que as empresas do Distrito
Industrial precisavam de mais espaco e re-
solvemos criar esta estrutura completa para
locacdo. Nela, foram investidos mais de R$
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300 milhdes e gerados cerca de 2.500 em-
pregos diretos e indiretos na construcao”,
contou Smith. Conforme ele, a estimativa é
que o numero de trabalhadores durante a
operacionalizacao completa do DPM Ill sera
superior a oito mil.

Ainda de acordo com o executivo, um dos
diferenciais desse novo produto, como ele
mesmo chama, sao as 116 vagas conversi-
veis que podem ser utilizadas para estacio-
namento, docas adicionais ou até mesmo
como um vestiario aos funcionarios das
locatarias, poupando, desta forma, o uso de
espaco interno. Em complemento, séo 152
dreas destinadas as carretas e mais 403
para os automoveis.

0 regime de aluguel e o uso de materiais,
como telhas prismaticas que aproveitam o
maximo de iluminacdo natural, assim como
a garantia de melhor despejo de dgua, sdo
fatores que poupam custos aos USUArios.
"Geramos 30% em saving costs na area de
manutencdo e operacionalizacdo para as
indUstrias que aqui se instalardo”, destacou
o diretor executivo.

Essas salvaguardas, conforme ele, foram
preponderantes para que inquilinos jé tives-

sem assinado contrato de pré-locagdo mes-
mo quando a obra ainda estava em curso.
"E ja temos uma indUstria operando em ple-
no vapor”, afirmou, sem maiores detalhes.

Segundo o diretor executivo da Hines,
uma empresa pode ocupar um Unico gal-
pao ou dividi-lo através dos mddulos. “Mas,
pela experiéncia que temos, acreditamos
que o espaco integral dos trés espacos sera
fracionado entre cinco e sete industrias le-
ves e de materiais de montagem, que sdo o
nosso foco.”

Ele ainda detalhou o preco que cada
uma delas tera de desembolsar para usu-
fruir dessas oportunidades logisticas: R$ 23
0 metro quadrado, em um contrato de cinco
anos, mais a taxa de condominio. “Logica-
mente que este valor pode ser flexibiliza-
do”, pontuou.

Estrutura

0 DPM Il conta com um pé-direito de
12 metros e pico com capacidade de 6 ton/
m2, Possui armacao, majoritariamente, feita
de metal, assim como todo o seu telhado,
produzido com camadas de manta metali-
ca termoac(stica e de borracha, para evitar
infiltragdes.

Outro ponto importante salientado pela
Hines é o foco na sustentabilidade, j& que
a rega de jardins e taludes sera feita com
o reuso da 4gua de esgoto, assim como a
descarga do banheiro, suprida pelo aprovei-
tamento pluvial.

Smith adiantou que o plano da empresa
é 0 de construir um quarto parque de distri-
buicdo em um futuro néo tao distante, ta-
manha a estimativa de demanda de arma-
zenamento que precisa ser suprida. wawes



Flexivel - Modular - Adaptavel.
Maior desempenho em menor espaco.

Por meio de uma movimentacao de material inteligente e armazenagem
estruturada, nés garantimos maxima eficiéncia na sua operagao e uma visao
transparente de seu estoque em tempo real. Para o processamento de pedidos,
isso significa disponibilidade e entregas mais rapidas.

E sua empresa? Conseguirda uma entrega organizada e pontual de todos os
pedidos a seus clientes? Este é nosso compromisso.

Contate-nos

o Nos Sua Cadeia Logistica DE MATI C



viastore ®

SOFTWARE

O seu sistema de gestao de
Armazem esta atualizado?

O viadat & um poderoso e comprovado software de gestao de armazéns com
alto desempenho e testado ao longo do tempo. Desenvolvido para gerenciar
armazé

De facil

convencionais e/ou automatizados com diferentes complexidades
alacao, o viadat é flexivel e independente de banco de
dados, sistemas operacionais e hardware.

Guaranteed Success. br.viastore.com



