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editorial

As empilhadeiras no
centro das atencoes

sta é uma das edicdes de Logweb mais aguardadas no ano, por conter a nossa

ja tradicional cobertura do segmento de empilhadeiras. Um equipamento que

continua a ser peca fundamental em todos os processos logisticos, tanto internos,
quanto externos, e a despeito da automatizagao que passa a integrar a logistica.

Também passando por atualizacoes, estes equipamentos tém encontrado usuarios até
em novos nichos de mercado, e sendo usadas, ainda, por empresas que antes nao lhe
davam o merecido reconhecimento.

Nossa cobertura especial — que, pela primeira vez, engloba também os rebocadores — é
dividida em quatro blocos: fabricantes, distribuidores, importadores e locadores. Em cada
um deles, uma ampla analise de como foi 0 segmento em 2017 e as perspectivas para
2018. E, dependendo dos blocos, informacdes sobre as novidades nos equipamentos —
notadamente em relagdo a eletrénica embarcada e as novas baterias —, 0s problemas
enfrentados, as vantagens e os entraves na importacdo de empilhadeiras e rebocadores,
além de tendéncias e novos nichos de mercado no caso de locacao destas maquinas.
Tudo complementado por tabelas que expdem os tipos de maquinas oferecidos nas
quatro categorias, e separados por classes.

Tudo facilitado, tudo a méo, de modo que nossos leitores tenham um verdadeiro guia
para a escolha da maquina que atenda melhor as suas necessidades. E também uma
publicacdo que foca como anda o mercado de empilhadeiras e de rebocadores no Brasil.
Ou seja, uma edicdo para ler e ser guardada e usada o ano todo.

Inclusa nesta edicdo esta a matéria sobre o anuncio feito pela IFOY Award sobre os
equipamentos e sistemas selecionados para concorrer a melhor solugdo de intralogistica
de 2018 em cinco categorias. Do total de inscritos, o jdri escolheu 13 inovagdes de varias
empresas. E, em fevereiro, os finalistas vao para o segundo round: o IFOY Test Days,
realizado em parceria com a CeMAT, em Hanover, Alemanha. Importante lembrar que a
Logweb é o primeiro veiculo de logistica das Américas a fazer parte do jUri e é a Unica da
América Latina.

E ainda nesta Logweb, entrevista exclusiva com o CEO da JDA Soluticon, que fala
sobre 0 armazém do futuro: como serd, as tecnologias que serdo usadas e as que se
tornarao obsoletas, o papel do “homem” nestes armazéns e outras questdes mais, de
amplo interesse daqueles que querem se manter atualizados.

Também nesta publicacao, o leitor vai encontrar a sequnda edicao da nova revista
da Logweb Editora: a Modal Maritimo, com matérias muito interessantes sobre este
segmento da logistica.

Aproveite. E feliz ano novo.

Os editores

@Portal.e.ﬁevistalogweb |1 @logweb_editora @]Iogweb_editora MCanal Logweb
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Fabricantes: Crescimento do
mercado verficado no Tfinal de 2017/
deve continuar em 2018

Mas, segundo 0s
representantes das
empresas, alguns
acontecimentos,
além do aspecto
econdmico, podem
obscurecer este
crescimento, como as
eleicOes e a realizacao
da Copa do Mundo.
Eles também falam
sobre 0s rebocadores.
E web mais aguardadas, por conter
matérias especificas sobre o seg-
mento de empilhadeiras, abrangendo
fabricantes, distribuidores, importadores
e locadores. Além de tabelas, a cobertura
compreende andlise por parte dos repre-
sentantes das empresas, falando sobre o
que foi 0 ano que passou, as perspecti-
vas e as tendéncias.
Novidade nesta edicao também é a in-
clusdo dos rebocadores, ao lado das em-
pilhadeiras dos mais diversos tipos. Veja a

seguir o que falam os representantes dos
fabricantes de empilhadeiras.

2017

Ao analisar 0 ano de 2017 em termos
de negdcios, as opinides dos fabricantes
sdo até divergentes — mas calcadas no
otimismo.

Por exemplo, Roberto Fernandes, admi-

- DEZ/17 - JAN/18

sta é uma das edicoes de Log-

nistrador da Byg Transe-
quip Industria e Comércio
de Empilhadeiras (Fone:
11 3583.1312), afima
que, devido a retracdo
econdmica e ao baixo ni-
vel de investimentos no
ano de 2017, ndo foi pos-
sivel um crescimento para
empilhadeiras  elétricas
— e até de rebocadores —
mas a empresa conseguiu
manter os niveis de 2016.
“Foi um ano dificil de tra-
balhar e manter os nime-
ros dos anos anteriores
por diversos fatores politicos e economi-
cos, principalmente, mas buscamos nos
estabilizar o maximo, obtendo, assim, re-
sultados positivos em relagao ao mercado
e nos estruturando para 0 aumento e a
projecao esperados em 2018.

Também para a Hyster-Yale Brasil (Fone:
11 4173.4700), 0 ano de 2017 foi reple-
to de desafios, e mesmo assim, a empresa
seguiu investindo no pais, aumentando a
gama de equipamentos em seu portfollo
nacional. “Prevemos uma recu- 7
peracdo gradual da economia
do pais e por isso 2017 foi um
ano em que nos dedicamos a
aperfeicoar nossos processos e
investirmos ~ cada
vez mais na produ-
cdo de equipamen-
tos elétricos”, co-
menta Jessica Forti,
diretora de vendas
da empresa.

Tamura, da Toyota Empilhadeiras:
Embora graves os noticiarios
acerca da corrupgao em 2017,

0s impactos sobre a atividade
econdmica foram menores

Henio Hissao Tamura,
consultor especialista da
Toyota ~ Empilhadeiras
(Fone: 11 3511.0400),
também comenta que
para a sua empresa, 2017
foi um ano de muitos de-
safios e, com certeza, de
superacdo. “Ja em 2016
previamos que seria 0 ano
& dareversdo, 0 que se con-
firmou nos Gltimos meses,
sendo o primeiro semes-
tre bastante incerto e o
segundo semestre com
uma perspectiva mais
clara sobre o desfecho do ano. A despeito
dos efeitos sazonais, 0s niveis do mercado
nos Ultimos meses confirmaram a recupe-
racao do mercado.”

Tamura diz ainda que notaram, tam-
bém, certo descolamento dos impactos
da crise politica na economia. Embora
graves os noticiarios acerca da corrupgao,
0s impactos sobre a atividade econdmica
foram relativamente menores se compa-
rados aos anos anteriores (2015/2016).

“Outro movimento que ficou tam-
bém bastante claro em 2017 foi a
consolidacdo do setor de movimen-
tacdo de materiais com o setor de
automacao de armazéns e galpdes
(WMS)", acrescenta o consultor espe-
cialista.

Como fabricantes locais, o fim do
. FINAME/PSI e também a converséo da
. TILP retiraram do produto produzido

-

"ﬁ localmente um grande diferencial de

~ prego resultante do
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subsidio. “O grande desafio agora é redu-
zir custos de produgdo para ganhar com-
petitividade em relacdo aos importados”,

diz Tamura.

A Toyota, em ambito global, adquiriu
a Bastian Solutions e a Vanderlande, mo-
vimento semelhante realizado por suas

concorrentes.

“Foi um ano bastante complicado, com

um  primeiro  semestre
retraido, porém com um
final de ano acelerado,
com o0s departamentos
podendo gastar os budgts
que ficaram guardados
durante 0 ano”, completa
Enéas Basso Junior, geren-
te da Eletrac Empilhadei-
ras (Fone: 11 4523.3890).

Henrique Antunes, dire-
tor de vendas América do
Sul da Byd do Brasil (Fone:
11 3514.2550), por sua
vez, diz que 0 mercado ini-
ciou uma retomada, ainda
timida, mais que tende a

Mauro Arrais, gerente de vendas da
Clark Material Handling Brasil (Fone: 19
3856.9098), aponta que o segundo se-

mestre de 2017 apresentou ligeira melho-

ra nas vendas de empilhadeiras de forma
geral, mantendo a tendéncia de aumentar
a participagdo de vendas de maquinas

elétricas sobre as vendas de maquinas

Georg, da Jungheinrich: No ano
de 2017 o mercado deve ter se
recuperado em relagao a 2016,
e a expectativa é que tenha
crescido em torno de 50%

com motor a combustdo. Segundo Arrais,

a Clark conseguiu um
importante marco no seg-
mento de maquinas elétri-
cas em 2017, superando
as expectativas de vendas
e faturamento no ano.
Mais otimista, Vigold
Georg, diretor geral da
Jungheinrich  no  Brasil
(Fone: 11 3511.6295),
comemora o fato de no
ano de 2017 o mercado
ter se recuperado em re-
lacdo a 2016, e a expec-
tativa é que o volume de
mercado tenha finalizado
2017 em torno de 50%

juros bem mais atrativos encorajaram os
gestores a adquirir equipamentos. Para a
SAS, que cresceu durante toda a crise, 0
ano de 2017 mostrou resultados muito
bons, muitos concorrentes sairam do
mercado nos anos anteriores, portanto,
com a retomada da economia, mesmo
que lenta, sobra espaco para empresas
sérias e estruturadas crescerem”, avalia
André Moraes de Oliveira, da SAS Indus-
tria e Comércio de Maquinas — SAS Mo-
vimentacdo (Fone: 47 3308.2100).

E como sera 2018?

Pelo que se notou nos comentarios
anteriores, os participantes desta maté-
ria especial tém boas perspectivas com
relacdo ao ano que se inicia para o seg-
mento de empilhadeiras.

Antunes, da Byd do Brasil, acredita
que o mercado fechou 2017 com cres-
cimento e que em 2018 esse crescimen-
to sera maior. Ele é complementado por
Arrais, da Clark Material Handling Bra-
sil, cujas perspectivas sao de melhora
gradual das vendas em 2018, princi-

se repetir nos préximos anos, pois a indus-
tria em geral postergou a renovagao das
frotas devido & baixa demanda, e com a
retomada da producao esses equipamen-
tos ndo conseguem atender as condicdes
mais severas de trabalho.

a mais em relacdo a 2016. O marco em
2013 sempre sera lembrado, quando o
volume de mercado se concentrou em
cerca de 24 mil equipamentos.

“0 ano de 2017 mostrou sinais con-
sistentes de recuperagao econdmica, 0s

palmente pela demanda reprimida de
maquinas da classe V. “Esperamos um
ano com um comeco melhor, mas sera
um ano de muitas incertezas devido as
eleicbes”, acentua, agora, Basso Junior,
da Eletrac.

Balerias Linha EVG

Especificas para veiculos elétricos,
lavadoras de piso e plataformas elevatorias
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Oliveira, da SAS Movimentacdo, tam-
bém atrela a realizacdo das eleicbes aos
resultados em 2018. “Temos expectativas
de continuar crescendo em 2018, o ce-
nario sera muito instavel em detrimento
das eleicdes, porém acreditamos que sera
possivel obter sucesso utilizando a mesma
estratégia adotada durante a crise.”

Tamura, da Toyota Empilhadeiras, tam-
bém lembra que 2018 sera um ano bas-
tante intenso, guiado pelas discussdes
eleitorais desde o registro das candida-
turas em abril. Teremos ainda a Copa do
Mundo no meio do ano.

“Considerando apenas os dados eco-
ndmicos mais recentes, o progndstico
obviamente seria de um ano positivo.
A grande incerteza esta no tamanho do
impacto da politica na ainda incipiente
recuperacao da economia dos Ultimos
meses. A producdo local de empilhadei-
ras se concentrara na intensa busca pela
reducdo dos custos de producdo. Nao
vislumbramos quaisquer indicativos de in-
centivo governamental para os produtos
fabricados localmente”, completa o con-
sultor especialista.

Na verdade, 0 mercado ainda esta mui-
to sensivel e para o primeiro semestre de
2018 ha expectativa de termos um mer-
cado muito parecido com 2017. “0O cend-
rio atual ainda apresenta um momento
delicado, as indUstrias reduziram muito
sua capacidade produtiva e a retomada
requer algum tempo. Mas apostamos na

DEZ/17 - JAN/18

recuperacao econémica e buscaremos al-
ternativas em outros segmentos, cuja pro-
jecdo de crescimento é de 10%, principal-
mente motivada pelo envelhecimento da
frota nacional, projetos especiais, locactes
de equipamentos hidraulicos, contratos
de manutencdes preventivas/corretivas e
locacOes de equipamentos hidraulicos, o
que ha algum tempo tornou-se tendéncia
de mercado”, comenta
Fernandes, da Byg Tran-
sequip.

Mais otimista em rela-
cdo a 2018, Jessica, da
Hyster-Yale, aposta em
um cenario positivo e diz
que a empresa projeta
um crescimento de 10%
a 15%, apesar dos even-
tos que irdo direcionar o
mercado no proximo ano,
em grande parte devido
as eleicdes presidenciais.
“Ha um grande potencial
para o proximo ano nare-
posicao dos equipamen-
tos das frotas devido aos
sequidos anos de baixa
na economia.”

Tendéncias em

elétricas

Os representantes das
empresas fabricantes de
empilhadeiras no Brasil
também analisam as ten-
déncias em empilhadeiras
elétricas sob dois tdpicos.

Em termos do equi-
pamento em si e da
tecnologia embarcada
— Neste aspecto, An-
tunes, da Byd do Brasil, ressalta que as
baterias de litio que ja sdo utilizadas em
100% dos equipamentos Byd sao, com
certeza, a maior tendéncia dos proximos
anos. “Nés dominamos essa tecnologia,
mais a grande parte dos fabricantes de
empilhadeiras ainda ndo.”

Oliveira, da SAS Movimentagéo:
“Temos expectativas de continuar
crescendo em 2018, embora o
cendrio seja muito instavel em
detrimento das eleicoes”

Antunes, da Byd do Brasil:

O uso de baterias de litio é, com
certeza, a maior tendéncia dos
proximos anos em termos de
empilhadeiras elétricas

De fato, a diretora de vendas da Hyster-
-Yale diz que o grande desafio para as
empilhadeiras elétricas esta nas tecnolo-
gias de armazenar ou produzir energia de
uma forma mais eficiente. “O grupo vem
apostando nas novas tendéncias para
este desafio em duas frentes. Em curto
prazo, ha um forte desenvolvimento para
oferecermos a tecnologia de ion-litio de
forma mais viavel, redu-
zindo o nimero de bate-
rias necessarias para cada
equipamento devido a sua
tecnologia que permite car-
gas completas em menor
tempo. Visando ao futuro
e tecnologias mais susten-
taveis, 0 grupo adquiriu em
2014 a Nuvera Tecnologia,
que gera energia a partir
de gas hidrogénio e, como
subproduto, produz apenas
calor e vapor d'agua. Esta
tecnologia é uma forma
de nos posicionarmos com
relacgdo a preservacdo do
meio ambiente e das cau-
sas climaticas.”

Oliveira, SAS Movimenta-
¢do, também acredita que
no futuro teremos maior
quantidade de equipamen-
tos com bateria de litio no
mercado. “E uma solucio
conveniente, esta cada vez
mais acessivel em termos
de preco e, portanto, é ine-
vitvel que uma fatia cada
vez maior do mercado opte
por essa tecnologia.” Ou-
tra tendéncia que deve se
popularizar no mercado de
empilhadeiras, ainda de acordo com Oli-
veira, € a “internet das coisas” — isso vem
sendo implementado em varios segmentos
daindustria e, sem duvidas, é uma excelen-
te ferramenta para controle da frota.

Tamura, da Toyota Empilhadeiras, tam-
bém diz que a tendéncia para os préximos



k{_ sl —

@ ANDREANI

LOGISTICA

INTEGRADOR
LOGISTICO

Oferecemos solucodes logisticas de alto valor agregado para
a industria Farmacéutica, Cosmetica, Hospitalar, Biologica e
Veterinaria.

Armazenagem de produtos medicos, hospitalares, Areas exclusivas para armazenagem de
M@ suplementos e cosméticos. Produtos Perigosos e veterinarios

Areas com temperatura ambiente, climatizadas, 1 Qualidade de Processos logfsticos certificados
refrigeradas e congeladas. IS0 9001/2008.
. Monitoramento e controle de temperatura Camara Fria para armazenagem de produtos
( ) com sistema de alarme. pereciveis:

bioldgicos, vacinas, reagentes e de diagndsticos.

q Area exclusiva para embalagem e acondicionamento secundario:
rotulagem, etiquetagem, selagem, formacdo de kits, impress3o Inkjet e nacionalizagdo de produtos importados.

o A A s 2 P
g8 i & T e

I I | | I

| Farmacéutica | Cosmética | Hospitalar | Biologica | Veterinaria
T - M — —— - e M — — — — bl e e e

contato@andreani.com +55 11 3515.8200 www.andreani.com.br



ilhadeiras

10

anos é de maior automacdo e eficiéncia
energética — outros tipos de tragdo estdo
em desenvolvimento avancado, como a
tecnologia dos hibridos.

Ja de acordo com o administrador da
Byg Transequip, um dos focos e tendéncias
da empresa esta voltado para projetos es-
peciais, devido a uma grande necessidade
de mercado em desenvolvimento de no-
vos produtos automatizados e persona-
lizados. “Procuramos aplicar tecnologias
de ponta, como sensores e controladores
de movimento, de modo a garantir sequ-
ranca e produtividade dos usuarios, com
reducdo de custo operacional.”

Para Arrais, da Clark Material Handling
Brasil, equipamentos com tecnologia
embarcada ndo sdo mais diferenciais e,
sim, algo indispensavel em uma logistica
cada vez mais dinamica — com todos seus
(KPIs) a serem debatidos, gerar informa-
¢do de qualidade é algo imprescindivel.
A empilhadeira ndo é mais uma ferramen-
ta de movimentacdo e, sim, também de
informacao.

Em termos de mercado — Sobre as
tendéncias em empilhadeiras elétricas em
termos de mercado, Antunes, da Byd do
Brasil, diz que o crescimento deste seg-
mento, em 2018, tende a ser maior do
que o observado em 2017.

“Nao s6 a realidade da logistica bra-
sileira, mas a tendéncia que ha mais de
10 anos vem da Europa e Asia apontam
para o crescimento do uso das maquinas
elétricas. Os nimeros europeus e asiaticos
sao de, em média, 40% de maquinas a
combustdo GLP e Diesel — na sua maio-
ria, maquinas pesadas, acima de 7 to-
neladas — e 60% de maquinas elétricas.
Além disso, ha o esforco mundial para a
diminuicao de gas carbonico e incentivo
a0 uso de energia limpa — como crédito
de carbono e outros. Com isso, tenho ple-
na conviccdo que este cendrio alcanca o
Brasil, e a tendéncia é que tenhamos cada
vez mais empilhadeiras elétricas entrando
nas operagdes brasileiras. Tendo em vista
esta tendéncia, acompanhada por nés da
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E o mercado de rebocadores?

Sobre 0 desempenho do mercado
de rebocadores em 2017, Antunes,
da Byd do Brasil, salienta que, com a
necessidade de reducdo de custos e
otimizagdo de processos, as empresas
comegaram a considerar mais reboca-
dores para diminuir o niimero de empi-
Ihadeiras. “A tendéncia deste segmen-
to é de crescimento, com 0 maior uso
desta solucdo por parte da industria.”

De fato, Arrais, da Clark Material
Handling Brasil, diz que os rebocado-
res se mostram importante alternativa
para a movimentagao de carga em
grandes distancias, produtividade e
baixo custo. “Com a adicdo de tecno-
logia embarcada aos novos modelos,
a missao dos rebocadores utilizados
normalmente para abastecimento de
linha de produgdo ganha novas tarefas
entre a logistica de materiais, otimizan-
do 0 seu uso desde o recebimento até
o despacho.”

E Georg, da Jungheinrich, também
acredita que este é um segmento que
pode ser melhor explorado em diversas
operacdes e nichos. Existem diversos
rebocadores a combustdo em que a

Clark, é que decidimos estrategicamente
neste momento pelo lancamento comple-
to do nosso portfélio de maquinas elétri-
cas, e que hoje ja esta bem pulverizado
em varios setores da logistica por todo
0 Brasil”, expoe Arrais, da Clark Material
Handling Brasil.

Georg, da Jungheinrich, também diz que
a participacao das maquinas elétricas em
relacao ao volume de mercado é uma ten-
déncia que esta se consolidando, pois até
cinco anos atras o mercado brasileiro tinha
50% de participacao em empilhadeiras a
combustao e, desde 2015, o volume de
mercado estd abaixo dessa porcenta-
gem. Uma parte dessa movimentacdo é
realmente por conta da troca de equipa-
mentos a combustdo por equipamentos

tecnologia ndo é fator relevante, en-
tretanto as empresas precisam evoluir.

“A Jungheinrich recentemente lan-
cou um rebocador de até 28 toneladas
direcionado para as linhas aeropor-
tudrias, entretanto esse tipo de equi-
pamento também se apresenta para
outros tipos de segmentos e nichos,

e [ b T T

como, por exemplo, a indUstria auto-
mobilistica. As empresas brasileiras
ainda ndo exploram todo o potencial
do uso dos rebocadores em suas mo-
vimentacGes didrias, talvez por ser uma
tecnologia especifica e ndo genérica,
como outros tipos de equipamentos,
porém deve ser levado em conta que
0 uso do veiculo atende perfeitamente
as suas necessidades”, finaliza o dire-
tor geral da Jungheinrich no Brasil.

contrabalangados elétricos, e a outra parti-
cipacao € a propria troca por equipamen-
tos elétricos de forma geral, que garante
a mesma performance e operacdo. Isso
mostra que as empresas estdo buscan-
do novas alternativas. “Acreditamos que
esta tendéncia seja continua e sem volta,
principalmente pelas questées ambientais
e de salde/seguranca”, complementa Ta-
mura, da Toyota Empilhadeiras.

Basso Junior, da Eletrac, também diz
perceber um aumento na procura por
empilhadeira elétrica — o mercado de
combustdo esta se transferindo aos pou-
cos para este modelo, acompanhando a
tendéncia mundial.

"0 mercado depende do desenvolvi-
mento das tecnologias mencionadas no
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item anterior para a consolidagao dos
equipamentos elétricos. Uma vez que as
tecnologias citadas se tornem acessiveis,
a tendéncia é o mercado migrar para este
tipo de equipamento que, apesar do custo
de aquisicao maior, apresenta custo ope-
racional inferior, 0 que ird tornar viavel
este tipo de tecnologia progressivamen-
te”, diz Jessica, da Hyster-Yale.

Tendéncias em a combustao

Interessante também é saber as ten-
déncias em empilhadeiras a combustao.

Em termos do equipamento em si e
da tecnologia embarcada. — Arrais, da
Clark Material Handling Brasil, diz que

- DEZ/17 - JAN/18

a sua empresa esta alinhada com as Ul-
timas demandas do mercado brasileiro
com o lancamento da familia GTS, com
maquinas com reducao de consumo de
combustivel entre 10% e 15%, além de
acessorios de seguranca e ergonomia.

A diretora de vendas da Hyster-Yale
também aponta lancamentos quando fala
das maquinas a combustdo. “O grande
lancamento deste ano é a adocdo dos mo-
tores PSI com o gerenciamento da relacao
performance x consumo. Em parceria com
a PSI, a Hyster-Yale desenvolveu por mais
de dois anos uma solucdo que permite a
customizacao, exclusiva no mercado, do ge-
renciamento entre performance e consumo.

@2
(U]
(U]

o
o)

Ou seja, em um pico de demanda permite
que o mapeamento do motor privilegie a
performance e, em uma baixa na demanda,
permite que 0 motor seja mapeado para
privilegiar a economia de combustivel.”
Ainda segundo Jessica, devido a cres-
cente nos custos dos combustiveis fosseis,
atecnologia de mapeamento dos motores
GLP da Hyster-Yale traz é a Unica no mer-
cado que visa uma melhor eficiéncia no
uso dos combustiveis, permitindo a cus-
tomizagdo entre performance e consumo.
Para Tamura, da Toyota Empilhadeiras,
as tendéncias em empilhadeiras a com-
bustao em termos do equipamento em si
e da tecnologia embarcada séo as mes-
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mas para as elétricas: maior automagao e
eficiéncia energética — outros tipos de tracdo
estdo em desenvolvimento avancado, como a
tecnologia dos hibridos.

Em termos de mercado — Sobre as ten-
déncias de mercado para as empilhadeiras a
combustéo, Antunes, da Byd do Brasil, afirma
que, devido ao aumento no preco dos com-
bustiveis, a tendéncia é que esse mercado en-
colha e o de elétricas cresca, enquanto Basso
Junior, da Eletrac, diz que este mercado ainda
apresenta grande demanda, que, porém, vem
diminuindo a participagao.

Tamura, da Toyota Empilhadeiras, por sua
vez, diz que o segmento de empilhadeiras a
combustdo ainda é o seu principal mercado,

contudo ja identificaram a dinamica da re-
composicao do mesmo. “O mercado de ma-
quinas a combustdo deve recuperar parte da
participacdo sobre as vendas totais de equi-
pamentos a medida que os investimentos da
indUstria voltem a normalidade”, completa
Arrais, da Clark Material Handling Brasil.
Finalizando, o diretor geral da Jungheinrich
no Brasil diz que, como ainda existem mui-
tos mercados que procuram e necessitam de
empilhadeiras a combustdo, para suprir essa
lacuna, a sua empresa esta trazendo para o
pais as novas maquinas a combustao da linha
Ameise. “Dessa forma, seremos mais compe-
titivos e atenderemos o mercado de ponta a
ponta”, diz Georg. wmwe
15
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Distribuidor: Reposicao da frota
tende a gerar crescimento do
segmento em 2018

Afinal, as empresas
seguraram nos
ultimos dois anos
investimentos

em renovacao de
frota, impactando
diretamente na
disponibilidade de
suas maquinas e
aumentando muito
seus custos de

manutencao.
ambém para os distribuidores de
T empilhadeiras, 2017 se mostrou
como um ano de transicao de um
periodo recessivo para um leve cresci-
mento econémico.

“0 ano de 2017 foi de ajuste do mer-
cado de empilhadeiras e de melhora na
economia, com pequeno crescimento no
segundo semestre de 2017 na atividade
industrial, refletindo nas consultas e fe-
chamentos. Nesse periodo houve uma
readequacao das estruturas de fabrica e
dos distribuidores, aguardando a recupe-
racao do mercado para 2018", comenta
José Renato Corréa, gerente comercial
da Auxter (Fone: 11 3602.6000).

Rafael Kessler, diretor comercial da
Combilift (Fone: 51 3077.7444), tam-
bém comenta que, em comparacao com
0 ano anterior, 2017 foi um ano muito
bom. Além da retomada das vendas,
houve maior confianca no futuro, o que
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impactou  positivamente
nos planos de investimen-
to e projetos de melhoria.
“A crise econdmica afe-
tou diretamente o setor
de méquinas e equipa-
mentos, e indiretamente o
setor de consumo. Tenho
impressao que apenas 0
agronegdcio e um ou ou-
tro nicho passaram pela
crise sem serem  afeta-

Kessler, da Combilift: Em

Jd o gerente comer-
cial da Somov (Fone: 11
4772.0800),  Joaquim
Costa, diz que o ano de
2017, apesar do cres-
cimento em relacdo a
2016, ainda apresentou
reflexos da crise. O mer-
©  cado de empilhadeiras
- deve ter atingido a mar-
ca de 11.000 a 12.000
maquinas, ainda muito

dos”, aponta Kessler.
Celino Luiz Tirloni, dire-

comparagao com o ano anterior,
2017 foi um ano muito bom. Além
da retomada das vendas, houve

longe do periodo anterior
a Crise, que somava mais

tor comercial da Marcamp
Equipamentos (Fone: 19
3772.3333), também revela que 2017
foi um ano com uma pequena recupe-
racdo em relacdo a 2016. Mesmo assim,
de acordo com ele, os nimeros foram
muito baixos, quando avaliamos sob a
dtica do que foi 2013.

“Como distribuidor, notamos que aca-
bou aquela queda acentuada. No en-
tanto, ndo tivemos uma retomada para
conseguirmos ser o que ja fomos nos
anos passados, como em 2013/2014,
que foram anos em que tivemos muita
procura e bastante venda. Percebemos
que ha uma procura, uma pequena me-
lhora... Podemos dizer até que estabili-
zou o0 mercado. Existem bastantes orca-
mentos, mas ainda muito longe do que
ja foi um dia. Est4 estdvel, tivemos algu-
mas conquistas, algumas vendas... Mas
ainda muito longe do que seria o ideal”,
comenta Paulo Renato Leme Guimaraes,
diretor da Rekiman Empilhadeiras (Fone:
19 3935.8393).

maior confian¢a no futuro

de 20.000 maquinas.
Costa diz também que,
como em 2016, os principais segmentos
que puxaram o mercado foram os liga-
dos ao varejo e bens de consumo, além
do agronegocio. O segmento de indus-
tria pesada ainda ndo respondeu forte-
mente. “Embora tenhamos percebido
uma recuperacao no Ultimo trimestre,
esta recuperacao ainda ndo repercutiu
na renovacao das frotas das industrias.”
De fato, Jorzafar Fonseca da Silva, ge-
rente da Tecfork Méquinas Eireli (Fone:
11 2615.2777), acredita que o mercado
no ano de 2017 foi complicado, pois ndo
enxergaram um crescimento na quantida-
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de de empresas e, sim, um crescimento na
disputa pelas empresas que ja estdo no
mercado. “Vimos uma tendéncia ambien-
tal ja nos planos da maior parte dos nos-
sos clientes que tendem a utilizar maqui-
nas elétricas em breve”, completa Silva.

E 2018?

Como se pode notar,
a pequena recuperacao
ocorrida no final do ano
passado joga perspectivas
mais otimistas para 2018,
também no segmento de
distribuicdo de empilha-
deiras. Como diz Corréa,
da Auxter, a expectativa
é que haja uma recupe-
racdo da economia e, por |
consequéncia, do merca- ¥

do de emp”hadeiras com  Corréa, da Auxter: “O maior
desafio é o0 ajuste da estrutura

para atender um mercado que . R
encolheu 50% desde 2011, 2l Sler, da Combilift, prevé

Tirloni, da Marcamp,  do baixo volume de vendas”

volumes maiores do que
0s realizados em 2017.

também espera um pe-

queno aumento na demanda de empi-
Ihadeiras. Esta confianca esta pautada
na perspectiva de reposicdo da frota
existente por parte das empresas, pois
muitas optaram pela ndo reposicao da
frota existente até 2017, e isso se faz
necessario a partir de 2018 para manter
a produtividade programada no ano e
planejar um crescimento para o ano de
2019.

Costa, da Somov, também mantém
perspectivas de crescimento para o mer-
cado de distribuicdo de empilhadeiras
em 2018, uma vez que ainda estamos
muito longe da recuperagao dos niveis
anteriores de mercado. Ele também des-
taca que as empresas seguraram nos Ul-
timos dois anos investimentos em reno-
vacao de frota, impactando diretamente
na disponibilidade de suas maquinas e
aumentando muito seus custos de ma-
nutencao. Esta situacao é critica em mui-
tas empresas e deve forcar a renovacao.

Ainda segundo o gerente comercial da

Somov, algumas incertezas de mercado
e 0 processo eleitoral também devem in-
terferir, mas ele diz que a empresa acre-
dita neste crescimento.

“As perspectivas sao muito boas. Esta-
mos fazendo grandes investimentos, nos
preparando. Treinando a equipe, mudan-
do a estrutura, contratando novos cola-
boradores. Em 2017 hou-
ve bastante especulagdo,
bastante procura. Entdo,
em 2018 as perspecti-
vas sdo de que as pes-
soas vao, de fato, fechar
0 negdcio. Vao acabar
comprando ou locando.
Tanto no mercado de re-
bocadores quanto de em-
pilhadeiras, pois os dois
andam juntos”, coloca
Guimaraes, da Rekiman.

Bastante otimista, Kes-

que 2018 sera o melhor
ano da empresa no Bra-
sil, superando 2015 e os anos anterio-
res. "Ainda é muito dificil fazer uma pre-
Visa0, mas o crescimento serd resultado
de uma base de clientes consolidada e
da flexibilidade que teremos a partir do
prazo de entrega mais curto em fun-
cao das torres das empilhadeiras que
passam a ser fabricadas no Brasil pela
Lift-Tek (Veja matéria nesta edicdo).
O maior investimento da Combilift sera
feito em sua matriz, que inaugura, em
abril préximo, a nova fabrica em Mona-
ghan, Irlanda, o maior prédio industrial
do pais, e a partir dele teremos todas as
operacdes unificadas em um Unico teto
e linhas de producdo utilizando equipa-
mentos do estado da arte. Aqui no Bra-
sil, percebo que cada vez mais 0 mer-
cado pertence a quem melhor entende
seus clientes e suas demandas — e aten-
de a estas demandas. E atualmente o
foco é redugdo de espacos e aumento
de seguranca, respeitando seguranca e
ergonomia.”
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Problemas enfrentados

Os participantes desta matéria es-
pecial de Logweb também apontam
os problemas enfrentados atualmente,
como distribuidores.

"0 maior desafio é o ajuste da estru-
tura para atender um mercado que en-
colheu 50% desde 2011, além do baixo
volume de venda de maquinas, de pecas
e de servico, com produ-
tividade e baixo custo”,
lamenta Corréa, da Aux-
ter. Ele é complementado
por Silva, da Tecfork, para
quem um problema é a
falta de novos mercados
para prospecgao.

Em razdo da situacdo
econdmica, muitas em-
presas tém deixado a de-
finicdo da compra para o
Ultimo momento, e isso
normalmente causa difi-
culdade em atender o pra-
zo de entrega desejado.

“Como os equipamen-
tos Linde e Still, que nés vendemos, pos-
suem uma boa demanda no mercado, a
disponibilidade de entrega dificilmente é
imediata e isso acaba gerando algumas
acdes a mais para atender adequada-
mente o cliente. Quando vendemos para
clientes que trabalham com no minimo
60 dias de prazo para receber os equipa-
mentos, ndo temos dificuldades em aten-
der”, explica, agora, Tirloni, da Marcamp.

Kessler, da Combilift, por sua vez, colo-
ca que ainda esta muito dificil de planejar
em médio prazo, e impossivel
em longo prazo. “Te-
mos crescido a

uma média de

10% ao ano,

2018 marca

a inauguragdo

da nova fabri-

ca na lrlanda
eo 10°ano de
operagéo  no
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Costa, da Somov: O mercado de
empilhadeiras deve ter atingido
amarca de 11.000 a 12.000
méquinas em 2017, ainda muito
longe do periodo anterior a crise

Brasil. Estamos aqui para sempre, mas
poderiamos estar crescendo mais se a
perspectiva para 0s proximos anos fos-
se mais solida. Como brasileiro espero
poder responder de forma mais afirma-
tiva ao longo deste ano”, diz o diretor
comercial.

J& Guimaraes, da Rekiman, diz que as
maiores dificuldades que estdo tendo
nesses tempos dificeis
é o desespero dos for-
necedores. “Entdo acho
Que, cOMO muita gente
quebrou e muitos adqui-
riram muitas dividas, o
pessoal prostituiu muito
0 mercado. Desse modo,
acabamos  recebendo
algumas cotagdes, onde
os fornecedores aca-
bam entregando prati-
camente de graga, sem
muito lucro, tentando
pelo menos empatar,
sobreviver. Meio que
queimando o estoque.
Entdo isso é péssimo para o mercado.
Numa livre concorréncia, onde o cliente
faz o leildo procurando o melhor prego,
os fornecedores tém feito o menor prego
a qualquer custo. Acredito que em nosso
mercado, vamos acabar pagando esse
preco de vendas e locagdo muito abai-
x0 da realidade ainda por alguns anos”,
completa o diretor da Rekiman.

Costa, da Somov, afirma que o desafio
continua sendo a oferta de solucdes cada
vez mais completas aos clientes. Investi-
mentos em solucbes financeiras, garantia
de disponibilidade e custos de manuten-
cdo compativeis sdo a tonica atual do
mercado. E em uma indUstria menor as
possibilidades de erro causam impactos
ainda maiores. "0 desafio do distribuidor
vai muito além da venda da maquina e
o cliente passa a valorizar ainda mais o
custo de propriedade do equipamento
(Total Cost of Ownership)”, diz o gerente
comercial da Somov.

Rebocadores

Falando sobre o segmento de rebo-
cadores, Tirloni, da Marcamp, diz que
espera, para 2018, uma demanda um
pouco maior do que em 2017, quando
0s resultados foram dentro do planejado.

"0 segmento de rebocadores, de forma
geral, esta ligado ao segmento industrial.
Como foram estes os segmentos (indus-
tria) que mais sofreram com a crise, 2017
nao foi um ano de destaque para os rebo-
cadores”, coloca Costa, da Somov.

Mas, ele diz que a maior parte dos fa-
bricantes aposta no crescimento do mer-
cado em 2018. A empresa esta investin-
do em lancamento de novos modelos,
além de uma maior divulgacdo dos mo-
delos existentes e na disponibilizagao de
muitos modelos dos Estados Unidos e da
Europa para 0 mercado nacional. “Nossa
expectativa é de um crescimento signi-
ficativo em 2018 para este segmento”,
diz o gerente comercial da Somov.

Também otimista, Silva, da Tecfork, diz
que em 2017 houve um aumento na fro-
ta de rebocadores e acreditam que esse
modelo de movimentacdo serd adotado
com abrangéncia.

Quanto aos problemas enfrentados
enquanto distribuidores de rebocadores,
o diretor comercial da Marcamp diz que
a linha de rebocadores oferecida pela
empresa é importada, e isso demanda
um prazo maior de entrega.

“A disponibilidade de uma gama mais
completa de modelos talvez seja o maior
desafio dos distribuidores. A maior dis-
ponibilidade de modelos e a melhoria
nos prazos de entrega ainda sao barrei-
ras importantes para 2018", completa o
gerente comercial da Somov.

Silva, da Tecfork, finaliza concordan-
do com as observaces anteriores. Ele
diz que ha uma grande expectativa é
gerada em cima desses produtos e,
também, em seus respectivos acesso-
rios, contudo o mercado talvez ndo te-
nha produtos o suficiente para atender
a tal demanda. e
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Importadores: Com as mudancas na
politica econdmica, trazer maguinas
de fora ainda & vantajoso

Conforme diz um dos
importadores, antes,
além dos subsidios
para a producao

local, havia o risco do
aumento dos impostos
de importacao, mas
agora ha maiores
chances de uma
reducéo dos impostos.

uando se fala em importacdo

de empilhadeiras, a questdo

que vem a mente é: hoje em
dia, ainda é vantagem?

Na opinido de Jessica Forti, diretora de
vendas da Hyster-Yale Brasil (Fone: 11
4173.4700), sim, uma vez que 0 merca-
do brasileiro esta passando por esta fase
de transicao, onde ndo somente o custo
de aquisicao é levado em conta, como
também os custos operacionais.
"E é nesta relacao que o produ-
to importado se torna vantajoso,
por desempenhar fungbes mais
especificas na operacdo logistica,
com maior eficiéncia em se tra-
tando de custos operacionais.”

Ja para Henio Hissao Tamura,
consultor especialista da To-
yota Material Handling Mer-
cosur (Fone: 11 3511.0400),
esta é uma questao bas-
tante controversa — a
mudanca na condugdo
da politica econémica

- DEZ/17 - JAN/18

trouxe novas variaveis para o mercado
de empilhadeiras.

A existéncia do FINAME PSI (2010 a
2015) notadamente era fator de incen-
tivo a produgdo local em detrimento as
importacdes. Contudo, devido ao fim
do PSI e da equalizacdo das taxas de
juros (TJLP e SELIC), esse diferencial di-
minuiu consideravelmente. Neste caso,
a importacdo é bastante atrativa em
determinadas classes de equipamento.

“Antes, além dos subsidios, havia o
risco do aumento dos impostos de im-
portacdo, agora podemos afirmar que
ha maiores chances de uma redugdo
dos impostos se considerarmos a men-
talidade da atual equipe econdmica.

A tendéncia aparente é a de que esta
visdo prevaleca nos préximos anos, po-
rém serd notadamente foco do debate
eleitoral”, comenta Tamura.

Sobre os maiores desafios na im-
portacdo de empilhadeiras, Jessica, da
Hyster-Yale, salienta que eles estdo rela-
cionados a variedade de especi-
ficacbes que uma empilhadeira
pode oferecer, bem como ao
fato de que o planeja-
mento na importagao
deve ser meticulosa-
mente estudado para
oferecer um equipa-
mento que atenda a
maior parte das ope-
racbes em um menor
prazo de entrega.

Ja para o represen-
tante da Toyota, 0s
maiores problemas de

importacdo estao ligados a infraestrutu-
ra portudria, a burocracia no despacho
aduaneiro e a alta carga tributaria.

Desempenho do setor

Agora fazendo um balanco do seg-
mento de empilhadeiras em 2017, como
importador, o consultor especialista da
Toyota aborda que, sob a ¢tica da im-
portacao, embora o nivel do cambio re-
gistre niveis acima da média dos ultimos
anos, permaneceu relativamente estavel
no patamar de 3,20 R$/US$ durante a
maior parte do ano, o que favoreceu for-
temente o planejamento do fluxo.

Com relacdo ao cenario internacional
— continua Tamura — 2017 foi marcado
pelas incertezas da politica econdémica
do presidente dos EUA, Donald Trump,
das tensdes na Coréia do Norte e da Si-
ria. Tais eventos causaram alguns ruidos
na taxa de cambio, porém com efeitos
bem modestos, nada que mudasse de
forma veemente a perspectiva do mer-
cado de empilhadeiras.

No que tange ao mercado de em-
pilhadeiras, o consultor especialista
acredita que 2018 ira seguir bastante
proximo ao nivel da producao industrial
e do comércio atacadista.

"0 mercado brasileiro esta passando
por um processo de consolidagao e nes-
ta rota encontram-se 0s equipamentos
importados pela Hyster-Yale, mais es-
pecificos e eficientes em suas funcdes
e por conta deste processo, projetamos
um cenario promissor para o mercado
de equipamentos importados”, com-
pleta Jessica, da Hyster-Yale.
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IMPORTADORES IMPORTADORES

Hyster-Yale Hyster-Yale

de empilhadeiras que Brasil de empilhadeiras que Brasil

11 4134.4700 11 4134.4700
atuam no mercado hytor vale [ @tuam no mercado R

brasileiro brasileiro

Classe | Classe

até 1000 kg Seleciona até 1000 kg
24V [ até 1300 kg elecionadora |, ontal | até 1600 kg

de pedidos BT
até 1600 kg 2 g

té 1000 kg
até 1400 kg ate 1000

até 1200 ke
até 1600 kg °"‘(’i’add°’ até 1400 kg
anaanao

até 1800 kg Empilhadeira até 1600 kg
até 2000 kg patolada até 2000 kg

até 1600 kg até 1400 kg

- operador > '
ate 1800 kg na plataforma a:? ;ggg :
até -

ate 2000 kg até 1600 k

até 2500 kg até 1800 kg

até 3000 kg operador =000 kg

" andando
até 4000 kg até 2200 kg

” Transpaleteira >
até 5000 kg elétrica até 3000 kg

> 5000 kg até 2000 kg
Classe ll operador até 2400 kg
até 1000 kg na plataforma | até 2700 kg

vertical ate 1200 kg

Empilhadeira elétri-
ca de contrapeso

Selecionadora
de pedidos

Classe

>1200kg até 1800 kg
até 1000 kg até 2000 kg
trilateral até 1300 kg até 2500 kg
até 1500 kg até 3000 kg
até 1200 kg Empilhadeira a combustao até 4000 kg
até 5000 kg
até 6000 kg
até 7000 kg

até 1400 kg
até 1600 kg

Empilhadeira

retratil até 1700 kg > 7000 kg

ateé 2000 kg Classe VI

até 2500 kg até 3000 kg

> 2500 kg Rebocador elétrico até 6000 kg

quadridire- S até 25.000 kg
. > 2000 ki

cional 9 até 5000 kg

Transpaleteira | operadorsen- | 2000 k Rebocador a combustao ate 10.000 kg
elétrica tado - g >10.000 kg

Veja mais FABRICANTES: DISTRIBUIDORES:
IMPORTADORES BYD do Brasil, Combilift, SDO Equipamentos,
nas seguintes tabelas: — Crown e Toyota — Met. Verardi, Tecfork e Zenshin
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Rebocadores

Os representantes das duas empresas
também falam sobre o segmento de re-
bocadores.

De acordo com Tamura, da Toyo-
ta, trata-se de um mercado pequeno,
onde a maior parte dos equipamentos
é importada, portanto nao vislumbram
grandes mudangas e/ou empecilhos
para a importacdo, pois a maioria dos
produtos gozam de ex-tarifarios.

Também falando sobre as vantagens,
ou nao, de importar os rebocadores,
Jessica salienta que os rebocadores da
Hyster-Yale empregam uma tecnologia
de mercados desenvolvidos e, por tra-
zerem os beneficios tecnoldgicos destes
mercados, a importacao desta classe de
equipamentos traz competitividade.

Mas ha problemas na importagdo,
ainda segundo a diretora de vendas
da Hyster-Yale Brasil: no caso dos re-

bocadores, a oferta de customizacdes
é menor, e com isto o desafio estd em
oferecer a melhor solucdo em um mer-
cado com uma concorréncia a cada dia
mais acirrada.

Neste aspecto de problemas de im-
portacdo, Tamura, da Toyota, repete
0s mesmos que para empilhadeiras:
Infraestrutura  portudria, burocracia
no despacho aduaneiro e alta carga
tributaria.

Desempenho do mercado — Con-
cluindo, os dois representantes de em-
presas importadoras fazem um balango
do segmento de importacdo de reboca-
dores.

Primeiro, Jessica, da Hyster-Yale, refe-
rindo-se ao ano de 2017, diz que o seg-
mento de rebocadores est4 diretamen-
te relacionado a produgdo industrial
e devido a se tratar do segmento que
mais sofreu nos anos anteriores, 0 ano

passado foi de recuperacdo moderada.
“Para 2018 ha uma perspectiva de re-
cuperagao do segmento de produgdo
industrial e com esta os rebocadores
irdo sequir esta tendéncia de mercado,
uma vez que sao amplamente utiliza-
dos no abastecimento das linhas de
producdo”, completa.

Pelo seu lado, Tamura diz que o mer-
cado de rebocadores do qual a Toyota
participa — pequeno e médio porte —
registrou ligeiro crescimento em 2017,
principalmente seguindo a retomada da
cadeia automotiva. Este mercado ainda
é pouco desenvolvido e relativamente
pequeno se comparado aos grandes re-
bocadores portuérios e aeroportuarios.
“Em 2018, o mercado de rebocadores
de pequeno e médio porte sequird em
maior parte influenciado pela cadeia
automotiva”, completa o consultor es-
pecialista. wawes

S

» Trabalhamos com todas as marcas
e capacidades de carga

Locacao
empilhadeiras

* Locacao de empilhadeiras elétricas
e a combustao, rebocadores, plataformas
elevatdrias e carros elétricos
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Mercado deve continuar
aguecido em 2018, considerando a
recuperacao economica

inalizando esta sé-

ria de reportagens

sobre o segmento
de empilhadeiras e de
rebocadores,  vejamos
agora como se porta 0
segmento de locacao
que, de acordo com Sér-
gio Luiz Mendes, geren-
te comercial da Braslift
Empilhadeiras — Braslift

nos anos anteriores, no
inicio da crise. Tivemos
também um incremento
nas locacdes para mon-
tadoras. O Brasil esta
batendo recordes his-
toricos na exportacao
de veiculos, e com isso
a demanda por equipa-
mento de movimenta-
€30 Cresceu proporcio-

Equipamentos e Logistica
(Fone: 41 3015.3822),
enfrentou um ano de

Pedrao, da Retrak: “Nos Ultimos
anos temos notado aumento real
nos setores de atacarejo. Também
concluimos varios negoécios no

nalmente.”
Ainda segundo Eduar-
do Makimoto, diretor

2017 bastante dificil, de
muitos ajustes nos con-
tratos existentes, principalmente no
quesito valor, pois todos falavam uma
Unica lingua: reducdo de custos.

Também para Antonio Carlos Rubino,
diretor da Trax Rental do Brasil (Fone:
11 4468.7777), em 2017, o mercado
de locacdo de empilhadeiras esteve
aquém das expectativas, tanto em volu-
me como em prego. “Muitos dos clien-
tes atuais preferiram uma renovacao
de contrato com a frota atual, ou seja,
manter as maquinas em operacao. Para
o locador isso representa menor valor
de locacdo e maior gasto com manu-
tencdo”, afirma Rubino.

Na visdo de outros participantes des-
ta matéria especial, porém, 2017 se
apresentou mais produtivo.

"0 ano apresentou melhora com
relacdo a 2016. Tivemos um aumen-
to expressivo nas cotacbes e alguns
fechamentos de contrato. Com isso,
conseguimos balancear a reducdo vista

setor automobilistico”

da Aesa Empilhadeiras
(Fone: 11 3488.1466),
2017 foi também um ano de estudo
de novas tecnologias. A indUstria tem
exigido criatividade dos locadores, ao
requerem novos acessorios de seguran-
ca, ferramentas de gestdo e itens que
melhoram a produtividade da maquina.

2017 ainda foi um ano de aprovei-
tamento de frota, mesclamos algumas
novas com seminovas. No segundo se-
mestre foi notavel a procura por elétricas
classes 2 e 3. No caso das empilhadei-
ras a GLP. ainda estamos ‘consumin-
do’ o parque farto dos ultimos 6 anos.
A reducao nas taxas de juros e a relativa
estabilidade cambial colaboraram para
uma timida melhoria e retomada de
volumes. Dificil fazer entender o cliente
acostumado a pagar R$ 2.800,00/més
a locacdo, a luz da nova realidade de
custos de empilhadeiras 2,5 t GLP de
R$ 96.000,00, quando o novo valor de-
veria estar acima dos R$ 3.500,00", diz
agora o engenheiro André Kassardjian,



da Alphaquip Magquinas e Equipamen-
tos (Fone: 11 4163.3322).

Enéas Basso Junior, gerente da Eletrac
Empilhadeiras (Fone: 11 4523.3890),
também alega que a procura foi retrai-
da no comego do ano, contudo supe-
rou as expectativas no final de ano. Isto
aconteceu devido aos baixos investi-
mentos em ativos nas empresas duran-
te 0 ano, levando a necessidade de lo-
cacdes pontuais para conseguir atender
a demanda de final de ano.

“0 ano de 2017 comecou bem di-
ficil, em virtude do desempenho fraco
de 2016. Com o passar dos meses e a
aparente melhora do ambiente politico,
o mercado deslanchou. O mercado de
bens duraveis é extremamente sensi-
vel ao ambiente politico e econdmico.
Ao menor sinal de dificuldades o mer-
cado responde com diminuicdes no nu-
mero de negocios concretizados. Mes-
mo com ambiente duvidoso, o0 mercado
deve ter fechado 2017 com a comercia-
lizacdo (vendas + locacoes) de 14.500
unidades”, completa Fabio Pedrao,
diretor executivo da Retrak Comércio
e Representacdes de Maquinas (Fone:
11 2431.6464). Ele é complementado
por Celino Luiz Tirloni, diretor comercial
da Marcamp Equipamentos (Fone: 19
3772.3333). Para este, 2.017 foi um
ano com um bom movimento no seg-
mento de locacao de empilhadeiras e a
Marcamp alcancou resultados melhores
do que os objetivos planejados.

Também Francisco Carlos C. Danyi,
diretor da Eletrofran Comércio e Servi-
cos (Fone: 11 3858.8132), esta otimista
quando ao setor, que vem crescendo de
maneira vertiginosa, devido aos fatos
positivos do setor e a terceirizacao de
atividades. “Notamos um expressivo
crescimento na demanda de equipa-
mentos warehouse classes 2 e 3 para
locacdo. Os ndmeros da empresa cres-
ceram na ordem de 20% nesse seg-
mento”, completa Jean Robson Bap-
tista, socio-proprietario da Empicamp

Empilhadeiras (Fone: 19 3756.2100).
Luis Fernando Almeida Julio, CEO da
Logiscom (Fone 19 3223.5027), tam-
bém coloca que, para a sua empresa,
2017 foi um ano especial. “Fechamos
novas parceiras, concluimos projetos x
treinamentos com os colaboradores e
ampliamos a sede da empresa. Embora
muitos mostravam ‘receio” e comen-
tavam que 0 ano seria
complicado, mantivemos
o foco e, digo com pro-
priedade, a procura por
equipamentos  elétricos
foi além do esperado e
finalizamos o ano com
expectativas mais que
positivas para entrar em
2018,  principalmente
para empilhadeiras — ja |
para rebocadores, espe-
ramos crescimento baixo,
devido seu alto custo.”
Paulo Renato Leme
Guimardes, diretor da
Rekiman Empilhadeiras
(Fone: 19 3935.8393), informa que,
como locador, notaram que nao hou-
ve queda em 2017. Porém nao houve
aqueles bids grandes, as pessoas procu-

Mendes, da Braglift: “Em 2018
vamos iniciar a retomada de
crescimento, onde a renovagao
de frota sera mais expressiva do
que o crescimento absoluto”

rando e querendo fazer locacdes, gran-
des investimentos, troca de frota. “Mas
ainda assim podemos dizer que houve
uma equalizacao.”

Quando ocorreu a crise  em
2015/2016 ndo havia a procura — con-
tinua Guimaraes. “Hoje ndo, ja existem
clientes procurando, chegamos até a
negociar, porém quando chega a fase
de fechar negdcio as
pessoas ainda nao tém
o capital para finalizar.”

Henio Hissao Tamura,
consultor  especialista
da Toyota Empilhadeiras
(Fone: 11 3511.0400),
lembra que o mercado
de locacdo de empi-
lhadeiras foi realmente
i bastante movimentado
em 2017. Grandes ne-
gocios foram realizados,
e foram responsaveis por
grande parte importante
do mercado total de em-
pilhadeiras no ano. “Em
parte por vivenciarmos um periodo de
bastante turbuléncia, onde a alternativa
de locacdo se mostra bastante eficiente
para gerenciar custos logisticos.”
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2018

Apo6s um 2017 “bastante movimen-
tado”, como deverd se comportar o
setor de locacao de empilhadeiras em
20187

“Considerando todos os contatos ja
realizados, podemos dizer que 2018
sera um ano bastante interessante para
locacao de empilhadeiras, pois, ao que
parece, as empresas voltaram a fazer
calculos comparativos entre locar e
comprar.”

Ainda de acordo com Mendes, da
Braslift, os custos de manutencao para
equipamentos proprios vém aumentan-
do muito, além do controle necessario
para manter 0s equipamentos. “Em
2018 vamos iniciar a retomada de cres-
cimento, onde a renovacdo de frota sera
mais expressiva do que o crescimento
absoluto. De uma maneira geral, 2018
deve ficar 20% acima de 2017, espe-
cialmente nas classes 1 e 5", completa
Kassardjian, da Alphaquip. Também nu-
merando a perspectiva de crescimento
para 2018, Danyi, da Eletrofran, diz que
ela é de 7%, e, portanto, a empresa esta
investindo em novos equipamentos.

Outro otimista, Jean, da Empicamp,
também acredita em um 2018 ainda
melhor que 2017, pois no final do ano
passado foram fechados varios contra-
tos com prazo de 36 meses, e ha varios
negocios potenciais em 2018. “O que
nos faz crer que 2018, mesmo sendo
ano de elei¢bes, caminha para uma re-
tomada no segmento.”

Também Pedrdo, da Retrak, esta
otimista para 2018. Afinal, depois de
anos de queda, o mercado comegou
uma recuperacao de forma sustentavel.
"0 nimero de consultas aumentou e o
nUmero de negocios fechados também.
Se 0 mercado continuar a se descolar
do ambiente politico voltaremos a ter
crescimentos continuos e sustentaveis.”

Para se ter ideia do grau de comple-
xidade para se planejar, o diretor da
Retrak fornece ndmeros do mercado de
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empilhadeiras e rebocadores dos Ulti-
mos anos:

2018 - 14.500 unidades (estimativa)

2017 - 14.500 unidades (previsao atual)

2016 - 9.800 unidades

2015 - 11.887 unidades

2014 - 21.800 unidades

2013 - 24.800 unidades

"0 mercado de locacdo tem uma di-
namica diferente da im-
portacdo e da produgao
local, contudo ndo dei-
xa de acompanha-los.
Considerando todos os
fatores de incertezas
de 2018, devera ser um
ano positivo em termos
de locacdo, pois se trata
da melhor solugdo para

Guimaraes, da Rekiman, ndo acha
que seja uma tendéncia. Ele acredita
que ja é uma realidade: as empresas
tém trocado, de fato, as empilhadeiras
a combustao (GLP) por empilhadeiras
elétricas.

“A grande maioria das empresas vem
mudando mesmo, adquirindo maquinas
patoladas, maquinas retrateis. Elas es-
tao aumentando a altura
do portapaletes, fazendo
uma transicdo de maqui-
nas a combustdo para
elétricas. Com essas mu-
dancas, as pessoas tém
olhado com outros olhos
para a maquina elétrica”,
acentua o diretor da Re-
kiman.

enfrentar momentos de
grande volatilidade”,
afirma, agora, Tamura,
da Toyota Empilhadei-
ras.

Jean, da Empicamp: A previsao
é de um 2018 ainda melhor que
2017, pois no final do ano passado
foram fechados vérios contratos

JUlio, da  Logiscom,
também fala que a ten-
déncia no segmento de
locacdo de empilhadeiras
elétricas é forte e esta

Rubino, da Trax Ren-
tal, encerra este assunto
como outro representante do setor que
acredita que o ano de 2018 serd me-
lhor, pois, sequndo ele, a economia do
pais ja deu mostras de recuperacao e,
ainda, por ser um ano politico de elei-
cOes, devera haver uma injecdo de ca-
pital no mercado, aumentando as chan-
ces de crescimento em todos 0s setores.

Tendéncias

Também interessante é saber as ten-
déncias no segmento de locagdo de
empilhadeiras.

“Ha uma forte tendéncia mundial
por maquinas elétricas. Nao somente
pelo fator ambiental, mas também pela
economia de combustivel e ergonomia
para o operador e para quem trabalha
perto das empilhadeiras. Porém, o Bra-
sil ainda é um pais de ‘preco’ e, sendo
assim, ndo é de se esperar que as ma-
quinas elétricas dominem o mercado no
curto prazo”, diz Makimoto, da Aesa.

com prazo de 36 meses

tornando uma realidade
no Brasil, longe, é claro,
do ja ocorre 14 fora. Ainda segundo o
CEO da Logiscom, s6 ndo somos mais
competitivos com os equipamentos elé-
tricos devido a diferenca dos valores em
relagdo as maquinas a GLP e ao alto
custo com baterias.

0 engenheiro da Alphaquip, por sua
vez, lista as tendéncias: Novos produtos
com custos operacionais reduzidos, rea-
lidade de custo de aquisicao incremen-
tada pelo dolar e custos de manuten-
cdo. "Deve ocorrer uma renovagao de
30% da frota de empilhadeiras classe
5, especialmente acima de 3,5 t. A crise
terminou, e nesse periodo os clientes ti-
veram oportunidade de avaliar e sentir
‘na pele’ quanto custa um ativo com-
parado ao servico da locacdo. Estamos
nos preparando para ver mais clientes
migrarem para o sistema de locacdo de
empilhadeiras. Sao 0s primeiros passos
para a desmaterializagdo, ou seja, as
empresas descobriram que seus ativos
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empilhadeiras

LOCADORES AESA Empi- | Elba Equipa- Empicamp Em-

Ihadeiras mentos Eletrac Eletrofran pilhadeiras

de empilhadeiras que atuam reties | eros o | 1145233090 | 1138588132 | 1937532100

o Eletrac |Multimarcas| Combilift, SAS,
no mercado brasileiro LRk ilLiels Linde, Baoli

1
48V

ay [Cwotomia
8V [“waromig

48V
Empilhadeira elétrica de até 1600 kg
contrapeso
até 1800 kg
até 2000 kg
até 2500 kg
até 3000 kg

ate 5000 kg
> 5000 kg

até 1000 kg
Selecionadora
de pedidos HIEMATRY
> que 1200 kg

ate 1000 kg
até 1300 kg
ate 1500 kg

Empilhadeira
| >200kg

> 2500 kg

quadridirecional >2000 kg

Transpaleteira elétrica >2000 kg
sentado
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Logiscom Mov Loc —
193223.5027 Movimenta | | restbater

: Rental Empi-
I Marcamp SRS Ihadeiras | Transpiratininga | TranspoTech

19 37723333 Still-Linde, 1 iosaa30 | 1121378333 | 47 3419.0033

Linde, Seill | Jungheinrich, | - ot Yale, | Multimarcas | Linde, Still
Taylor Dunn Manitou, e
Still, Linde,

(4) Yale, Hyster,
Rucker (5) Crown Toyota

L GENE
114468.7777
Hyster,
Yale,
Toyota,
Still

Empilhadril
11 4178.5254

Empilhadeira

Santana Nissan e Crown (2)
62 3297.3001 Toyota (3)

Toyota (1)

Hr3 Hyster (2)
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empilhadeiras

Empicamp Em-

I_o CADORES Aliiﬁeﬁ:;?_ EIbI:;:]tl:spa- Eletrac Eletrofran | pilhadeiras
114523.3890| 11 3858.8132| 19 3753.2100

(Continuacao) o o Eletrac |Multimarcas| Combilift, SAS,
= SRS Linde, Baoli

113488.1466 | 31 3555.2600

até 1000 kg
Selecionadora de pedidos até 1600 kg

até 2000 kg

até 1000 kg

até 1200 kg

andando até 1400 kg

Empilhadeira até 1600 kg
operador -

patolada até 2000 kg

até 1400 kg

na :
plataforma aisHb kY
até 2000 kg

até 1600 kg

andando até 2000 kg

até 2200 kg

operador até 3000 kg

na até 2400 kg
ate 2700 kg
> 2700 kg

Classe V. - ! [ | |

até 1800 kg o
até 2000 kg (
até 2500 kg
até 3000 kg
Empilhadeira a combustao até 4000 kg
até 5000 kg
até 6000 kg
até 7000 kg
> 7000 kg
IS T A I R D D
até 3000 kg
Rebocador elétrico até 6000 kg
até 25.000 kg
até 5000 kg
Rebocador a combustao até 10.000 kg
>10.000 kg

Transpaleteira
elétrica
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Veja mais
nas
seguintes tabelas:

sdo seus clientes, colaboradores e sua
tecnologia. Breve locaremos empilha-
deiras por hora, com abastecimento
24/7 e pagamento em bitcoin”, preco-
niza Kassardjian.

E a lista de tendéncias feita por Ru-
bino, da Trax Rental, inclui: crescimen-
to com renovacdo da frota circulante,
alongamento nos prazos dos contratos
e manutencao dos precos atuais com
tendéncia gradativa de aumento.

Falando de tendéncias em termos de
equipamento, Jean, da Empicamp, ex-
plica que a sua empresa esta investindo
muito na area de VNA (equipamentos
de corredores estreitos), pois o cliente
esta mais preocupado com a otimiza-
cdo visando aumento de densidade de
carga na area. “Por este motivo, volta-
mos esforcos para esse segmento e te-
mos colhidos frutos bastante positivos.”

Novos nichos de mercado

Sobre 0s novos nichos de mercado
que se apresentam para a locagdo de
empilhadeiras, Kassardjian, da Alpha-
quip, diz que, de uma forma abrangente
todos 0s segmentos, em especial ataca-
do, varejo, cadeia alimenticia e agrone-
gacio. " De fato, todos os segmentos de
mercado sdo potenciais para aumento
na locacdo de empilhadeiras. Nos Ulti-
mos anos temos notado aumento real
nos setores de atacarejo (atacado e
varejo). Também concluimos varios ne-
gdcios nos setores automobilistico, de
produtos farmacéuticos e empresas de
produtos de consumo”, completa o di-
retor executivo da Retrak.

Na opinido de Tamura, da Toyota
Empilhadeiras, um novo nicho envolve
solucdes integradas com a consolida-
cdo do mercado de movimentacdo de

- DEZ/17 - JAN/18

DISTRIBUIDORES:
Alphaquip, Auxter, Braslift, Combilift,

Dinamik, Makena, Rekiman, Retrak,
SDO Equipamentos, Tecfork e Tecnomac

materiais e automacao de armazéns e
galpdes, puxado, principalmente, pelo
comércio eletronico (e-commerce).

Rebocadores

Quanto aos rebocadores, como se
comportou 0 mercado de locacdo em
20177 Quais as perspectivas para 20187

"0 mercado de rebocadores vem
crescendo linearmente, ano apds ano.
A industria esta deixando de usar em-
pilhadeiras para movimentar cargas
horizontalmente e passa a utilizar os
rebocadores, equipamentos com custo
mais baixo, além de serem mais eco-
ndémicos no consumo de combustivel.
Em 2017 a Aesa aumentou em 30% a
frota de rebocadores na faixa de 6000
a 7000 kg.”

Ainda de acordo com Makimoto, o
mercado de rebocadores deve sequir o
mesmo tragado do mercado de empi-
lhadeiras. “Teremos uma guinada por
conta da frota obsoleta e incremento
da producdo.”

Rubino, da Trax Rental, alega que o
mercado de rebocador teve melhor per-
formance do que o mercado de empi-
lhadeiras. Os rebocadores, na maioria
dos casos, sdo utilizados em operagoes
internas para recolhimento e ou distri-
buicdo de componentes, além de nao
poluirem, emitirem baixo nivel de ruido
e serem de facil dirigibilidade. “Algu-
mas operacoes utilizavam a empilha-
deira para tracionar carga, enquanto o
rebocador executa esta operagao com
menor custo e mais agilidade”, diz o
diretor.

Para Tirloni, da Marcamp, o desem-
penho do segmento de rebocadores
em 2017 esteve dentro dos planos da
empresa: ou seja, se manteve inaltera-

do. O diretor da Marcamp também en-
tende que deva continuar com um bom
desempenho em 2.018. "0 mercado é
relativamente pequeno, mas fechamos,
em 2017, um grande negdcio com um
parceiro da cadeia automotiva”, come-
mora Tamura, da Toyota Empilhadeiras.

Tendéncias no segmento -
Sobre as tendéncias no segmento de
locacdo de rebocadores, Guimaraes,
da Rekiman, diz que o mercado de
rebocadores para locagdo é muito pe-
queno, ndo ha grande procura. Porém,
a tendéncia é de que a procura pelos
mesmos ira aumentar, visto que as em-
presas estdo buscando otimizar suas
plantas e os mesmos oferecem bas-
tante agilidade para o processo. “Com
a substituicdo de empilhadeiras por
rebocadores, esse mercado devera ter
um aumento de procura, principalmen-
te nos segmentos de indUstria quimica
e farmacéutica”, completa o diretor da
Trax Rental.

0 mercado de rebocadores continua-
ra com crescimento gradativo, em mui-
tos casos substituindo empilhadeiras
que possuem custo operacional mais
alto e ndo sdo indicadas para trans-
porte horizontal de carga. “Por outro
lado, algumas empresas, especialmente
as automotivas, estao substituindo re-
bocadores por AGVs. Em uma opera-
cdo de trés turnos o AGV substitui trés
operadores, representando, assim, uma
consideravel reducao de custo”, alega,
agora, Makimoto, da Aesa.

Por sua vez, Julio, da Logiscom, diz
que, pelo custo elevado para a realidade
atual do pais, a procura maior esta sen-
do pelas montadoras e empresas que
atuam com defensivos agricolas. wawes



JadLog investira R$ 50 milhdes em 2018

AJadLog (Fone: 11 3563.2000) encerrou
2017 com um crescimento recorde de 20%,
10 primeiro ano sob a gestdo e controle do
grupo GeoPost — a segunda maior rede de
distribuicao de encomendas na Europa, atra-
vés de sua rede internacional DPDgroup —

e prepara-se para investir R$ 50 milhdes em
2018, a fim de ampliar a eficiéncia de sua
operagdo e lancar novos servigos. Na verdade,
a empresa anunciou um plano ambicioso para
0 proximos anos, com o objetivo de atingir
RS 1 bilhdo de faturamento. Para fortalecer
esta nova dinamica, a JadLog apresentou a
sua nova imagem corporativa, que adota as
cores do seu acionista majoritario, 0 DPD-
group. Mas as novidades no se limitam a
nova imagem. A empresa prepara o langamen-
to de novos servigos na area de expedigoes
internacionais, um novo produto voltado

a0 e-commerce, a criagdo de um portal de
devolugdes e um aplicativo para destinatarios,
além de investir em sistemas para facilitar a

trﬁ?}‘?&;@ pela forca da gravidade

integragdo com os websites dos clientes ¢ a
automatizagao da operacdo. “Temos um plano
estratégico que vai nortear a empresa nos
proximos anos e nos tornara a referéncia nos
mercados B2B ¢ B2C para encomendas até
30 quilos”, destaca Olivier Establet, CEO da
GeoPost em Portugal e presidente do Conse-
lho de Administragdo da JadLog. Ampliado
em 2017, com o apoio da estrutura global

do Grupo GeoPost, o servico de expedicoes
internacionais comegou a operar em outubro
de 2017 com a importagdo de mercadorias,
provenientes principalmente da Europa e da
Asia.E, a partir de marco de 2018, a JadLog
passara também a oferecer um servico de ex-
portacdo aos seus clientes. Na area de novos
servigos, a grande novidade, em 2018, serd o
servigo Pickup, que permitira a retirada das
encomendas de e-commerce pelo consumidor
em diferentes pontos de conveniéncia, que
serdo escolhidos por ele, de acordo com a sua
localizagdo e preferéncia. “Com previsio de

langamento no inicio de 2018, o Pickup am-
pliard ainda mais a capilaridade da empresa
fard com que a JadLog seja a referéncia neste
tipo de servigo no Brasil, assim como ocorre
com 0 DPDgroup na Europa, onde foram
retiradas mais de 52 milhdes de encomendas
nas mais de 28 mil lojas da rede Pickup no
ano passado”, diz Establet. Em busca de
eficiéncia, a JadLog também investira na area
de Tecnologia, com a previsdo de implanta-
¢d0 de um sistema de ERP integrado, com
webservices e aplicativos de entrega que pet-
mitirdo ao destinatario acompanhar o status
da encomenda em tempo real. “Finalmente,
consciente dos desafios do crescimento que se
avizinha, a JadLog prepara-se para reforcar as
suas capacidades de processamento e triagem
de encomendas, com um investimento de
dezenas de milhares de reais na implantagdo
de um sorter automatico de encomendas, que
podera triar mais de 10 mil encomendas por
hora”, finaliza Establet.
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Andreani

O Grupo Logistico Andreani
(Fone: 11 3515.8200), fornecedor
de solugbes integradas de logisti-
ca com alto valor agregado, inau-
gurou a expanséo de sua Central
de Operagdes Logisticas localiza-
da em Embu das Artes, SP. Para
marcar o momento, foi realizada
uma cerimodnia que contou com a
presenca de uma delegacdo vinda
especialmente de Buenos Aires,
Argentina — a empresa é lider em
logistica no pais vizinho. A nova
incorporacao de 13.000 m2 exigiu
investimentos de R$ 15 milhdes,
consolidando, desta forma, a
operagdo de logistica de Andrea-
ni no segmento farmacéutico no
Brasil. A unidade abrange uma
area total de 26.000 m2, 54 cais
para recepcao/expedicdo e trés
salas frias.

MODERN Logistics
Ekocell

A Ekocell — distribuidora de materiais
médico-hospitalares, em especial cura-
tivos e sondas para hospitais, clinicas,
servicos de home care e consumidores
finais — é 0 novo cliente da MODERN
Logistics (Fone: 11 4063.9338) no seg-
mento farma. A Operadora Logistica ja
esta cuidando de toda a armazenagem
dos produtos e, também, das operacoes
de transporte para distribuicao no Estado
de Sdo Paulo. O objetivo da MODERN Lo-
gistics , em breve, ampliar o contrato e
passar a atender a distribui¢ao rodoviaria
em toda a regiao Sudeste.
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DHL
LEGO®

do Brasil

A DHL Supply Chain (Fone: 19
3206.2200) foi selecionada pela LEGO®
para gerenciar sua logistica no Brasil.
O projeto inclui a gestao do Centro de
Distribuicao principal em Louveira, SP, a
nacionalizacdo dos produtos e a distri-
buicdo para todo o Pais. Anualmente, o
CD da LEGO® no Brasil movimenta mais
de 2 milhGes de pecas, enviadas a mais
de 300 distribuidores e varejistas. Neste
projeto, a DHL ird receber os produtos
importados de outros paises, proceder a
etiquetagem de nacionalizagdo e realizar
a armazenagem. Conforme a demanda, a
DHL entdo fara a expedicdo dos pedidos
e a entrega por meio de sua malha de
distribuicao para grandes distribuidores,
Centros de Distribuicao de hipermercados
e grandes redes de brinquedos, utilizando
desde VUC's até carretas, conforme a ca-
racteristica da carga. Ainda neste proje-
to, o Centro de Distribuicdo da LEGO®
esta localizado em um site multicliente
da DHL em Louveira. Desta forma, nos
picos de demanda, a DHL tem condi¢Ges
de aumentar o espaco de armazenagem
e a equipe dedicada de forma rapida e
sem impactar a operacao. A DHL mantém
um relacionamento de longa data com a
marca em outros paises, como nos EUA
e México, fator importante para o fecha-
mento da parceria no Brasil.

Correios e Azul

Os Correios (Fone: 3003.0100) e a
Azul (Fone: 4003.1118) assinaram,
em dezembro Ultimo, memorando de
entendimentos para a criacdo de uma
empresa privada de solucdo de logistica
integrada, a partir de um novo modelo
de negocio. A nova empresa tera parti-

cipacao de 50,01% da Azul e 49,99%
dos Correios e oferecerd o servico de
gestao de logistica integrada para trans-
porte de cargas, com potencial para se
tornar a melhor plataforma de logistica
para 0 comércio eletronico do Pais, se-
gundo as empresas. A operacdo comeca
a partir das demandas dos Correios e da
Azul, movimentando aproximadamente
100 mil toneladas de cargas por ano.
Com isso, ambas as companhias terdo
economia de custo, eficiéncia operacio-
nal e ganho de receita, melhorando a
oferta deste servico para o consumidor.
O memorando de entendimentos sera
submetido a aprovacao de todos os or-
gaos e instancias competentes. Somente
apos sua validacdo a nova empresa sera
criada. Caso seja aprovada, a expectati-
va é que suas atividades sejam iniciadas
ainda no primeiro semestre de 2018.

Multilog
Sudeste

A Multilog (Fone: 47 3341.5000) —
empresa catarinense de Logistica, Ar-
mazenagem e Transporte — anunciou a
aquisicao da Elog Sudeste. O contrato de
aquisicao, assinado em dezembro Ultimo,
em Sao Paulo, SP, e seguido de comuni-
cacao de Fato Relevante pela EcoRodo-
vias, esta sujeito a aprovacao dos 6rgaos
requladores. O investimento sera de
R$ 90 milhdes. Com a integracdo das
unidades da Elog Sudeste, a Multilog,
que tem sede em Itajai, SC, amplia de 14
para 19 unidades de negdcio e totaliza
1,5 milhdo de metros quadros de drea
alfandegada. Djalma Vilela, presidente
da Multilog, afirma que a aquisicdo da
Elog Sudeste esta em linha com o plane-
jamento estratégico da empresa. “Nossa
presenca no Estado de Sao Paulo é bas-
tante significativa, pela proximidade dos
portos e aeroportos mais importantes do
pais e tendo em vista que 40% da movi-
mentacdo de Comércio Exterior do Brasil
acontece neste Estado”, destacou.

Elog
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Fibria

A Fibria (Fone: 11 2138.4000),
lider mundial na producdo de
celulose de eucalipto a partir de
florestas plantadas, inaugurou em
dezembro dltimo o seu Terminal
Intermodal no municipio de Apa-
recida do Taboado, MS. Localizado
as margens da BR 158, o terminal
integra os transportes rodoviario e
ferroviario, com capacidade para
escoar 1,95 milhdo de toneladas
de celulose por ano, que serao
produzidas na sequnda fabrica da
Fibria em Trés Lagoas, MS, até o
Porto de Santos, SP, de onde serdo
exportadas para clientes na Asia,
Europa e Estados Unidos. A nova
area da Fibria segue o padrdo es-
trutural de terminais integradores
de outras regides do Brasil, que
funcionam como polos concen-
tradores de carga, aumentando
a agilidade do escoamento por
bitola larga (estrutura de trilhos
que confere mais velocidade para
0s vagdes). O novo terminal inter-
modal possui cerca de 7.800m2 de
area construida e compreende es-
critério, armazém com capacidade
para estocar 16.788 toneladas de
celulose, oficina de empilhadei-
ras e plataformas de embarque
da celulose. O patio do terminal
de Aparecida do Taboado tam-
bém apresenta outro diferencial.
Concebido de forma estratégica,
esse espaco se destaca por sua
exceléncia operacional, visto que
opera no sistema continuo de car-
regamento em pera, ou seja, as
composi¢des entram no terminal e
executam todas as operacdes sem
a necessidade de desmembrar ou
manobrar o trem.

Terminal Intermodal

Porto de Santos

Desde dezembro dltimo, as regides
de Jundiai e Campinas, SP, contam com
uma solugdo eficiente e competitiva
para exportages, importagdes e logisti-
ca doméstica via ferrovia até o Porto de
Santos. Operado pela Contrail Logistica
(Fone: 11 4533.0464) — resultado de
uma parceria estratégica entre a EDLP
(Estacdo da Luz Participactes) e a MRS
Logistica —, em uma drea de 75 mil me-
tros quadrados, o Terminal Intermodal de
Jundiai (TIJU) foi construido junto a linha
férrea da MRS e tem capacidade para
movimentar 70 mil TEUs (contéineres de
20 pés) por ano. Além da possibilidade
de receber e enviar cargas pelas rodo-
vias dos Bandeirantes e Anhanguera, o
terminal se conecta diretamente a uma
ferrovia com uma malha de 150 km até o
Porto de Santos e 480 km até os portos
do Rio de Janeiro. A operacao intermodal
pode beneficiar especialmente indUstrias
ligadas a importagdo (de insumos) ou ex-
portacdo (de bens acabados), localizadas
em cidades préximas a Jundiai e Cam-
pinas, como Cajamar, Louveira, Vinhedo,
Valinhos, Itupeva, Salto, Campo Limpo
Paulista, Varzea Paulista, Itu, Amparo e
Itatiba. O TIJU também reduz custos dos
clientes com armazenagem de cargas,

uma vez que os contéineres podem ficar
na area da Contrail, liberando espaco nos
estoques das industrias. Dessa forma,
o empreendimento funciona como um
“pulmdo logistico”, reqularizando o flu-
X0 operacional e evitando grandes picos
de demandas. Ainda por conta de suas
caracteristicas, o terminal pode beneficiar
especialmente empresas do segmento de
tecnologia e eletronicos, que tém fabricas
na Zona Franca de Manaus e utilizam o
servico de cabotagem para distribuir seus
produtos na Grande Sao Paulo. Outras in-
dustrias que podem ter ganhos logisticos
530 as que utilizam insumos importados,
aproveitando o fluxo de retorno dos trens
do Porto de Santos no sentido do interior.
E como este terminal tem um movimento
significativo de contéineres, praticamente
qualquer tipo de carga pode ser trans-
portado pelos trens: desde commodities
agricolas até produtos com médio e alto
valores agregados. A Contrail vai operar
toda a gestdo do transporte feito por
meio do terminal, desde o porto até a
porta do cliente. E ao longo do 2018, o
Terminal Intermodal de Jundiai também
deve operar com cargas com origem ou
destino no Rio de Janeiro, por meio da
malha ferrovidria da MRS. wzwes
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[reze solucoes sao selecionadas
para 0s testes do
. Logweb € jurada

IFOY Award anunciou as selecio-

nadas para concorrer a melhor

solucdo de intralogistica de 2018
em cinco categorias. Do total de inscritos,
0 juri escolheu 13 inovagdes das empresas
BYD, Jungheinrich, Liebherr, J. D. Neuhaus,
Still, Gebr. Schulte, Wegard e Witron.

Em fevereiro, os finalistas vao para o
segundo round: o IFOY Test Days, rea-
lizado em parceria com a CeMAT, em
Hanover, Alemanha. O teste cientifico
de inovagdo foi elaborado pelo Institu-
to Fraunhofer de Logistica de Materiais
(IML), em Dortmund, pelo presidente de
Técnicas Logisticas da Universidade de
Dresden e pelo presidente de Maquinas
e Técnicas Logisticas da Universidade
Helmut Schmidt, de Hamburgo.

“Jurados de todo o mundo viajarao a
Hanover para testar os dispositivos se-
lecionados. Entre outros itens, o prémio
IFOY avalia qualidade, inovacdo, tecnolo-
gia, design, ergonomia, manuseio, sequ-
ranca, rentabilidade e sustentabilidade”,

Finalistas

M Empilhadeira Contrabalancada

ECB50C, BYD

RX 20, Still (elétrica)

(elétrica)
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ressalta Anita Wiirmser, presidente do juri.
Os vencedores serdo selecionados
por 26 jornalistas de renome dos prin-
cipais veiculos de logistica de 18 paises.
A Logweb foi a primeira das Américas a
fazer parte e é a Unica da América Latina.
Os troféus serdo entregues na noite de
abertura da maior feira internacional de
intralogistica do mundo, a CeMAT de
Hanover, no dia 23 de abril de 2018.

Selecionadas

Na categoria Empilhadeira Contrabalan-
cada, uma das escolhidas é a ECB50C, da
BYD, lancada em dezembro Ultimo, com
capacidade para cinco toneladas. Essa po-
derosa empilhadeira elétrica fornece seis
horas de operacao continua e pode ser to-
talmente carregada em apenas trés horas.

Disputa com ela a Still RX 20 elétri-
ca, com capacidade para 1,6 toneladas.
Agil e propria para uso interno e exter-
no, pode ser operada com as baterias
do circuito A ou B. O conceito combina

M Empilhadeira para Armazém

ECE 225 com easyPILOT Follow,
Jungheinrich (elétrica)

~~ OPX-L16,
|y Still elétrica)

alta capacidade de manuseio com pre-
cisao, bom desempenho na subida de
rampas e ergonomia.

Na categoria Empilhadeira para Arma-
zém, quatro solucdes estdo concorrendo.
Duas da Jungheinrich, sendo uma a ECE
225 com easyPILOT Follow, selecionadora
de pedidos para 2,5 toneladas que, atra-
vés de um controle remoto, seque auto-
maticamente o operador para a proxima
estacao de picking. Ja o reboque de alta
poténcia EZS 7280 foi desenvolvido para
uso em aeroportos, industria e logistica,
com capacidade para 28 toneladas.

Outra opcdo é a selecionadora de pe-
didos da Still OPX-L 16. Confortavel, foi
projetada para ter o maximo de desempe-
nho em ambientes de trabalho apertados
e em longas distancias. A quarta solucdo é
0 tugger train da Wegard. O Wegard Trail é
o primeiro do mundo a utilizar diregao ele-
tronica autbnoma e a permitir manobras,
como estacionamento lateral, posiciona-
mento preciso e diregdo reversa.

Jungheinrich (elétrica)

Wegard Trail,
= = Wegard (elétrica)

EZS 7280,




Na categoria Guindastes e Dispositi-
vos de Elevagao, a J. D. Neuhaus conquis-
tou a vaga com a talha pneumética Mini
500. A linha completa, com capacidade
de 125 a 980 quilos, é adequada para
todas as aplicacdes. Pela primeira vez na
industria, possui um sensor NFC (Near
Field Communication, ou Comunicacdo
de Campo Préximo, em traducao livre),
integrado a um app.

O outro nomeado é o guindaste de
construcao elétrico MK 140, da Liebherr.
O modelo de 5 eixos com Variolib e de-
teccdo de status de configuragao tem
15,97 metros de comprimento e é o
primeiro guindaste a combinar 0 modo
trolley para manipulacao e o modo guin-
daste para operacdes especiais. Esta sim-
biose atinge alturas de elevagdo de até
94 metros e alcance de até 65 metros,
que, até entdo, s6 eram atingidos com
magquinas maiores.

Em Solucdes Integradas para Armazém
ha duas selecionadas com cases muito
interessantes. A Jungheinrich finalizou a
expansdo do armazém central da Keller &
Kalmbach no final de 2016. O armazém,
com pé-direito alto, foi ampliado de cinco
para dez corredores, com 37.450 espacos
para armazenagem de paletes, que opera
direto, sem interrupges. O armazém auto-
matico de pecas pequenas (ASPW), origi-
nalmente de dois andares, foi expandido
para seis corredores, com capacidade para

155.000 caixas. Também foi construido
um novo depdsito para 15.000 bandejas
customizadas. Hoje, cerca de 10.000 itens,
pesando 150 toneladas, chegam aos clien-
tes da Keller & Kalmbach. Isso significa
que ndo s6 o espaco de armazenamento
e logistica aumentou de 10.000 m? para
18.500 m2, como também dobrou o de-
sempenho geral da planta. Outros des-
taques sao o robd de paletizagao e uma
nova area para reembalagem, triagem e
montagem, bem como uma instalacao de
lavagem e um sistema de prateleiras para
recipientes vazios.

A segunda escolhida é a Witron Logis-
tik + Informatik GmbH, com sua solucdo
para o Migros Distribution Center Suhr
AG, na Suica. Hoje, o centro de logistica
omnichannel fornece mais de 300.000
produtos para mais de 600 agéncias Mi-
gros e mais de 118.000 unidades de pic-
king para lojas de conveniéncia Migrolino
em postos de gasolina e estacOes de trem,
em um dia de pico. O desempenho do pic-
king aumentou a operacdo em trés vezes,
comparando com o modo manual. Atual-
mente, 0 armazém possui dois niveis e
14.000 m2 com operagdo continua, total-
mente integrados. O destaque da solucdo
é a interacdo entre Tl e mecanica. Todos
0s componentes e sortimentos da planta
sao conectados em rede e controlados
pelo Witron WMS 4.0. Varios médulos de
logistica sao utilizados, incluindo a Order

Picking Machinery (OPM), para a escolha
de pedidos automatica, o Dynamic Picking
System (DPS), para itens de pequeno vo-
lume, e o Automated Tote System (ATS),
para caixas, recipientes e emissao de pro-
dutos de forma automatica.

Por fim, em Especial do Ano, uma das
finalistas é a Jungheinrich, com o sistema
de carregamento de baterias de tecnolo-
gia cruzada SLH 300. £ voltado para frotas
mistas ou empresas que planejam trocar
suas maquinas com baterias de acido
chumbo convencional para as de fons de
litio, que sdo mais eficientes. A solugao
permite o carregamento de ambas as tec-
nologias com apenas um dispositivo.

As prateleiras MULTIplus, da Gebr.
Schulte, também foram indicadas. Ape-
sar de as bordas terem alturas de apenas
25 e 40 milimetros, podem suportar car-
gas de 85 a 330 quilos. O modelo 150,
que foi especialmente desenvolvido para
armazéns de comércio eletronico, é a pri-
meira prateleira que suporta 150 quilos
com largura de 1.500 mm e altura de
borda de apenas 25 mm.

A Still concorre nesta categoria com o
volante EASY Drive, desenvolvido para
a selecionadora de pedidos horizontal
OPX. Em vez do sistema de direcdo clas-
sico, é utilizado um volante de carro, per-
mitindo que todas as funcdes hidraulicas
sejam operadas simultaneamente, sem
ter de trocar de marcha. wawes

M Especial do Ano M Solucoes M Guindastes e Talha
o Integradas Dispositivos ~ Pneumtica
Sistema de para Armazém de Elevacdo | Dl\l/l\llgtlﬂ?aol?s
carregamento E et
de baterias Flexibilidade para a - -
de tecnologia logistica omnid?annel Guindaste MK 140, Liebherr
cruzada da Migrolino Z o -
SLH 300, P (Migros), Witron T S -
Jungheinrich I 4 .
Extenséo do
Prateleiras MULTIplus, P armazém
Gebr. Schulte o centralda ., ¥
7 Keller & 7" 415
Volante EASY -~ Kalmbach's,
Drive, Still Jungheinrich
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equipamentos

Lift-Tek aposta no Brasil e € a
Unica falbricante de torres para
empilhadelra do pais

d nica fabricante de torres para
U equipamentos de movimentagao
e armazenagem do pais, a Lift-

-Tek Brasil (Fone: 19 2107.7408) iniciou
suas operagdes em 2015, na cidade de
Indaiatuba, SP. Parte do grupo italiano Cal-
vi, fabricante de perfis de acos especiais, e
subordinada a Lift-Tek dos Estados Unidos,
a empresa fabrica produtos para as mais
diversas marcas de equipamentos, como
mastros para corredores estreitos, terrenos
abertos e carregadores telescopios, bem
como movimentadores laterais integrados
e posicionadores de garfo. Sdo mais de mil
tipos diferentes, além de produzir também
sob demanda, com medidas customizadas.
Fernando Cervelini, diretor de operages,
conta que o interesse pelo pais se deu por
seu grande potencial. “As importadoras
de empilhadeiras trazem as maquinas de

.

4 por turno

Todos os produtos da marca
passam por testes 28
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A fabrica e
Capac\dade p
oroduzir 10 forres

outros paises sem as tor-
res e nos as fabricamos
em cerca de 15 dias, de
acordo com o pedido do
comprador, otimizando o
tempo de entrega e tor-
nando a importadora mais
competitiva”, explica.

Para Cervelini, as pers-
pectivas para 2018 sao
positivas. A empresa espe-  «
ra aumentar sua participa-
¢do no mercado de empi-
Ihadeiras presentes no pais
de 0,7% para 5%.

Por dentro da empresa

A Lift-Tek Brasil possui 15 funcionarios

e tem capacidade para produzir 10 torres
por turno — atualmente, trabalha com
um turno. O processo de fabricacdo

aa & proprio e envolve corte, dobra,
usinagem, pintura e solda, nova
pintura, montagem e testes. Entre

Segundo Cervelini, a empresa
espera para 2018 aumentar sua
participag&o no mercado de
empilhadeiras presentes no pais
de 0,7% para 5%

as inovacdes esta 0 uso
de um robd para solda.
As vigas das torres sao
importadas dos Estados
Unidos ou da Alemanha
(das empresas do grupo
Calvi). Os perfis, as corren-
tes e 0s rolamentos vém
de diferentes paises; ja 0s
cllindros e todos os aces-
- s0rios sao nacionais.
“Oferecemos um  ex-
celente valor agregado,
pois fabricamos e acopla-
mos as torres as maqui-
nas, podendo entrega-las
prontas na empresa ou diretamente no
comprador”, acrescenta Cervelini. Entre
seus clientes estdo a Combilift, a BYD e
a Kion (que adquire pecas da marca para
montar suas torres no pais). “Os dealers
—vendedores de empilhadeiras — também
530 prospects, temos interesse nesse mer-
cado”, acrescenta. wawes
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Eficiéncia operacional (%)

QUANTO MAIOR A EFICIENCIA OPERACIONAL E MENOR O CUSTO DE TRANSPORTE,

MENQOS CUSTOS LOGISTICOS PARA SUA EMPRESA.

A GLP, lider de mercado com presenga na China, Japao, Estados Unidos e
no Brasil, tem a solu¢do perfeita para a sua operacdo logistica: galpdes
em localizacoes estratégicas e expertise global em instalagdes logisticas
com alta eficiéncia operacional.

FACA AS CONTAS
ALUGUE UM GALPAO GLP Traga sua operacdo para um galpdo GLP e maximize seus resultados.

GLP Jundiai lll (SP) — 92.950 m? GLP Jundiai Il {SF) - 45.193 m? Cond. Emp. Atibaia - 19.323 m?
GLP Ribeirao Preto (SP) - 59.741 m*  GLP Itapevi | (SF) —34.995 m’ GLP Louveira IV (SP) - 18.702 m? G L P /,;\
GLP Jundiai | (SP) - 53.343 m? Cond. Emp. Barao de Maua (SP)-24.703m?  GLP Jandira Il (SP) - 18.147 m?




Nstala acessorios para
aumentar a seguranca das
empilhadelras locadas

specializada na locacdo de em-

pilhadeiras, a Retrak (Fone: 11

2431.6464) esta instalando em
suas maquinas acessorios para aumen-
tar a seguranca das empilhadeiras e,
principalmente, dos pedestres.

1) Red Zone (Zona Vermelha)
Se tratam de trés luzes vermelhas
que indicam no chao uma area que 0s
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pedestres ndo podem ultrapassar, de
modo a evitar acidentes. As luzes ins-
taladas sao direcionadas para o chao
nas laterais e na traseira das empilha-
deiras. Ha uma regulagem para deter-
minar a distancia que melhor atenda o
cliente, em geral entre 70 cme 1,2 m
do chassi da empilhadeira.

2) Luz de teto

Permite a localizacdo rapida e efi-
ciente da empilhadeira no galpdo. Em
locais em que ha mezanino onde ficam
os escritdrios é melhor ainda, porque
permite a localizagdo visual de onde as
empilhadeiras estao trabalhando.

3) Safety light ou Blue spot (Luz azul)

Luz projetada no chdo e bem difun-
dida no mercado. E importante com-
plemento para aumentar a seguranca.
Trata-se de um primeiro aviso de que a
maquina esta proxima. Normalmente,
é utilizada a uma distancia entre 3 e 6
m, dependendo da operacao.

4) Laser nos garfos

Se trata de um laser que projeta
uma linha paralela ao chdo em um
angulo de até 110°. O laser é ligado
paralelamente aos garfos e elevado
juntamente com o mastro. Desta for-
ma, o operador consegue ter a pro-
jecdo da altura dos garfos para mo-
vimentar os paletes — similar a uma
mira laser. Nas prateleiras com ende-
recamento mais elevado o laser traz
a seguranca que o operador deseja.
Este dispositivo, em alguns casos,

pode substituir eventuais cameras
de garfos e selecionador de altimetro
com um pre¢o mais atrativo.

Implementacao

Falando sobre o levou a imple-
mentacdo destes acessorios, o en-
genheiro Ricardo Araujo, gerente e
sécio da Retrak, diz que nas visitas
aos seus clientes, viram a necessida-
de de implementac6es no sentido de
aumentar a seguranca das maquinas
e, principalmente, dos pedestres que
transitam nas areas de movimenta-
¢do. "0 fator seguranca foi decisivo
na tomada de decisao para viabilizar
um estudo e trazer estas solucoes.
Temos mais projetos em andamen-
to que esperamos apresentar para
0 mercado até o segundo semestre
de 2018, sempre com enfoque na
seqguranca, diminuicao dos riscos
de acidentes e incidentes”, ressalta
Arauijo.

O engenheiro também informa que
estes sao acessoOrios opcionais que
serao apresentados para os clientes.
“Dependendo dos acessérios que o
cliente achar vidvel para a operacao
havera um pequeno acréscimo no va-
lor da locacdo.”

Finalizando, Araujo lembra que esta
acdo é novidade em termos de empi-
lhadeiras no Brasil, embora no merca-
do mundial ja esteja bastante difundi-
da. "Aqui no Brasil acreditamos que
poucas empresas estao trabalhando
efetivamente com estes acessorios e
ofertando aos clientes.” wrwes
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Empresas participantes do Programa
de Exceléncia em Transporte da
apontam a sua importancia

PETY — Programa de Exceléncia
em Transportes Ypé, realizado
pela Quimica Amparo (Fone: 19
3808.8000), mais conhecida pela marca
Ypé, e do qual a revista Logweb é divul-
gadora oficial, recebe o reconhecimento
das empresas participantes. Veja a sequir.

Beneficios

Tendo alcancado o terceiro lugar no
segmento “Carga ltinerante” do PETY em
2016, a IDZ Marson Transportes (Fone: 19
99989.2257) percebeu mudancas no
“olhar do mercado” em consequéncia
da premiacdo. “Houve sim, entendendo a
real importancia em cumprir os lead times
e as exigéncias”, diz Mauricio Akio Mori,
supervisor de transportes da empresa.

Sobre o que mudou na IDZ Marson
ao participar deste Programa, Mori diz
que “foi na forma de gerenciamento
dos veiculos, tanto na hora de agendar
para o carregamento, quanto para efe-
tuarmos a entrega no cliente, sempre
mantendo contato com os motoristas
para sabermos o status real do veicu-
lo”. Tanto que, entre os principais be-
neficios alcancados ao participar do
PETY, o supervisor de transporte aponta
0 gerenciamento dos veiculos em rota,
tendo a informacdo real do motorista
referente a algum problema possivel
em rota. “Sempre buscamos a melho-
ria continua, com o intuito de alavan-
carmos nosso nivel de servico”, finaliza
Mori, referindo-se aos préximos passos
da empresa para continuar competitiva,
tanto do PETY, quanto em relacdo ao
mercado como um todo.

- DEZ/17 - JAN/18

Ferramentas adequadas

Também vencedora no PETY de 2016 —
obteve o terceiro lugar na categoria " Car-
ga Fechada” —, a Transportes Cavarzan
(Fone: 19 3807.1665) alcancou varios
beneficios por participar do Programa.
“Estamos obtendo, em conjunto com o
cliente, a oportunidade de
aplicar as ferramentas ade-
quadas, gerando uma res-
posta de trabalho de qua-
lidade, e nos motivando a
ampliar nossos negocios,
fortalecendo nossa parce-
ria, buscando alcancar re-
sultado positivo na relagao
cliente/transportador  no
mercado atual”, comemo-
ra Antonio Marcos Cavar-
zan, socio administrativo
da transportadora.

Com relacdo as mudan-
cas ocorridas na empresa
ao participar deste Progra-
ma, Antonio Marcos salien-
ta que a participacdo no
PETY tem motivado a em-
presa a atender novos de-
safios, “onde os pequenos
tém a oportunidade de par-
ticipar de programas que
melhoram a nossa gestdo.
Estamos nos dedicando a
padronizar nossa operacdo,
prestando servi¢os aos nos-

Mori, da IDZ Marson: Um dos
principais beneficios de participar
do PETY foi no gerenciamento
dos veiculos em rota, tendo a
informagao real do motorista

namente nossa gestao logistica, engloba-
da com a participagdo ativa de todos os
nossos colaboradores”.

Com base nestas acbes, a empresa
plangja acompanhar atentamente 0
mercado, buscar capacitagdo e inova-
cdo, ampliando e renovando sua frota,
concentrando  atenta-
mente no bem estar dos
colaboradores, de modo
que possam desenvolver
servicos com qualidade e
seguranca.

Indicadores de
gestao

“Conseguimos aplicar
indicadores de gestao
em todas as areas da
empresa, alinhados ao
programa PETY."

A afirmativa é de
Phillipe Alcantara, ge-
rente  comercial da
Litoral Sul Transportes
(Fone: 48 3263.1494).
Ele também destaca
que a visdo de gestao
que o programa levou
a empresa a ter foi um
dos beneficios mais im-
portantes trazidos pelo
PETY, ja que se passou
a ndo pensar simples-
mente em carregar e

sos clientes e nos adequan-
do ao mercado globalizado
e competitivo, implantando
metas e trabalhando inter-

Alcantara, da Litoral Sul: A visdo
de gestdo que o programa levou
aempresa a ter permitiu prestar
atencéo aos “N” processos que
héa entre carregar e entregar

entregar, mas, sim, a
prestar atencdo aos
“N" processos que ha
entre essas duas agoes,
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e que antes nao eram levados em consi-
deracdo.

Alcantara também destaca que a partici-
pacao no Programa trouxe mudancas sig-
nificativas para a empresa,
como o fato de os processos
se tornarem mais dinami-
cos, mais organizados, dan-
do mais efetividade dentro
dos processos operacionais.
“Também j& estamos toman-
do os proximos passos para
continuarmos  competitivos,
tanto no PETY, quanto em
relacdo ao mercado como
um todo: contratamos esta-

condicdes de operar com os demais”.
Sobre os proximos passos da empresa
para continuar competitiva, 0 executivo de
vendas diz que tém que zelar pela marca
do seu cliente. "Assim,
todos os dias tentamos
ser competitivos tanto no
PETY, quanto em relagdo
a0 mercado como um
todo. Estamos procuran-
do expandir para novas
regides de atendimento,
abrindo um leque maior
de cidades atendidas pela
Faraem, e, para 2018, es-
tamos estudando adquirir

" Trabalhamos
com todos

os tipos de
sistemas de
armazenagem

Novos e
Seminovos

. A

Estoque
para entrega
imediata

Projetos sob
medida em 24h

Atendemos
todo o Brasil

11 4191.5364
11 4191.4807 -~

1197577.3210 @

contato@elevasistemas.com.br
www.elevasistemas.com.br

gidrios para a drea de gestao
de logistica e estamos capa-
citando um de nossos geren-
tes com uma pés-graduacao
na area de logistica”, com-
pleta o gerente comercial.

Uniao

Por sua vez, Wanfrim Alves
Fonseca, executivo de ven-
das da Transportes Faraem
(Fone: 51 3018.1120), diz
que a sua empresa iniciou
no Programa em 2017 e
que ele permitiu unir ainda
mais a equipe comercial,
operacional e administrativa,
tentando atender cada vez
melhor a Ypé. “Aprendemos
como é importante zelar pela

Fonseca, da Faraem: “Se temos
condi¢des de operar com o
segundo embarcador do pais
—a Ypé —, temos condicdes de
operar com os demais”

Victor, da Transportes Natal:
“Hoje, é preciso analisar sempre
os indicadores de performance
junto aos clientes. E a Ypé ajuda a
proporcionar isso com o PETY”

novas carretas sider para
atender a Ypé, bem como
futuros parceiros.”

Proximidade

“A nossa empresa con-
sequiu se aproximar bas-
tante da Ypé e agir pre-
ventivamente, antes de os
problemas  acontecerem.
Isso fez com que nossa or-
ganizacao interna melho-
rasse muito e conseguis-
Semos prestar um servico
de alto nivel de servico a
Ypé." O comentdrio, ago-
ra, é de Victor Silva Natal,
gerente de operagbes da
Transportes Natal (Fone:
48 3431.0600).

imagem do nosso cliente, fa-
zendo sua carga chegar bem no seu cliente,
que também é nosso cliente, e com isto al-
cancaremos a exceléncia no atendimento.”
E Fonseca continua: “A Transportes Fa-
raem é uma empresa familiar que esta no
mercado desde 1983, e com o bom aten-
dimento que oferecemos a Ypé, fica claro
que a equipe de logistica daquela empresa
passe informacbes da Faraem para outros
embarcadores, que logicamente vao nos
procurar, pois se temos condicdes de operar
com o segundo embarcador do pais, temos
48 -
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Ele também relaciona
os beneficios alcancados por sua empre-
sa ao participar do PETY: melhoria de in-
dicadores, aumento da produtividade da
frota, reducdo de tempo de espera nos
carregamentos e motoristas mais bem
qualificados para 0 mercado de transpor-
te. “Afinal, no mundo de hoje, altamente
competitivo, as empresas tém de estar
sempre analisando indicadores de perfor-
mance junto aos seus clientes. A Ypé aju-
da a proporcionar tudo isso com o PETY",
diz Victor.



Desempenho

Outra empresa partici-
pante do PETY, a Trans-
robert Transportes (Fone:
71 3301.4541) também
passou por mudangas ao
participar do Programa.
"0 PETY veio adicionar
conquistas que foram
contempladas pelo in-
centivo a organizacao,
sendo  assim, nossa
empresa ganhou muito
no que tange ao de-
sempenho nas entregas,
por estar alinhada a um
padrdo que diariamente somos impulsio-
nados a buscar”, diz Alexandra Barreto
Lima, gestora operacional da empresa.

Ela também lembra que houve mudan-
cas no “olhar do mercado” para a Transro-
bert em consequéncia desta participacao.

Alexandra, da Transrobert: “O
PETY condiciona a empresa a
exercer um trabalho personalizado,
no qual toda operagao precisa
estar alinhada diariamente”

“Com certeza, a qualidade
no atendimento se estende
por toda a operacdo, fazen-
do com que ndo apenas nos
empenhemos em oferecer
qualidade a uma Unica em-
presa, mas estarmos inseri-
dos em um mercado onde
podemos nos destacar por
servicos de qualidade, ra-
pidez e controle, em uma
plataforma ampla de nego-
ciacbes designadas a este
padrdo ofertado.”

Alexandra também infor-
ma que o PETY condiciona
a empresa a exercer um trabalho mais
personalizado, no qual toda operacdo
precisa estar alinhada diariamente, fazen-
do com que o dliente seja o primeiro alvo
a perceber o compromisso que a empresa
se empenha em oferecer. wves

Tigre inaugura espaco
logistico em Rio Claro, SP
ATigre (Fone: 0800 707.4900),

lider na fabricacdo de tubos e co-
nexdes, inaugurou novas docas de
carregamento em sua planta de Rio
Claro, SP. A construcdo do espaco
de 6.500 m? visa centralizar 0s
carregamentos dos tubos, trazen-
do melhorias na seguranca e nas
operagdes logisticas. “Além disso, a
Tigre sera a primeira empresa brasi-
leira a usar em seu CD rebocadores
elétricos com baterias de fosfato

de ferro litio, que dispensam troca
e podem ser aproveitadas em
sistemas de armazenamento de
energia”, afirma Otto von Sothen,
presidente da empresa.

Monte sua torre de controle com o sistema
pioneiro em monitoramento de entregas
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Alphaquip comemora 30 anos
com competitividade, senso de
urgéncia e agressividade

André
Kassardjian,
diretor da
Alphaquip

Fone

11 4163.3322
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a 30 anos, a visao empreen-
dedora de agregar valor as
solucoes com empilhadeiras
impulsionou Jodo Kassard-
jian a idealizar e materializar a Alpha-
quip. Apds 25 anos de trabalho do
executivo num tradicional dealer, em
1987 foi fundada a empresa.
“Atender bem seus clientes, e sem-
pre, fez em pouco tempo, a Alphaquip
mudar de um prédio de 90 m? para
outro de 500 m? e hoje nossas ins-
talagdes ultrapassam 4.500 m2”, ex-
plica Jodo.
Sempre localizada na cidade de
Barueri, no Estado de Séo Paulo, o
nome Alphaquip é um hibridismo

Diferenciais

Qualidade, fidelidade e velocidade
sao os diferenciais que emocionam
todos 0s 61 colaboradores no engaja-
mento das necessidades dos clientes
e dos proprios colaboradores. “Quere-
mos ser 0 melhor locador e ter os me-
Ihores clientes. Associado a tudo isso 0s
fabricantes Clark e Paletrans proporcio-
nam os negocios de venda e locagao
com produtos vanguardistas, duradou-
ros e acessiveis”, comemora Jodo.

Ele também lembra que, nestes
30 anos, grandes marcos consolida-
ram a empresa no mercado, como
mais de 500 empilhadeiras locadas,
capacidade de atender pequenas e
grandes empresas, investimentos em
ferramentas de gestdo digitais, pre-
miacoes da Clark e da Paletrans nas

da lideranca e do local de fundacao.
O moderno e vanguardista Alphavil-
le — bairro nobre dos municipios de
Barueri e Santana de Parnaiba — e os
equipamentos comercializados deram
origem a fusdo para o nome Alpha +
equipamentos. Hoje, a palavra Alpha é
reforcada pela competitividade, senso
de urgéncia e agressividade. “Capi-
tal humano em desenvolvimento e o
propdsito da plenitude profissional de
toda a equipe permeiam, hoje, a nova
visao da sequnda geracdo que admi-
nistra e cuida da Alphaquip — ha 20
anos André Kassardjian se engajou no
sonho da continuidade dessa empre-
sa familiar.

liderancas de vendas, inauguracao
de showroom com empilhadeiras e
equipamentos e reconhecido par-
ceiro no fornecimento de solugdes a
empresas governamentais.

E, para se manter neste mercado
bastante competitivo com as quali-
dades ja consolidadas, a Alphaquip ja
planeja os proximos passos: novas so-
lucdes na comercializacao de empilha-
deiras, inovacao na prestacao de servi-
cos, produtos e servicos com impactos
ambientais controlados, equipamentos
para movimentacdo de materiais au-
tonomos, estratégias para locacao em
outras esferas e formatos, desenvolvi-
mento do capital humano e identificar
a nova visao e missao para mais 30
anos. wawe
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Ha 30 anos 9
movimentando negocios.

Faca parte desta historia.

Fundada em 1987, a Alphaquip Maquinas
e Equipamentos tornou-se referéncia nacional em
vendas e locacao de empilhadeiras.

Hoje é Distribuidora Autorizada de grandes
marcas, como Clark (Grande SP) e Paletrans
(@mbito nacional), e representa importantes marcas
de acessorios e pecas, como Saur (garras), MSI
(garfos), Gates (mangueiras hidraulicas), Trelleborg
e Continental (pneus).

Além disso, a Alphaquip oferece assisténcia técnica
especializada em todo o territorio brasileiro.

Faca parte desta histéria e movimente seus negocios
com a Alphaquip.

Alphaquip

www.alphaquip.com.br
Estrada dos Romeiros, 714 « Barueri - SP « 06417-000 + 1141633322

comercial@alphaquip.com.br



FuturMaster firma
parcerias para ampliar
atuacao no Brasil

A empresa francesa FuturMaster (Fone:

11 3728.9386) — editora e implementa-
dora de solugdes de S&OP — dedicada ao
planejamento e & otimizagao da Supply
Chain, implantada no Brasil em 2015,
acaba de firmar dois contratos de parceria
com as empresas G2A e COACH IT, a
fim de melhorar o sistema de distribui¢do
de suas solucdes e garantir um elevado
nivel de servigo ao mercado brasileiro.

A combinagdo da expertise da FuturMas-
ter em planejamento de demanda/venda,
gestdo de promogoes e langamentos,
distribuigao, compra de material produ-
tivo e producdo, com as habilidades da
G2A - lider na venda e implementagao
das solugdes da Ortems no Brasil com
foco em Planejamentos e Programagao
de Manufatura — e da COACH IT -
responsavel pela gestdo de aplicagdes de
softwares empresariais especializada na
implementacdo de ERPs (SAP, TO-
TUS) — possibilitara o desenvolvimento
de novas perspectivas comerciais das
empresas envolvidas nos mais variados
segmentos da indiistria, como: alimentos
& bebidas, farma & cosméticos, bens

de consumo, entre outros. As solugdes
FuturMaster permitem a gestao global da
Supply Chain com um portfélio que en-
derega de ponta-a-ponta os processos de
negocios em uma abordagem pro-ativa,
apoiada por gerenciamento de excegoes,
relatorios analiticos multidimensionais e
indicadores de desempenho (KPI’s). Elas
sao adaptaveis as necessidades de seus
clientes através da configura¢do do soft-
ware e podem ser ajustadas considerando
mudancas do ambiente de mercado e no
nivel de maturidade do negdcio. Além
disso, as solugdes sao projetadas para
melhorar os niveis de servigo, otimizar
niveis de estoque, aumentar a rentabili-
dade do negocio por meio da redugdo de
custos, aumentar a utilizagao das capaci-
dades e recursos, entre outros beneficios.
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Knapp Sudamérica adquire o controle da
empresa “MAIS Inteligéncia em Software”

A KNAPP Sudamérica (Fone: 41
3311.4950), que completou 20 anos de
operagdo e fornece solugdes automatizadas
para Centros de Distribuicdo, adquiriu
o controle da “MAIS Inteligéncia em
Software”, empresa 100% brasileira, espe-
cializada na arquitetura e desenvolvimento
de softwares nas areas de movimentagao,
armazenagem, logistica e transporte, com
diversos projetos de sucesso no Brasil e no

Chile, implantados em segmentos como
cosméticos, medicamentos, automotivo,
confeccdes e supermercados. A KNAPP
seguird investindo na MAIS Inteligéncia e
fortalecendo sua estrutura e capacidade de
desenvolvimento de produtos e servigos,
enquanto a MAIS Inteligéncia seguird suas
atividades atendendo a todos os clientes,
sejam integradores ou diretos, da mesma
forma como vem atuando.

BNDES aprova empreéstimo de
R$ 1,62 bilhdo para a RI0galedo

A diretoria do Banco Nacional de
Desenvolvimento Economico e Social
— BNDES aprovou o financiamento
de longo prazo de R$ 1,62 bilhdo para
a RIOgaledo (Fone: 21 3004.6050),
concessionaria do Aeroporto Interna-
cional Antonio Carlos Jobim (Galedo).
O prazo do financiamento € de 10 anos,
com data final de amortizagdo em 15
de dezembro de 2027. Esse empréstimo
¢ parte de um conjunto de iniciativas
— entre elas a alteragdo na estrutura
societaria & um novo cronograma de

pagamentos de outorga — que visam dar
mais solidez financeira a concessionaria
e assegurar a qualidade de seus servicos.
Esse novo empréstimo corresponde

a 70% dos investimentos no periodo

do apoio financeiro. O financiamento
ocorre por meio de operacdo mista,
com a modalidade direta no valor de R$
793,8 milhdes (49% do total), enquanto
os R$ 826,2 milhdes restantes (51%)
serdo repassados por quatro instituicdes
financeiras: Banco do Brasil, Bradesco,
Caixa Economica Federal e Santander.

Saint-Gobain Autover inaugura Centro de
Distribuicao em Porto Alegre, RS

A Saint-Gobain Autover (Fone: 11
2588.9600), responsavel pelo atendimen-
to a0 mercado de reposicao de vidros
automotivos, acaba de inaugurar o Centro
de Distribuicdo de Porto Alegre, RS, o
primeiro da regido Sul do Pais. O novo
centro, com facil acesso as principais rodo-
vias, esta focado no abastecimento de toda
aregiao Sul e proporciona maior agilidade
para o fornecimento de pegas a lojas, em-
presas frotistas e distribuidores locais. Com
amplo estoque de pecas para o rapido su-
primento dos produtos ao mercado, 0 CD
esta abastecido com todos os itens originais
Saint-Gobain Sekurit para veiculos que

compdem toda a frota circulante brasileira.
Este CD ¢ o quarto da empresa no Brasil

e a sua instalacdo faz parte do plano de
expansao do atendimento ao mercado de
reposi¢o, com forte crescimento no Pais.
Os trés primeiros CDs da empresa estdo
em Maug, regido do Grande ABC Paulista,
para atendimento de pegas as lojas de Sdo
Paulo e parte de Minas Gerais, Rio de
Janeiro, Regido Centro-Oeste e Espirito
Santo; em Betim estd o CD para cobertura
do Estado de Minas Gerais, € o terceiro
estd instalado em Jaboatdo dos Guararapes,
ao Sul de Recife, para o fornecimento aos
Estados do Norte e Nordeste brasileiros.
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Oscar Gutierrez, da JDA Solution,
fala sobre o armazém do futuro:
tendéncias e beneficios

Gutierrez: Entre os beneficios
trazidos por estes novos armazéns
estao maior throughput, maior
nivel de servico ao cliente final e
maior visibilidade em tempo real

scar Gutierrez é VP Latam South

da JDA Solution do Brasil (Fone:

11 3549.9813), que oferece so-
lucbes de planejamento avancado e oti-
mizacao para a cadeia de abastecimento,
atendendo empresas de manufatura, vare-
jo, distribuidores e Operadores Logisticos.
Nesta entrevista especial para a Logweb,
Gutierrez, além das tendéncias e benefi-
cios do armazém do futuro, fala sobre as
tecnologias que serdo usadas e as que se
tornardo obsoletas, 0s problemas nestes
novos armazéns e a funcao do “homem”
nestas novas instalacoes, entre outros as-
suntos. Acompanhe.
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Logweb: Explique como serd o ar-
mazém do futuro.

Gutierrez: A internet mudou o habito de
consumo do consumidor final. Este con-
sumidor hoje em dia tem muitas opgoes,
é mais exigente e se habituou a prazos
de entrega cada vez mais curtos. Algumas
empresas entregam em 1, 2 dias e em
alguns casos, no mesmo dia. Além disso,
este novo consumidor tem espectativas de
poder trocar e devolver suas compras, sem
burocracia e em locais de facil acesso. Para
atender este novo consumidor, as empresas
estao tendo que reinventar sua cadeia de
abastecimento, fazer entregas em mdltiplos
locais, permitindo aos clientes comprar na
internet para receber em casa, comprar na
internet e buscar na loja ou em pontos pu-
blicos de entrega, etc. Isto tem pressionado
0s custos ao longo da cadeia para que as
empresas possam melhorar o atendimento
a seus clientes. Com isto, verificamos as
sequintes tendéncias para o armazém do
futuro: Redesenhos mais frequentes das
malhas logisticas, forte mudanga no sen-
tido de fazer mais separacdo de unidades
(“picking unitario”), ao invés de manuseio
de paletes fechados, com custos adicionais
de separagdo e preparacdo de pedidos ao
cliente final; armazéns desenhados para re-
ceber miltiplos fluxos e expedi-los o mais
rdpido possivel, considerando fluxos das
fabricas, fornecedores, distribuidores, com
muito cross docking e mais composicoes
de cargas (flow throught); armazéns mais
proximos dos clientes, armazéns mais aden-
sados para fazer frente aos altos custos do
metro quadrado por estarem mais proximos
aos centros de consumo; armazéns “Pop

Up”, Armazéns mdveis e “On-Demand”
para fazer frente a demandas sazonais;
lojas dos varejistas como parte de cadeia,
fazendo fungdes de entrega, armazenagem,
recebimento, cross docking e separando
pedidos para entrega ou retirada do cliente
final; e maior utilizagdo de tecnologia para
aumentar o “thoughput” dos armazéns e
reduzir custos.

Logweb: Quais tecnologias serdo mais
utilizadas nestes armazéns?

Gutierrez: Para iniciar, tecnologias mais
sofisticadas para prever a demanda através
de data science para analisar a “ big data”,
andlise preditiva, inteligéncia artificial e
monitoramento em tempo real. Robdtica,
através do uso de drones e robds para veri-
ficar posicoes de estoques, fazer entregas e
trazer os produtos das posicoes de estoque
para os separadores. Softwares que permi-
tam um rearranjo dindmico de posicoes de
estoque em fungdo da demanda e o facam
de maneira a néo interferir no caminho criti-
co do recebimento de produtos, separacao e
expedicdo e ao mesmo tempo, permitam o
balanceamento dindmico das varias tarefas
com o objetivo de atender os niveis de ser-
vico dos clientes finais e dar visibilidade as
vdrias tarefas que estao sendo executadas.

Logweb: Quais tecnologias atuais se-
rdo obsoletas nestes novos armazéns?

Gutierrez: Sistemas de WMS com pouca
visibilidade, capacidade para realocar pro-
dutos em funcao da demanda futura, assim
como pouca flexibilidade para gerenciar
paletes, caixas e unidades em fungao da de-
manda e fazer o gerenciamento dinamico
de tarefas e de méo de obra (Labor Mana-
gement System).



UTjweb

Logweb: Quais os beneficios trazidos
por estes novos armazéns?

Gutierrez: Maior throughput; maior nivel de
servico ao cliente final; maior visibilidade em
tempo real e controle dos produtos que en-
tram, saem e séo armazenados; e maior Visi-
bilidade e produtividade da forca de trabalho.

Logweb: E os problemas que poderdo
surgir com estes novos armazéns?

Gutierrez: Aumento de custos, caso tec-
nologias e sistemas adequados nao sejam
utilizados, decisoes inadequadas na malha
logistica e previsdo da demanda ndo sejam
empregaaas.

Logweb: Como ficara a questao do
trabalho do “homem” nestes novos ar-
mazéns? O "homem” ndo sera mais ne-
cessario nestas novas instalacoes? Quais
as fungoes que tera?

Gutierrez: Pelo contrario, 0 homem sem-
pre serd peca-chave, mas terd que se ade-
quar as novas tecnologias. Para acesso as
novas tecnologias ja estao disponiveis trei-
namentos em 3D, onde a pessoa se Vé den-
tro do armazém, reduzindo o risco e tempo
de aprendizado. Por outro lado, sua produti-
vidade sera mediida e alinhada por sistemas
especialistas (Labor Management System).

Logweb: Como ficard a integragdo for-
necedor/consumidor em funcdo das no-
vas tecnologias?

Gutierrez: Ficardo cada vez mais proxi-
mos, considerando o fluxo logistico entre o
fornecedor e o cliente final e colaborativa
em fungdo de ferramentas que permitam
maior colaboragao e visibilidade ao longo
da cadeia de abastecimento.

Logweb: De que forma as novas tecnolo-
gias permitirdo reduzir os custos logisticos?

Gutierrez: A entrega ao cliente final, em
prazos cada vez mais curtos, custa caro, mas
com uma melhor precisdo no planejamento da
demanda, uma estrutura da cadeia de abaste-
cimento preparada para atender estas deman-
das e ferramentas de otimizacdo que permitam
um abastecimento inteligente, estes custos po-
dem ser redluzidos, colocando as empresas na
mente do consumidor pela eficiéncia e servico,
melhorando suas vendas e margem.

JDA, lider nos cinco
Quadrantes Magicos do Gartner

Falando especificamente sobre a JDA
Software Group, Gutierrez diz que a
inovacao ndo acontece da noite para

o dia. “Na JDA, investimos mais de 30
anos nela. £ por isso que somos a (nica
empresa do planeta que pode dizer que
é lider nos cinco Quadrantes Magicos do
Gartner focados em solugdes de cadeia

de suprimentos e merchandising. E é
por isso que mais de 4.000 dos maiores
varejistas, fabricantes, empresas de lo-
gistica e distribuidores de todo 0 mundo
trabalham com a JDA!"

Ainda segundo o executivo, 0 JDA
Software é o fornecedor lider da cadeia
de suprimentos que impulsiona a trans-
formacdo digital de hoje. “Ajudamos as
empresas a otimizar a entrega aos clien-

tes, permitindo-lhes prever e moldar a
demanda, entregar de forma mais rapida
e inteligente e melhorar a experiéncia e
a fidelidade dos clientes. Nossos clientes
globais usam nosso portfdlio de solucdes
de ponta a ponta para unificar e encurtar
suas cadeias de suprimentos, aumentar
a velocidade de execugao e entregar aos
seus clientes com rentabilidade.”

Fundada em 1985, a JDA tem sede
em Scottsdale, Arizona, Estados Unidos,

e mais de 40 localizagdes em todo o
mundo, abrangendo centros de exce-
Encia globais em Monterrey, México;

Logweb: Com as novas tecnologias, tam-
bém mudaréo as estruturas dos armazéns
— tipo sem janelas, sem iluminagdo, etc.?

Gutierrez: Através da automatizacdo,
muitas tarefas podem ser feitas a noite, sem
necessidades extremas de ar condicionado
e iluminagao, como contagens ciclicas de
estoque, por exemplo.

Logweb: Estes novos armazéns exigirdo
investimentos vultosos ou tornardo os ar-
mazéns mais baratos?

Bangalore e Hyderabad, India; e Varsévia,
Polonia, contando com
4.300 profissionais.

“Somos lideres de marcado com: mais
de 4000 clientes em todo 0 mundo; mais
de 400 patentes concedidas e penden-
tes; 20 das 25 principais cadeias de
abastecimento da Gartner; 73 dos 100
maiores varejistas; 71 das 100 principais
empresas de bens de consumo; 13 das
16 principais empresas de logistica de
terceiros; 4 das 5 melhores empresas de
vestuario; top 6 empresas de alimentos
e farmacias; todas as 12 empresas de
produtos de consumo de alimentos; top
12 varejistas especializados; 4 das 5 me-
Ihores empresas farmacéuticas; 5 dos 6
maiores atacadistas de alimentos e mer-
cearias; e 3 das 4 principais empresas de
telecomunicacbes”, explica Gutierrez.

E ele finaliza: “Nossa tecnologia de
planejamento e execucdo de varejo e ca-
deia de suprimentos, de ponta a ponta,
é projetada para abordar as complexi-
dades do mercado mundial, conduzido
pelo consumidor. Do planejamento para
a entrega, essas solugdes baseadas
em nuvem podem ajudar a empresa a
reduzir custos, aumentar a lucratividade
e melhorar a colaboragao para que se
pOssa cumprir com as promessas de
clientes sempre”, completa Gutierrez.

Gutierrez: Depende do tipo de arma-
zém. Os sazonais terdo que ter custos mais
competitivos, os the flow throught sdo mais
caros, mas se pagam pelos altos volumes
processados e valor agregado gerado.

Logweb: As novas tecnologias torna-
rdo vidvel o investimento em armazéns
proprios?

Gutierrez: Sim, desde que devidamente
integrados a nova cadeia de abastecimento
otimizada. wezwes
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E atribuida a Mahatma Gandhi

uma resposta irénica ao jornalis-
ta que o questionou sobre a Civilizagio
Ocidental. Gandhi disparou: “Teria
sido uma boa ideia”.

Na esteira do Tluminismo e da Re-
volucdo Francesa, a dita Civilizacdo, a
"boa ideia", entre dores e contradicdes,
busca sobreviver as muitas agressoes
dos que proclamam sua defesa. O sé-
culo XX testemunhou a dura peregri-
nacéo da “boa ideia”, sempre atormen-
tada pela tensdo permanente entre os
desejos despdticos da concupiscéncia
capitalista e os anselos da autonomia
do individuo. Autonomia que reivindica
a singularidade e a diferenca ancora-
das nas solidariedades da pertinéncia
civica e republicana.

Os criticos reconhecem que a socie-
dade burguesa engendrou formas de
sociabilidade que descortinam a possi-
bilidade — somente a possibilidade — de
libertar a vida humana e suas neces-
sidades das limitagbes impostas pela
natureza e pela submissio pessoal.
A industria moderna, essa formidavel
maquina de transformacio das ativi-
dades e necessidades humanas, oferece
aos homens e mulheres a “realidade
possivel” da satisfagio dos carecimen-
tos e da libertagdo de todas as opres-
soes pelo outro.

Para muitos, no atual estagio de seu
desenvolvimento contraditério, o ca-
pitalismo estaria prestes a realizar a
utopia de trabalhar menos para viver
mais. Os avancos da microeletronica,
da informatica, da automacéo dos pro-
cessos industriais ja permitem vislum-
brar, dizem os otimistas, a libertagio
das fadigas que padecemos em nome de
uma ética do trabalho que s6 engorda
os cabedais dos que nos dominam.

Desgracadamente, os albores do sé-
culo XXI presenciam as investidas do

lado negro da forga: o aprisionamento
da politica democratica nas masmorras
do verdadeiro poder. Poder concentrado
nas engrenagens complexas da Grande
Corporacido Transnacional governada
pela méao de ferro do capital financeiro
globalizado. Hoje, a centralizagio

do controle em grandes blo-
cos de capital nas cadeias
globais delimita o territd-
rio ocupado pelas opgoes
da politica democratica.

Ja no século XIX, um
agudo estudioso da econo-
mia de mercado obser-
vou: no afa de acumular
riqueza sem limites, o ca-
pitalismo exige a acelera-
¢do do tempo e a descon-
sideragdo do espaco. O conto de fadas
da globalizacdo acenava com o fim da
histéria: as questdes essenciais relati-
vas as formas de convivéncia e ao regi-
me de produgdo em escala mundial es-
tariam resolvidas com a generalizagao
da democracia liberal e da economia
de mercado. Ndo haveria mais sentido
na discussdo de questdes anacronicas,
como as da pertinéncia civica, laica e
republicana, sentimento desenvolvi-
do a partir do nascimento do Estado-
-Nagao.

O encantamento com as delicias da
globalizagdo sucumbiu ao desencanto
com a aceleragdo do tempo e sua obra
de destruigdo do habitat humano, o
espaco juridico-politico em que tentam
sobreviver mulheres e homens de car-
ne e 0sso.

Empenhados na negacio das defor-
magdes do espago induzidas pela ace-
leracdo do tempo, os economistas do
establishment se refugiam na farsa
das abstragbes imobilizadoras, como o
homem econémico racional, o agente
representativo, personagens centrais

Luiz Gonzaga de Mello
Belluzzo - Doutor em
economia. Autor de vdrios
livros e professor titular da

Unicamp e Facamp

ARTIGO EXCLUSIVO

UMA BOA IDEIA

dos modelos pseudo-dinamicos de equi-
librio geral. Com tais expedientes ridi-
culos, ocultam a natureza das trans-
formagbes em curso na geoeconomia
global e perseguem a desqualificacdo
mesquinha e indigente dos critérios da
acdo politica racional e democratica.
Descartes foi generoso no
Discurso do Método, quan-
impruden-
ninguém
; JJ aspira mais bom senso do
que possui. O cogito nio foi

I do 1imaginou
| temente que

capaz de vislumbrar que de
suas entranhas fosse expe-
lida, no final do século XX,

a FEconomics, este mons-

trum vel prodigium da me-

tafisica ocidental.

Na versao tecno-econocratica, a dia-
lética iluminista do universal e do par-
ticular se torna sofisticadamente cruel.
Sua especialidade € o jogo do ilusionis-
mo em que as subjetividades sdo imobi-
lizadas nos Mitos da Razo e se trans-
figuram em meros instrumentos de
processos que néo controlam. A Miséria
da Economia comprova: o mau univer-
salismo gera o péssimo particularis-
mo como a banda podre de si mesmo.
O individuo projetado pelo Iluminismo
esta a perecer sob o tacdo da economia
cientifica.

A “boa 1deia” pretendia tornar livres
os habitantes do planeta, nfo apenas
livres de um ponto de vista negativo —
no sentido de ndo serem coagidos a fa-
zer 0 que ndo fariam por espontanea
vontade — mas positivamente livres,
no sentido de serem capazes de fazer
algo da propria liberdade. Isto significa
primordialmente o poder de influenciar
as condi¢oes da prépria existéncia, dar
um significado para o bem comum e fa-
zer as institui¢des sociais funcionarem
adequadamente. wawes
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Yusen Logistics

Depois de inaugurar uma filial em
Curitiba com equipe comercial ha
dois anos, agora a Yusen Logistics
passa a contar também com time
operacional na capital paranaense.
Cristiane Bessegato atua pela drea
de Operacdes da empresa em
Curitiba, ao lado de Savana Nocera,
locada na area comercial.

Iveco

Dando sequéncia ao seu plano de
negaocios, a lveco anunciou uma
nova estrutura para a sua area
comercial no Brasil. O diretor de
marketing da marca para a Amé-
rica Latina, Ricardo Barion, passa
a ser o responsavel pelas vendas
para a rede no Pais, acumulando
as duas fungbes. Com trés anos
de empresa, Barion continuara
respondendo ao vice-presidente
da Iveco para América Latina,
Marco Borba. Barion é formado
em Engenharia Mecanica, tem
pos-graduacdo em Marketing pela
Universidade Mackenzie, MBA em
Gestdo Estratégica e Econoémica de
Mercado, pela Fundagdo Getulio
Vargas, e especializacdo em gestdo
de negdcios pela Oxford University
e WHU em Vallendar, na Alemanha.

Transportadora Sulista
A Transportadora Sulista, operado-
ra logistica com especializagdo no
atendimento do setor automotivo,
anuncia Ronaldo Lemes como dire-
tor operacional. Com mais de 15
anos atuando na area de logistica,
Lemes possui ampla experiéncia
em operagoes e relacionamento
com cliente. Nos ultimos quatro
anos atuou como gerente geral de
operagdes na empresa.

Librelato

A Librelato Implementos
Rodovidrios apresenta o seu
novo diretor comercial, Rafael
Zanrosso Bett, que assume

o lugar de Pedro Bolzzoni,

gue passa a ocupar o cargo

na Associacdo Brasileira de
Distribuidores Librelato — Abralib.
Bett, que atua na Librelato desde
maio de 2012 como gerente

de exportacdo, é graduado em
administracdo de empresas com
habilitagdo em comércio exterior
pela Universidade de Caxias do
Sul, possui MBA pela Fundagao
Getulio Vargas em Comércio
Internacional e Gerenciamento
de Projetos, além de Pés-MBA
em Inteligéncia Empresarial.

Ativa Logistica

A Ativa Logistica contratou o
executivo Djair Gongalves para
a filial de Uberlandia, MG, onde
atuara como novo gerente
geral. Gongalves é formado

em Direito pela Universidade
Moacyr Sreder Bastos, no Rio
de Janeiro, e Comércio Exterior
e Logistica pela Universidade
Paulista (Unip). E ja passou

pela TNT, Grupo Sequoia, Time
Express, Mats Logistica e Rodo-
viario Ramos. A Ativa Logistica
também acaba de contratar
Bruno Aguiar Ribeiro para atuar
como gerente de operagles
aéreo da Trans Model, uma
empresa da Ativa. Aguiar é
formado em Logistica Empresa-
rial pela Universidade Paulista
(Unip) e ja atuou na Swissport
Brasil, TCI BPO, Célere Logistica,
Andreani Logistica, Brazilian
Express Transportes Aéreos e
TNT Express.
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Logweb Digital

Logweb Digital

As matérias abaixo vocé
encontrara somente na Logweb
Digital, em PDF, no portal
www.logweb.com.br. Também é
possivel baixa-la através do nosso app
(QRCodes 1 e 2 abaixo). Ou acesse
diretamente usando o QRCode 3 abaixo.

RODAS,
™ RODIZIOS e
PNEUS

Disponivel GRATUITAMENTE
no site www. 0g web.com.br Faca o download = = Facao dl;wnluad Acesse 0
do nosso app do nosso app Suplemento
> 0 Asbgtc:re Digital Logweb
capa

4 Pneus para veiculos industriais e caminhoes: como
escolher? Como conservar?

8 Rodas e rodizios: Dicas valiosas de como escolher e de
como conservar estes acessorios

Noticias rapidas

11 Mercedes-Benz firma sociedade com o TruckPad,
aplicativo de carga

11 Empresa brasileira pretende reciclar 20% de todo os
pneus usados no pais
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BATERIA MOURA TRACAD.
ENERGIA PRESENTE NOS
PRINCIPAIS FABRICANTES.

BATERIA MOURA TRACAD.

UMA MAQUINA
DE PRODUTIVIDADE.
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A Bateria Moura Tragao € peca original dos principais fabricantes de maguinas. Ela é o produto ideal para quem quer aumentar
a produtividade. Isso porgue oferece mais ciclos e gera até o dobro de energia. Por ter uma placa plana blindada, & mais

robusta, requer menos manutengao e passa menos tempo parada. Garanta o melhar custo - beneficio. Escolha Moura Tragao.

CENTRAL DE ATENDIMENTO | 0800 701 2021 Bateria
moura.tracao@grupomoura.com www.mouratracao.com.br
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www.jda.com

jda.

Plan to deliver”

JDA Software, cobrindo
as necessidades de logistica
de ponta a ponta

Intelligent Fulfillment™

* Transportation Management

+ Warehouse Management

+ Labor Management

* Workforce Management

* Demand & Fulfillment

* Distribuited Order Management
* Flowcasting





